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RESUM

L'assignatura'Anglés per als negocis |' té caracter optatiu, sofereix en el primer quadrimestrei té
continuitat en el segon quadrimestre amb un segon nivell (‘Inglés per als Negocis|1’). Esta adscrita al
grau de Negocis Internacionals. L'assignatura esta dissenyada perque els estudiants aprenguen i
practiquen les diferents destreses necessaries (writing, reading, speaking i listening) de la comunicacié
internacional en I'ambit de I'empresa. Amb posterioritat amb |'assignatura ‘ Anglés per als Negocis|l’, els
estudiants podran centrar-se i ampliar el's seus coneixements de |lengua anglesa especialitzada en tasques
i destreses més concretes essencials per ala comunicacio professiona en aquest sector. En ser una
assignatura de primer curs €l contingut d'especialitat es vaimpartint de forma general i introductoria
oferint al'estudiant una perspectiva global dels diversos ambits (destreses comunicatives i aspectes
culturals) que cobreix la comunicacié en aquest camp d'accio professional. La metodologia és
comunicativa basada en multiples tasques dissenyades per ala practica de lacomprensié i expressio tant
oral com a escrita en entorns de I'ambit de I'empresa.
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CONEIXEMENTS PREVIS

Relacié amb altres assignatures de la mateixa titulacio

No heu especificat les restriccions de matricula amb altres assignatures del pla d'estudis.

Altres tipus de requisits

S'assumeixen els coneixements previs que corresponen a primer i segon de batxillerat en la branca
d'humanitats i ciéncies socials. En concret, per a afrontar amb éxit aquesta assignatura, és convenient
que l'estudiant compte amb un nivell d'anglés basic. Per tant, és convenient que I'alumne tinga un nivell
de coneixement elemental (A2) de la llengua anglesa, ja que el nivell de partida sera pre-intermedi (B1)
de coneixement de la llengua.

COMPETENCIES

1314 - Grau de Negocis Internacionals/ International Business

- Adquirir fluidesa en la comunicaci6 oral i escrita en anglés i una segona llengua estrangera (frances,
alemany) en lI'ambit dels negocis.

- Desenvolupar la sensibilitat intercultural i la capacitat d'adaptacio a altres contextos geopolitics.
- Tenir capacitat per treballar en equips multidisciplinaris i interculturals.

- Aprendre a detectar les desigualtats entre persones per dissenyar, implementar i avaluar les
politiques pertinents que faciliten I'eliminacié d'aquesta discriminacié en empreses i institucions.

- Comunicar-se oralment en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) en
contextos socioculturals i professionals dins I'ambit de I'empresa i I'economia en un entorn
internacional.

- Comunicar-se per escrit en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) en
contextos socioculturals i professionals dins I'ambit de I'empresa i I'economia en un entorn
internacional.

- Manejar técniques de comunicacio en angles o en una segona llengua estrangera (frances/alemany).

- Coneixer i usar léxic especialitzat en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) a
nivell mitja i mitja-alt.

- Reconéixer i usar el discurs apropiat en diverses situacions comunicatives especifiques dins el
context dels negocis internacionals en anglés o en una segona llengua estrangera (franceés/alemany).

- Familiaritzar-se amb les diverses cultures dels paisos anglofons o de parla francesa/alemanya i amb
les seues varietats linguistiques.

- Reconeixer la diversitat cultural i social.
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RESULTATS DE L'APRENENTATGE

Els resultats d’ aprenentatge de I’ assignatura “ Angles per als negocis |” son els seglientsi estan basats en
I’adquisicio i Usdelallenguaanivell intermedi (B2 MCERL):

- Introducci6 aladiversitat social i cultural dins de |’ ambit dels negocis internacionals.

- Reconeixement de les particularitats del discurs apropiat a diferents situacions comunicatives
especifiques desenrotllades dins del context dels negocis internacionals en llengua anglesa.

- Coneixement i Us correcte de lexic especiaitzat en anglés d’ este nivell.

- Us de técniques de comunicacio (comprensio i expressio) oral en anglés dins d’ un entorn de
negocis.

- Us de técniques de comunicaci6 (comprensio i expressio) oral en anglés dins d’ un entorn de
negocis.

DESCRIPCIO DE CONTINGUTS

1. Maneres de treballar. Establir contacte

Vocabulari: Diferents maneres de treballar. Responsabilitats laborals

Gramatica: Temps verbals en present

Comprensi6 escrita: 'Offering your staff more flexibility'. How to be an effective networker'
Comprensio oral: Treballar des de casa. Iniciar una conversacio

Produccié oral: Una breu presentacié. Desenvolupar una conversacio

Producci6 escrita: Correspondéncia comercial

2. Beneficis empresarials. Presentacio d'una empresa

Vocabulari: Benficis e incentius

Gramatica: Temps verbals en passat

Comprensio escrita: "More to a career than money'

Comprensio oral: Presentacions

Producci6 oral: Formular preguntes sobre treballs. Pausa, entonacié i accent. Donar una presentacio
Produccio6 escrita: Carta de sol-licitud de treball. Memo

3. Iniciar un negoci. Deixar i rebre missatges

Gramatica: will i el futur

Comprensio escrita: "'To franchise or not to franchise? That is the question

Comprensi6 oral: Consells sobre franquicies. Planificar un seminari. Deixar missatges de veu
Producci6 oral: Parlar de programacions i horaris. Deixar un missatge de veu.

Produccié escrita: Prendre notes i missatges
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4. Publicitat. Delegar en terceres persones

Vocabulari: Tipus de publicitat

Gramatica: Verbs modals

Comprensio escrita: 'Social media advertising'

Comprensi6 oral: Publicitat en el web. Un mal representant

Produccio oral: Una presentaci6 curta. L'accent en la oracio. Delegar el treball en tercers
Producci6 escrita:Redactar un informe

5. El lloc de treball. Participar en una reunié de negocis

Gramatica: Estil indirecte

Comprensio escrita: 'Let's not meet'

Comprensio oral: Entrevista amb un assessor d'art. Opinions sobre art. Informe d'una reunié
Producci6 oral: Una reunio sobre obres d'art. Expressions per a reunions de negocis
Producci6 escrita: Redactar les minutes d'una reunio

6. Seleccid de plantilla. Comunicacio digital

Vocabulari: Contratacié i acomiadament

Gramatica: La veu passiva

Comprensi6 escrita: 'Employment news' 'Banning phones in the workplace' 'Internal communication in
the workplace'

Comprensio oral: Estudi de casos sobre empleabilitat

Producci6 oral: Parlar sobre aspectes de empleabilitat

Producci6 escrita: Redactar un email

VOLUM DE TREBALL

ACTIVITAT Hores % Presencial
Practiques en laboratori 30,00 100
Classes de teoria 15,00 100
Practiques en aula 15,00 100
Elaboraci6 de treballs en grup 20,00 0
Elaboracio6 de treballs individuals 15,00 0
Estudi i treball autonom 20,00 0
Lectures de material complementari 10,00 0
Preparacio d'activitats d'avaluacié 5,00 0
Preparacio de classes practiques i de problemes 10,00 0
Resolucié de casos practics 10,00 0
TOTAL 150,00
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METODOLOGIA DOCENT

La metodol ogia aplicada sera majoritariament comunicativai participativa, buscant sempre |'efectivitat
expressivai operativade I'alumnat segons les diferents tasques professionals especifiques en llengua
anglesa que es van abordant al |larg del curs. No obstant aixo0, si és necessari i, depenent dels nivells
d'angles dels alumnes, també Saniran intercalant activitats complementéries d'indole formal per apal-liar
gualsevol llacuna gramatical que pugaexistir i gudar a grup amillorar la seua competencia, no solament
expressiva sing, també, linguistica.

El desenvolupament de cada tema sestructura en tres parts o sessions. En la primera sessio, més tedrica,
en forma de classe expositiva, sintrodueix |'area tematica basica (seguint I'estructura que saporta en
I'apartat 7 de laguia), explicant laterminologiai el's conceptes tecnics més importants. En la segona
sessif, en forma de classe participativa, es comenca la seua aplicacio practica através de diverses
activitats en les quals I'estudiant desenvolupa les destreses comunicatives implicades o relacionades amb
|'area tematica donada. L'Ultima sessig, en formade grup de treball, es dissenya per afomentar
I'assimilacid i la practicatant individual com en equip através del desenvolupament d'activitats
comunicatives caracteristiques de I'entorn professional especific (per eixemple, redaccio de
documentacio, cerca de dades, estudis de casos i diversos tipus d'interaccié com els debats, les
negociacions o les reunions).

A més del treball en l'aula, I'estudiant haura de dedicar a cada tema diverses hores de treball no
presencial i independent (per exemple, elaboracié de treballs, informes, exercicisi preparacio per ales
classesi €ls examens).

AVALUACIO

L’ assignatura de “ Anglés per als negocis|” ofereix dues modalitats d’ aprenentatge, entre les quals
I’ estudiantat haura de triar. Se li avaluara a partir de la consideracié del's seguients aspectes, d’ acord amb
lamodalitat escollida:

e Opcid A: Modalitat d'avaluacidé continua: participacié i implicacid
en el procés d'ensenyament-aprenentatge, resolucié de problemes,
elaboracié de treballs i exposicions orals, realitzacié de proves
d'avaluacid. La superacid d'aquesta modalitat d'avaluacié (és a dir,
1'haver aprovat totes les proves corresponents a aquesta avaluacid i
realitzat tots els treballs, exposicions orals i activitats
pertinents) suposa la no obligatorietat de la prova final escrita i la
prova final oral, ja que es faran proves parcials escrites i orals
durant el curs.
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. Opcidé B: Modalitat d'avaluacid final: realitzacid d'una prova
final escrita en la data oficial d'examen, que constara de preguntes
teoriques i practiques, aixi com una prova final oral. Aquestes proves
unicament tindran caracter obligatori en aquells casos en qué
1'estudiantat opte per la modalitat d'avaluacidé final (opcidé B) o no
haja superat 1l'avaluacid continua (opcidé A), sent la seua superacig,
en tals casos, condicid indispensable per a aprovar 1'assignatura.

En I'assignatura“ Angles per als Negocis|1”, d'acord amb les diferents modalitats d'avaluacio, I'avaluacié
total es desglossa de la segiient forma:

° Opcidé A: Modalitat d'avaluacid continua:

o Un 50% de la nota global correspon a la realitzacid de proves
escrites.

o Un 20% de la nota global correspon a la realitzacid de proves
orals.

o Un 20% de la nota global correspon a l'avaluacidé de tasques i
projectes tant individuals com en grup.

o Un 10% de la nota global correspon a assistencia i participacid en
totes les classes: teoria, practica i laboratori.

Per a aprovar |'assignatura és necessari obtindre un minim de 50%, tant en les proves orals com en les
escrites,

° Opcidé B: Modalitat d'avaluacid final: L'estudiantat realitzara
una prova final escrita (50%) i una prova final oral (20%) en la
convocatoria oficial. La maxima puntuacidé que es podra obtindre sumant
les dues proves és un 70% o 7/10 (l'estudiantat renunciaria, per tant,
al 20% corresponent a la nota de les tasques d'avaluacidé continua i al
10% corresponent a assistencia i participacio).
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Per a aprovar lamodalitat d'avaluacio final és necessari obtindre minim 3.8/5 en laprova escritai 1.2/2
enlaprovaora (3.8+1.2=5)

Fer trampa en un examen o plagiar |’ obra escrita dels altres es considera una infraccié molt greu i no es
tolerara en aguesta assignatura.

Per amés informaci6 sobre la normativa d'avaluaci6 pot consultar-se el segiient enllag:

https.//www.uv.es/graus/normatives/2017 108 Reglament_avaluacio_qualificacio.pdf
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