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Son los nuevos hombres del Imperio los que creen en comienzos desde
cero, capitulos nuevos, paginas en blanco; yo persevero en la misma historia, con la
esperanza de que antes de que concluya me revele por qué crei que merecia mis

desvelos.

J.M. Coetzee, Esperando a los barbaros

Cuando uno se acostumbra desde pequefio a trabajar la madrecita tierra,
ninguna tonteria puede sorberle el seso. Lo Gnico malo es que tenemos pocas

tierras. Si tuviésemos todas las que queremos, no temeriamos ni al diablo.

Después de tomar el té, las mujeres hablaron de vestidos, recogieron los
cacharros y se fueron a acostar. El diablo estaba detras de la estufa y habia oido la
conversacion. Se alegr6 de que la mujer del campesino indujera a este a jactarse de

que, si tuviera tierra, no temeria al diablo.
«Esta bien; te daré mucha tierra y asi podré apoderarme de ti», penso.

Tolstoi, ¢ Cuanta tierra necesita el hombre?
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Introduccién

“La desigualdad en América Latina ha sido una constante historica”. Con esta frase
se inicia la sinopsis del libro América Latina en la larga historia de la desigualdad publicado
por Bértola et al. (2018). Esta aproximacién al problema de la desigualdad en la region ofrece
por lo menos dos puntos de partida que fundamentan y motivan esta investigacion. Primero,
al menos desde que se dispone de cifras comparables, Latino América figura como una de
las regiones mas desiguales del mundo. Las cifras recientes de Busso y Messina (2020)
muestran que, en promedio, en el afio 2017, el 10% de los més ricos ganaba 22 veces méas
que el 10% mas pobre, cifra que duplicaba la relacion observada en los paises europeos y
asiaticos pertenecientes a la Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico
(OCDE), cercana a 9,9. Segun calculos de los mismos autores, el coeficiente de Gini apunta
en la misma direccién, con valores de 0,46 en América Latina y de 0,32 para los paises
desarrollados. El caso de Colombia es aun més alarmante, conforme con las cifras de la
Comision Econdmica para América Latina (CEPAL): para el afio 2020, el coeficiente de Gini

fue de 0,55, superior en cerca de 0,09 puntos al promedio de la region.

Tales niveles deberian llamar la atencién, pues como demuestra el informe Inequality
in a rapidly changing world publicado por las Naciones Unidas (2020, pp. 45-51), la alta
desigualdad de ingresos afecta negativamente a la economia, al menos, por tres vias. Por un
lado, genera disparidades en el acceso al crédito y priva a la poblacion de bajos ingresos de
una educacion y salud de calidad. Esto afecta la productividad y origina un crecimiento
econdmico lento y una limitada reduccion de la pobreza. Por otra parte, conforme con la
evidencia empirica, los paises con alta desigualdad tienen menores niveles de movilidad
social, haciendo que el desarrollo personal dependa mayoritariamente de los recursos y la

riqueza familiar. Finalmente, la alta desigualdad puede llevar a la captura del poder politico

! Las cifras se pueden consultar en: https://statistics.cepal.org/portal/inequalities/incomes.html?lang=es&indicator=3289



por parte de una élite, minando la confianza en las instituciones. En un contexto de amplias
disparidades de ingreso o riqueza, un reducido grupo puede usar su poder econémico para
favorecer sus intereses. Una clase media fortalecida sirve como contrapeso politico a estos
grupos de poder, no solo presionando por mejores servicios sociales financiados por una
tributacion progresiva, sino también, manteniendo en la opinion publica y el debate politico
la importancia de combatir una creciente desigualdad. Solo estos tres puntos son suficientes
para que el problema de la desigualdad se plantee como una prioridad en la agenda politica,
econdémica y social de Colombia, que como se mostro tiene la carga de liderar las cifras de

desigualdad en la region.

En segunda medida, retomando la frase referenciada al inicio de esta seccion, se pone
de manifiesto la relevancia de la historia no solo para entender la dindmica de la desigualdad
sino ademas su incidencia actual. Como plantea Piketty (2015, p. 793) en su propuesta por

una economia politica e historica:

La experiencia historica sigue siendo nuestra principal fuente de conocimiento. Las
causalidades historicas son dificiles de establecer con certeza, eso es cierto. ;Estamos
seguros de que una determinada politica tiene un determinado efecto, o también se
debe a alguna otra causa? Pero pese a todo, las imperfectas lecciones que podemos
extraer de la investigacion histdrica tienen un valor inestimable e irremplazable, que

ninguna experiencia controlada podra igualar nunca.

El analisis histdrico constituye el mejor laboratorio del que disponemos para validar
teorias e hipotesis entorno al comportamiento de la desigualdad. La amplia experiencia
humana y social suministra mucha informacion para entender cémo se comporta la
desigualdad en contextos histéricos diversos, en los que las condiciones econémicas, sociales
y politicas especificas afectan a los mecanismos de apropiacién y distribucion del ingreso y
de la riqueza. En ese sentido, la historia es uno de los mejores referentes analiticos para
cuestionarse por el futuro de un fendmeno como la desigualdad, y en su estudio detallado se

pueden identificar acciones politicas y econémicas para reducirla.
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Asi mismo, el analisis historico enriquece la generalizacion que se desprende de una
teorizacion que obvia las particularidades especificas sobre las cuales se desenvuelve la
desigualdad. Analizar la historia de la desigualdad exige entender los fenémenos, procesos y
relaciones historicas que subyacen detras de la distribucion del ingreso. Estas fuerzas e
intereses cambian, se adaptan o desaparecen a lo largo del proceso de desarrollo y, por tanto,
requieren de un estudio de largo plazo que reconozca esa transicion. Ademas, el andlisis
histérico de la desigualdad permite aproximar este fendmeno desde una mirada
multidisciplinar, en donde las relaciones politicas e institucionales, las organizaciones
sociales y el cambio tecnoldgico interactian para explicar los comportamientos de largo
plazo. Finalmente, la desigualdad parece mostrar un significativo proceso de inercia, en
donde las relaciones y fuerzas del pasado siguen manteniendo relevancia para explicar los

resultados actuales.

En este contexto, el principal objetivo de este trabajo doctoral es contribuir al debate
sobre la distribucion del ingreso de Colombia en el largo plazo, mediante la estimacion de
coeficientes de desigualdad para el periodo histérico de la Primera Globalizacion (1870 —
1918). Aunque buena parte de la discusion que se presenta gira entorno al comportamiento
de la desigualdad nacional y regional, la metodologia propuesta también permite realizar un
analisis del crecimiento per céapita regional a lo largo del periodo. La eleccidon de este
momento histdrico tiene por lo menos tres justificaciones. Primero, desde el punto de vista
historico, tanto Colombia como la regién experimentaron cambios importantes en sus
estructuras de produccion y distribucion. Lo més sobresaliente fue la mayor participacion en
el comercio mundial mediante una creciente exportacién de materias primas, productos
mineros y bienes agroforestales (Bértola y Ocampo, 2013; Bulmer-Thomas, 2017; Kuntz-
Ficker, 2019). En el caso de Colombia destacan los booms temporales de exportacion de
bienes como el tabaco y la quina entre 1850 y 1880, pero aun mas importante el inicio y
consolidacién del café como el principal producto nacional de exportacién. Segundo, este
periodo ha sido analizado con detalle por la literatura centrada en la evolucion de la
desigualdad en América Latina ( Arroyo Abad, 2013; Arroyo Abad y Astorga, 2017; Bértola
et al., 2010; Bértola y Rodriguez Weber, 2009; Gémez Leon, 2021; Rodriguez Weber, 2011,
2014; Willebald, 2015; Williamson, 1999, 2002, 2010, 2015). Ello es asi por dos motivos.

Por un lado, porque la forma particular como la regién se vinculd al comercio mundial brinda
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conclusiones relevantes para el contexto actual, en donde buena parte de las exportaciones
estan concentradas en commodities. Por otro lado, porque alrededor de este momento
historico hay un amplio debate empirico, metodoldgico y analitico entorno a los niveles

observados en la desigualdad y la tendencia que adoptaria.

Las estimaciones y la discusion que se presenta en este trabajo estan basadas en dos
Tablas Sociales, una para 1870 y otra para 1918. La construccion de ambas Tablas parte de
los censos de poblacion especificos de estos afios y se complementa con diversa informacion
secundaria para aproximar los ingresos. Dentro de esta informacion se incluyen registros
historicos directos, o a falta de estos, se utilizan imputaciones indirectas basadas en
supuestos. Aunque los supuestos puedan estar sujetos a criticas y observaciones, siempre se
han construido sobre referencias historicas disponibles en la literatura y con el fin de ser

siempre consistentes con la realidad historica del pais.

Desde el punto de vista metodoldgico, las Tablas Sociales de 1870 y 1918 ofrecen
por lo menos cuatro importantes aportes. Por un lado, reconocen dos formas de trabajo rural
(trabajadores internos y externos) cuyo ingreso se modela con base al vinculo de los
trabajadores con la tierra. Segundo, presentan un método novedoso para estimar los ingresos
del capital que permite valorar su potencial variabilidad, y por tanto perfilar de mejor manera
sus efectos sobre la desigualdad total. Tercero, se aporta informacion novedosa a nivel
regional que permite desagregar todos los calculos y resultados con mas detalle. Cuarto, las
Tablas Sociales incorporan informacion de dos hechos muy relevantes, la colonizacion
antioquefia y el auge cafetero. Este acercamiento es un avance respecto a las estimaciones
disponibles para Colombia en la época (Arroyo Abad y Astorga, 2017; Astorga, 2024a,
2024b; FitzGerald, 2008), pues consideramos que reconoce de mejor manera la realidad
econdmica y social del pais en el periodo analizado. Por tanto, permite medir el impacto
diferencial de la globalizacién en regiones que pudieron aprovechar con distinta fortuna la

integracion en el mercado internacional.

En ese sentido, el trabajo presenta dos elementos trasversales. Por un lado, la nocion
de Colombia como un pais de regiones ha sido central en el debate sobre su desarrollo
(CINEP, 1998; Palacios y Safford, 2012), por lo que incorporarlo en un analisis historico de
la desigualdad era una prioridad para este trabajo. Considerar esta dimension no solo permitio
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construir Tablas Sociales mucho mas detalladas en términos de categorias e ingresos, también
fue central para demostrar que las conclusiones de orden nacional pueden estar ocultando
realidades regionales diferentes, asociadas a los contextos historicos particulares y, por tanto,
ignorando los diferentes efectos que la integracion econdmica de la Primera Globalizacion
pudo generar. Por otro lado, la propiedad de la tierra en Colombia es la causa central de buena
parte de los conflictos sociales y politicos del pais, no en vano el Centro Nacional de Memoria
Historica concluye que: “No hay mayor problema en Colombia que el agrario y la
distribucion equitativa de la tierra” (CNMH, 2018). Siendo la tierra el principal recurso
econdémico y politico de la época, su distribucion debe tener un efecto directo sobre la
desigualdad del ingreso. Esta investigacion, dentro de los limites de la informacion
disponible, ha procurado incorporar los efectos distributivos de la tenencia de la tierra y sus
consecuencias sobre las relaciones laborales que se desarrollaron alrededor de la produccién
agricola. Con esta anotacion como punto de partida, a continuacion figura una idea general

de lo que se trata en cada capitulo.

El primer capitulo de esta tesis es una revision de la literatura vinculada con el debate
del desarrollo econémico en el largo plazo, prestando especial atencién al tema de la
desigualdad. Esta revision tiene un caracter general e introductorio, pues dentro de cada
capitulo se presenta literatura mas especifica relacionada con el proposito o la temética que
se esté tratando. De manera muy general, esta seccion aborda tres enfoques. Primero, la
mirada neo-institucionalista que pone de manifiesto la importancia de las instituciones para
explicar el desarrollo de largo plazo, que en el caso latinoamericano hace énfasis en el tipo
de instituciones que se implementaron durante la Colonia. Segundo, el enfoque de los
pensadores latinoamericanos estructuralistas y de la teoria de la dependencia, quienes
reconocen la importancia de las instituciones, pero las enmarcan dentro del contexto de una
economia mundial, en donde los paises de la region adoptaron una relacion y funcién
especifica con los paises desarrollados. Tercero, se presentan los trabajos que han abordado

la dindmica de la desigualdad bajo un enfoque cuantitativo.

En este trabajo los ingresos del capital se calculan de forma residual, por lo que es
necesario contar con una medida de Ingreso Nacional consistente. En ese sentido, el Capitulo

2 se centra en analizar las series disponibles de produccion nacional para el periodo que



considera esta investigacion. En esta revision resultaba prioritario contar con una
aproximacion adecuada de la estructura econémica de la época. Por esta razon, ponderamos
las estimaciones que se construyen desde el enfoque del gasto, pues reconocian la produccion
de autoconsumo, que histéricamente fue importante en las zonas rurales del pais. Las medidas

basadas en impuestos o en datos de mercado no son capaces de reconocer este elemento.

Este ejercicio abarcé varios procesos. Primero, se identificaron los alcances y las
limitaciones de las metodologias disponibles, estudiando los supuestos, las fuentes de datos,
y contrastando los enfoques. Segundo, se justificd tanto analitica como histéricamente las
mediciones de produccion nacional que se van a utilizar en los dos cortes temporales
analizados (1870 y 1918). Esta justificacién implicé una reconstruccion del PIB por
componentes del gasto para 1870, lo que junto con una revision de informacion secundaria
mostrd que la estimacion de Salvador Camacho Roldan (Memorias de Hacienda de 1872, p.
14) puede ser adecuada. Para 1918 recurrimos al dato de De Corso (2019), que se construye
también en base al enfoque del gasto. Tercero, se evalud la dindmica de crecimiento de la
produccién nacional, encontrando que, aungue es inferior a la cominmente citada en la
historia econdmica de Colombia, es consistente con las observaciones de las series
disponibles y con las tendencias de los paises de la region. En una dltima instancia, se
presentd un ejercicio para estimar el Producto Nacional Bruto, descontando los pagos

realizados al exterior.

Una vez se dispone de las medidas de produccion nacional, se procede a estimar su
distribucion entre la poblacion que desempefié alguna actividad y percibio un ingreso. El
Capitulo 3 tiene como propdsito explicar este proceso, partiendo de una descripcion de la
metodologia de Tablas Sociales y su aplicacion en el contexto latinoamericano. En base al
censo poblacional de 1870 y a diversa informacion de ingresos proveniente de fuentes
secundarias, imputaciones y calculos, se construyd una Tabla Social con 238 categorias de
ingresos. Esta Tabla Social incorpora los tres aportes descritos anteriormente: distintas
formas de trabajo rural, variabilidad del capital y el componente regional, ademaés de otros
elementos importantes. Por ejemplo, reconoce diferencias en la relevancia exportadora de las
regiones, incorpora informacidn de propietarios no agricolas y desagrega la informacion por

género. En términos de estimaciones, el capitulo muestra que la desigualdad medida por el



coeficiente de Gini en Colombia ya era alta al inicio de la Primera Globalizacion, y que buena
parte de esto se explicaba por la diferencia entre los ingresos promedio del capital y del
trabajo. Ademas, se discute como este resultado puede estar relacionado con la estructura de
tenencia de la tierra y, particularmente, con las relaciones de produccion que se desarrollaron

alrededor de la gran propiedad territorial.

El Capitulo 4 retoma la Tabla Social descrita en el capitulo anterior, pero se enfoca
en el andlisis regional. Este es un resultado pionero en la historia econémica colombiana, ya
que se tiene por primera vez estimaciones regionales de desigualdad para el siglo XIX en
base a una misma metodologia y un mismo conjunto de supuestos. El procedimiento combina
una agregacion de los ingresos laborales desde las regiones hacia el nivel nacional, con una
distribucion de los beneficios del capital desde el nivel nacional hacia las regiones. A partir
de esta informacion se pueden desagregar dos conjuntos de resultados. Primero, las
estimaciones regionales de ingreso por habitante, que nos permiten discutir la hipétesis de
reversion de la fortuna (Acemoglu et al., 2002; Meisel, 2014). Por el otro, indicadores de
desigualdad para las regiones analizadas, encontrando que la estructura ocupacional, la
mayor o menor relevancia exportadora de la region y las distribuciones de los factores, son
los elementos explicativos mas importantes a la hora de analizar las distribuciones de ingreso
regionales. De otra parte, un ejercicio de descomposicion revela que lo mas importante para
explicar la desigualdad nacional era la desigualdad interna de las regiones, siendo muy poco

relevante los niveles de ingreso promedio de las regiones.

En el Capitulo 5 se construye una Tabla Social para 1918. El capitulo tiene de nuevo
un enfoque mayoritariamente metodoldgico, aunque también se incluyen los resultados del
analisis nacional de la desigualdad. En aras de mantener la comparabilidad con el corte de
1870, se procurd mantener las mismas categorias y complementar con nueva informacion de
ingresos, lo que garantiza que los aportes que se mencionaron previamente se mantengan
para esta segunda tabla. No obstante, en este capitulo se incluyeron algunas categorias
adicionales relacionadas con los cambios que se dieron en el pais a lo largo del periodo. El
café gano relevancia como producto de exportacion, e impulsado por su produccion el pais
experimentd importantes transformaciones en la estructura de produccion, distribucién y

tenencia de la tierra. Ademas, a lo largo de todo el siglo XIX'y principios del XX, se venia



desarrollando un proceso de migracion en el occidente del pais que desplazé poblacién desde
la region de Antioquia hacia el sur, en lo que se ha conocido como la colonizacion antioquefia.
Reconociendo la relevancia de ambos fendmenos, ha sido una prioridad poder incorporarlos
dentro del analisis de la desigualdad del ingreso, lo que implico un proceso para cuantificarlos
e incluirlos con su ingreso respectivo dentro de la Tabla Social de 1918. Esto ha supuesto un
notable esfuerzo de recopilacion de informacion a fin de cuantificar la magnitud de ambos
procesos, ademas de reconstruir los ingresos de los distintos tipos de propietarios
agropecuarios en funcion del tamafio promedio de las propiedades y del caracter exportador

0 no de sus cultivos principales.

En términos de resultados se muestra que la desigualdad se incrementd ligeramente a
lo largo del periodo, de forma apenas perceptible segun el coeficiente de Gini, pero mas clara
conforme el indice de Theil. También se presentdé un aumento de la participacion de los
ingresos del capital en el ingreso total, que se explica por el mayor crecimiento que se dio en
el ingreso promedio de este factor respecto al del trabajo. Estos dos resultados son
consecuentes con los resultados obtenidos por otros autores (Alvarez y Willebald, 2013;
Bértola et al., 2010; Gomez Leon, 2021; Prados de la Escosura, 2007; Rodriguez Weber,
2014; Willebald, 2015; Williamson, 1999). Adicionalmente se muestra que el factor que mas
aport6 al incremento de la desigualdad nacional fue el distanciamiento entre los ingresos
promedio del trabajo y del capital, cuyo aumento contrarrestd la caida en la desigualdad
dentro de las respectivas distribuciones. Nuevamente se discute la incidencia que la gran

propiedad territorial pudo tener sobre este comportamiento.

El Capitulo 6 retoma esta discusion, pero se concentra en la dimension regional. Se
parte de un andlisis del crecimiento econémico a lo largo del periodo, encontrando que
aquellas regiones que pudieron vincularse al comercio de exportacion tuvieron un mejor
desempefio econdmico que aquellas que nunca lo lograron o que perdieron relevancia. Desde
el punto de vista de la desigualdad, esta no aumento en todas las regiones respecto a 1870 y
el comportamiento regional especifico estuvo muy relacionado con la dindmica de la tenencia
de latierra. En aquellas regiones en las que el gran propietario gand relevancia la desigualdad
aumento, mientras que en las que esta figura perdi6 influencia, ya sea por el fortalecimiento

de la produccion parcelaria, la recomposicion productiva o por la incapacidad de vincularse



al comercio mundial, se dio una reduccién. La gran propiedad territorial le otorgaba al
terrateniente control directo sobre la tierra y el trabajo. Esto genero relaciones laborales y
sociales que favorecian la concentracion del excedente de exportacion en los duefios de la
tierra. Por su parte, la pequefia propiedad productiva, especialmente la vinculada con el cafe,

le permitid al campesino participar por primera vez de los beneficios de la exportacion.

Este es uno de los resultados méas destacables de esta investigacion. Por un lado, es
consecuente con la literatura que ha abordado el problema del desarrollo en América Latina
en el largo plazo. Se muestra la relevancia de las instituciones para explicar las tendencias de
la desigualdad, pero se confirma que el contexto institucional, y por tanto los mecanismos de
generacion y apropiacion del ingreso, se transforman a lo largo de la historia para crear
tendencias diferenciales a las originalmente configuradas. En segunda medida, que el
comportamiento de la desigualdad estuviera directamente vinculado con la relevancia del
gran propietario territorial, es un aporte relevante para estudiar una idea generalizada en el
debate colombiano sobre el desarrollo: la relacidn entre la distribucion de la tierra y la

distribucion del ingreso.

El capitulo final retoma esta y otras conclusiones del documento. De manera muy
general se hace énfasis en que para explicar las trayectorias de la desigualdad deben
considerarse factores externos e internos. La exportacion de bienes agropecuarios se combind
con los cambios internos que estaban experimentando las regiones, para determinar una
configuracién particular de instituciones, agentes y estructuras econdémicas. Son
precisamente esas diferencias las que dieron lugar a las distintas trayectorias de la
desigualdad. Creemos que estas conclusiones no solo son importantes para la historiografia
colombiana, ademas, son relevantes para estudiar la dinamica actual de la desigualdad.
Primero, el pais concentra sus exportaciones en materias primas. Segundo, sigue siendo un
pais con una muy mala distribucién de la tierra, segun el Instituto Colombiano Agustin
Codazzi el coeficiente de Gini de la tierra es cercano a 0,88 (IGAC, 2023). Tercero, siguen
existiendo claras diferencias regionales en términos de desarrollo economico. Finalmente,
mantiene la carga de tener una altisima desigualdad del ingreso. En consecuencia, creemos
que la reduccidn de la desigualdad en Colombia como proyecto politico, social y econémico,

exige como prioridad un esfuerzo real por una redistribucion mas equitativa de la tierra.



Capitulo 1. Revision de Literatura

Latinoamérica ha sido categorizada como una de las regiones mas inequitativas del
mundo. Segun las estimaciones de Deininger y Squire (1996, p. 584), el coeficiente de Gini
promedio de la region entre 1960 y 1990 fue de 0,5 puntos, superior en 0,04 al promedio de
Africa Sub Sahariana 'y en 0,15 al dato de los paises de ingreso alto. Informacion reciente del
Banco Mundial reafirma esta tendencia. Con datos en torno a 2015, el coeficiente de Gini
promedio de los paises de América Latina y el Caribe fue de 0,49, muy superior al de los
paises desarrollados, los cuales presentaron un valor de 0,33. Colombia sobresale en la region
por su alta desigualdad. Segun la CEPAL, para el afio 2020 el coeficiente de Gini fue de 0,55,
superior en cerca de 0,09 puntos al promedio de la regionz.

Este fendbmeno ha llamado la atencion de investigadores e historiadores, quienes lo
han abordado desde diferentes perspectivas, modelos y teorias. A partir de la diversidad de
opiniones y métodos se ha desarrollado un profundo debate alrededor de la evolucién
historica de la desigualdad en la region, haciendo especial énfasis en las causas primarias que
explican este comportamiento. Este debate se ha venido complementando a medida que se
dispone de nueva informacion historica, particularmente de recientes estimaciones de indices

de desigualdad, lo que ha brindado soporte cuantitativo para debatir los enfoques teoricos.

En esta revision de literatura se propone presentar un panorama de la literatura que
aborda el debate de la desigualdad en Ameérica Latina con una perspectiva de largo plazo. Se
presentan las teorias y enfoques mas generales, ya que en los capitulos siguiente se retomara
con mucho mas detalle gran parte de los aportes recientes que se han derivado de este debate.

Consideramos adecuado manejar esta estructura, pues permite contrastar la metodologia y

2 Los datos se pueden consultar en: https:/statistics.cepal.org/portal/inequalities/incomes.html?lang=es indicator=3289
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los resultados que se obtienen de esta investigacion con los obtenidos por otros autores,

especialmente en el contexto latinoamericano.

De manera muy general, la cuestion central que fundamenta esta literatura es analizar
bajo qué condiciones econdmicas e histéricas Latinoamérica ha configurado patrones de
desarrollo que no solo la han rezagado en términos de crecimiento, sino que ademas la han
convertido en una de las regiones mas desiguales del mundo. Esta literatura se ha organizado
en tres bloques, los dos primeros recogen las aproximaciones teoricas de la escuela
institucionalista y de los pensadores latinoamericanos de la dependencia, el tercero tiene un
enfoque mas empirico y recoge aquellos trabajos que cuantifican el efecto de la Primera

Globalizacion sobre la desigualdad.

1.1. Las institucionesy el legado colonial

¢Cémo se pueden prescribir politicas sin entender el desenvolvimiento de las
economias? Con este interrogante North (1994, p. 567) resaltaba la incapacidad de la
economia neoclasica para explicar el desarrollo econémico a lo largo del tiempo. Bajo su
punto de vista, la teoria neocldsica mas centrada en entender el funcionamiento de los
mercados, pierde la perspectiva de como se desenvuelven las economias a lo largo del
tiempo. Al ignorar la relevancia del tiempo y de las instituciones, esta escuela de pensamiento

comete un error que le impide entender la dinamica de las economias a largo plazo.

Son precisamente estos dos ejes, el tiempo y las instituciones, los que van a dar
fundamento a los andlisis que se enmarcan dentro del enfoque institucionalista. Para North
(2012) , las instituciones son las reglas de juego, formales e informales, que configuran tanto
la estructura de incentivos como el conjunto de limitaciones que dan lugar al comportamiento
de los individuos y de las organizaciones dentro de una sociedad. El tiempo es central en este
analisis, pues a lo largo de esta dimension transcurre el aprendizaje de los individuos y de las
organizaciones, dando paso al cambio institucional y, por tanto, al cambio en el conjunto de

incentivos y limitaciones. Como menciona North (1994, p. 571):
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Las organizaciones que empiezan a existir reflejaran las oportunidades ofrecidas por
la matriz institucional. Es decir, si el marco institucional premia la pirateria, entonces
naceran organizaciones piratas; y si el marco institucional recompensa las actividades
productivas, surgirdn organizaciones -empresas- comprometidas con dichas

actividades.

Asi pues, las instituciones y su cambio a lo largo del tiempo se consideran
determinantes para entender el desempefio econémico a largo plazo. A partir de este marco
conceptual, diversos historiadores econdémicos han indagado en las condiciones histéricas
que dieron lugar a las instituciones que determinaron los patrones de desarrollo econémico.
En el contexto latinoamericano, una influyente literatura coincide en que tanto el retraso
econdmico de la region como la alta desigualdad se explican por el tipo de instituciones que
se implementaron durante la colonia. No obstante, los enfoques difieren en la identificacion
de las condiciones histdricas especificas que dieron lugar al marco institucional que

determinaria estos patrones de desarrollo.

Un primer enfoque dentro de esta linea de investigacion es el que plantean Engerman
y Sokoloff (2002). Para estos autores, las dotaciones factoriales (trabajo y recursos naturales)
de las colonias americanas determinaron la clase de instituciones que se implementaron y en
consecuencia los patrones de desarrollo. En Latinoamérica, los europeos encontraron suelos
y climas adecuados para la produccion de cultivos de alto valor como el azlcar (regiones de
Brasil, Cuba y Santo Domingo), cuya produccion se realiz6 esencialmente con mano de obra
esclava traida desde Africa. Por otra parte, en las zonas de México y Per( fueron los recursos
minerales los que llamaron la atencidn de los colonizadores, quienes aprovecharon la amplia
poblacion indigena y sus estructuras sociales para la explotacion. Ambos esquemas
contribuyeron a la acumulacion de riqueza en manos de una élite, en base a la explotacion de
la poblacion esclava e indigena. Esto no solo configurd sociedades muy inequitativas en
términos de recursos economicos, sino ademas, sociedades marcadas por las diferencias
raciales que excluian a los indigenas y esclavos en todo nivel. En este tipo de sociedades, las

élites tenian la capacidad de establecer un marco institucional que acentuaba su influencia
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politica y econdmica, garantizando privilegios econdmicos que incrementaban su riqueza y

por tanto acentuaban la desigualdad.

Por el contrario, en el norte del continente americano los colonizadores encontraron
dotaciones factoriales muy distintas. Por un lado, las condiciones climaticas y los tipos de
suelos no permitieron la produccion agricola o minera a gran escala. Por otra parte, la
poblacién indigena nativa era limitada. Ambos elementos favorecieron la consolidacion de
sociedades igualitarias, con predominio de poblacién de procedencia europea, en donde las
diferencias de raza no fueron tan marcadas. En este tipo de contextos, las instituciones que
se desarrollaron fueron mucho mas democraticas, protegian los derechos de propiedad de la
mayoria de la poblacién, brindaban oportunidades econémicas generalizadas y proveian

bienes publicos e infraestructuras.

En linea con el trabajo anterior, Acemoglu et al. (2001) enfatizan la relevancia de las
instituciones para explicar los patrones de desarrollo en el largo plazo. A grandes rasgos estos
autores resaltan que los europeos adoptaron diferentes formas, estrategias y politicas de
colonizacion, y que tales esquemas determinaron instituciones especificas. En concreto,
consideran que el tipo de estrategia de colonizacidn adoptada estaba relacionada con el tipo
de asentamiento que los europeos pudieron desarrollar en cada colonia. Finalmente, asumen

que las instituciones coloniales persistieron ain después de la independencia.

Los autores deben encontrar una variable que les permita determinar los tipos de
estrategias de colonizacion que se implementaron, y que a su vez esté relacionada con las
instituciones que se derivaron en cada caso. La eleccion fue la tasa de mortalidad de los
primeros colonizadores. Las zonas con bajas tasas de mortalidad resultaban llamativas para
la migracion europea, pues les ofrecia condiciones favorables para la formacion de los
asentamientos. Esto significd que la poblacion europea creciera rapidamente configurandose
como mayoria, lo que sentd las bases para instituciones mas igualitarias que protegian los
derechos de propiedad. En contraste, las zonas con altas tasas de mortalidad ofrecian
condiciones de asentamiento mucho mas desfavorables, lo que atrajo menores cantidades de
colonizadores. Sin embargo, esta menor presencia de colonizadores hizo que estos tuvieran

mayor capacidad de implementar instituciones extractivas basadas en la explotacion de la
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poblacién indigena o esclava. Esto evidentemente concentraba el ingreso en la élite europea,

pero ademas atentaba contra la inversion y el desarrollo econémico.

Los autores encuentran una relacion negativa y significativa entre la tasa de
mortalidad de los colonizadores, usada para aproximar el tipo de instituciones
implementadas, y los niveles actuales de PIB per cépita. Adicionalmente, demuestran que las
instituciones iniciales tienen un efecto relevante sobre el contexto institucional actual.
Aquellas regiones con altas tasas de mortalidad de los colonizadores presentan peores
instituciones en la actualidad. En resumen, Acemoglu etal. (2001) concluyen que las
condiciones de mortalidad determinaron el tipo de asentamiento y el tipo de instituciones
desarrolladas como estrategia de colonizacion, las cuales a su vez influirian en el desarrollo

institucional futuro y asi, por tanto, en el desarrollo econémico actual.

Nuevamente, basados en un analisis cuantitativo, Acemoglu et al. (2002) refuerzan
estas conclusiones encontrando una relacion inversa entre la prosperidad econémica en el
afio 1500 y los niveles de PIB per capita en 1995. Usando como proxys de prosperidad
econdmica en el pasado las tasas de urbanizacién y de densidad poblacional, muestran que
civilizaciones precolombinas como las mesoamericanas o las andinas mostraban niveles
superiores de desarrollo econémico que sus pares en el norte del continente o en Australia.
Sin embargo, hoy en dia esa comparacion es distinta y las naciones que ocupan estos Gltimos
territorios son mucho mas ricas que las primeras. Segun estos autores, la razon de esta
“reversion” estd en el tipo de instituciones que se desarrollaron en cada contexto. En las
civilizaciones densamente pobladas resultaba eficiente econdmicamente implementar o
mantener instituciones extractivas que aprovecharan la mano de obra disponible. En
contraste, en las regiones menos pobladas, los europeos se asentaron en grandes cantidades
lo que favorecio el desarrollo de instituciones incluyentes (de propiedad privada segln los

autores) que garantizaban los derechos de propiedad de la mayoria de la poblacién europea.

Bértola y Ocampo (2013, p. 57) sefialan que este enfoque ha tenido un gran impacto
tanto en el mundo académico como en las organizaciones internacionales. En el contexto
colombiano hay cada vez maés literatura que aplicando métodos econométricos similares a
los de Acemoglu et al. (2001) han analizado el efecto de las instituciones coloniales sobre
los patrones de desarrollo regional (Bonet y Meisel, 2007; Cepeda Emiliani y Meisel, 2014;
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Garcia Jimeno, 2005). Buena parte del debate reside en encontrar la variable adecuada a
incluir en las regresiones, de tal manera que esté correlacionada con el desempefio actual solo
a través del efecto de las instituciones. Asi, mientras el trabajo de Bonet y Meisel (2007)
utiliza el tamafio relativo del grupo colonizador en cada departamento, Garcia Jimeno (2005)
recurre a datos de la encomienda, la esclavitud y el estado colonial, y finalmente Cepeda
Emiliani y Meisel (2014) utilizan el porcentaje de la poblacion étnica sobre el total. En
términos generales los tres trabajos encuentran que las regiones en las que se desarrollaron
instituciones mas extractivas y excluyentes presentan hoy en dia menores niveles de

desarrollo.

A pesar de su amplia difusion, los trabajos de Engerman y Sokoloff (2002) y
Acemoglu et al. (2001, 2002) han estado sujetos a diversas criticas. Algunas de estas se
fundamentan en cuestiones metodoldgicas e histéricas, mientras que otras parten del
contraste de informacion y de la disponibilidad de nuevas estimaciones. Dentro del primer
grupo sobresalen los trabajos de Dobado (2009) y Coatsworth (2008, 2012). Ambos autores
resaltan que los enfoques de Engerman y Sokoloff (2002) y Acemoglu et al. (2001, 2002)
generalizan en exceso. En Latinoamérica se han observado patrones de desarrollo dispares,
que resulta problematico generalizar bajo una misma causa explicativa. Incluso dentro de los
mismos paises conviven regiones con experiencias econdémicas heterogéneas que requieren

de una mayor particularizacion.

En ese mismo sentido, Coatsworth (2012) demuestra que las dotaciones factoriales,
que en el argumento de Engerman y Sokoloff (2002) determinan el tipo de instituciones que
se desarrollaron, mostraron una amplia variabilidad a lo largo de toda Latinoamérica. Por
ejemplo, destaca que mientras en Cuba las plantaciones de azlcar tendian a ser grandes, en
Brasil eran pequefias. También sostiene que en México se observaron estancias de cultivo de
granos basadas en la mezcla de cosechas y animales similares a las que se dieron en
Pensilvania, Estados Unidos. Finalmente, menciona que en América Latina convivieron la
agricultura campesina con las grandes estancias ganaderas. Usando los datos disponibles de
PIB per capita en el afio 1800, Coatsworth (2012) refuerza su critica, al mostrar que las
diferencias en productividad de las colonias latinoamericanas eran similares a las que se

observaban entre los paises mas ricos y pobres del mundo entero. Ademas, usa el caso de
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Cuba y Brasil para destacar que, aunque ambas colonias fueron esclavistas, sus diferencias

de ingreso eran radicalmente distintas.

En una segunda linea, estan aquellas criticas que destacan que los analisis de
Engerman y Sokoloff (2002) y Acemoglu etal. (2001, 2002) carecen de profundidad
historica. Dobado (2009) menciona que para esta corriente no hay cambios dignos de resaltar
entre las condiciones iniciales cerca del afio 1500 y las de finales del siglo X1X e inicios del
siglo XX. Como si nada de lo ocurrido entre los siglos XIX y XX tuviera relevancia para
explicar los patrones de desarrollo de largo plazo en América Latina y, por el contrario, las
instituciones iniciales se mantuvieron inmutables o que solo dieran lugar a unas no menos
desiguales. Eventos como los conflictos internos y externos posteriores a la independencia,
el crecimiento jalado por el sector exportador propio de la Primera Globalizacién y la etapa
del desarrollo hacia adentro entre otros, debieron tener consecuencias sobre el desarrollo
econodmico que las condiciones primarias del sistema colonial o su persistencia no reconocen.
Es maés, aln en el momento historico en el que se desarrollaron las instituciones coloniales
hubo cambios relevantes que estos enfoques no consideran. Por ejemplo, luego de la
conquista hubo un significativo decrecimiento de la poblacion indigena, que tuvo que
modificar las dotaciones factoriales y las relaciones entre poblacién nativa y colonizadores.
Tanto en el enfoque de Engerman y Sokoloff (2002) y Acemoglu et al. (2001, 2002) este
suceso debio afectar a la abundancia inicial de poblacion y, por tanto, ajustar las instituciones

que originalmente surgieron.

Aunque Coatsworth (2012) reafirma la relevancia de los contextos institucionales,
difiere de los dos enfoques mencionados anteriormente en varios puntos. Primero, menciona
que en base a la informacion disponible de produccion por habitante, el rezago
Latinoamericano solo se materializa en algin momento entre 1750 y 1850, por lo que si las
instituciones coloniales fueron las causantes del bajo crecimiento su efecto solo se hizo sentir
después de la etapa colonial. Segundo, la aparicion de instituciones deficientes en
Latinoamérica no tiene que ver con las dotaciones factoriales o las tasas de mortalidad que
encontraron los colonizadores, sino con las practicas espafiolas y portuguesas y su adaptacién
a las colonias americanas. Tercero, las élites de colonizadores tenian mucho menos poder del

que se cree para modificar el contexto institucional a su favor. Estas élites debian soportar
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un régimen imperial que los afectaba economicamente en base a impuestos, monopolios,
estancos, cesacion de pagos de deuda, manipulacion del valor de la moneda, regulaciones
econOmicas y sistemas legales y judiciales que no hacian efectiva la proteccion de derechos
de propiedad. Finalmente, la consolidacion de una verdadera élite econdémica, con suficiente
poder politico para hacer frente a la modernizacion institucional, seria el resultado del
proceso de expansion econdmica de finales del siglo XIX. En este, la creciente exportacion
agricola valorizo la tierra, la que tendid a concentrarse en grupos de terratenientes, politicos
y grandes comerciantes. Asi, seria en este periodo que confluyeron los factores que Engerman
y Sokoloff (2002) y Acemoglu et al. (2001, 2002) atribuyeron a la época colonial: alta
desigualdad econdmica, control politico por parte de una élite y exclusion de participacion

politica.

Alrededor de este mismo punto se han fundamentado otras posturas analiticas, las
cuales han refutado el efecto de la herencia colonial para explicar el rezago latinoamericano
y particularmente la alta desigualdad. En esencia, estos enfogques han aprovechado la nueva
disponibilidad de informacion para mostrar que la desigualdad en Latinoamérica no ha sido
recurrentemente alta ni superior a la de otras sociedades en contextos de desarrollo similares.
De manera puntual, enfatiza que esta solo se torn6 comparativamente superior luego del

boom exportador propio de la Primera Globalizacion.

Williamson (2009b, 2010) ha sido un referente de esta postura. El autor aprovecha
la base de datos consolidada por Milanovic et al. (2011) con informacién de coeficientes de
Gini para diversas regiones en distintos momentos del tiempo. Una primera conclusién es
que la desigualdad promedio de la América Latina preindustrial (1844-1876) no fue superior
a la de Europa noroccidental durante el mismo contexto preindustrial (1561-1801), los
coeficientes de Gini promedio fueron de 0,52 y 0,53 respectivamente. Por otra parte,
Williamson (2010) estima una regresion que explica los niveles de desigualdad por variables
como el PIB per cépita, la tasa de urbanizacion, la densidad poblacional y el caracter de
colonia entre otras. A partir de los coeficientes calculados, se estima el indice de Gini de la
region hasta 1491, encontrando que la historia de la desigualdad Latinoamericana no tiene

nada de particular. Sus datos revelan que entre 1491 y 1929 la desigualdad observada tuvo
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una gran variacion, con picos minimos de 0,22 y maximos de 0,6. Ademas, la desigualdad

en Latinoamérica se mantuvo relativamente baja hasta antes del inicio del siglo XVII.

Williamson (2010) soporta estas conclusiones en otros trabajos. Por ejemplo, los
calculos de Dobado Gonzélez y Garcia Montero (2010), muestran que la relacion entre el
PIB per capita y los salarios reales de los trabajadores menos calificados en ciudades de
Colombia, Bolivia y México para el afio 1800 era muy inferior (menos desiguales) a los de
otras regiones. Por otra parte, referencia los Pseudo-ginis estimados por Prados de la
Escosura (2007) para demostrar dos cosas. Primero, los niveles de desigualdad en
Latinoamerica experimentaron un incremento diferencial solo después del boom de
exportaciones agricolas de la Primera Globalizacion. Segundo, estos altos niveles no se
reducirian durante la etapa de desglobalizacion (1920-1970) como si sucedié en el mundo
industrializado. Asi, la alta desigualdad de la regidén deberia buscarse en este periodo

historico y no en la herencia colonial, tala cual argumentaron los primeros autores.

Rodriguez Weber (2018) ha presentado una critica a la vision de Williamson y su
refutacion a la hipdtesis de legado colonial. Primero, este debate no puede reducirse a
comparar estimaciones de coeficientes de Gini en distintos momentos del tiempo. Su
preocupacion era entender como la persistencia de este tipo de instituciones afectd la
dinamica de la desigualdad en los siglos XIX y XX, un problema investigativo mucho mas
complejo. Por otra parte, el modelo econométrico que desarrolla para analizar la historia de
la desigualdad en Latinoameérica solo incorpora 4 datos latinoamericanos de los 18 incluidos.
En consecuencia, las relaciones que se estdn modelando realmente no representan la dindmica
de la region. Finalmente, destaca como las estimaciones de Dobado Gonzélez y Garcia
Montero (2010) y Prados de la Escosura (2007) tampoco son consistentes con la realidad
latinoamericana de la época, por lo que derivar conclusiones generales a partir de estas

tendencias puede ser “por lo menos arriesgado”.
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1.2. Pensadores latinoamericanos de los afios 60y 70

Ya en la mitad del siglo pasado, los pensadores latinoamericanos congregados bajo
la CEPAL (Comisién Econdmica para América Latina), habian puesto como tema prioritario
de su agenda investigativa el problema del desarrollo en América Latina con una perspectiva
historica. Lejos de la vision tradicional que definia el proceso de desarrollo como una
transicion secuencial de sociedades tradicionales de baja productividad hacia sociedades
capitalistas avanzadas, esta corriente concebia el “desarrollo y el subdesarrollo como
aspectos interrelacionados y simultaneos de un proceso global comuan: la evolucién del

sistema capitalista mundial” (Sunkel, 1978, p. 9).

Al distanciarse de la teoria neoclasica, esta corriente de pensamiento compartié
enfoques e ideas con otras escuelas no ortodoxas, dentro de los que sobresalieron el
institucionalismo norteamericano de Commons y Veblen. Sunkel (1989) destacaba que
ambos enfoques compartian elementos en comun, lo que abria la posibilidad para una
convergencia entre ambas corrientes. Dentro de estos puntos se destacaba una vision mas
amplia el desarrollo econdémico, en donde el progreso técnico era clave en la modernizacion,
pero se enfrentaba a los obstaculos de las instituciones y de las estructuras sociales y
econdmicas establecidas. Ademas, esta vision comdn del desarrollo reconocia la importancia
de los sistemas ideoldgicos y de poder y su capacidad para influir en las decisiones politicas
y gubernamentales. Di Filippo (2017) menciona que a pesar de que el término instituciones
no es tan frecuente en el estructuralismo latinoamericano como si lo es en el institucionalismo
norteamericano, su relevancia figura implicitamente en la concepcion multidimensional de

estructura social.

A pesar de este punto en comun, hay un elemento central que distancia el enfoque de
los pensadores latinoamericanos y el de los institucionalistas que se describieron
anteriormente. Mientras que para Engerman y Sokoloff (2002) y Acemoglu et al. (2001,
2002) el tipo de instituciones dependio de las condiciones internas que encontraron los
colonizadores en territorio americano (dotaciones factoriales o tasas de mortalidad
respectivamente), para los pensadores de la CEPAL las estructuras econdémicas y sociales y

las relaciones de poder se derivaron de la expansién global del capitalismo. En ese sentido,
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las trayectorias de desarrollo que experimentd la regién no solo son el resultado, sino que son

complementarias con la evolucion de este sistema econdmico mundial.

Los pensadores de la CEPAL consideraban que para entender el proceso de desarrollo
latinoamericano era fundamental partir de las condiciones histdricas particulares
(econdmicas y sociales) que caracterizaron a la region. Sin embargo, tales particularidades
historicas deben entenderse en el marco de un sistema de produccion mundial, en donde los
paises subdesarrollados y desarrollados se relacionan simultdneamente en una estructura bien
definida de jerarquias, asimetrias y posiciones (Cardoso y Faletto, 1969; Dos Santos, 1970;
Furtado, 1976; Prebisch, 1963, 1981).

Tales mecanismos de relacion constituyen lo que Cardoso y Faletto (1969) definen
como “situaciones de dependencia”, las cuales hacen explicito como las economias se
integran a los mercados internacionales, pero ademas, determinan la interaccién entre los
grupos econdmicos y sociales dentro de cada pais. Esta interaccion se manifiesta en las
estructuras de dominacion y poder, los intereses y conflictos de clase y los movimientos
sociales propios del momento histérico. Esta ultima conclusion es central en esta exposicion,
pues pone de manifiesto como las relaciones de dependencia configuran las fuerzas sociales
y econdmicas internas que determinan los patrones de desarrollo econdémico. En términos de
Quijano (1968, p. 533): “En tales condiciones, la problemética total del desarrollo histérico
de nuestras sociedades esta afectada radicalmente por el hecho de la dependencia. Este no es
un dato externo de referencia, sino un elemento fundamental en la explicacion de nuestra

historia”.

Sunkel y Paz (1970) y Stanley y Stein (1970) retratan el tipo de relaciones de
dependencia que caracterizaron el periodo colonial entre 1570-1650. Para estos autores, la
funcién (relacién) mercantilista que otorgaron las metropolis a sus colonias configuro la
variedad de estructuras sociales, economicas y politicas que se implementaron. La
organizacion de un sistema de produccion de metales preciosos requeria tanto de mano de
obra como de recursos agricolas para sostenerlos. Para garantizar la explotacion de estos
recursos, se establecieron instituciones como la mita, el uso de esclavos, los resguardos, la

encomienda y posteriormente la hacienda. La funcién principal de estas era proveer y

20



controlar directamente la mano de obra para extraccion de metales o suministrar los alimentos

necesarios para la manutencion de los mineros y de las élites en los centros urbanos.

Las instituciones agricolas, principalmente la hacienda y la gran plantacién, ganarian
relevancia social con el decaimiento de las exportaciones de metales preciosos a mediados
del siglo XVII y con la creciente demanda de productos tropicales por parte de la Corona.
Ademas, las haciendas desempefiarian un rol central en la nueva configuracion de relaciones
de dependencia entre las colonias y las metrépolis a lo largo del siglo XVIII. Por un lado, se
convertirian en una fuente de materias primas, y por otro, su actividad productiva contribuiria

a la formacion de un mercado para las manufacturas europeas.

Esto resulta relevante, ya que estas estructuras se fundamentaban en tres relaciones
de poder que marcaban claras diferencias econdémicas y de acceso a los recursos. Primero,
una discriminacion racial y cultural que excluia a una altisima poblacion de los derechos
politicos y civiles. Segundo, una tendencia a la concentracion de la tierra, que se reforzaria
posteriormente con el otorgamiento de tierras baldias, y que incrementaba el poder politico
de los poseedores de tierra y excluia a los campesinos del activo mas valioso. Tercero, un
mecanismo de control de la fuerza de trabajo que impedia la movilidad laboral y facilitaba la

extraccion del excedente econémico.

Lo anterior muestra que las estructuras econdmicas y sociales, las relaciones de poder,
los intereses econdmicos y las instituciones se modifican conforme las relaciones de
dependencia entre el centro y la periferia se ajustan a las nuevas realidades histdricas. En
consecuencia, las condiciones que determinan el desarrollo pueden cambiar, desaparecer o
incluso reforzarse y combinarse para dar lugar a un nuevo marco institucional. Esto Gltimo
sirve para caracterizar la modalidad que siguieron las economias latinoamericanas a lo largo
de la segunda mitad del siglo XIX, lo que Prebisch (1981) defini6 como “Capitalismo
Periférico”. Conforme con Rodriguez Weber (2018) este combino y articul6 el entramado
institucional latinoamericano, en el cual el legado colonial tenia mucha importancia, con las
nuevas relaciones de dependencia que se derivaron de la vinculacion de la region al comercio
mundial a través de la creciente exportacion de materias primas. De esta combinacion

surgieron cuatro caracteristicas que Rodriguez Weber (2018) usa para definir el “Capitalismo
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Periférico”: heterogeneidad estructural, especializacion primaria exportadora, asimetrias de

poder y alta volatilidad en los precios.

Esto ultimo es importante pues refuerza una critica al enfoque institucionalista
mencionado anteriormente, no considerar como relevantes los cambios que se dieron
posterior a la independencia, concentrando todo el problema del desarrollo y la desigualdad
en las condiciones iniciales que determinaron las instituciones. En palabras de Rodriguez
Weber (2018, p. 22):

La transicion hacia el capitalismo periférico constituye el problema central de la
historia econdmica latinoamericana en el siglo XIX, y la incapacidad para reconocer
este hecho crucial y sus consecuencias es la principal debilidad del abordaje neo-
institucionalista. Esta falencia les conduce a desconocer la importancia de la
heterogeneidad estructural y de los ciclos asociados a la volatilidad de los precios de

las commodities que constituyen el grueso de las exportaciones del continente.

Ocampo (2008, p. 20) afirma que el estructuralismo y la dependencia son las dos
unicas escuelas del pensamiento surgidas en América Latina que han tenido impacto en el
debate econdémico internacional. No obstante, ambos enfoques han estado sujetos a diversas
observaciones, las cuales han suscitado un amplio debate entre adeptos y criticos de la teoria
(Bambirra, 1978; Cueva y Calvo, 1974; Rodriguez, 1971).

En una primera instancia, aparece la falta de evidencia empirica para contrastar y
validar sus hipotesis. Incluso, como menciona Kuntz-Ficker (2019, p. 21), “los estudios
empiricos difieren e incluso contradicen los planteamientos de esta teoria”. Para Kalmanovitz
(1983a) la falta de contrastacion empirica llevo a que los pensadores de la teoria de la
dependencia no analizaran con detalle la coherencia entre sus analisis teoricos y los hechos.
En una segunda medida, se argumentd que la difusion y aceptacion del enfoque de la
dependencia como teoria critica, dependié mas de la imprecision del concepto y de su

connotacion ideoldgica que de sus virtudes cientificas (Weffort, 1994) . Finalmente, se critico
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la sobrevaloracion que estos enfoques hacen de los hechos externos sobre los internos para

explicar el subdesarrollo. A ese respecto Gunder Frank (1973, p. 13) menciona:

La dependencia no debe ni puede considerarse como una relacion meramente externa
impuesta a todos los latinoamericanos desde afuera y contra su voluntad; sino que es
igualmente una condicioén “interna” e integral de la sociedad latinoamericana, que
determina a la burguesia dominante en Latinoamérica; y, a la vez, es consciente y

gustosamente aceptada por ella.

1.3. Desigualdad durante la Primera Globalizacion. ¢Que dicen

las estimaciones?

Existe un conceso en que el boom exportador de la Primera Globalizacién fue el
motor de crecimiento de las economias latinoamericanas (Bértola y Ocampo, 2013; Bulmer-
Thomas, 2003; Kuntz-Ficker, 2019)z. Por su parte, el debate alrededor de los efectos sobre la
desigualdad ha venido creciendo a medida que se dispone de nuevas estimaciones que

permiten las comparaciones temporales y entre paises.

Desde un enfoque tedrico, Radl Prebisch fue un pionero en plantear esta discusion,
soportando su argumento en la definicion del sistema centro-periferia. Dentro de este
esquema de relaciones econémicas internacionales, el comercio global generaba un sistema
jerarquico, bajo el cual los paises del centro y de la periferia interactuaban simultaneamente
en un contexto asimétrico. Por un lado, los paises de la periferia se conectaban al comercio
mundial en términos de sus recursos naturales y su capacidad para transformarlos en materias
primas de exportacién. Por el otro, los paises del centro, aprovechaban sus avances técnicos
para consolidarse como exportadores de manufacturas hacia la periferia. En este esquema

desigual, Prebisch destacaba el papel de la distribucion mundial del progreso técnico. Las

3 La cuestion alrededor de los patrones de crecimiento durante la Primera Globalizacion en Latinoamérica, se trata con mas
detalles en el Capitulo 2.
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diferencias en las elasticidades de las importaciones entre el centro y la periferia, y el
deterioro de los términos de intercambio permitia a los paises industrializados apropiarse
rdpidamente del progreso técnico. Por su parte, en los paises de la periferia la difusion
tecnoldgica era mucho mas lenta que lo necesario para absorber a la fuerza de trabajo. En
conclusion, citando a Prebisch, “la concentracion del progreso técnico y sus frutos en las
actividades econdmicas orientadas hacia las exportaciones, se volvid caracteristica de una
estructura social heterogénea donde una gran parte de la poblacion permanecia al margen del
desarrollo” (CEPAL, 1987, p. 15). Como se ve, la pregunta por la relacion entre desigualdad
y el boom exportador es central para entender el patrén de desarrollo de América Latina

durante este periodo.

Esta seccion pretende hacer una revision de la literatura que ha abordado la relacion
entre Primera Globalizacion y desigualdad econdmica en América Latina desde un enfoque
cuantitativo. Cuando haya disponibilidad de datos se destacaran los resultados del caso
colombiano, ya que son el referente inicial para las estimaciones que se presentan

posteriormente.

Antes de entrar al detalle es preciso hacer una aclaraciéon importante, que no solo
abarca la descripcion que se presenta en este capitulo, sino que es pertinente para todo el
trabajo de tesis. Conforme con Alvaredo etal. (2023) las distintas estimaciones de
desigualdad estan sujetas a heterogeneidad, incluso para un mismo pais en un mismo
momento del tiempo. Para estos autores, son 4 las causas que generan variabilidad: la
existencia de diversas fuentes de informacion, el uso de diferentes unidades de analisis, un
tratamiento de la informacion distinto por parte de cada investigador y el uso de diferentes
indices de desigualdad. En ese contexto, las comparaciones que se hacen entre paises deben
hacerse con cautela, reconociendo que alguna parte de las diferencias encontradas puede

provenir de los cuatro factores mencionados y no de los comportamientos estructurales.

Williamson (1999, 2002) fue pionero en la medicion de la desigualdad en el largo
plazo. Segun este autor, en un contexto de concentracion de la tierra, una reduccioén en la
relacion salarios/renta de la tierra debio significar un incremento en la desigualdad, ya que
significaba que el ingreso de un grupo reducido de la poblacion, los terratenientes, crecio
mucho mas que el de la gran mayoria. Con informacion especifica para Argentinay Uruguay,
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Williamson (1999, 2002) pone de relieve que hubo un descenso continuo en esta relacion en

Argentina y Uruguay para el periodo 1870-1913.

Tedricamente este comportamiento tiene respaldo en los postulados del modelo
Heckscher — Ohlin. Segun este modelo, cuando los paises se vinculan al comercio mundial y
se especializan en la exportacion de bienes que usan intensivamente su factor abundante, se
da unincremento en la retribucion relativa del factor abundante. La apertura comercial genera
un aumento en la demanday, por lo tanto, del precio del bien que usa intensivamente el factor
abundante. En respuesta, se incrementa la oferta del bien, lo que implica una mayor demanda

del factor abundante, que con una oferta fija significa un incremento en su retribucion.

En el contexto latinoamericano, la creciente exportacion de bienes agricolas (mejor
remunerados en el extranjero que en la economia doméstica) debi6 presionar al alza la
demanda y el uso relativo de tierra y, por tanto, incrementar su valor y retribucion. En
contraste, la mayor importacion de bienes manufacturados (intensivos en trabajo) debio
reducir la demanda de trabajo y su retribucion relativa. Ambos efectos explican la caida
mencionada en la relacién salarios/renta. Bértola y Williamson (2003) recalcan que este
resultado no solo fue consistente en los dos casos latinoamericanos, sino que resulté cierto
para otras regiones abundantes en tierra como Norte Ameérica, Tailandia y Punjab. Ademas,
sus datos también demuestran que después de la Primera Guerra Mundial, periodo en el que
se reduce la integracion econémica a nivel global, la relacion salarios/renta de la tierra deja
de reducirse e incluso se incrementa a partir de 1930. En linea con la misma argumentacion
tedrica, esta reversion en el precio relativo de los factores también implicé un cambio de

tendencia en la evolucion de la desigualdad.

Dentro de este mismo enfoque, Arroyo Abad (2013) utiliza un nuevo conjunto de
salarios y rentas de la tierra para estudiar la evolucion de la desigualdad a lo largo del siglo
XIX. Con informacion para cuatro paises de la region, Argentina, Uruguay, Venezuela y
México, encuentra que el comportamiento de la desigualdad fluctué a lo largo del siglo y
entre paises. Tomando 1870 como inicio del gran boom exportador, la desigualdad se
incremento en los paises del cono sur y se redujo en Venezuela y México. La autora asocia
esta diferencia a dos elementos esenciales, el comportamiento de los términos de intercambio

y los cambios en las dotaciones factoriales. Mientras que en Argentina y Uruguay los
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términos de intercambio mejoraron y hubo una creciente migracion de mano de obra, en
Meéxico y Venezuela los términos de intercambio se deterioraron y se amplio la tierra

cultivable.

Alvarez y Willebald (2013) y Willebald (2015), han aplicado la misma metodologia
descrita para analizar el impacto de la Primera Globalizacion sobre la desigualdad de las
economias de nuevo asentamiento europeo (Argentina, Australia, Nueva Zelanda, Chile y
Uruguay). Este grupo de economias compartio una serie de caracteristicas comunes
(abundancia de recursos naturales, significativa migracion europea durante el siglo XIX 'y
XX, entrada de flujos de capital externo y libre movilidad del factor trabajo), que le da sentido
al andlisis comparativo. En linea con las predicciones teoricas del modelo Heckscher-Ohlin,
a nivel agregado estos trabajos coinciden en un incremento de la desigualdad medido por una
reduccion de la relacion salarios/renta de la tierra. Sin embargo, destacan que esta
aproximacion ignora que las particularidades histdricas y las instituciones domésticas pueden
generar que la globalizacién tenga efectos diferenciales sobre las economias. La distribucién
de latierra, los derechos de propiedad, la funcion del Estado y los incentivos a la acumulacién
entre otros elementos, generan un marco institucional que configura diferentes impactos de
la globalizacion sobre la dindmica de la desigualdad. Por ejemplo, aunque el incremento en
la desigualdad fue generalizado, fue mucho mas significativo en las regiones que fueron

colonias espafiolas en contraste con las colonias britanicas.

Autores como Williamson (1999) y Prados de la Escosura (2007) utilizaron un
enfoque similar al descrito anteriormente, pero cambiando las variables que usan para
aproximar el comportamiento de la desigualdad. En este caso, recurren a la ratio entre el
salario de los trabajadores de baja cualificacion y el PIB per cépita. La dindmica de este
indicador muestra la distancia entre un trabajador en la parte baja de la distribucion y un
ciudadano promedio, pues el PIB per capita incorpora también informacion sobre salarios
mas altos, retribuciones del capital y renta de la tierra. Asi, una reduccion en esta relacion
reflejaria un incremento en la desigualdad; un aumento en la misma, un descenso de la

desigualdad.

Segun Williamson (1999), Argentina, México y Uruguay muestran una caida en este
indicador entre 1870/80 y 1914, lo cual avala la hipotesis de un incremento de la desigualdad
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durante la Primera Globalizacién. En otros paises como Brasil, México, Cuba y Colombia
no se puede analizar la tendencia previa a la Primera Guerra Mundial pues las series arrancan
entre 1900 y 1910. Tras la Primera Guerra Mundial se aprecia un incremento en dicha
relacién en Argentina, México, Uruguay, Colombia y Cuba, reforzando la hipétesis de un
cambio de tendencia hacia una reduccion en la desigualdad. EI Unico caso que no esta en
linea con este resultado es Brasil, en donde el indicador sigue cayendo ain después de la
reversion del proceso de globalizacion, lo que implica que la desigualdad continlo

incrementandose.

Prados de la Escosura (2007) aplica la misma metodologia, incluyendo informacion
de Chile para el periodo previo a 1914. En términos generales se reafirma que la desigualdad
se incrementd durante el periodo de globalizacion; es el caso de Argentina, Chile, Uruguay
y México. Brasil se aleja de esta tendencia, pues se observa un cierre de la brecha entre el
PIB per cépita y el salario de los trabajadores de baja cualificacion. La serie de Colombia se
inicia en 1910 por lo que no se puede deducir ninguna tendencia previa a este afio. Posterior
a 1914, fecha de referencia para la reduccion de la tendencia globalizadora, se observan
diferentes resultados en términos de desigualdad. En los paises del Cono Sur y Cuba se
evidencia una reduccion recurrente de la desigualdad hasta los afios 60’s del siglo XX. Por
su parte, en Brasil, Colombia y México el comportamiento es distinto. En Colombia 'y México
la reduccion de la desigualdad solo se dio hasta entrados los afios 30’s, a partir de ahi se
aprecia un crecimiento sostenido que el autor vincula con el periodo de la violencia en
Colombia y a un incremento de la productividad del trabajo y el empleo en México. Brasil
también muestra un crecimiento sostenido de la desigualdad desde 1914, que se estabiliza
para finales de los afios 20’s y vuelve a crecer a mitad de los afios 50’s. Al ponderar la
desigualdad de la region, usando como pesos la poblacién total de los paises se encuentra un
incremento entre 1920 y 1970. Evidentemente esto resulta del gran tamafio poblacional de
Brasil y México, que conforme con las estadisticas de Maddison representaban el 50% de la
poblacién total de la region en 1870. Williamson (2015) usa este resultado para mostrar que
el comportamiento de la desigualdad latinoamericana durante el periodo 1920 — 1970 fue
totalmente distinto al del mundo industrializado, en donde de forma opuesta se aprecio una
reduccion generalizada. Es aqui, en donde para el autor debe buscarse la causa de la alta

desigualdad que se observa actualmente en la region, descartando cualquier explicacion que
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provenga del periodo colonial, la formacion de las Republicas e incluso la expansion de la

Primera Globalizacion.

Los indicadores de desigualdad basados en relaciones entre variables suelen aplicarse
en contextos de poca informacién disponible, y aunque su interpretacion es intuitiva sus
limitaciones son significativas. Primero, desconocen los cambios que la composicion laboral
pueden ejercer sobre la desigualdad, especialmente en contextos de cambio estructural.
Segundo, ignora las contribuciones que las distribuciones especificas del trabajo, la tierra o
el capital tienen sobre la desigualdad total. Finalmente, solo dan informacion del movimiento
relativo de la desigualdad y no de su comportamiento absoluto, dificultando la comparacion
entre paises. En base a esto, se han desarrollado nuevas estimaciones de desigualdad
soportadas en metodologias mas amplias que recopilan mas informacion. Las Tablas
Sociales, metodologia que se describe con mas detalle en el Capitulo 3, es un ejemplo de este
enfoque. Procedemos a continuacion a explorar estos trabajos haciendo énfasis en

Latinoamérica durante la Primera Globalizacion.

FitzGerald (2008) estima la desigualdad para cinco paises latinoamericanos a lo largo
del siglo XX. Su metodologia consiste en estimar el coeficiente de Gini para cuatro grupos
laborales segmentados conforme sus habilidades. Los grupos son los publicados por la
CEPAL para el afio 20004 El grupo 1 corresponde a empleados, directivos y profesionales;
el grupo 2 a técnicos y administradores; en el tercer grupo estan trabajadores urbanos y
artesanos y finalmente en el grupo cuatro figuran trabajadores rurales y sirvientes. El autor
toma como base la participacion porcentual de las cuatro categorias mencionadas en el afio
2000 y las proyecta hacia atrds en base a diferentes suposicioness. Respecto al
comportamiento de los ingresos se sigue el mismo procedimiento, tomar como referencia el
afio 2000 y proyectar hacia atras en base a la tendencia de otras variables. Para el grupo 2 usa

la tendencia de la productividad no agricola referenciada por Astorga et al. (2003). Para el

4 Panorama Social, CEPAL 2000.

5 Para el Grupo 1 utiliza el stock de universitarios graduados como proporcion de todos aquellos con educacion superior.
Para el Grupo 2 recurre al peso de trabajadores en la manufactura y en la administracion pablica entre la poblacién
trabajadora total. EL Grupo 3 es el residuo de los otros tres grupos. Y para Grupo 4 recurre al peso de los trabajadores
agricolas sobre la pablacion total.
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grupo 3 recurre a informacién de trabajadores urbanos no calificados, que menciona es la
misma de Williamson (1999). En el grupo 4 se utiliza la productividad del sector agricola.
Finalmente, el ingreso del Grupo 1 se estima como el excedente respecto a los ingresos de

los demas grupos.

Estos datos permiten aproximar una Tabla Social con cuatro categorias y estimar un
indice de desigualdad, en este caso el coeficiente de Gini. Los datos muestran que la
desigualdad en Colombia y Brasil era muy superior a la del resto de paises (Argentina, Chile,
México). Entre 1900 y 1940, los coeficientes de Gini estuvieron recurrentemente por encima
de 0,6, mientras que en los demés casos no superaba 0,5. En 1900 la diferencia entre los
ingresos del Grupo 1 (mas ricos) respecto a los del Grupo 4 (méas pobres) era muy
significativa, 53 veces en Brasil y 46 en Colombia, mientras que en Argentina, Chile y
México fue inferior a 28. Entre 1900 (primera estimacion disponible) y 1920 los resultados
varian entre paises, por lo que no se puede deducir un efecto Unico de la apertura comercial
sobre la desigualdad. En Brasil y México se incrementa, Argentina y Colombia tienen leves
reducciones y en Chile la caida es mucho mas significativa. A modo de conclusion, Fitzgerald
(2008) muestra que los efectos atribuibles a la integracion econdémica sobre la desigualdad
varian conforme con las habilidades de la poblacién, los patrones de propiedad de los

recursos naturales y la tecnologia.

Arroyo Abad y Astorga (2017) aplican el mismo enfoque que FitzGerald (2008) con
algunos ajustes en términos de informacién. Aungque mantienen las mismas cuatro categorias
descritas, logran incorporar informacién puntual sobre sueldos y salarios obtenida de fuentes
primarias y secundarias, por lo que no deben aproximar el comportamiento de los ingresos
laborales por proxys de productividad. Durante el siglo XIX, por carencia de informacion
especifica sobre ingresos de la propiedad, los autores aproximan el ingreso del grupo mas
rico con informacion salarial de profesionales cualificados. A partir del siglo XX, al disponer
de informacion de produccion nacional, pueden aproximar los ingresos de la propiedad como
excedente. Esto hace que las dos mediciones no sean directamente comparables en términos
de niveles, pero si en tendencias. Conjuntamente con informacion de la relacion renta de la
tierra/salarios, los autores concluyen que Latinoamérica experimenté comportamientos

heterogéneos durante la Primera Globalizacién. Aunque en los casos de Argentina y
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Venezuela los picos de exportacion determinaron incrementos de la desigualdad, en
Colombia y Chile se aprecian reducciones de la desigualdad de salarios que los autores
explican por larelocalizacion de la economia domestica debido al boom exportador. Ademas,
factores como la expansion de la frontera y la migracién laboral originaron resultados

diferentes frente al proceso de apertura.

Bértola et al. (2010) presentan estimaciones de desigualdad para cuatro paises de la
region durante la Primera Globalizacion. Los calculos de Chile y Brasil provienen de Tablas
Sociales para 1870 y 1920, construidas en base a los censos disponibles y una amplia
informacion de ingreso que les permite caracterizar diferentes categorias laborales. Los
detalles metodoldgicos estan en Bértola et al. (2009), Rodriguez Weber (2009) y Bértola y
Rodriguez Weber (2009). Para Uruguay en 1870y Argentina en los dos periodos, los autores
deben presentar un conjunto de supuestos para aproximar la desigualdad ante la
imposibilidad de estimar un indice directo. En términos de tendencias los autores encuentran
que al inicio de la Primera Globalizacion la desigualdad en la regién era significativamente
alta (0,57), ademas, esta empeord con el boom exportador (0,65). A nivel de cada pais el
coeficiente de Gini aumenta de 0,55 a 0,6 en Brasil, de 0,59 a 0,64 en Chile, de 0,52 a 0,57
en Argentinay de 0,48 a 0,56 en Uruguay. No obstante, los autores concluyen que los efectos
de la globalizacion no son obvios y que dependen en gran medida de la expansion de la
frontera y de la estructura institucional en las nuevas y viejas areas. Para ello se apoyan en
los casos de Brasil y Chile. Por ejemplo, en Chile la apertura inicial deterior6 la distribucion
del ingreso al reforzar la estructura de las haciendas. Posteriormente, la expansion de la
frontera generd un proceso de cambio social e institucional en las periferias chilenas que
mejoro la desigualdad. Este proceso se revierte entrado el siglo XX, una vez que la economia
chilena se torna més dependiente de los precios internacionales, lo cual fortalecio las

relaciones sociales basadas en la gran hacienda.

Por ultimo, diversos estudios centrados en casos de pais aportan evidencia en el
mismo sentido. Asi, se dispone del estudio de Bértola (2005) para Uruguay, Castafieda Garza
y Bengtsson (2020) para México, de Bértola et al. (2009) y de Gémez Leodn (2021) para
Brasil. Bértola (2005) presenta una primera estimacion del coeficiente de Gini en Uruguay

desde 1908. Esta estimacion se basa en diversas categorias laborales y de propietarios,
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agrupadas en tres sectores econdmicos, agricultura, industria manufacturera y empleados
pablicos. Tomando el afio 1920 como referencia final del boom exportador de la Primera
Globalizacion, se observa un comportamiento relativamente estable en el coeficiente de Gini,
que varia entre un maximo de 0,62 y un minimo de 0,55 durante el periodo 1908-1920.
Adicionalmente, el autor presenta una estimacion aislada de la desigualdad en 1880 a partir
de una transformacion logaritmica de la serie de precios relativos tierra/salarios. Aunque esta
estimacion no es comparable en términos absolutos con otras series, el aumento de la relacion
de intercambio permite, al menos, constatar cierta tendencia al aumento de la desigualdad
durante la Primera Globalizacién. Adicionalmente, el diferencial entre los ingresos de los
trabajadores del sector publico y los del sector privado, y el incremento en los precios de la

vivienda con relacién a los salarios, son evidencias que apuntan en la misma direccion.

La desigualdad en México entre 1895 y 1940 la abordan Castafieda Garza y
Bengtsson (2020) a partir de la metodologia de Tablas Sociales. Los autores clasifican a la
poblacién en 19 categorias ocupacionales a partir de los censos de poblacion de 1895 y de
1910, y la complementan con informacién de salarios proveniente de diferentes fuentes
primarias y secundarias. Sus resultados muestran que entre 1895 y 1940 la desigualdad fue
relativamente estable, pasando de 0,48 a 0,47. Los autores muestran que entre 1895 y 1910
los grupos ganadores fueron los hacendados, los comerciantes financieros y los trabajadores
publicos de alto nivel. Ademas, se aprecia que los trabajadores de ingresos mas bajos también
tuvieron una mejoria. En consecuencia, para que la desigualdad se mantuviera constante, se

dio una pérdida en los ingresos de los trabajadores en el tramo medio de la distribucién.

En el caso de Brasil sobresalen dos estimaciones. Una es la estimacion inicial de
Bértola et al. (2009) que sirve como referencia al ya mencionado trabajo de Bértola et al.
(2010). La segunda corresponde a Gomez Leon (2021), quien calcula la desigualdad en Brasil
para el periodo 1850 — 2010 y cuyas estimaciones para 1850-1930 se basan en la metodologia
de las Tablas Sociales. Estas tablas agrupan méas de 30 categorias con sus respectivos ingresos
provenientes de diversas fuentes histdricas. Este trabajo arroja unos indices de desigualdad
para Brasil en el periodo 1870-1920 de entre 0,2 y 0,31, es decir, claramente inferiores a los
del resto de trabajos resefiados. La autora atribuye el bajo valor del indice a la escasez de

informacién que no permite observar la dispersion dentro de las categorias ocupacionales y
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de los ingresos de la propiedad. En cambio, entre las décadas de los 1930 y la de los 1970 se
observa un incremento continuado de la desigualdad hasta alcanzar niveles en torno al 0,6.
Esto se explicaria dentro del marco conceptual de la Curva de Kuznets, donde los bajos
valores del coeficiente de Gini durante el siglo X1X se relacionan con una sociedad agricola
con bajo nivel de ingreso y el aumento de la desigualdad en el siglo XX viene de la mano del

incremento del ingreso per cépita.

Finalmente, Rodriguez Weber (2014) presenta un completisimo analisis de la
evolucion de la desigualdad en Chile entre 1850 y 2009, que se basa en Tablas Sociales
dinamicas alimentadas con diversa informacion de ingresos. Su analisis muestra que a lo
largo de la Primera Globalizacion la desigualdad en Chile sigui6é tres comportamientos
distintos. Primero, un incremento sostenido entre 1850y 1870. Segundo, una reduccion hasta
la primera década del siglo XX, para finalmente pasar a un aumento hasta los afios 1920. En
el primer tramo, el autor concluye que el boom exportador benefici6 principalmente a la élite
econdmica lo que deteriord la distribucion del ingreso. La reduccion posterior provendria de
dos fuentes. Por un lado, la crisis de exportacién de los afios 70°s del siglo XIX afectaria las
ganancias de la élite, generando el efecto contrario sobre la desigualdad. Por el otro, la
expansion de la frontera gener6 efectos favorables para la reduccion de la desigualdad, estos
fueron: migracion laboral, encadenamientos productivos y mejores remuneraciones
laborales. Finalmente, el incremento del Gltimo tramo provendria de una subida en el ingreso

de la poblacién més rica y una caida real del ingreso de los asalariados no cualificados.

Para cerrar esta seccion y enmarcar esta investigacion dentro de la literatura descrita,
este trabajo toma elementos de estos tres enfoques, pero también hace aportes importantes
en cada uno. Por un lado, reconoce que las instituciones, particularmente las vinculadas con
la tenencia de la tierra, son centrales a la hora de explicar la desigualdad en Colombia durante
la Primera Globalizacion. La tendencia a la concentracion de la tierra, de la mano con el
incentivo a la produccién de exportacion, configuré un conjunto de relaciones laborales y
sociales que favorecia al gran propietario mediante el control de la fuerza del trabajo y de la

tierra.

No obstante, también demostramos que esas configuraciones no eran rigidas, la forma

particular como el pais y sus regiones se vincularon al comercio mundial significaron
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cambios. En algunos casos se dio un fortalecimiento de la gran propiedad, pero en otros
surgieron formas de produccion con fines de exportacion en donde la pequefia propiedad fue
central. Evidentemente ambos escenarios tuvieron implicaciones sobre los mecanismos de
distribucion del ingreso. Los cambios en las estructuras econdémicas, sociales e
institucionales respondieron tanto a factores internos como externos, que mostraremos no
fueron los mismos entre regiones. De aqui que se observen patrones diferentes a lo largo de
la Primera Globalizacion. En ese sentido, discutiremos el comportamiento de la desigualdad
en Colombia y sus regiones, en el marco de las transformaciones que experimento el pais a
lo largo de este periodo. Pero como elemento relevante, esta discusion esta sustentada en
estimaciones cuantitativas, que permiten hacer la comparacion temporal, entre paises, y por

primera vez para este periodo, entre las regiones del pais.

En una tercera instancia, la metodologia de estimacion que se aplica ha sido
ampliamente utilizada en paises de la region, pero aqui se incorporan elementos que pueden
significar una mejoria. Por ejemplo, se presenta un procedimiento para reconocer la
variabilidad de los ingresos de capital en base a la distribucion de la tierra. Ademas, se
desagregan a los grandes propietarios entre agropecuarios y no agropecuarios. También se
modelan dos formas de trabajo rural relacionadas con la estructura de propiedad de la tierra.

Finalmente se incorpora el componente regional tanto en ingresos como en categorias.
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Capitulo 2. Una revision de las series de produccion
nacional para Colombia durante la Primera
Globalizacién 1870-1918°

2.1. Introduccién

Como reconocen Bolt y van Zanden (2024, p. 1), contar con informacién confiable y
consistente del desempefio econdémico a largo plazo es crucial para comprender los patrones
de desarrollo y para construir y validar teorias del crecimiento econdémico. Con esta
preocupacion como referente, los historiadores econdmicos se han embarcado en el proceso
de reconstruir informacion cuantitativa con la cual discutir y analizar el desarrollo econémico
con perspectiva historica. Uno de los principales intereses fue estimar cifras de PIB per
capita, sabiendo que esta medida, atn con falencias, representa no solo el nivel de actividad

econdmica, sino que ademas, puede ser un indicador de bienestar a lo largo del tiempo.

Seguln estos mismos autores, los primeros esfuerzos por cuantificar una medida de
actividad econdmica estan en William Petty y Gregory King para la Inglaterra de mediados
del siglo XVII. Sin embargo, como linea de investigacion en la profesién econdémica se
formalizaria con los trabajos de Clark (1932) y Kuznets (1941) y con el desarrollo de los
Sistemas de Cuentas Nacionales a mediados del siglo XX. Reconstruir medidas de PIB previo
a esta fecha depende principalmente de la disponibilidad de informacion histérica de cada
pais. Evidentemente, en contextos de escasez, los investigadores deben recurrir a supuestos
que les permitan aproximar las estructuras de produccion o definir patrones de gasto. Es asi
que van Zanden et al. (2021) enuncian tres métodos recurrentes para reconstruir informacion

histdrica de produccion nacional.

6 Este capitulo ha sido publicado como documento de trabajo en la serie de Documentos del Doctorado de la Facultad de
Ciencias Economicas de la Universidad Nacional de Colombia. La referencia bibliografica es: Nieto, A. (2024). Crecimiento
econémico colombiano durante la primera globalizacion (1870 — 1918): una revisién de métodos, supuestos y fuentes
(Documentos de Doctorado de Economia No. 15). Facultad de Ciencias Econémicas — Universidad Nacional de Colombia
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Primero, el enfoque del ingreso, cuya intencion es agregar los ingresos recibidos por
todos los agentes econémicos (hogares y empresas) dentro del pais en una ventana de tiempo
especifica. Estos ingresos corresponden a salarios, rentas, beneficios e intereses. Segundo, la
metodologia del gasto, la cual suma todos los gastos realizados por los agentes econdmicos
en bienes y servicios finales. Entre estos gastos debe figurar el consumo de los hogares y el
gobierno, la inversion y las exportaciones netas. Finalmente, el enfoque de la produccion,
que se basa en estimar el valor agregado de la produccién sectorial para posteriormente

consolidar un total nacional.

El proyecto Maddison ha supuesto un gran avance para estimar, recopilar y difundir
informacidn historica de produccion y poblacién. Desde 2010, este proyecto ha congregado
a diversos académicos alrededor del mundo, cuyo proposito ha sido continuar el trabajo de
Angus Maddison. En esta linea, se han enfocado en medir el desempefio econémico de la
economia mundial, incorporando informacion histérica desde la época romana hasta la
actualidad (Bolt y van Zanden, 2014). En su ultima actualizacién’, el proyecto publica
informacidn de produccién, poblacion y produccion per capita para cerca de 169 paises, con
la ventaja de que todos se encuentran en una misma unidad monetaria, lo que es un gran
aporte en términos de comparabilidad. Para Latinoamérica, la base de datos incorpora
informacidn de diversos paises, citando las fuentes primarias de las estimaciones. EI Cuadro
2.1 retoma estas fuentes para algunos paises y las clasifica en alguno de los tres enfoques
mencionados anteriormente. Es importante recalcar que, aunque varios trabajos se pueden
enmarcar bajo un mismo enfoque, la disponibilidad de informacion lleva a los autores a

aplicar métodos diferentes para alcanzar su objetivo.

7 Ver Bolt y van Zanden (2024) para la descripcion metodoldgica. Los datos se pueden descargar de este link:
https://www.rug.nl/ggdc/historicaldevelopment/maddison/releases/maddison-project-database-2023

35


https://www.rug.nl/ggdc/historicaldevelopment/maddison/releases/maddison-project-database-2023

Cuadro 2.1. Estimaciones historicas de produccion para algunos paises Latinoamericanos

Pais Periodo Fuente Enfoque
. Bértola y Ocampo (2012) L .
Argentina 1870-1900 Cortes (1994) Enfoque de la produccion, valor agregado sectorial
Bolivia 1846 - 1950 Herranz-Loncan y Peres- Enfoque de la produccién, valor agregado sectorial
Cajfas (2016) a P ' greg
Chile 1810 - 2004 Diaz et al. (2007) Enfoque de la produccion, valor agregado sectorial
1800 — 1905 Kalman(oz\(/)léz)y Lopez Enfoque de la produccién, valor agregado sectorial
Colombia y
1905 — 1925 Bértola et al. (2010) Imputacion de tasas de crecimiento en base a
GRECO (19998 ecuaciones de demanda de dinero y comercio exterior
1550 - 1812 Arroyo Abad y van Agregacion sectorial agricola y no agricola usando
Zanden (2016) elasticidades y tasas de urbanizacion
Mexico 1812-1870 Prados c(izeolggliscosura Enfoque de produccién, valor agregado sectorial
1895-2003 Barro y Ursla (2008) Enfoque de la produccion, valor agregado sectorial
1600-1812 Arroyo Abad y van Agregacion sectorial agricola y no agricola usando
Zanden (2016) elasticidades y tasas de urbanizacion
Enfoque de produccion, valor agregado sectorial.
Pert 1812 - 1870 Seminario (2016) Enfoque del_ gasto
Enfoque del ingreso
1870 - 1901° | Bértola'y Ocampo (2012)
Uruguay 1870-2014 Bértola (2016) Enfoque de produccién, valor agregado sectorial
Venezuela 1830-2012 De Corso (2013) Enfoque del gasto
Fuente: Elaboracién propia en base a la ultima publicacién de estadisticas del proyecto Maddison.

https://dataverse.nl/api/access/datafile/421302

8 La abreviacion GRECO corresponde al Grupo de Estudios del Crecimiento Econémico.

® Para este periodo, Bértola y Ocampo (2012) referencian el trabajo de Bruno Seminario titulado “Pert, crecimiento y
cambio en el siglo XX”. Desafortunadamente no fue posible encontrar este documento por lo que se desconoce el enfoque
aplicado.
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En el caso de Colombia el proyecto relaciona dos trabajos, el de Kalmanovitz y Lopez
(2009) y el de Bértola y Ocampo (2012). Como se detallara en los Capitulos 3 y 5 de esta
tesis, el punto de partida para las estimaciones de la desigualdad personal y funcional en
Colombia durante la Primera Globalizacion tiene que ser una medida confiable de produccién
0 ingresos a escala nacional. En este sentido, este capitulo tiene como proposito revisar y
analizar las estimaciones de produccion nacional disponibles para Colombia entre finales del
siglo X1Xy principios del XX, destacando sus metodologias y limitaciones. Producto de esa
revision se seleccionaron dos estimaciones, una para 1870 y otra para 1918, que creemos son
las méas convenientes para el propdsito de este trabajo de tesis, ya que incorporan un elemento
muy importante en la discusion histérica que se presenta a lo largo de todo el documento, la

produccion de autoconsumo.

Este capitulo esta dividido en ocho secciones incluyendo esta introduccion. En el
apartado 2 se presenta una primera caracterizacion de la Primera Globalizacién en
Latinoamérica, haciendo énfasis en la dindmica exportadora y el crecimiento econémico. En
el apartado 3 se analizan las diferentes estimaciones de PIB disponibles para Colombia entre
finales del siglo XIX y principios del XX. En base a los métodos que se han implementado
y el objetivo de este trabajo, se justifica la seleccion de dos estimaciones, una para 1870 y
otra para 1918. La primera proviene de los calculos que realizé Salvador Camacho Roldan y
que publicé en las Memorias de Hacienda de 1872, y la segunda del trabajo de De Corso
(2019). En el apartado 4, se valida la estimacion de Camacho Roldan desde el enfoque del
gasto, mostrando que puede ser bastante acertada. Seguidamente se describe la metodologia
y las fuentes de informacién usadas para aproximar un indice de precios en el periodo
considerado, el cual se utilizara siempre que se requiera deflactar informacion a lo largo de
la tesis. Con esto, en el apartado 6, se presenta una discusion en torno al comportamiento de
las tasas de crecimiento reales de la economia, mostrando como las metodologias disponibles
hasta ahora pueden estar sobrevalorando el crecimiento del pais, especialmente en el periodo
de la Primera Guerra Mundial. En el apartado 7 se calcula el Producto Nacional Bruto (PNB)

excluyendo de la produccidn total las rentas pagadas al exterior. Consideramos adecuado que

10 Como se vera méas adelante, este Gltimo retoma las estimaciones de Kalmanovitz y Lopez (2009) y el Grupo de estudios
del crecimiento econémico colombiano (GRECO, 1999).
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las estimaciones de desigualdad se basen en esta medida de produccion, ya que la poblacion
objeto de este estudio son los trabajadores y propietarios que residian en el territorio nacional.

Finalmente se presentan las conclusiones.

2.2. Primera Globalizacion, desarrollo exportador y crecimiento

econdmico

Esta seccion pretende realizar una descripcion de algunas caracteristicas del periodo
historico definido como la Primera Globalizacién, haciendo énfasis en América Latina y
particularmente en Colombia. El analisis se centra en el auge del sector exportador y los

patrones de crecimiento econémico asociados al mismo:.

A partir de mediados del siglo XIX, América Latina experiment6 un significativo
proceso de inmersion en la economia mundial. Tal fendmeno se desarrollé en el contexto de
un mundo cada vez mas globalizado, en el cual el cambio tecnoldgico y la reduccion de las
barreras econémicas en los paises desarrollados impulsaba la integracion econémica mundial
(Kuntz-Ficker, 2019, p. 17). Esta integracion abarcé diversas dimensiones, aunque no todas
con el mismo alcance y magnitud entre los paises de la region. Entre estas sobresalen la
dinamica exportadora de materias primas, la creciente inmigracién proveniente de Europay
Asiay el aumento en la inversion extranjera. El efecto de los dos tltimos puntos fue reducido
en Colombia. Es bien sabido que la gran mayoria de la inmigracién fue recibida por
Argentina, Brasil, Uruguay, Cuba, México y Chile (Solimano, 2003). Por su parte, segun las
cifras de Bulmer-Thomas (2017), cerca de 1914 la inversion extranjera directa en Colombia
era apenas un 1,7% de la de Argentina, cerca de 4,5% de la de Brasil y México y alrededor
de un 14,5% de la de Cuba y Uruguay.

Segun Bertola y Ocampo (2013), los motivos que impulsaron la integracion y su

forma especifica fueron tanto internos como externos. EI cambio tecnoldgico significd una

11 Quien considere profundizar en esta discusion, los trabajos de Bértolay Ocampo (2013), Bulmer-Thomas (2017) y Kuntz-
Ficker (2019) abordan la cuestion de manera mucho mas completa, apoyando sus argumentos en estadisticas y examinando
las particularidades de los distintos paises de la region.
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revolucion en los medios de transporte maritimos y terrestres, que redujo de manera
significativa los costos asociados. El indice de North del precio de los fletes refleja una
reduccion 41% en términos reales entre 1870 y 1910 (Bértola y Ocampo, 2013, p. 184).
Ademas, la Revolucidon Industrial estimulé el crecimiento economico de los paises
industrializados, lo que generd un incremento de la demanda mundial de materias primas y
alimentos, demanda que América Latina entraria a satisfacer (Bértola y Ocampo, 2013;
Bulmer-Thomas, 2017; Kuntz-Ficker, 2019).

En el ambito interno, aunque con diferente intensidad y alcance, la mayoria de los
paises latinoamericanos experimentaron los siguientes cambios. Primero, la implementacion
de gran parte de las reformas economicas liberales, disefiadas para modernizar las economias
luego de los periodos de independencia. Dentro de este conjunto de medidas sobresale la
abolicion de la esclavitud, lo que favorecio la movilidad y disponibilidad de mano de obra,
en un contexto econémico que demandaba brazos para la produccion de los bienes de
exportacion. En segunda instancia, una ampliacién de la frontera agricola que incorporo
nuevas tierras para la produccion de exportacion. Tercero, la consolidacion de estructuras de
poder politico que brindaron estabilidad institucional a los Estados nacionales. Aunque
muchas veces bajo la figura de gobiernos autoritarios, estas estructuras lograron reducir los

frecuentes conflictos internos y externos (Bértola y Ocampo, 2013, p. 167).

América Latina participé de este proceso de globalizacion a través de la creciente
exportacion de materias primas, productos mineros y bienes agropecuarios, y la importacién
de manufacturas y bienes de capital. Las cifras de Bértolay Ocampo (2013, p. 114) muestran
que las exportaciones per capita de la region se multiplicaron por 2,3 en la ventana de tiempo
1870-1914 y por 3,6 si se extiende hasta 1929. En términos de crecimiento per cépita anual,
estos valores corresponderian a tasas de 2,2% y 2,4% en los mismos dos periodos de tiempo
mencionados respectivamente. En el caso especifico colombiano, entre 1870 y 1914 las
exportaciones per cépita crecieron a una tasa de 3,3% anual, lo que significa que se
multiplicaron por 3,7. A pesar de este significativo crecimiento, las exportaciones
colombianas eran muy inferiores a las de los principales paises exportadores de la region.
Para 1914 las exportaciones per capita colombianas apenas representaban el 7,6% de las de

Argentinay el 12% de las de Uruguay.
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Bulmer-Thomas (2017) analiza como a pesar de que las exportaciones crecieron, no
hubo evidencia de diversificacion. Para este autor, aunque se incorporaron nuevos productos
dentro del portafolio de exportacion, estos entraron a sustituir a productos tradicionales que
iban perdiendo relevancia. Para 1913, solo en dos paises de la regién el principal producto
representd menos del 25% de las exportaciones totales, estos fueron Argentina con el maiz
(22,5%) y Pert con el cobre (22%). En el extremo contrario sobresalen Guatemala y El
Salvador, en ambos casos con una significativa participacion del café (84,8% y 79,6%
respectivamente). Si se agrega el segundo producto en relevancia exportadora se hace mas
evidente la concentracion. Tomando el promedio simple, los dos primeros bienes
concentraban el 70% de las exportaciones totales de la regién, alcanzando el maximo valor
en El Salvador con un 95,5% y el menor en Perl con 37,4%. En el caso particular de
Colombia, estos datos muestran que eran el café y el oro los bienes de exportaciéon mas
relevantes con una participacion de 37,2% y 20,4% respectivamente. Para 1918, conforme
con el proyecto GRECO (2004), el café aumento su participacion a un 55,2%, mientras que
la de oro se redujo al 7%, cifra similar a la que alcanzaron la exportacion de cueros (8%) y
de banano (6,5%), que se tornaria importante en la estructura de exportacion principalmente

en la region de Magdalena.

Kuntz-Ficker (2019) retoma el tema de la diversificacion exportadora, incluyendo
otras consideraciones al analisis. Por ejemplo, aunque es cierto que la dinamica de
exportacién respondio a auges especificos, en algunos paises se evidencié el empalme de
varios ciclos de productos. En ese contexto, México sobresale al ser el Gnico pais de la region
con un grado significativo de diversificacion de productos minerales, forestales y ganaderos.
Aunque con un grado mucho mas reducido, Pert también logré mantener simultaneamente
relevancia exportadora de productos agricolas y mineros. Argentina, tuvo diversificacion de
productos, aunque concentrados en el sector agricola. Caso contrario son las experiencias de
Bolivia, Chile y Colombia, en donde los ciclos exportadores fueron secuenciales, y por lo

tanto la concentracién mucho mas marcada.

Retornando la descripcion del comportamiento exportador, los datos de Bértola y
Ocampo (2013, p. 188) acerca del comportamiento de los términos de intercambio en la

region ofrecen algunas conclusiones sobresalientes entorno al crecimiento exportador. En

40



primera instancia, encuentran que desde la década de 1870 se observé una mayor volatilidad
en los términos de intercambio en comparacion con las cinco décadas anteriores. En segundo
lugar, en la década de 1870 se aprecia un crecimiento en niveles, una posterior fluctuacion
sin tendencia fija entre 1880 y la segunda década del siglo XX, desde donde se aprecia un
deterioro de los términos de intercambio que se acentua en la década de los treinta. No
obstante, los autores recalcan la necesidad de marcar las diferencias entre paises. Por
ejemplo, en Argentina, Chile y Uruguay los términos de intercambio crecieron mas
lentamente durante el periodo 1870 — 1890 en comparacion con las otras agrupaciones de
paises, pero a partir de aqui y hasta la Primera Guerra Mundial se dio un crecimiento
sostenido y superior. Por el contrario, en el resto de paises de la region se observé un primer
incremento muy significativo entre 1870 y 1880/90, desde donde se reducen de manera
significativa hasta las primeras décadas del siglo XX, tocando niveles inferiores al dato
inicial. Para los autores, esto mostraria las diferencias en la dindmica de los diversos
productos primarios, pero ademas la tardia mejoria de los productos agricolas de clima
templado (Argentina, Chile y Uruguay) en comparacion con los de clima tropical.

En el caso especifico colombiano hubo un incremento muy importante en los
términos de intercambio entre 1870/74 y 1910/14, lo que como se exploraré en los siguientes
capitulos tuvo que ver con el proceso de expansion cafetera y el abaratamiento de los textiles.
Esto, junto con el significativo incremento de los volimenes de exportacion (se multiplicaron
por ocho entre 1870/74 y 1910/14) determinaron un incremento del poder de compra de las
exportaciones per capita en cerca de cuatro veces, uno de los mas altos de la region (Bértola
y Ocampo, 2013, p. 190) .

El proceso de expansion de las exportaciones fue el impulso fundamental del
crecimiento econdémico en Latinoamérica durante la Primera Globalizacién. Bértola y
Ocampo (2013) muestran que este impulso se fundament6 en que el crecimiento de las
exportaciones fue mayor al de la economia total y en que eran el determinante de los ciclos
de crecimiento del PIB. En ese sentido, estos mismos autores muestran que la ratio entre el
PIB per capita de América Latina y de un conjunto de paises mas industrializados (12 paises
de Europa Occidental, Australia, Canada, Estados Unidos y Nueva Zelanda) se mantuvo

estable entre 1870 y 1929, en un valor cercano a 0,37 (Bértola y Ocampo, 2013, p. 19). Esto

41



mostraria que la region experimento tasas de crecimiento per capita similares a la de paises

mucho mas avanzados, lo que destaca el dinamismo econdmico del periodo.

No obstante, a pesar del comportamiento agregado, los datos regionales suministrados
por Bértolay Ocampo (2013, p. 197) revelan importantes diferencias. En términos de niveles
Argentina tenia la produccion per capita mas elevada en 1913, siendo mas de 4,7 veces la
que presentaron paises como Colombia, Brasil y Venezuela. También con niveles
comparativamente superiores figuraban Chile y Uruguay, siendo 2,1 veces superiores al
promedio. En términos de tasas de crecimiento, entre 1870 y 1913, Argentina, Chile y
México presentaron crecimientos per capita muy superiores al promedio regional (1,6%), con
valores de 2,3%, 2,0% y 2,2% respectivamente. En rangos intermedios figuran paises como
Venezuela y Uruguay con crecimientos de 1,3% y 1%. Con las tasas mas bajas aparecen
Brasil (0.2%), Pert (0,5%) y Colombia (0,5%).

Las conclusiones de Kuntz-Ficker (2019, p. 372) refuerzan la idea del rezago econdémico
de Colombia durante el periodo de anélisis. La autora identifica diversas dimensiones del
proceso exportador y clasifica a los paises conforme con la incidencia de cada una. Dentro
de las dimensiones consideradas aparecen la duracion del proceso, el valor inicial y maximo
de las exportaciones totales y per capita (a precios constantes y corrientes), la tasa de
crecimiento, el valor de retorno, la contribucion a la produccién nacional, la diversificacion
y el efecto sobre la industrializacion. En ocho de las doce categorias consideradas Colombia
figura en el grupo de menor relevancia, por lo que la autora lo clasifica junto con Bolivia
como los paises en los gque la era exportadora tuvo los efectos mas limitados. Incluso afirma
que: “especialmente en estos casos, seria muy util valorar la medida en que el crecimiento
orientado por las exportaciones fue una mejor opcion respecto a la alternativa que
efectivamente enfrentaban esos paises en aquel momento” (Kuntz-Ficker, 2019, p. 373). La
discusion en torno al desempefio econémico colombiano a lo largo de la Primera
Globalizacion permite cerrar esta seccion y conectar con el proposito de la siguiente, analizar

las diferentes estimaciones de P1B per cépita que se han hecho para Colombia en este periodo.
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2.3. Estimaciones de PIB para Colombia a lo largo de la Primera

Globalizacion

El objetivo de este apartado es analizar las metodologias que se han aplicado para
estimar la produccion colombiana a lo largo de este periodo. Se describe con detalle los
métodos y supuestos aplicados por cada trabajo, buscando identificar la propuesta que mejor
compagine con los propositos de esta investigacion. Se van a analizar cinco estimaciones,
cuyas principales caracteristicas se resumen en el Cuadro 2.2. En términos de temporalidad
la serie de Kalmanovitz y Lépez (2009) ofrece informacidn para todo el siglo X1X, mientras
que la de De Corso (2019) se enfoca en las Gltimas décadas del siglo XIX y las primeras del
XX. La estimaciéon del proyecto GRECO (1999) tiene informacion desde 1905 hacia
adelante, pero para efectos de este capitulo el limite superior considerado seré el afio 1918.
Finalmente, las series de Meisel (2011a) y Camacho Roldan (ver Memorias de Hacienda del

1872) son puntuales para el afio 1846 y 1870 respectivamente.

Cuadro 2.2. Resumen de las estimaciones disponibles de produccién nacional para
Colombia entre el siglo X1X'y principios del XX.

Autores Periodo Metodologia

Kalmanovitz (2006)

Kalmanovitz y Lopez 1800 - 1905 | Enfoque de la produccion, valor agregado sectorial

(2009)
Meisel (2011a) 1846 Enfoque de la produccidn, valor agregado sectorial
GRECO (1999) 1905-1929 Estimacion econon_1etr|ca basada en funC|_ones de
demanda de dinero y comercio exterior
De Corso (2019) 1888-1929 Enfoque del gasto

Salvador Camacho

Roldan Aproximacion basada en datos catastrales y la

1870 relacion capital-producto.

(Memorias de Hacienda
del afio 1872, pagina 14)

Fuente: Elaboracion propia

43




2.3.1. Estimacion de Kalmanovitz y Lopez (2009)

Estos autores presentan la primera serie continua de PIB per cépita para Colombia a
lo largo del siglo XIX. Siguiendo los enfoques descritos en la introduccion, esta propuesta se
enmarca en el enfoque de la produccion. De manera especifica, esta estimacion se realiz6 en
dos etapas (Kalmanovitz y Ldpez, 2009, p. 95). Primero, Kalmanovitz (2006) estima la
produccion nacional para el afio 1800 sumando el valor agregado sectorial. En la segunda
etapa, Kalmanovitz y Lopez (2009), tomando como referencia la estimacion de 1800 y
aplicando diferentes supuestos del comportamiento sectorial, calculan la dindmica a lo largo

de todo el siglo X1X. El detalle de cada etapa se describe a continuacion.

Para la estimacion del afio 1800, Kalmanovitz (2006) agrega la produccion de seis
sectores econdémicos. En el sector minero considera el oro acufiado (2.000.000 de pesos plata)
con el oro destinado al contrabando (650.000 pesos plata) y el oro usado como medio de pago
0 atesoramiento (350.000 pesos plata), para un total sectorial de 3.000.000 de pesos plata.
Los datos del comercio se desagregan en dos, comercio interno y comercio externo. Para el
primero, se parte de una tasa de impuesto del 4%, que segun el recaudo total*2 corresponderia
a una suma bruta de 5.000.000 de pesos. Se supone que la comision de intermediacion es del
20%, por lo que la actividad comercial ascenderia a un 1.000.000 de pesos, méas 100.000 de
salarios a cargadores y bogas. A esto se adiciona el comercio exterior, calculado a partir de
una tasa del 10% de impuestos sobre un recaudo total de 191.000 y un margen de comision
de 25%, para un total de 475.000 pesos plata. Sumando estas dos referencias se tendria que
el valor agregado del comercio ascendi6 a 1.575.000 pesos plata. Los autores asumen que el
sector transporte es igual al comercio interno, 1.100.000 pesos plata. Para el sector
gubernamental toma toda la suma del recaudo de impuestos (2.576.000 pesos plata). Los
valores de los sectores de agricultura y artesania se aproximan usando referencias de
participacion en otras fuentes. Para la artesania se supone que pesa el 12,1% del PIB, teniendo
como referencia que segun el censo de 1870 esa era la participacion en el empleo total de
esta actividad. En el caso de la agricultura se asume una participacion sectorial en el PIB de

54,4%, argumentando que, dada la relevancia de la mineria en el periodo colonial, la

12.184.000 pesos plata segtin el Cuadro 1 de la pagina 164 del texto de Kalmanovitz (2006).
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agricultura debia pesar menos que lo que se observé en 1905, en donde ascendia al 60%. Con
estos datos se puede estimar la produccion agregada en 25.751.000 pesos plata, equivalentes
a 27,4 pesos por habitante.

Para darle dindmica a lo largo del siglo XIX, Kalmanovitz y Lopez (2009) toman los
valores sectoriales referenciados anteriormente y modelan su comportamiento a partir de
informacidn secundaria. Para la agricultura suponen el mismo crecimiento observado de la
poblacién y adicionan las agroexportaciones reportadas por Ocampo (1984, p. 100), junto
con la produccion de carne y de cueros. Para la artesania consideran una tasa de crecimiento
que méaximo alcanza el crecimiento de la poblacion y adicionan las exportaciones de
sombreros. Para actualizar el sector comercio se utilizan las cifras de importaciones
suministradas por Ocampo (1984) y Urrutia y Arrubla (1970) junto con la referencia para
Venezuela que suministra Carrillo (1998). En el sector minero los autores usan las cifras de
produccion de McGreevey (1975), Galindo (1978) y Restrepo (1888). La estimacion del
sector gobierno proviene del calculo de los servicios gubernamentales no mercantiles basado
en los datos de Junguito (2010). Los datos del sector transporte se estiman en base a las
exportaciones en toneladas que publica Ocampo (1984) y la tarifa de transporte suministrada
por McGreevey (1975) . Finalmente, se incorpora el sector bancario calculando la diferencia
entre los ingresos recibidos y pagados por los depdsitos del publico para los bancos en Bogota

y Medellin.

En términos generales, los resultados de Kalmanovitz y Lopez (2009, p. 34) muestran
un constante crecimiento del producto per capita en los ultimos afios del periodo colonial
(1765-1800). Esta tendencia se revierte con el inicio del periodo republicano (1800-1850),
evidenciandose una caida del ingreso por habitante hasta mediados del siglo XIX. A partir
de ahi, la economia colombiana muestra un incremento econémico muy significativo
alcanzando sus maximos niveles hacia el afio 1870. Finalmente, desde este afio hay un nuevo
decrecimiento en lo que los autores llaman el receso conservador, que coincide con la Guerra
de los Mil Dias (1899-1902) y la separacion de Panama (1903). Mejia (2016) reconoce que
estos patrones siguieron la tendencia que experimentaron otros paises de la regién. Un

impulso por las reformas borbdnicas de finales del siglo XVIII, el conflictivo periodo de
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formacion de las repablicas, la Primera Globalizacion y las reformas centralistas de finales
del siglo XIX.

Aunque el trabajo de Kalmanovitz y Lopez (2009) ha sido un aporte muy valioso para
el andlisis econdmico colombiano, y ha sentado las bases para los investigadores preocupados
por entender la dindmica de crecimiento a lo largo del siglo XIX, sus estimaciones han
recibido diversas criticas. Mejia (2016, p. 317) comenta que muchos de los supuestos carecen
de justificacion, algunos célculos son confusos y los anexos metodologicos no siempre
contribuyen a clarificar. En la misma linea, Meisel (2011a) menciona que algunas de las
conclusiones de Kalmanovitz y Lopez no estéan justificadas. Por ejemplo, no hay evidencia
empirica para argumentar que el PIB per capita siguiera un comportamiento decreciente entre
inicios y mediados del siglo XIX. Destaca que a lo largo de este periodo el pais experimentd
un significativo crecimiento poblacional, lo que soportaria un impulso a la actividad

econdmica.

2.3.2. Estimacion de Meisel (2011a)

Este trabajo presenta una estimacion puntual del PIB per cépita para el afio 1846, que
recurre a un censo econémico desarrollado en ese afio. Este censo recopila informacion de la
produccion total de cuatro actividades productivas: sector agropecuario, industria, mineria:
y pesca. El autor asume que estas cuatro actividades mantuvieron el mismo peso dentro del
PIB total que estim6 la CEPAL para Colombia en el afio 1925, cerca del 69%. Con estos
datos puede estimar una produccion total de 34.952.167 pesos plata. Dado que el censo
referenciado no levant6 informacién de todas las provincias del pais, este trabajo expande al
total nacional usando la relacion entre la poblacion total y la poblacion considerada en el
censo, esto es multiplicar por 1,26. De esta manera se tendria una produccién total de 44
millones de pesos plata, equivalentes a 23 pesos per capita, cifra similar a la que se puede

deducir del trabajo de Kalmanovitz y Lopez (2009). Basados en esta referencia, Meisel

13 Aunque el autor menciona que decide optar por otras estimaciones mas confiables de produccién minera ya que la
referenciada por el censo es muy baja.
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(2011a) concluye que Colombia era una de las economias mas pobres de Latinoamérica. El
PIB per cépita colombiano era apenas el 22,9% del de los Estados Unidos y un 62% del de
Mexico.

2.3.3. Estimacion del Grupo de Estudios de Crecimiento Econdmico
Colombiano (GRECO)

El objetivo del GRECO (1999)* era realizar una estimacion de PIB para Colombia
entre 1905 y 1925, para luego empalmarla con la informacién oficial de la CEPAL, el Banco
de la Republica y el Departamento Administrativo Nacional de Estadistica (DANE). A
diferencia de las metodologias que se han expuesto anteriormente, este trabajo recurre a
métodos econométricos como principal herramienta de estimacion. Dado que la informacion
de saldos monetarios y de comercio exterior resultaba homogénea y confiable, los autores
calculan para el periodo 1925-1950 los parametros de una funcién de demanda de dinero y
de una funcién de comercio exterior. La primera tiene como variable dependiente la base
monetaria real y como explicativas el PIB real y la tasa de interés nominal, todas expresadas
en logaritmos naturales. Por su parte, la ecuacién de comercio exterior explica el logaritmo
natural del PIB real a través del dato de importaciones presentes y futuras. Con los
coeficientes obtenidos en las regresiones y los datos observados tanto de saldos monetarios
como de importaciones, los autores calculan el nivel de produccién y la tasa de crecimiento
para los periodos en los que no se dispone de informacion (1905-1925). De esta manera,
disponen de dos series de producto y crecimiento econémico, asociadas a las dos ecuaciones
mencionadas anteriormente. Estas dos series de crecimiento se promedian para definir una

definitiva que usan como referencia a lo largo del documento.

El Grafico 2.1 muestra la informacidn de las tasas de crecimiento del PIB per cépita
estimadas por estos autores. Entre 1905 y 1929 las cifras del GRECO (1999) muestran una
tasa de crecimiento anual promedio del PIB per cépita significativamente alta, cerca al 3,7%.

14 El texto GRECO (1999) presta mucho mas detalle a las metodologias, las series y los supuestos, mientras que en la
referencia GRECO (2002) hay una discusion macroeconémica mucho mas detallada. Este segundo texto suministra ademas
la informacion de todas las series utilizadas, algunas de las cuales se retoman mas adelante en esta investigacion.
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Hasta 1918, segundo afio de referencia que analiza este trabajo, la misma tasa fue de 2,9%.
Por otra parte, la serie promedio, que es la que finalmente usada por los autores, no muestra
valores negativos durante la Primera Guerra Mundial, entre 1913 y 1918 la tasa de
crecimiento per capita promedio fue de 2,6%, con un maximo de 3,5% en 1918 y un minimo

de 1,8% en 1914, este ultimo tema se analizara con mas detalle méas adelante.

Grafico 2.1. Tasas de crecimiento del PIB real per capita. Estimaciones del proyecto
GRECO (1906 — 1918)

7%

6%

5%

4%

3%

2%

1%

0% . .
1906 1907 1908 1909 1910 1911 1912 1913 1914 1915 1916 '4;917..’ 1918

-1%

e Serie promedio s Funcién de comercio exterior = = = Funcion de demanda de dinero

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de GRECO (1999)

Respecto a la metodologia seguida por GRECO (1999), autores como Kalmanovitz y
Lopez (2009, p. 23) y De Corso (2019, p. 267) han concluido que la estimacion del PIB per
capita calculada a partir de la funcion de demanda de dinero puede estar distorsionada. Al
incluir en la regresion datos posteriores a 1925 para imputar los afios sin informacion (1905—
1925), estan asumiendo que la velocidad del dinero antes y después de esta fecha fue la
misma. Esto claramente resulta debatible a la luz de los cambios institucionales que evidencid

el pais. Puntualmente, la creacién del Banco de la Republica en 1923 significd un cambio
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muy importante, el pais paso de una oferta monetaria rigida, dependiente de los excedentes
o déficits del comercio exterior, a un sistema con emision monetaria y con una entrada

importante de recursos externos de capital.

2.3.4. Estimacion de De Corso (2019)

De Corso (2019) presenta una serie de produccidn nacional para Colombia entre 1888
y 1929, la cual empalma posteriormente con las cifras oficiales del DANE. El autor sigue el
enfoque del gasto para su estimacion, realizando los siguientes supuestos generales para cada
uno de los componentes. EI documento presta especial atencion a los célculos de consumo,
para los cuales parte de la estimacion de una canasta de consumo representativa que incluye
18 productos alimenticios y aporta 2.300 calorias diarias. También adiciona manufacturas
como textiles y escobas, y bienes energéticos como carbdn vegetal y lefia. En resumen, la
canasta representativa se compone de un 74,5% de alimentos, 20,10% de manufacturas y
5,42% de energia. Las fuentes de informacion para la estimacion de los valores monetarios
de las canastas provienen de Pardo (1972) Urrutia (2007) y Urrutia y Arrubla (1970).
Finalmente, el valor de la canasta se extrapola a nivel nacional usando las cifras poblacionales

y ajustando por un factor de 0,5 para reconocer diferencias de ingresos.

Para estimar los datos de inversion entre el periodo 1888-1929, el autor recurre a las
cifras de importacion de bienes de capital e inversiones extranjeras en sectores como
ferrocarriles y produccion cafetera (De Corso, 2019, p. 269). Las series de gasto publico
utilizadas provienen de Kalmanovitz para el siglo XIX y Junguito y Rincén (2004) para el
siglo XX. Para el comercio exterior se referencian los trabajos de Ocampo (1984), el grupo
GRECO vy las exportaciones cafeteras de Graham (1912). El Grafico 2.2 revela el
comportamiento del PIB per cépita a precios de 1975 en el periodo 1888-1918 segun las

estimaciones realizadas por De Corso.
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Grafico 2.2. Evolucion del PIB per cépita a precios de 1975 segun la estimacion de De
Corso (2019)
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Entre 1888 y 1902, la serie revela un decrecimiento anual promedio de -0,7%, reflejo
de los conflictos civiles que enfrento el pais en las ultimas dos décadas del siglo XIX, y que
alcanzarian su mayor magnitud bélica con la Guerra de los Mil Dias entre 1889 y 1902. Al
igual que la serie de Kalmanovitz y Lépez (2009) y la de GRECO (1999), a partir de 1905 se
observa una recuperacion en los niveles de ingreso per capita, en gran parte por las medidas
econdmicas adoptadas por el gobierno de Rafael Reyes (1904 - 1909). Entre estas sobresalen:
los acuerdos politicos entre liberales y conservadores que permitieron un periodo de paz; las
reformas monetarias destinadas a enfrentar la altisima inflacion del papel moneda
experimentadas durante la Guerra de los Mil Dias; la restauracion del crédito y el capital
externo y la ampliacion de la infraestructura de transporte ferroviaria y fluvial (Bejarano,
2015).

Como menciona Mejia (2016), la estimacion de De Corso (2019) también tiene
limitaciones, siendo la mas sobresaliente la agregacion de los patrones regionales de consumo
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en una canasta Unica. Sin embargo, su metodologia tiene una gran ventaja para el proposito
de esta investigacion. Al usar el enfoque del gasto, esta serie captura la informacién de la
produccion de autoconsumo, que como mostraremos en los siguientes capitulos, era un
patron caracteristico de la economia colombiana de finales del siglo XIX y principios del
XX. Esta produccion al no entrar en los circuitos mercantiles o tributarios no es contabilizada
en otro tipo de mediciones. Como se vera mas adelante, una importante proporcion de la
poblacion agricola satisfacia muchas de sus necesidades de consumo trabajando en pequefias
parcelas propias o0 en terrenos asignados por los grandes propietarios. Mas alla de que este
trabajo no signifique una remuneracion asociada a una relacion laboral, si representa una
retribucidn por el trabajo realizado y, por tanto, debe ser reconocida dentro de una estimacion
de los ingresos de los factores productivos.

2.3.5. Estimacion de Salvador Camacho Roldan para 1870

De las estimaciones descritas previamente solo la de Kalmanovitz y Lopez (2009)
ofrece informacion de produccidn por habitante para 1870, con un valor per capita cercano a
los 33 pesos plata, seguin se deduce de su Grafico 3. En esta seccidn se explica en qué consiste
la medicion de la produccion total y el PIB per cépita realizada por Salvador Camacho Roldéan
para 1870.

Salvador Camacho Roldan fue un jurista, economista, comerciante y politico liberal,
que alcanz6 amplias distinciones en el Gobierno Nacional y regional, llegando a
desempefiarse como Gobernador de Panama, Congresista de Boyaca e incluso Presidente
Interino de los Estados Unidos de Colombia a finales de 1869. En el ambito econdmico,
Camacho Roldéan es reconocido como un precursor de la historia econdmica cuantitativa del
pais. Son diversos sus enormes aportes en la compilacién, construccion y analisis de cifras
econdmicas, el analisis comparativo con las economias de Estados Unidos y algunas europeas

y las significativas recomendaciones para impulsar el desarrollo nacional.

Durante 1870, Camacho Roldan se desempefid como Secretario de Hacienda

Nacional y en las Memorias de Hacienda de 1872 publico su estimacion de los datos de
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produccién nacional. El autor parte de una comparacion de la situacion economica de
Colombia, Gran Bretafa y Estados Unidos analizando las cifras de recaudo tributario como
proporcion del ingreso nacional. En el caso de Colombia, el autor inicia la estimacion con
una aproximacion a la riqueza total del pais (stock de capital total), usando como referencia
los catastros de los departamentos de Cundinamarca, Santander y Boyaca, informacion que
extrapola a las demés regiones usando la informacion poblacional. Camacho Roldéan
considera que por subestimaciones u omisiones en estos catastros las cifras deben estar
subvaloradas, por lo que ajusta un incremento en el resultado nacional para fijar un stock de
riqueza final de 320.000.000 de pesos. En términos per capita esto equivale a 107 pesos de
riqueza por habitante, solo el 24% respecto a un ciudadano de los Estados Unidos en la misma
época. Paso seguido, determina que la relacion capital-producto en Colombia deberia ser
cercana a 2,5 veces, 0 en términos precisos del autor: “la creacion anual de riqueza en nuestro
suelo solo alcanza al 40% del valor total de las propiedades muebles y raices” (Memorias de
Hacienda del afio 1872, pagina 14). Como es de esperar, esta relacion capital-producto es
muy inferior a la observada en los otros dos paises incluidos en la comparacién, 3,64 en
Estados Unidos y cercana a 10 en Gran Bretafa. La explicacion que lleva al autor a deducir

esta proporcion es la siguiente:

Aqui se produce sin maquinas ni herramientas perfectas; es desconocido el empleo
de ciertos agentes naturales, como el del vapor, por ejemplo; se produce por medios
primitivos y dispendiosos; la falta de vias de comunicacion y de salidas para los
productos destruye los estimulos en el trabajador; la escasez de capitales deja muchos
brazos sin empleo; la usura, finalmente, arruina todos los afios a un gran nimero de
empresarios. En compensacion, solo podemos exponer como ventajas nuestras la
fertilidad del suelo y la benignidad de los climas que permiten trabajar todo el afio,
cosa vedada en las zonas templadas durante los meses del invierno. Una vez meditado
el influjo de estas causas, no pareceria exagerado ni diminuto calcular que la creacion
anual de riqueza en nuestro suelo alcanza al 40% del valor total de las propiedades
muebles y raices, sea 128.000.000 de pesos anuales, o 43 pesos por cabeza de

poblacién. (Memorias de Hacienda de 1872, p. 14)
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Estos 43 pesos son la referencia de produccidn por habitante que se va a usar en este
trabajo para 1870; en la siguiente seccion se presenta una validacion de este valor. Si se
expanden estos 43 pesos per capita con los datos de poblacion proporcionados por el Censo
de 1870 se obtendria una produccion total de 125.418.229 pesos. Esta cifra es muy cercana
a los 128.000.000 de Camacho Roldan, quien posiblemente por las aproximaciones usé una

poblacion algo més grande, tan solo un 2%.

Antes de proseguir se considera pertinente plantear una discusion historica respecto
al dato mencionado. La literatura que lo ha referenciado en sus estudios, por ejemplo, Mejia
(2015); Kalmanovitz y Lopez (2009) y Garcia Jimeno y Robinson (2010) lo citan como el
dato de produccidn per capita de 1861, sin embargo, hay suficiente evidencia para pensar que
la informacién es de 1870. Primero y mas importante, el catastro de Cundinamarca que usa
el autor como fuente primaria del calculo solo se ejecutd hasta 1867. Como cita Camacho
Roldéan (1893, p. 586) en otro documento: “Este trabajo se habia ordenado desde 1856 y
desde 1862 se habia votado una suma presupuestal para atender los gastos que causara, pero,
solo hasta 1867 recibid ejecucion”. Por otra parte, las cifras de rentas nacionales que se
expresan como proporcion de la produccion corresponden a la vigencia fiscal 1870-1871 (2,6
millones de pesos y 2,1% del PIB) (ver Memorias de Hacienda 1872, péagina 2 y el dato
publicado por Junguito (2010) disponible en CD asociado con la publicacion) Ademas, las
cifras poblacionales que usa el autor para las estimaciones per capita de riqueza por habitante
son muy cercana los datos de Censo de 1870. Para Cundinamarca la diferencia es de apenas
4.600 personas, en Santander de 17.822 y en Boyaca de 18.541, en ningun caso la diferencia

representa mas de 4,5% respecto a las cifras oficiales.

2.4. Validacion de la produccion nacional para 1870 desde el

enfoque del gasto

Aunque la estimacion de Camacho Roldan tiene la ventaja de ser contemporanea con
el periodo de analisis, son muchos los supuestos que el autor hace para poder aproximar la

cifra. En este sentido, esta seccion pretende validar este valor usando el enfoque del gasto

53



como metodologia de calculo. Consideramos que el enfoque del gasto es apropiado para esta
validacion, ya que incorpora la produccion de autoconsumo, elemento importante en la
estructura productiva de la poblacion agricola de la época. Para esto se propone analizar la
informacién del consumo privado, inversion privada, gasto publico y exportaciones netas.
Para esta Ultimas se usan las cifras oficiales publicadas por Torres (1945), mientras que los
datos fiscales provienen de Junguito (2010). Los otros dos, consumo e inversion exigen un
procedimiento de validacion. Todas las cifras que se presentan a continuacion estan

expresadas €n Pesos oro.

No existen cifras oficiales del consumo privado en Colombia para el siglo XIX, por
lo que se procede aqui a realizar una primera aproximacion a partir de fuentes secundarias de
informacién. El dato inicial es el valor monetario promedio por individuo del consumo de
alimentos que Camacho Roldan menciona en la inauguracion de la Sociedad de Agricultores
Colombianos de 1878 (Camacho Roldan, 1878)x. Segun el autor este valor podia estimarse
en 10 centavos de pesos diarios, lo que, con una poblacion de 3.500.000 personas, le permite
a Camacho Roldan estimar una produccién anual de 127.000.000 pesos en solo alimentos.
Sin evidencia histdrica para suponer un cambio en la composicién alimenticia de la poblacién
colombiana a lo largo de la década, el valor monetario mencionado se ajusta hasta 1870
usando las variaciones promedio del indice de precios que se describe mas adelante en la
seccién 2.5, obteniendo un valor de 7,5 centavos de pesos diarios. Al expandir los 7,5
centavos con las cifras de poblacién proporcionadas por el Censo se obtendria un consumo
anual de alimentos cercano a 79.606.206 pesos. Para incorporar el consumo en bienes no
alimenticios se utiliza la referencia de De Corso (2019, p. 268), quien encuentra que el peso
de estos bienes en una canasta de consumo promedio era de 25,5%. Bajo este supuesto, el

consumo total colombiano para 1870 ascenderia a 106.911.370 pesos.

El proceso para calcular la inversion en 1870 tiene tres pasos. Primero, se parte del
dato de inversion nacional suministrado por el proyecto GRECO (1999) para 1925 (10.759
millones de pesos de 1975%). En segunda instancia, se utiliza la serie de Formacion Bruta de

15 Este texto hace parte de la recopilacion de los escritos sobre economia y politica que el Instituto Colombiano de Cultura
publicé en 1976. Corresponde al capitulo “La agricultura en Colombia”

16 El documento se puede descargar en el siguiente enlace: https://www.banrep.gov.co/docum/ftp/borral34.pdf
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Capital Fijo (FBKF) suministrada por Tafunell (2013) para determinar el crecimiento real de
la inversion entre 1870 y 1925. Finalmente, dado que la serie sigue con precios de 1975, se
usa el indice de precios que se describe en la seccion 2.5 de este capitulo para llevarla a
precios corrientes de 1870. Siguiendo este proceso se obtiene un valor de la inversion de
6.016.233 de pesos.

Los componentes del gasto resultantes valorados en pesos oro serian: consumo
privado (106.911.370 pesos); gasto publico (3.296.084) e impuestos (2.613.104) segln cifras
fiscales tomadas de Junguito (2010); exportaciones (8.247.817) e importaciones (5.862.711)
segun cifras de Torres (1945, p. 198) e inversion privada (6.016.233). El gasto ascenderia a
118.608.794 pesos. Este valor es cercano al que se derivd del analisis de Camacho Roldan,
(125.418.220 pesos agregados y 43 pesos per capita), la diferencia es de apenas el 5,4%,
equivalente a 6.809.426 pesos, lo que brinda confianza alrededor de ambas cifras. EI Cuadro
2.3 resume la distribucion absoluta y porcentual de los componentes del gasto en el PIB
conforme los resultados anteriores, pero adicionando una columna que ajusta el consumo y
la inversion segun su peso relativo para alcanzar los 125.418.220 pesos. ES necesario ajustar
la estimacion de produccion a este valor, pues de este se desprende la produccion per capita
de 43 pesos, que resulta ser la referencia que se usa para este periodo. Los componentes
fiscales y de comercio exterior no se modifican pues provienen de los registros oficiales de
la época. Como se ve, los resultados tienen variaciones muy pequefias, ya que como se dijo

el ajuste corresponde tan solo a un 5% de la produccién nacional.

En la parte final del Cuadro 2.3 figuran cuatro datos complementarios. El dato de
impuestos que proviene de Junguito (2010) y las cifras de ahorro desagregadas en privado,
publico y externo. El ahorro publico corresponde a la diferencia entre los impuestos y el gasto
publico (-682.980 pesos) y el ahorro externo es la resta entre importaciones y exportaciones
(-2.385.106 pesos). Finalmente, por identidad macroeconémica, el ahorro privado es el
excedente resultante de restarle a la inversion total el ahorro publico y el ahorro externo.
Dado que la inversion se ajusta hacia arriba para alcanzar la cifra de produccion de referencia,

el dato absoluto de ahorro privado también cambia entre los casos.
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Cuadro 2.3. PIB segun componentes del gasto y participacion porcentual para 1870.

Sin ajustar consumo e

Ajustando consumo e

Componente del Millonesigg/ersmn- Millones di:VGFSién
gasto pesos % re;F;ECtO al pesos % re;pl)(écto al
corrientes corrientes

Consumo totalv 106,9 90,1 1134 90,4
Inversién Privada 6,0 5,1 6,4 51
Gasto publico 3,3 2,8 3,3 2,6
Exportaciones netas 2,4 2,0 2,4 1,9

Exportaciones 8,2 7.0 8,2 6,6

Importaciones 5,9 4,9 59 4,7
PIB 118,6 125,4

Impuestos 2,6 2,2 2,6 2,1
Ahorro privado 9,1 7,7 9,4 7,5
Ahorro publico -0,7 -0,6 -0,7 -0,5
Ahorro externo 2,4 2,0 -2,4 -1,9

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y fuentes ya mencionados

Retomando la discusion, adicional a la coincidencia que se observa luego de la
estimacion de la produccion nacional desde el enfoque del gasto, hay por lo menos tres

referencias mas que dan respaldo al calculo de Camacho Roldan de 43 pesos per cépita de

produccién. Primero, el periddico EI Agricultor para mayo de 1868 presenta algunas

estimaciones de la produccion agricola de la sabana de Bogotd, concluyendo entre otras cosas

que: “Esta cifra de 6.000.000 de pesos distribuida entre 150.000 habitantes, da una

produccién media de 40 pesos por cabeza de poblacion, lo que prueba que nada tiene de

exagerada, porque esta poblacion no podria vivir con menos de 40 pesos anuales” (El

Agricultor, mayo de 1868, p. 18). El hecho de que una referencia directa de la época defina

17 El consumo total se puede desagregar en consumo de subsistencia y no subsistencia. EI primero proviene de los datos de
las canastas minimas que se explica en el Anexo 1y asciende a 53.870.982. El segundo es la diferencia entre el consumo

total y esta ultima referencia.
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como minimo un ingreso de 40 pesos, podria respaldar una estimacion de produccion per

capita total de 43 pesos.

Segundo, las cifras de ahorro privado que se derivan de la validacion del PIB desde
el enfoque del gasto tienen coherencia con el limite inferior que las fuentes oficiales de la
época consideraban: “Diez o quince millones de pesos, he aqui la mayor suma a que en medio
de la paz podran ascender los ahorros o las capitalizaciones anuales de la poblacion de los
Estados Unidos de Colombia” (Anuario General de Estadistica, 1875, p. 116). Tercero, como
muestra el Cuadro 2.4 la composicion porcentual del PIB muestra bastante coherencia con
los resultados que estima Del Corso desde 1888.

Cuadro 2.4. Comparacion de la participacion de los componentes del gasto dentro del PIB.

Estimacion propia De Corso (2019)
Componente del gasto (%0) (%)
1870 1888 1918
Consumo 90,4 87,0 79,9
Inversion 51 8,7 12,7
Gasto publico 2,6 3,7 4,9
Exportaciones netas 19 0,6 2,6

Fuente: Para 1870 la estimacion es nuestra, los datos de 1888 y 1918 corresponden a De Corso (2019)

Adicionalmente, este valor también es consistente en términos absolutos con la serie
que se deriva del trabajo de De Corso (2019). El Gréafico 2.3 muestra el comportamiento del
PIB per cépita nominal de las cinco estimaciones que se han descrito anteriormente. Las
estimaciones de Meisel (2011a) y Kalmanovitz y Lépez (2009) se han expresado en terminos
de pesos oro para hacerlas comparables con las demas. Para esto se utiliza la conversion de
Kalmanovitz y Lopez (2009, p. 95), quienes sostienen que un peso oro tenia un 3,5% menos

de valor que el peso fuerte de plata.
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Grafico 2.3. Comparacion del PIB per cépita a precios corrientes de las diferentes
estimaciones para Colombia (1846 - 1915).
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Fuente: De Corso (2019), Kalmanovitz y Ldpez (2009), GRECO (1999), Meisel (2011a) y Camacho Roldan
(Memorias de Hacienda de 1872).

Como se ve, la estimacion de Camacho Roldan conecta adecuadamente con el primer
dato observado en De Corso (2019) para 1888. Mejia (2015, p. 318) habia anticipado esta
posibilidad cuando comentaba: “Por otra parte, De Corso especula sobre la posibilidad de
que el PIB per cépita haya alcanzado comodamente los 700-750 délares de 1990 en el mejor
momento del siglo XIX. Asi, se atreve a conjeturar que las estimaciones aisladas de

McGreevey -1870- y Camacho -1861- son bastante acertadas.”

Aungue mantienen tendencias similares, las estimaciones de De Corso (2019) son
mayores a las de Kalmanovitz y Lopez (2009) y el GRECO (1999), lo que puede estar
asociado al reconocimiento de la produccion de autoconsumo. Esto también es cierto para la
estimacion de Camacho Roldan en 1870, en donde ademas la brecha era mas grande,
posiblemente por la mayor relevancia que tenia el sector agricola en ese momento respecto a

los afios posteriores.
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En conclusion, hay razones suficientes para considerar que la estimacion de Camacho
Roldéan era bastante acertada. Ademas, dado que esta medida recogeria la produccion de
autoconsumo de la poblacion trabajadora, se ha decidido utilizar esta referencia como el nivel
de produccion per capita en todos los calculos que se describen en adelante. Bajo este mismo
criterio, y dada la corresponsabilidad de ambas estimaciones, la cifra de produccion nacional
para 1918 se tomard directamente de las estimaciones de De Corso. Esta asciende a
504.000.000 de pesos corrientes, equivalentes a 86,1 pesos per capita segun la cifra

poblacional que proporciona el censo.

2.5. Comportamiento de los precios entre 1870y 1918

Las cifras de produccion per capita que se han presentado hasta ahora estan en
términos nominales. Con el proposito de deflactarlas y aproximar los crecimientos reales, en
esta seccion presentamos informacion de los indices de precios que se han estimado para

Colombia e incorporan datos para el periodo que se estudia. Estos son:

e Precios de bienes basicos de consumo compilados por Urrutia'y Arrubla (1970) para
el periodo 1850-1919, cuya fuente son las cotizaciones publicadas en los periddicos
de la época. Usando las ponderaciones del costo de vida estimado para los obreros
bogotanos en 1954 los autores componen un indice de precios. Es preciso aclarar
que no hay informacion para el afio 1870.

e Indice de precios de Pardo (1972) cuyas fuentes de informacion son el consumo de
varios bienes en un establecimiento de beneficencia en Cundinamarca; el gasto
mensual en el Convento de San Francisco y el precio de raciones militares (Urrutia,
2007).

e Indice de precios Urrutia y Ruiz para Bogota entre 1825 y 1900 disponible en el
trabajo de Urrutia (2007)

e Proyecto GRECO a partir de 1905 y hasta 1922: Promedio de las variaciones
anuales de los indices de Pardo (1972) y Urrutia y Arrubla (1970).
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Los primeros tres indices comparten la misma limitacion, la informacion que se usé
para construirlos proviene exclusivamente de la ciudad de Bogota, el del proyecto GRECO
incorpora datos de Medellin. Claramente esto desconoce el efecto de las diferencias
regionales en términos de costo de vida, lo que en un pais como la Colombia de 1870,
fragmentada geograficamente y con limitados medios de transporte entre regiones puede ser
importante. La construccion de indices de precios regionales en el siglo XIX es todo un

campo abierto para la investigacion en historia econdémica del pais.

Para el periodo 1870 — 1910, el indice que se utiliza en esta investigacion considera
el promedio de las variaciones anuales del indice de Urrutia y Ruiz, disponible en el trabajo
de Urrutia (2007), y el de Pardo (1972). La razon de no incluir el indice de Urrutiay Arrubla
(1970) en el promedio es que al menos desde 1870 hasta 1900 la serie presenta muchos afios
sin informacion. Desde 1910 el indice se proyecta en base a las variaciones anuales del
proyecto GRECO. Respecto al indice de Pardo (1972), como mencionan Lopez Uribe (2011,
p. 79), desde 1909 los precios que usa en su calculo estan medidos en pesos oro, por lo que
descontarian la enorme inflacion de papel moneda que experimentd el pais entre finales del
siglo XIX 'y principios del XX. Esto hace comparable las variaciones respecto al indice en

1870, también expresado en pesos oro.

En base a este indice se obtiene una inflacion anual promedio de 1,15% entre 1870 y
1918, similar al 1% que se puede estimar con los datos del deflactor del PIB que publica De
Corso (2019, p. 285) entre 1888 y 1918. Adicionalmente, esta informacion se contrasta con
otras referencias histdricas. En primer lugar, se toman los precios al por mayor para Bogota
que publica el periddico El Agricultor en julio de 1869 respecto a algunos bienes de consumo.
La segunda proviene del Anuario General de Estadistica de 1915, en donde figuran los datos
de precios por kilogramo de diversos bienes producidos en el pais, tomado en este caso el
dato especifico de Cundinamarca. El Cuadro 2.5 muestra los precios y la variacion anual

promedio de los bienes que figuran en ambas bases, junto con el promedio simple.
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Cuadro 2.5. Precios en pesos oro por kilogramo de producto y tasas de variacion anual en
Cundinamarca (1870 — 1915).

Crecimiento anual promedio

Producto 1870 1915 1870-1915
(%)
Arracacha 0,017 0,040 1,98
Arroz 0,079 0,130 1,12
Alverjas 0,041 0,070 1,17
Café 0,116 0,160 0,71
Cebada 0,018 0,040 1,84
Frijol 0,021 0,070 2,74
Maiz 0,023 0,050 1,72
Papa 0,030 0,040 0,65
Tabaco 0,224 0,300 0,65
Promedio simple 1,40

Fuente: Calculos propios en base al periédico El Agricultor y el Anuario General de Estadistica 1915

La muestra de bienes recogida en el Cuadro 2.5 es muy pequefia y no se cuenta con
ponderaciones que caractericen el consumo a fin de construir un indice agregado. Sin
embargo, se observa que el crecimiento promedio de los precios es similar al que se obtiene
con el indice propuesto anteriormente. Esto arroja cierta confianza en que este indice puede

aproximar el comportamiento de los precios durante la época.

2.6. Una revision a las tasas de crecimiento real

El trabajo de Kalmanovitz y Lopez (2009, p. 27) presenta un cuadro resumen de las
tasas de crecimiento del PIB per capita en distintas ventanas de tiempo. Segun los autores, la
tasa de crecimiento anual promedio del PIB per capita colombiano fue de apenas 0,1% a lo
largo del siglo XIX (1800-1905). En el periodo 18001832 se estima un decrecimiento anual
promedio de -0,2%, seguido por un repunte de crecimiento de 0,2% entre 1832 y 1850. Los
autores relacionan este periodo de estancamiento al impacto derivado del proceso de
independencia. Posteriormente, entre 1850 y 1886 la tasa promedio de crecimiento anual
alcanza el 0,5%, debido al auge exportador, para caer en una senda de crecimiento negativo
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cercana al -0.5% anual entre 1886 y 1905. Tras esta nueva caida estan los conflictos civiles

Yy sus consecuencias econodmicas junto con los efectos de la separacion de Panama.

La informacion de tasas de crecimiento de Kalmanovitz y Lopez (2009) es retomada
por Bértola y Ocampo (2013) entre 1870 y 1905 y se complementa en adelante con los datos
del GRECO (1999), tal como se observa en el Grafico 2.4. Como se mostré en el Cuadro 2.1,
el proyecto Maddison toma estas estimaciones por lo que las series se sobreponen. La serie
de Bértola y Ocampo (misma de Maddison) arrojaria una tasa de crecimiento del PIB per
capita de 0,74% promedio anual entre 1870 y 1918, superior a la que se obtiene usando el
dato de Salvador Camacho Roldan para 1870 y De Corso para 1918, deflactada por el indice
de precios que se menciond en la seccion anterior. Tomando estos dos cortes temporales, la
tasa de variacion anual que se obtiene es del 0,31%. ;Qué elementos pueden estar tras esta

diferencia?

Grafico 2.4. Tasas de variacion anual del PIB real per capita para diferentes referencias
(1870 - 1918).
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Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de Bértola y Ocampo (2013, p. 342), GRECO (1999) y la
Gltima version de la base de datos de Maddison.
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Una primera observacion proviene del comportamiento del PIB per capita estimado
por el GRECO para el periodo de la Primera Guerra Mundial. La opinidn generalizada es que
la Primera Guerra Mundial represent6 un retroceso en la dinamica econdmica observada en
Ameérica Latina, principalmente por la caida de las exportaciones de materias primas, las
cuales se habian convertido en el motor del crecimiento. En este sentido, Bértola y Ocampo
(2013, p. 127), a partir de los datos de PIB per capita para diversos paises de América Latina
concluyen que la region “experimentd un retroceso durante los afios de la Primera Guerra
Mundial”. El Grafico 2.5 retoma los datos de estos autores para algunos paises de la region
y compara la dinamica durante los afios de guerra. Todas las series se normalizaron en un

indice que se fija en 100 para el afio 1913.

De los paises considerados solo Colombia, Perd y México finalizan la guerra con
niveles de ingreso reales por habitante superiores a los iniciales. Aunque no es una
explicacion exhaustiva y se requiere un analisis mucho mas detallado de cada pais, Bulmer-
Thomas (2017, p. 155) hace dos menciones importantes respecto al comportamiento
mencionado. Primero, las exportaciones de los paises cercanos a los Estados Unidos tuvieron
cierta proteccion frente a la caida en la demanda internacional. Segundo, mientras que
México y Peru se beneficiaron del incremento de los precios de exportacion en materiales
estratégicos para la guerra, petréleo y cobre respectivamente, los paises exportadores de café
no se vieron favorecidos. Esto es importante pues segun las cifras del proyecto GRECO
(2004), para 1913 el café representaba el 53,5% de las exportaciones colombianas, seguidas
por el oro con 6,8% y el banano con 6,5%
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Grafico 2.5. Comportamiento del PIB per cépita para algunos paises latinoamericanos,
1913 - 1918. (Base 1913=100).
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Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de Bértola y Ocampo (2013, pp. 534-536).

Tovar (1989, p. 43) hace una descripcion muy detallada de los efectos econdmicos de
la Primera Guerra Mundial en Colombia. La caida de las exportaciones afecté de manera
significativa el sector cafetero y a las actividades que se beneficiaban de su produccion
(comercio y transporte). Conforme con los datos suministrados por el Anuario de Comercio
Exterior de 1926, las exportaciones en toneladas entre 1913 y 1918 experimentaron una caida
del -1,1%. Esta contraccion acentu6 un problema que el pais ya experimentaba, la escasez de
dinero circulante, efecto en este caso de la menor entrada de oro amonedado. Tal restriccion
contraia el flujo monetario interno, problema que solo se vendria a solucionar con la creacion

del Banco de la Republica en 1923.

Por otra parte, se evidencio una caida en las importaciones en toneladas cercana al

67%, de manera significativa en los bienes intensivos en capital y metales. Segun el Informe

de Comercio Exterior de 1921 las importaciones de maquinas y metales pasaron de 4.571.887

de pesos en 1913 a 3.411.661 en 1918. Esto a su vez provocé una caida en los ingresos

aduaneros, generando problemas fiscales. Los datos del Boletin Mensual de Estadistica de
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1973 muestran que los ingresos por aduanas pasaron de cerca de 10.050.000 a 5.5000.000
entre 1913 y 1919.

Adicional a todo lo anterior, las cifras de Tafunell (2013) evidencian una importante
caida en los niveles de Formacién Bruta de Capital Fijo (FBKF) cercana al 18% durante la
guerra. El Grafico 2.6 evidencia una tendencia decreciente de la FBKF para la mayor parte

de los paises de la region.

Gréfico 2.6. FBKF para algunos paises latinoamericanos, 1913 - 1918.
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Por todo lo mencionado, resulta al menos llamativo que Colombia haya
experimentado una tasa de crecimiento real anual per capita de 2,6% durante el periodo de la

guerra, cuando el promedio ponderado de los demas paises de la region considerados en el
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Grafico 2.6 fue de -1,08%!8. Para revisar esta diferencia se analizan las cifras de crecimiento
propuesta por el GRECO. El Gréfico 2.7 muestra nuevamente las tasas crecimiento del PIB
real per cépita para las tres estimaciones econometricas que presentan estos autores, una
derivada de una funcion de demanda de dinero, otra de una funcioén de comercio exterior y
el promedio de las dos. Como se puede ver, la estimacion derivada de la ecuacion de demanda
dinero es recurrentemente mas alta que la proveniente de la funcion de comercio exterior,

con una corta excepcion entre 1910 y 1912.

Grafico 2.7. Tasas de crecimiento del PIB real per capita para las distintas estimaciones del
proyecto GRECO (1906 — 1918).
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Respecto a lo anterior hay dos puntos a tener en cuenta. Primero, como se ha dicho,

el principal motor de crecimiento de los paises latinoamericanos antes de la Primera Guerra

18 |as tasas de crecimiento se ponderan por el PIB total de cada pais en 1918 que suministra Bértola y Ocampo (2013, pp.
531-533).
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Mundial fueron los flujos de comercio exterior. Segundo, como mencionan Kalmanovitz y
Lopez (2009, p. 22) y De Corso (2019, p. 267) usar los mismos parametros de una funcion
de demanda de dinero en dos periodos institucionalmente distintos (con y sin Banco Central),

puede llegar a afectar las estimaciones que se derivan de su aplicacion.

En base a esto, se explora cual hubiese sido la dinAmica del PIB per cépita entre 1905
y 1918 si se recurre solo a la tasa de crecimiento derivada de la ecuacion de comercio exterior,
en vez de usar la serie que promedia con los datos de la ecuacion de demanda de dinero. Con
este ajuste, en términos de crecimiento anual promedio entre 1905 y 1918, se obtendria una
tasa cercana a 1,8%, inferior al 2,9% de la serie promedio. Para la ventana de la Primera
Guerra Mundial la diferencia es méas notoria, el crecimiento anual con la serie de comercio
es de 0,77% contra un 2,6% de la estimacién promedio. Sobresale que con la serie de
comercio el crecimiento per capita en 1917 fue negativo, precisamente en el afio en el que
los Estados Unidos, pais que habia ganado relevancia como socio comercial, entr6 en la
guerra. Si la serie de crecimiento total (1870 — 1918) se reajusta aplicando desde 1905 los
valores derivados exclusivamente de las estimaciones de la funcion de comercio exterior, se
tendria un crecimiento anual promedio de 0,46%, inferior al 0,74% inicial, y algo mas
cercano al 0,31% que considera esta investigacion.

No obstante, la ecuacion de comercio exterior sigue presentando tasas de crecimiento
superiores al promedio de la regién para el periodo de la Primera Guerra Mundial (0,77%
contra -1,08%). Si consideraramos dos escenarios en los que el crecimiento per capita
colombiano durante los afios del conflicto mundial fuera similar al promedio que obtuvo la
region, se obtendrian valores de largo plazo més cercanos al que se utiliza en esta
investigacion. En el primer caso, si se supone que entre 1870 y 1913 la serie sigui6 la
tendencia que mencionan Bértola y Ocampo (2013)% (crecimiento promedio de 0,52%), y
entre 1914 y 1918 el crecimiento promedio en los paises de la regién incluidos en el Gréafico
2.5, el crecimiento per capita de largo plazo entre 1870 y 1918 seria de 0,35%, similar al que

se utiliza como referencia en este trabajo. En un caso méas extremo, si la serie de crecimiento

19 Esta serie corresponderia a utilizar los datos de Kalmanovitz y Lépez (2009, p. 22) entre 1870 y 1905y a partir de ahi el
crecimiento que suministra el proyecto GRECO (1999) como promedio de la serie de comercio exterior y demanda de
dinero.

67



total se ajustara de tal manera que previo a 1905 se mantuvieran los datos de Bértola y
Ocampo (2013); para el periodo 1906-1913 se usaran las cifras exclusivas de la ecuacién de
comercio exterior, y entre 1913 y 1918 el crecimiento promedio observado en la region (-
1,08%), se obtendria un crecimiento anual promedio de 0,27% entre 1870 y 1918. Estos
valores reflejarian que dados los ajustes y analisis presentados, la estimacidn de crecimiento

anual promedio entre 1870 y 1918 de 0,31% puede resultar aceptable.

Con esta ultima tasa (0,31%), los datos de Bértolay Ocampo (2013, p. 534) revelarian
que durante el periodo 1870-1918, Colombia presentd uno de los crecimientos promedio mas
bajos, quedando por debajo s6lo Brasil, con un crecimiento del 0,15%. En el extremo
contrario figuran Argentina, Chile y México, con tasas superiores al 1,7%, y en un rango

intermedio Uruguay con una tasa de 0,5%.

2.7. Estimacion del Producto Nacional Bruto (PNB)

En esta Gltima seccion se presenta el procedimiento seguido para estimar el Producto
Nacional Bruto en 1870 y 1918. La principal razén para calcular y utilizar esta medida es que
el proposito de esta investigacion es analizar la distribucion del ingreso de los ciudadanos
colombianos, por lo que resulta importante descontar todas las rentas generadas por agentes
externos en el territorio nacional. Para este ejercicio se supondra que las remuneraciones a
agentes colombianos en el exterior eran minimas, por lo que solo se tomaran en cuenta los
pagos al exterior, especificamente pagos de capital. En ambos periodos considerados se
restaran del PIB los pagos de deuda externa y los pagos de utilidades repatriadas del capital

externo.

Las cifras relativas al pago de la deuda en 1870 se han extraido de la carta que
Salvador Camacho Roldan envi6 a los prestamistas extranjeros en ese mismo afio. En la
misiva, donde enunciaba las dificultades que tenia el fisco colombiano para cumplir con sus
obligaciones fiscales, Camacho Roldan especificaba las cifras de deuda publica externa bajo
los siguientes parametros: 700.000 pesos por pago de deuda externa anterior, 327.500 pesos
por pagos de indemnizacion a acreedores extranjeros y 100.000 de amortizacion del
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empréstito de 1863. Tomando esta suma como referencia se tendria un total de pagos de

deuda externa de 1.127.500 pesos.

Para los pagos de utilidades al exterior se recurrié a informacién de minas y
ferrocarriles, como principales receptores de inversion externa. Segun las cifras de Correa 'y
Santiago (2015) para 1870, el ferrocarril de Panama (Gnico con capital extranjero) generd
utilidades por cerca de 320.232 ddlares, equivalentes a 331.847 pesos oro. Respecto a las
minas, Fischer (1995) muestra que para 1870 existian solo dos empresas extranjeras en el
pais, The Western Andes Mining Comp LTd y New Granada Gold Mining Comp, con
capitales nominales de 75.000 y 110.000 libras esterlinas. En términos de pesos oro estos
capitales equivalen a 375.000 y 550.000 pesos oro. Para encontrar el beneficio asociado se
supone que estos capitales generaron la misma tasa de rendimiento que el capital promedio
de la economia, el que este trabajo estima en un valor cercano a 12,7%2. De esta manera los
beneficios repatriados al exterior por la actividad minera ascenderian a 118.112 pesos.
Sumando el pago de deuda publica y los beneficios recién mencionados se tendria que el
pago total al exterior ascenderia a cerca de 1.577.459 pesos, el 1,3% del PIB. De aqui se

deriva un PNB de 123.840.770 pesos, equivalentes a 42,5 pesos por habitante.

Los datos utilizados para la estimacion del PNB en 1918 son los siguientes. Para la
deuda externa se recurre a los datos de Avella Gomez (2007), de los que se deduce que esta
giraba en torno a los 21.000.000 de pesos. Se dispone de dos fuentes de informacion de la
tasa de interés de esta deuda. Por un lado, Junguito (1995) menciona que ente 1914 y 1916
el pais adquirié deuda externa a una tasa de 5%. Por otra parte, Avella Gomez (2004) muestra
que en 1920 la tasa de interés de los préstamos Norte Americanos y Britanicos otorgados al
gobierno nacional fue del 6%. Para reconocer ambas referencias se utilizara una tasa
promedio de 5,5%. Siendo asi, los intereses pagados por deuda exterior ascenderian a
1.155.000 pesos.

Las cifras de inversiones extranjeras provienen del trabajo de Echavarria (1982),

quien publica informacién de Estados Unidos e Inglaterra para 1914 y 1919. Interpolando

20 En el Capitulo 3 se explicay se valida con detalle esta referencia, recurriendo al enfoque contable de la tasa de rendimiento
del capital.
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linealmente el dato de 1918 y convirtiendo a pesos, se obtendria un monto total de las
inversiones de 82.420.000 pesos. En este caso la informacion de la tasa de rendimiento
proviene de las estimaciones de Posada y Rojas (2008) para el periodo 1924-2000. Los
autores estiman una tasa de estado estacionario de 9,38%, muy similar a la tasa interna de
retorno que estiman Meisel et al. (2016) para los ferrocarriles del pais en 1924. Aplicando
esta tasa al monto de las inversiones previamente descritos, se tendria un retorno de 7.730.996
pesos. Adicionando el pago de la deuda se obtiene un pago total al exterior de 8.885.996
pesos, equivalentes al 1,8% del PIB total. EI PNB para 1918 seria entonces de cerca de
495.114.004 de pesos, que corresponden a 84,6 por habitante. Los datos resultantes para
ambos periodos muestran que el PNB per céapita experimentd un crecimiento real anual
promedio entre 1870 y 1918 de 0,3%.

Para ambos cortes la remuneracion a los factores externos era muy pequefia en
términos de la produccion nacional. La razon fue que Colombia no fue comparativamente un
receptor significativo de recursos extranjeros. Las cifras de Stone (1977) muestran que en
1875 Colombia apenas recibio el 1,9% de las inversiones britanicas en Latinoamérica, y en
1913 se reduce 1,1%. Como menciona Ocampo (2021, p. 68), el auge del financiamiento
externo que experimentd el pais solo se veria desde 1923 con el pago de la indemnizacion de

Panama y con un posterior acceso sin precedentes al crédito internacional.

2.8. Conclusiones

Disponer de informacién histdrica cuantitativa se ha convertido en una necesidad para
estudiar los patrones de desarrollo y crecimiento en el largo plazo. Aunque la carencia de
informacidén especifica en ciertos contextos historicos puede limitar las posibilidades de
analisis, los historiadores econdmicos han disefiado metodologias y enfoques para reconstruir
de manera consistente informacion economica. La produccion nacional ha sido una prioridad
dentro de este impulso por cuantificar economicamente las sociedades del pasado,
aprovechando las ventajas que este tipo de medicién tiene para el estudio historico del

crecimiento, el desarrollo y el bienestar. Latinoamérica, en general, y Colombia, en particular
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no han sido ajenas a este impulso, y cada vez mas paises publican estadisticas histéricas de

produccion.

Como se describio en la introduccidn, esta investigacion se propone analizar la
distribucion del ingreso en Colombia durante la Primera Globalizacion, por lo que el punto
de partida es contar precisamente con una medida de produccidn total a distribuir entre
individuos y factores productivos. Con este objetivo, en este capitulo se han analizado las
distintas estimaciones de PIB per capita disponibles para Colombia para el siglo XIX y
principios del XX. Evidentemente todas deben recurrir a supuestos y metodologias de
imputacion que les permitan aproximar la produccidn, lo que significa que todas tienen
limitaciones que es preciso reconocer y debatir. La revision de las series disponibles llevé a
fijar como criterio a considerar en la seleccion de la metodologia y las estimaciones la
contabilizaciéon del autoconsumo. Histéricamente la produccion de autoconsumo era un
componente importante dentro de la estructura econdmica de la poblacion trabajadora de la
época y, por tanto, requerimos de una estimacién de produccidn que reconozca este rubro.
En ese sentido, se ha considerado que las metodologias basadas en el enfoque del gasto son
las més apropiadas. En esa linea, para 1918 se recurre a la estimacién de produccién nacional
que propone De Corso (2019) y para 1870 se utiliza la medida de Salvador Camacho Roldan,
que en este capitulo se ha validado precisamente desde el enfoque del gasto. Esta validacién
muestra que la cifra de Camacho Roldan es consecuente con otras cifras historicas de la época

y se conecta adecuadamente con la estimacion de De Corso desde 1888.

En términos de crecimiento econémico en este capitulo se han discutido las cifras
oficiales que presenta el proyecto GRECO (1999) para el periodo de la Primera Guerra
Mundial. Comparativamente, se encuentra que los niveles de crecimiento son
significativamente mas altos que los de otros paises de la region, y ademas no son
consecuentes con el comportamiento de otras variables (exportaciones, importaciones,
impuestos, FBKF). Esto puede provenir de la metodologia usada por el GRECO. Estos
incorporan en su estimacion informacion de la funcion de demanda de dinero, que como
mencionan otros autores desconoce que la realidad monetaria de pais cambié con la
fundacion del Banco de la Republica en 1923. Al usar solo la ecuacion de comercio

internacional, y aplicando ciertos supuestos, las cifras de crecimiento son mas parecidas a las
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gue usamos en esta investigacion, 0,31% anual promedio per capita. Esta tasa de crecimiento
ubicaria a Colombia como una de las economias menos dinamicas de Latinoamérica solo

superando el crecimiento observado de Brasil.

Finalmente, hemos transformado estas estimaciones de PIB a términos nacionales,
descontando los pagos netos al exterior en concepto de rentas. Para ello se ha recurrido a
diversa informacion sobre pagos por de deuda publica externa, inversion extranjera, tasas de
interés y rendimientos del capital. La intencion de estimar y usar esta medida es que las
estimaciones desigualdad que se presentan en los siguientes capitulos descansen
efectivamente sobre los ingresos de la poblacién colombiana de la época.

Creemos que la informacion y la discusion que se ha presentado en este capitulo es
valiosa para la historia econémica colombiana, pues aporta nuevos datos, fuentes y métodos
para estudiar la situacion econdmica del pais en los siglos XIX y XX. La evaluacion de las
distintas estimaciones es una motivacion para seguir buscando informacién y aplicar nuevos
métodos de estimacion que nos permitan reconstruir mejores estadisticas histéricas para

Colombia.
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Capitulo 3. La distribucion del ingreso en
Colombia a finales del siglo X1X. Un analisis a partir
de Tablas Sociales?

3.1. Introduccion

Como se analizo en la revision inicial de literatura, el debate alrededor de las causas
de la alta desigualdad en Latinoamérica ha sido complejo y diverso. Por un lado estan los
enfoques que centran la explicacién en el tipo de instituciones que se implementaron durante
la colonia. Ya sea por las dotaciones factoriales de trabajo y recursos naturales (Engerman y
Sokoloff, 2002), o por la capacidad de control de las poblaciones indigenas originarias o de
descendencia africana (Acemoglu et al., 2001, 2002), en Latinoamérica se consolidaron
sociedades desiguales en donde una pequefia élite colonizadora explotaba econémicamente
a la mayoria de la poblacion indigena o esclava. Este tipo de sociedades favorecid la creacién
y desarrollo de instituciones extractivas que protegian solo los derechos de propiedad de una
minoria europea, y que por lo tanto perpetuaban la desigualdad. Este enfoque ha encontrado
contradictores, quienes sostienen que no hay evidencia de que las colonias latinoamericanas
fueran mucho mas desiguales que otras regiones del mundo. Aunqgue la desigualdad si pudo
haber sido alta, esto no fue un rasgo caracteristico y propio de la region. El punto de quiebre
que ha convertido a la region en una de las mas desiguales del mundo debe buscarse en otro
contexto histérico. Entre estos sobresalen la Primera Globalizacion o el periodo 1913-1970
en el que la region no experimento la caida en la desigualdad que si se dio en el mundo
industrializado. Finalmente, los pensadores latinoamericanos de mitad del siglo XX

concluian que la dindmica del desarrollo latinoamericano debia entenderse en el marco de las

21 Este capitulo ha sido publicado como documento de trabajo en la serie de Documentos de Trabajo del Departamento de
Andlisis Econémico de la Universidad de Valencia. La referencia bibliografica es: Nieto, A. (2024). Estimacion de la
desigualdad de ingresos en Colombia para 1870. Un andlisis basado en Tablas Sociales (DT-EHV No. 2024/04).
Departamento de Analisis Econdmico — Universidad de Valencia
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relaciones de dependencia que se originaron en la expansion del sistema capitalista durante
la Colonia, y que se combinaron con las relaciones y estructuras derivadas del crecimiento
exportador propio de la Primera Globalizacién, para dar lugar al esquema de Capitalismo

Periférico como patron de desarrollo.

Maés alla de las posturas y enfoques, de este debate sobresalen dos conclusiones que
motivan el desarrollo de este trabajo. Primero, el analisis de largo plazo es fundamental para
comprender las raices histéricas de la alta desigualdad en Latinoamérica. Segundo, es cada
vez mas relevante y frecuente la reconstruccion de informacion historica para validar las
hipdtesis alrededor de la dindmica de desarrollo de los paises de la region. La estimacion de
indices de desigualdad no son la excepcion, pues como se mostrard mas adelante son cada

vez mas utilizados en el debate académico actual.

Desafortunadamente el aporte colombiano al estudio histérico de la desigualdad en
Latinoamerica ha sido limitado. La recopilacion de literatura elaborada por Galli et al. (2023)
muestra un Unico documento con estimaciones de desigualdad para Colombia a lo largo del
siglo XIX, este es el trabajo de Arroyo Abad y Astorga (2017). Para el siglo XX, previo a la
publicacion de encuestas de hogares, sobresale el trabajo de Londofio (1995), quien estima
indices de desigualdad para el pais entre 1938 y 1988. Ambos trabajos se analizan con detalle
mas adelante. Esta carencia de informacion cuantitativa ha limitado la capacidad de estudiar
las raices histéricas de la desigualdad en el pais, y por tanto entender las causas de su
persistencia y severidad actual, que se ha demostrado ser muy alta. Los datos de la CEPAL
para 2020 ubican a Colombia como el pais mas desigual de la regién, con un indice de Gini
de 0,55 frente a un promedio latinoamericano de 0,46.

En este contexto, este capitulo realiza un aporte a la historiografia colombiana
presentando una estimacion de la desigualdad total del pais en 1870, que consideramos retrata
de mejor manera la realidad econémica del pais en comparacién a la estimacion disponible
de Arroyo Abad y Astorga (2017). El afio 1870 es importante, ya que suele tomarse como la
referencia inicial del periodo conocido como la Primera Globalizacion. A lo largo de este,
Latinoamérica se vincula al comercio mundial a través de la exportacién de materias primas,

lo que segun Williamson (1999, 2009) y Bértola et al. (2010) increment la desigualad en la
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region. En ese sentido, tener una referencia inicial consistente es primordial para analizar la

dinamica a lo largo del periodo analizado.

Con este proposito se construye una Tabla Social para 1870 basada en los datos
censales e informacidn secundaria de ingresos, sueldos y salarios. La carencia de informacién
nos obliga a plantear diversos supuestos y métodos de imputacion y simulacion, que no
obstante, se considera son coherentes con la literatura disponible y los analisis que otros
investigadores habian hecho previamente, tal y como se demostrard. En términos generales
la Tabla Social final cuenta con 238 categorias, segmentadas en 32 grupos ocupacionales en
los nueve estados que componian el pais en 1870. La metodologia que se plantea tiene por
lo menos tres grandes aportes. Primero, incorpora los ingresos de la propiedad y presenta una
metodologia para aproximar su dispersion, ademas de distinguir entre propietarios
agropecuarios y no agropecuarios. Segundo, modelar con detalle dos formas de trabajo rural,
trabajadores internos o arrendatarios y externos o pequefios propietarios. Esta es una
aportacion relevante, pues las diferencias entre estas dos formas de trabajo, y particularmente
su vinculacion con la tierra, explican las relaciones de produccion caracteristicas del sector
rural de la época. Respecto a esto Ultimo, se estiman unas canastas regionales de subsistencia
a fin de cuantificar la produccion familiar de autoconsumo de la poblacion trabajadora rural,
ya que este elemento era importante en la estructura agraria de la época. Por ultimo, la tercera

aportacion original de este capitulo es realizar todas las estimaciones a nivel regional.

Con esto se estiman indices nacionales de desigualdad funcional y personal de la
poblacion que percibia ingresos ya sea del trabajo o de la propiedad. Un primer conjunto de
resultados muestra que la participacion de los ingresos del trabajo en el PNB era en promedio
un 69% (68% respecto al PIB), que suponiendo una relacion capital-trabajo del 2,5 (ver
Capitulo 2) implicaria una tasa de rendimiento del capital del 12,7%. Este valor se contrasta
con fuentes histdricas que estiman el rendimiento de las actividades agricolas encontrando
coincidencia. En terminos de la desigualdad individual, en un escenario medio, el coeficiente
de Gini para Colombia varié entre un 0,62y 0,63, superior al que estiman Bértola et al. (2010)
para Chile y Brasil en una época similar. Esto sugiere que la desigualdad colombiana era
significativamente alta aun antes de iniciar el periodo de apertura econdmica. Usando la

desagregacion del componente de Theil, encontramos que, dependiendo del caso, entre un
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46% y un 60% de la desigualdad total proviene de las diferencias entre los ingresos promedio
de los trabajadores y de los propietarios de capital, mientras que la proporcion restante (54%
0 40%) se explica por las desigualdades internas de las distribuciones de trabajo y de capital.

Un analisis puntual del sector agricola y ganadero revela como la estructura de la
propiedad de la tierra es esencial a la hora de explicar la dindmica de la desigualdad. EI poder
territorial de los grandes propietarios les permitia controlar un gran nimero de trabajadores
agricolas, poniendo a estos ultimos en desventaja frente a los trabajadores externos, quienes
tenian propiedad sobre pequefias parcelas. Este control de la fuerza de trabajo agricola se
manifestaba en una gran diferencia entre los ingresos de la propiedad y de los trabajadores
rurales, siendo este el elemento determinante para explicar la desigualdad en este sector, aun

mas que en el promedio nacional.

Este documento esta dividido en ocho secciones siendo la primera esta introduccion.
Se continua con una descripcion de la metodologia de Tablas Sociales y de la literatura que
ha aplicado este procedimiento. En una tercera parte se describe la informacién ocupacional
del Censo de 1870 y se muestra el procedimiento para crear las diferentes categorias de
trabajadores rurales y grandes propietarios. La cuarta seccion presenta los procedimientos
para definir las diferentes categorias laborales en el sector agropecuario. Las secciones quinta
y sexta describen la metodologia para imputar los ingresos del trabajo y del capital

respectivamente. Se sigue con los resultados para finalmente cerrar con las conclusiones.

3.2. Metodologia de Tablas Sociales

Esta seccion detalla la metodologia que se sigue en esta investigacion para reconstruir
los indices de desigualdad nacional en Colombia para 1870. Se inicia explicando las
particularidades de la metodologia, destacando sus ventajas y limitaciones, para
posteriormente presentar la literatura que la ha aplicado con propdsitos similares a los que

persigue este capitulo.
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Siguiendo el trabajo de Milanovic etal. (2011), las Tablas Sociales son una
metodologia para cuantificar la desigualdad en contextos historicos en los que se carece de
informacion de encuestas de hogares. De manera general, este método consiste en clasificar
a la poblacién de estudio en categorias o grupos sociales o econémicos y asignarles un
ingreso promedio que los caracterice. En ese sentido, la sociedad queda representada como
una matriz que relaciona el ingreso promedio de una categoria y el nimero de integrantes
que la componen. La multiplicacion entre el nimero de miembros de una categoria y el
ingreso promedio corresponde al ingreso total de la categoria en cuestion. Luego, la suma de
los ingresos totales de estos grupos deberia aproximar alguna medida de produccion
agregada. Finalmente, usando las observaciones de ingreso total e integrantes totales por
categoria se pueden aplicar los procedimientos tradicionales para estimar los indices de

desigualdad?.

Una de las ventajas de las Tablas Sociales es que permiten combinar diversas fuentes
de datos, por lo que su aplicacion resulta muy Gtil en contextos de informacion limitada y
descentralizada. A grandes rasgos, son los Censos poblacionales o econémicos los que
proporcionan la fuente de informacién primaria para la generacion de las categorias, las
cuales se complementan con informacién de ingresos, salarios 0 rentas que provienen de
fuentes secundarias o de suposiciones que definen los autores. Por esta caracteristica, se
entiende que esta metodologia se haya aplicado en rangos temporales muy amplios. El trabajo
de Milanovic et al. (2011) referencia entre otras estimaciones la del Imperio Romano en el
afio 14 de nuestra era, del Imperio Bizantino en el siglo X, de Inglaterray Gales en los siglos

X'y XVIIly diversas estimaciones en los siglos XIX y XX.

A pesar de estas ventajas, esta metodologia incluye ciertas limitaciones que vale la
pena destacar. Al suponer que todos los miembros de un mismo grupo perciben el mismo
ingreso promedio, no es posible capturar la desigualdad entre los integrantes que hacen parte
de la misma categoria economica o social. Por tanto, deberia tratar de incluirse la mayor
cantidad de categorias posibles, o procurar que la poblacién dentro de una misma categoria

efectivamente perciba un ingreso cercano al promedio. De no ser asi, los promedios

22 De hecho, al usar Encuestas de Hogares para estimar la desigualad de la poblacion trabajadora se tiene una Tabla Social
en donde cada individuo es una categoria Unica
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eliminarian buena parte de la varianza del ingreso y también de la desigualdad de la poblacién
trabajadora. De lo anterior, si las estimaciones de desigualdad estan afectadas por la cantidad
y el tipo de categorias que se consideren, las comparaciones temporales o entre paises deben
hacerse con precaucion. Las diferencias en los niveles de desigualdad de dos paises no solo
provendrian de las estructuras economicas y sociales, sino en cierta medida de la cantidad de

categorias que ambos paises incluyan en sus Tablas Sociales.

En términos historicos, una primera referencia a las Tablas Sociales es el trabajo de
George King para Gales en 1688, quien imputé informacién para 26 categorias
ocupacionales. Otra referencia que es, el Tableau Economique desarrollado por Quesnay
(1759). En la década de 1980 se evidencio un crecimiento en la aplicacion de Tablas Sociales
iniciado con los trabajos de Lindert y Williamson (1982, 1983). Estos autores reinterpretaron
las Tablas previas de Gregrory King para 1688, Josep Maise para 1759, Patruck Colcohum
para 1801-1803 y Dudley Baxter para 1867, a fin de presentar un analisis historico de la
desigualdad britanica entre 1688 y 1913.

Desde entonces varios autores han aplicado esta metodologia. Morrisson y Snyder
(2000) usan Tablas Sociales para estudiar el caso de Francia en los siglos XVI1I'y XIX.'Los
autores encuentran una desigualdad mas alta que la de Inglaterra en estadios similares de
desarrollo econémico. Milanovic et al. (2011) presentan medidas de desigualdad para 28
sociedades preindustriales y las comparan con sus contrapartes modernas. De estas 28
estimaciones, 18 provienen de la aplicacion de Tablas Sociales. La gran diversidad de
regiones y afos para los cuales se ha obtenido un indicador de desigualdad a partir de esta
metodologia es una muestra de su potencial para ampliar este tipo de estudios a etapas

historicas y sociedades donde la informacién estadistica es mas escasa.

Un trabajo reciente de Galli et al. (2023) muestra las estimaciones de desigualdad que
se han hecho para Africa y América Latina bajo diversas metodologias. De los 21 trabajos
que se referencian para la region, 14 aplican la metodologia de Tablas Sociales. A
continuacion, se procede a describir algunos de estos trabajos, haciendo énfasis en el
procedimiento seguido para la construccién de las tablas. Para esta primera revision se han
seleccionado aquellos que permiten caracterizar con detalle la aplicacidn de Tablas Sociales,

y muestran, ademas, la progresiva incorporacion de mejoras metodoldgicas. También nos
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enfocaremos en los documentos que presentan estimaciones para el siglo XIX, como
referente para los célculos que se desarrollan en este capitulo. Finalmente, se presenta una
descripcion de los trabajos que han aplicado este enfoque para construir indicadores de

desigualdad para Colombia.

Bértola (2005) analiza la relacion de largo plazo entre la desigualdad y el crecimiento
econdémico en Uruguay en el marco teorico de la curva de Kuznets. Aungue el analisis se
inicia en 1870, solo a partir de 1908 aplica Tablas Sociales para estimar la desigualdad. Se
parte de la desagregacion de la poblacion en tres sectores (agricultura, manufactura y empleo
publico), dentro de los cuales se especifican diversas categorias. Los datos del sector agricola
estdn basados en los censos, y el autor logra detallar 21 categorias de perceptores de
ingresos=. Los datos del valor agregado del sector agricola se utilizan para especificar los
ingresos de los propietarios, y la informacion de precios de arrendamiento es la fuente para
estimar las rentas de la tierra. Los datos de los asalariados se fundamentan en las
disposiciones legales de la época. Para la industria manufacturera el nimero de categorias
varié conforme la disponibilidad de informacién. En una primera instancia se desagregaron
20 ramas industriales y tres niveles de cualificacion para un total de 60 categorias. EI censo
industrial de 1936 le permitié ampliar la informacion a 339 categorias de ingreso, incluyendo
ganancias de los propietarios. Para 1963 las categorias se construyen en base a los registros
industriales, que considerando ramas y tramos consolida 160 grupos salariales. El autor
asume un propietario por establecimiento y les imputa un ingreso en base a las ganancias
promedio de los obreros. Finalmente, la informacion del sector publico proviene de los

Presupuestos de Sueldos y Gastos de la Nacion.

Gbmez Lebdn (2021) presenta un analisis historico de la desigualdad en Brasil entre
1850y 2010. Para el periodo 1850-1950 la autora recurre a la metodologia de Tablas Sociales
y posteriormente utiliza las Encuestas de Hogares ya disponibles. En la primera ventana de
tiempo utiliza la informacion de cuatro censos disponibles como puntos de referencia: 1872,
1920, 1940 y 1950. El trabajo utiliza la estructura profesional de la poblacion para definir las

categorias que componen la Tabla Social, de tal manera que para el periodo 1850-1930 se

23 Peones, servicio doméstico, capataces y 18 categorias asociadas a tres grupos de rentistas, propietarios productores y de
arrendatarios cada uno, tanto en la agricultura como en la ganaderia.
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tienen alrededor de 36 categorias y para 1940-1950 cerca de 20. Para caracterizar los afios
intercensales, se supone que la estructura ocupacional es idéntica a la de los censos cercanos.
Esto es, para el periodo 1850-1898 se usa la misma clasificacion ocupacional del censo de
1870, mientras que para la ventana 1899-1930 se aplica la del censo de 1920. Para los afios
1940 y 1950 utiliza la informacidn de los censos especificos. La informacidn de ingresos por
categorias proviene de diversas fuentes secundarias (censos, estadisticas historicas,
informacion oficial etc.). Esta varia entre afios y en consecuencia es el determinante de los

cambios en la desigualdad en los afios que tienen la misma estructura ocupacional.

Rodriguez Weber (2014) realiza un analisis de la desigualdad en Chile entre 1850 y
2008. El autor presenta dos conjuntos de Tablas Sociales, el primero para el periodo 1860-
1930y el segundo para 1929-1970. El autor incorpora una mejora en la metodologia al incluir
dindmica ocupacional a través de los afos, en lo que se ha definido como Tablas Sociales
Dinamicas. Aplicando distintos ejercicios de interpolacion, es posible capturar la dindmica
de las categorias ocupacionales entre dos puntos fijos definidos por los censos. Esto es una
ventaja frente a los trabajos que solo tienen informacidn para los afios censales 0 que asumen
estructuras ocupacionales fijas. Para el primer conjunto de Tablas Sociales, Rodriguez Weber
(2014) identifica 40 categorias de perceptores de ingresos mientras que para el segundo sube
a 116. Los ingresos promedios de las categorias definidas proceden de diversas fuentes
secundarias que el autor recopila, y en muchas ocasiones aplica supuestos para aproximar la

dinamica a lo largo del tiempo.

Para el caso colombiano solo figuran dos trabajos que han aplicado esta metodologia
en contextos historicos en los que no se dispone de informacién de encuestas de hogares.
Londofio (1995) presenta un analisis histdrico de la desigualdad en Colombia en el siglo XX.
Aunque sus estimaciones estan fuera del rango temporal que consideramos en este capitulo,
este trabajo se ha convertido en un referente para el estudio de la distribucion del ingreso en
Colombia, no solo por utilizar un enfoque de largo plazo para estudiar la dindmica de la
desigualdad, sino por la vasta informacion que utiliz6 tanto para sus estimaciones como para
contrastar sus hipdtesis. Ademas, como menciona Rodriguez Weber (2017, p. 47), este

trabajo fue pionero en la aplicacion de Tablas Sociales en paises periféricos.
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El autor construye seis Tablas Sociales a lo largo del siglo XX en los afios 1938, 1951,
1964, 1971, 1978 y 1988. Para los ultimos tres cortes recurre a informacion de Encuestas de
Hogares ya disponibles, mientras que para los primeros se basa en los datos de los censos.
En todos los cortes la poblacion trabajadora esté dividida en seis categorias de perceptores
de ingreso, asalariados, independientes, capitalistas, jornaleros, campesinos y terratenientes.
Las tres ultimas categorias asociadas al sector agricola y las tres primeras al resto de
actividades. Los ingresos promedio de cada categoria los obtuvo combinando diversas
fuentes de informacidn secundaria como las encuestas de hogares, las cuentas nacionales y
las encuestas de salarios de establecimientos. Londofio (1995) enfatiza en que la imputacion
de estos ingresos debe ser consistente con las cifras agregadas que suministran las cuentas

nacionales.

Posteriormente, se estima la dispersion del ingreso (varianza del logaritmo del
ingreso) y un coeficiente de Gini para cada categoria, recurriendo a diversas fuentes de
informacién. Para los afios 1988, 1978 y 1971 recurre a los microdatos de las Encuestas de
Hogares. En los cortes anteriores utiliza los datos de encuestas disponibles, censos
manufactureros, informacion directa de salarios minimos, méaximos y medios en el sector
agricola, indices de concentracion de la tierra y reportes tributarios. Finalmente, Londofio
(1995) asume que los ingresos de todas las categorias siguen una distribucion log normal, en
donde los parametros de promedio y dispersién se obtuvieron conforme se menciono
anteriormente. Aunque no se menciona en el texto, de las tablas de resultados puede
deducirse que los indices de Gini provenientes de estas distribuciones deben coincidir con

los obtenidos con los microdatos de Encuestas de Hogares e informacion complementaria.

Los resultados de este trabajo muestran que la desigualdad medida por el coeficiente
de Gini tuvo un comportamiento de U-invertida a lo largo del periodo de estudio. Iniciando
en 1938 con un valor de 0,45, incrementandose a 0,55 en 1964 para descender hasta 0,41 en
1988. Londofio (1995) sostiene que este comportamiento se debe a la transformacion del
mercado laboral, pero difiere con la explicacién de Kuznet vinculada con la movilizacion de
la mano de obra entre campo y ciudad o entre actividades agricolas hacia otras mas
avanzadas. Para el autor, la razon principal fue el comportamiento de los rendimientos del

capital humano. A partir de la década de 1920 Colombia experimentd una significativa
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transformacion en su estructura econdémica, que significé una importante acumulacién de
capital fisico, pero con un lento crecimiento del capital humano. Esta escasez relativa de
trabajo calificado incrementd sus retornos, lo que amplid la brecha respecto al trabajo no
calificado. A partir de la mitad del siglo XX, los afios promedio de educacion crecen de
manera muy significativa en el pais, jalonados de manera particular por un incremento en el
gasto publico en educacion. De esta forma, la brecha entre los ingresos del trabajo calificado
y no calificado cae, lo que reduce la desigualdad.

El trabajo de Arroyo Abad y Astorga (2017) estima la desigualdad para diversos
paises latinoamericanos desde la mitad del siglo XIX hasta finales del siglo XX. La poblacion
trabajadora se segmento en cuatro categorias profesionales. Primero, propietarios de capital,
terratenientes, gerentes y profesionales. Segundo, técnicos y administradores. Tercero,
trabajadores semicualificados y trabajadores urbanos de baja productividad. Finalmente,
trabajadores rurales junto con trabajadores del servicio doméstico. En el caso de Colombia
durante el siglo XIX, los autores asumen la composicion laboral de Venezuela debido a que
comentan no disponer de informacion profesional. Los ingresos de las categorias provienen
de diversas fuentes secundarias, que para el caso de Colombia, corresponden a los trabajos
de Urrutia (2007) y Urrutia y Arrubla (1970). Durante el siglo XIX, por carencia de
informacidn especifica de ingresos de la propiedad, los autores estiman un coeficiente de
Gini en el que aproximan el ingreso del grupo mas rico por informacién salarial de
profesionales calificados. A partir del siglo XX, al disponer de datos de produccion nacional,
pueden aproximar los ingresos de la propiedad como excedente. Esto hace que las dos
mediciones no sean directamente comparables en términos de niveles, pero si en tendencias.
Dado que la estimacion de desigualdad de Arroyo Abad y Astorga (2017) es la Unica
disponible para el siglo XIX en Colombia, es una referencia constante para este documento
de tesis. Cuando se presenten los resultados especificos de nuestra estimacion, se contrastaran

los resultados y se mencionaran las razones que explican las diferencias.
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Una Tabla Social para Colombia en 1870.

Esta seccion es una descripcion de las fuentes de informacion, los supuestos y la
metodologia utilizada para construir la Tabla Social en Colombia en 1870. En términos
generales hay tres fuentes principales de informacién que sustentan todo el procedimiento.
Primero, el Censo poblacional del afio en cuestion, a partir del cual se definen las categorias
econdmicas y el numero de integrantes que la componen. Segundo, una medida de
produccion nacional que constituye el ingreso total a repartir funcionalmente (trabajo y
capital) y entre la poblacion perceptora de ingresos. La medida de PNB que se va a utilizar
se describio en el Capitulo 2 y parte de la referencia de PIB de Camacho Roldan. Esta se
ajusta para descontar el pago a los factores externos, obteniendo un PNB de 123.840.770
pesos de la época. Tercero, un amplio conjunto de informacién secundaria, obtenido de
fuentes y archivos historicos, que proporcionan los ingresos promedio de las categorias.
También se recurre a supuestos, imputaciones y calculos para aproximar informacion de
ingresos no disponibles y especialmente para definir los ingresos de la propiedad o del

capital.

El Censo de 1870 ofrece una clasificacion regional y total de la poblacién trabajadora
en 20 grupos. En este trabajo se han agrupado varios de estos para consolidar diez grandes
categorias®. Estos 10 grupos representan de manera adecuada la estructura econdémica de
Colombia en la época, y hay diferencias importantes entre ellas como para captar la

desigualdad del ingreso.

El Cuadro 3.1 es una representacion de la Tabla Social que se desarrolla a lo largo
de este capitulo. Las ocho primeras categorias representan el ingreso del factor trabajo y
corresponden a las siguientes actividades: agricultura, mineria, empleo pablico, transporte,
comercio, sirvientes, manufactura y profesiones liberales. Mientras que los grupos nueve y

diez recogen a los propietarios agropecuarios y no agropecuarios y representan los ingresos

24 En el sector agropecuario se incluyeron agricultores, ganaderos y pescadores. En manufacturas estan artesanos y
fabricantes. En transporte se agruparon a los marineros y arrieros. En profesiones liberales se agruparon a legistas, médicos,
ingenieros, artistas, institutores y ministros de culto. En sector pablico figuran los empleados y las fuerzas militares. Las
actividades de mineria, comercio y sirvientes no muestran desagregaciones, mientras que las de propietarios se definieron
con un proceso de imputacién que se detalla mas adelante.
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del capital o la propiedad. Estos dos ultimos grupos se construyeron en base a supuestos

propios. En varias de estas diez categorias se implementaron desagregaciones relacionadas

con género, edad, habilidades y jerarquias, de tal manera que el nimero total se amplia.

Cuadro 3.1. Esquema simplificado de las Tabla Sociales en la region i para 1870.

o ) Ingreso Ingreso Distribucion funcional del
Grupo econémico NUmero ] )
promedio total ingreso
Agriculturay
i N Wii N1i*Waj
Ganaderia
Mineria N2i Wi Na2i* Wi
Empleados Publicos N3; Wi Nai*Wsi
Transporte Nai Wi Na4i*Wai Retribucion factor trabajo
Comercio Ns; Wi Nsi*Wsi
Sirvientes Nsi Wei Nei* Wi
Manufactura N7i Wri Nzi*wri
Profesiones Liberales N Wi Nai*Wsi
o ] ) Retribucion factor capital
Propietarios agricolas Noi ri+p Noi*(ri-+p) ] .
agricola mas renta del suelo
Propietarios no Retribucion factor capital no
i Naoi p N1oi*p .
agricolas agricola
Poblacién » ]
Total ) PNB Produccion nacional total
trabajadora

Fuente: Elaboracion propia. En donde Nji corresponde al total de miembros en la categoriaj (j=1...10) enlaregioni (i=1...),
wii es el ingreso laboral en la categoria j y region i, ries la renta de la tierra promedio en la region i y p son los beneficios
promedio del capital (p; = p, Vi).

La informacion ocupacional se complementa con los ingresos estimados para cada
categoria. El ingreso promedio por categoria se estima siguiendo distintos procedimientos,
en funcion de la informacién estadistica disponible. En general, los ingresos salariales de los
trabajadores agricolas requieren de la realizacion de varios supuestos, pues buena parte de
sus ingresos consisten en produccion propia destinada al autoconsumo, por lo que no pasa

por el mercado, y por lo tanto no existe un registro formal de su valor monetario. El caracter
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informal de estos ingresos ha llevado a muchos autores a ignorar esta parte del ingreso de los
trabajadores agricolas, ain a pesar del importante sesgo que esto pueda imprimir a la
medicion de la desigualdad total en sociedades fundamentalmente agrarias. El detalle de los
supuestos realizados para estimar los ingresos de los trabajadores agricolas, incluido el
autoconsumo, se desarrolla en el apartado 3.5.1 y constituye una de las principales
aportaciones de este capitulo. Los ingresos salariales de los trabajadores no agricolas se
obtienen por imputacion directa de los salarios obtenidos a través de diversas fuentes
secundarias, tal y como se detallara en el apartado 3.5.2 Por ultimo, los ingresos de los
propietarios del capital requieren de la realizacidén de un amplio conjunto de supuestos y se
obtienen como residuo, a partir de la diferencia entre el PNB vy los ingresos del trabajo.
Ademas, es posible aproximar la renta de la tierra. La estimacion de las rentas de la tierra 'y

los beneficios del capital se realiza en el apartado 3.6.

Uno de los aportes de este trabajo es la construccién de Tablas Sociales a nivel de
region, manteniendo siempre la misma estructura de categorias. De esta manera, teniendo en
cuenta los 9 estados que conformaban la nacién en 1870 (Antioquia, Bolivar, Boyacd, Cauca,
Cundinamarca, Magdalena, Santander, Panama y Tolima), y las desagregaciones por edad,
género y especificidad ocupacional, la Tabla Social de 1870 a nivel nacional se construira a

partir de 238 categorias.

En el Diagrama 3.1 se resume el proceso seguido para construir la Tabla Social en
1870. En azul se representan los datos tomados directamente de fuentes secundarias, mientras
que en rojo se representa aquella informacion para la que no se dispone de registros y ha sido
necesario estimar indirectamente a través de supuestos o simulaciones. Las observaciones
directas tomadas de fuentes historicas son las relativas al Censo de poblacion, los salarios no
agricolas y el tamafio medio de las explotaciones agricolas. Las observaciones estimadas por
simulacion o estimacion indirecta son los ingresos de los trabajadores agricolas, asi como la

distribucion de los propietarios agricolas y no agricolas y sus respectivos ingresos.
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Diagrama 3.1. Proceso de construccion y definicion de la Tabla Social para Colombia en

1870.
- Ingresos Obs. Directas (Ej. Servidores publicos y Mineria ) ‘
Salarios < ’ Obs. Indirectas (Imputaciones - Ingresos de subsistencia ) ‘
Ocupaciones — | Censo 1870
Inar Tamafio de tierra promedio Renta promedio regional
PNB 1870 Rentade la gresos nacional (Ref, Histérica) X (Extrapolacion)
123.840.770 7|  tierra —
: : L . . iy Proxy para distribuir
Propietarios agricolas | — Simulacion — regionalmente
T
Propietarios Totales
v
Propietarios no Simulacion _,|  Proxyparadistribuir
Beneficios < agricolas regionalmente
Ingreso — Residuo

Fuente: Elaboracion propia.

3.3. Clasificacién ocupacional

La informacion requerida para definir la estructura ocupacional por estado proviene
del Censo Nacional de 1870 (los datos estan publicados en el Anuario General de Estadistica
de 1875). Este Censo fue el ultimo elaborado en el siglo XIX, y junto a la informacién de
género, edad y estado civil, incluyé una desagregacion ocupacional por actividad

econdmicaz.

En general, el Censo arroj6 una poblacion cercana a 2,9 millones de habitantes, de
los cuales alrededor de 1,5 millones eran trabajadores (52% de la poblacion total). Dentro de
la poblacién que no reportd estar trabajando se clasificaron los siguientes grupos: amas de

casa (95% eran mujeres y representaban cerca del 28% de la poblacién femenina total),

25 para efectos de este trabajo las fuerzas militares fueron incluidas dentro de los empleados publicos. Igualmente, cultos
religiosos y bellas artes fueron incluidos en profesiones liberales.
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prisioneros, estudiantes, vagos e infantes sin oficio. Segun algunas referencias historicas
encontradas, esta Ultima categoria agrupaba a los nifios menores de 7 afios (Diaz, 2018; Pérez,
2020), lo que mantiene cierta coherencia con los registros del censo. La diferencia entre estas
dos categorias (nifios menores de 7 afios e infantes sin oficio) es de 80 mil personas,

equivalente a un 10% del total de nifios menores de 7 afos.

Respecto a esto, la mayoria de las estimaciones disponibles sobre Tablas Sociales
solo recogen aquellas categorias laborales o profesionales a las que se les puede asociar un
ingreso derivado de su actividad econémica, procedimiento que se sigue en la presente
estimacion. Esto excluye, por lo tanto, a quienes responden no tener ocupacion y a las amas
de casa. Esta ultima categoria puede llegar a representar un problema de identificacion si la
informacion censal no permite diferenciar entre el trabajo doméstico en el propio hogar (sin
remuneracion) y el trabajo doméstico remunerado en otros hogares. La ventaja del censo de
1870 es que presenta de manera separada las categorias de amas de casa y sirvientes, por lo

que esta Ultima se incluye como actividad remunerada dentro de la estimacionz,

El Gréfico 3.1 presenta la proporcion de trabajadores respecto a la poblacién total por
regiones. Las barras en negro reflejan la proporcion de trabajadores varones respecto a la
poblacion total de su género, en gris la proporcion de mujeres trabajadoras respecto al total
de mujeres, y en azul el total de trabajadores respecto al total de poblacion para cada una de

las regiones.

%6 E| trabajo de presenta para México la desigualdad resultante con y sin incluir a la poblacién sin remuneracién. Asf para
1895, obtienen un coeficiente de Gini de 0,48 excluyendo a los grupos sin oficio, que se incrementa a 0,55 si se incluyen y
se les imputa un ingreso igual a cero.
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Grafico 3.1. Proporcion de trabajadores respecto a la poblacidn total segin género y estado

para 1870.
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Fuente: Censo Nacional 1870, célculos propios.

La proporcion de trabajadores hombres respecto al total de su género era
relativamente similar en todos los estados, con un minimo de 63% en Magdalena y un
maximo de 71,7% en Panama?’. Sin embargo, las diferencias regionales en el caso de las
mujeres son significativas. Los datos muestran que las regiones con mayor participacion de
mujeres eran aquellas en donde las actividades artesanales fueron importantes. Como
reconoce Melo (2015), la gran mayoria de las mujeres artesanas se concentraban en Boyaca,
Santander y el Cauca, dedicandose a trabajos textiles (hilado, tejido de algoddn, lanay fique),
la elaboracion de cestas y sombreros y el trabajo con barro. En contraparte, en las regiones
de Antioquia y Bolivar, con bajas tasas de participacion femenina, el peso de las amas de
casa resulté ser muy alto, superior al 50% del total de mujeres.

27 Como menciona Melo (1979) esta elevada relacion se explica porque “el censo ha considerado como 'agricultores" a
casi todos los jovenes varones residentes en el campo”
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En el Gréfico 3.2 se puede observar la distribucion de la poblacion activa por ramas de
actividad en las distintas regiones. La sociedad colombiana de 1870 era una sociedad
fundamentalmente agricola, con un 54,6% de la poblacion trabajadora dedicada a esta
actividad, siendo mayoritariamente desarrollada por hombres (83%). En regiones como el
Cauca y Panama el trabajo agricola de las mujeres resultdé mas alto que en el resto del pais
alcanzando un peso del 31% y 36% del trabajo total respectivamente. Como ya se menciono,
las actividades artesanales eran desarrolladas principalmente por mujeres (71% de los
trabajadores del sector) y a nivel nacional agrupaban a cerca del 22,4% del total de
trabajadores. La poblacion activa clasificada como sirviente fue de 225 mil personas (14,8%
del total), de las cuales el 65% eran mujeres. En las regiones de Cundinamarca, Santander y
Tolima el peso relativo de esta actividad fue muy significativo (14%, 10% y 16%

respectivamente contra un promedio nacional de 7,8%).

Grafico 3.2. Distribucion de la poblacion trabajadora segun actividad y estado para 1870.
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Fuente: Censo Nacional 1870, célculos propios.
*En la categoria otros se incluye servidores pablicos y profesiones liberales.
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A nivel nacional la suma de estas tres actividades (agricultura, artesania y sirvientes)
equivalio al 91,8% de la poblacién trabajadora total, relegando el resto a participaciones
inferiores al 2%. Sin embargo, el detalle por departamento muestra algunas diferencias
relevantes. El sector minero, enfocado en la extraccion de oro, fue significativo en Antioquia
y el Cauca, agrupando al 9,7% y 8,6 % de la fuerza de trabajo respectivamente. En Antioquia
el proceso de extraccion de oro alcanz6 un grado de tecnificacion y organizacion
relativamente alto en comparacion con las demas regiones del pais (Botero, 2007), asi, en la
década de 1870-1880 esta region extraia el 68% del oro total que se exportaba (Mejia, 2015).
Por su parte, en el Cauca el proceso seguia siendo rudimentario y artesanal lo que se refleja
en el mayor peso que tenia la mujer dentro de la actividad (58% del total). El transporte fue
una actividad principalmente desarrollada por hombres y con una mayor significancia en los
estados de Magdalena y Bolivar, debido a la influencia del rio Magdalena, principal fuente
de transporte fluvial del pais. Las actividades comerciales fueron relativamente altas en
Cundinamarca (2,61% de la poblacion trabajadora) y Panaméa (2,88%). En el primer caso,
como centro administrativo, esta region concentraba a la élite politica y econdmica quienes
demandaban la mayor parte de los bienes importados. Por su parte, Panama tenia como
ventaja comercial la conexion entre el Pacifico y el Atlantico. Finalmente, los empleados
publicos estaban concentrados principalmente en Cundinamarca, con cerca del 30% del total
observado en el pais. Consideramos no profundizar mas en las particularidades de los nueve

estados, pues el Capitulo 4 aborda con mucho més detalle la dimension regional.

3.4. Composicion del empleo y la propiedad territorial en el

sector agropecuario

Las cifras censales brindan un panorama general de la estructura del empleo en
Colombia para 1870. Sin embargo, es conveniente poder desagregar con mas detalle las
actividades economicas, de tal manera que la Tabla Social que se va a describir incorpore la
mayor cantidad de categorias relevantes a la hora de explicar la desigualdad. Con este

objetivo, esta seccion presta especial detalle a la composicion del empleo y de la propiedad
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en el sector agropecuario. Esta distincion es importante por dos razones. Primero, la
relevancia que el sector agricola y ganadero tenia para la economia del pais. Segun
Kalmanovitz y Lopez (2009) este sector podria llegar a representar el 54% de la produccion
total, y segun el Censo absorbia cerca del 55% de la poblacion trabajadora. Ademas, segln
los célculos de Ocampo (1984), la agricultura fue la base de la economia de exportacion de
la época. En el quinquenio 1871-1875 cerca del 52% de las exportaciones estaba concentrado
en tres productos agricolas: tabaco, café y quinaz. Segundo, alrededor de la produccion
agricola se desarrollaron un conjunto de instituciones, relaciones sociales y de produccion,
jerarquias y desigualdades que tenian consecuencias en términos de distribucion del ingreso.
Esta seccion sigue la siguiente estructura. Inicialmente se presenta una descripcién de las
formas de vinculacion laboral asociadas a la gran propiedad territorial. Paso seguido, figuran
los supuestos para segmentar a la poblacion segun las distintas formas de trabajo rural.
Finalmente se muestran algunos resultados relacionados con la estructura de propiedad de la

tierra.

Desde finales del siglo XVIII Colombia venia experimentado un proceso de
expansion de la frontera agricola. El agotamiento de las tierras y las formas de concentracion
de propiedad rural impulsaron un movimiento de poblacion hacia tierras virgenes, siendo la
colonizacién antioquefia la expresion mas notoria de este fendbmeno. Una parte de la
poblacién de Antioquia migré hacia el sur, poblando las regiones de Caldas, Valle del Cauca
y Cauca principalmente. Este proceso de colonizacién no llegaria a representar un cambio
significativo en la propiedad de la tierra hasta después de 1874 (Machado, 2001). Esto se
debid principalmente a dos razones. Primero, la Ley 61 de 1874 fomentd la ocupacion
individual pues otorgaba derecho de propiedad sobre la tierra al campesino que la habitara y
la trabajara. Segundo, habria que esperar a la expansion cafetera del occidente colombiano
para que la pequefia propiedad adquiriera relevancia en la estructura de produccion agricola.
Por lo tanto, en 1870 la gran propiedad agricola era todavia la principal unidad productiva de
la sociedad agricola colombiana. Los tres principales productos agricolas de exportacion
funcionaban bajo la logica del gran latifundio. La gran hacienda cafetera en Santander, las

grandes compaiiias de quina en Cundinamarca y Tolimay los grandes predios tabacaleros en

28 E| principal producto de exportacion era el oro que de manera individual representaba el 22% del total.
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el estado de Bolivar?. El estudio del proceso de colonizacion antioquefia y sus implicaciones
sobre los cambios en la distribucion del ingreso entre 1870 y 1918 se reservan para el
Capitulo 5, mientras que en este capitulo nos centramos fundamentalmente en las formas de

trabajo en las grandes propiedades territoriales, particularmente en la hacienda.

3.4.1. La hacienda como expresion de la propiedad territorial

La hacienda ha sido una institucion central en la estructura agricola del pais.
Gonzélez (1979) explica que desde la mitad del siglo XVI1'y durante todo el siglo XVI1I esta
gand preponderancia principalmente por el decaimiento de otro tipo de instituciones,
principalmente la mita agricola y los resguardos®. Los indigenas mitayos eran atraidos a las
haciendas debido a la posibilidad de acceder a remuneraciones salariales, pero también
porque se desprendian de las obligaciones tributarias que recaian sobre ellos en los
resguardos o encomiendas. Adicionalmente, la expansion territorial de las mismas haciendas
atento contra la propiedad territorial de los indios, lo cual tenia un doble efecto. Primero, el
despoblamiento de los resguardos se transformaba en una mayor poblacién residente en las
haciendas. Segundo, se reducia la productividad de los resguardos y por tanto su sentido
como institucion extractiva que generaba excedente a la Corona. De lo anterior se desprende
que el funcionamiento econdémico de la hacienda dependia del control de la tierra y de la
fuerza de trabajo. Gonzalez (1979, p. 580) resume esta relacion de manera muy acertada: “La
apropiacién de la tierra y de la fuerza laboral operada por la hacienda seria uno de los
antecedentes histdricos constitutivos del régimen de propiedad privada que en Colombia se

consolidaria plenamente en el siglo XIX”.

A lo largo del siglo XIX, se observaron algunos cambios en el funcionamiento del

sistema de haciendas en Colombia. Primero, una tendencia hacia una mayor concentracion

29 Ver el cuadro 5.1 del trabajo de Colmenares (2017, p. 238), en donde es evidente la presencia de grandes propiedades.

%0Siguiendo a Tirado Mejia (2019, p. 33): “los resguardos eran porciones de terreno adjudicados colectivamente a los
indigenas de un determinado clan o tribu. Las tierras de resguardo comprendian lo necesario para el mantenimiento de sus
habitantes en ese momento y un excedente para cubrir las necesidades de crecimiento futuro de su poblacion”. Por su parte,
la mita consistia en un sistema de trabajo obligatorio, que aunque existié antes de la llegada de los colonizadores, con estos
incluy6 un elemento diferenciador: el indigena mitayo recibia un salario por su trabajo.
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de la propiedad territorial ya sea mediante mecanismos legales (otorgamiento de tierras
baldias, reconocimiento de tierra a Generales de la independencia, bonos de tierra, incentivos
de tierra a la migracion) o ilegales (uso de la fuerza, modificacion ilegal de limites). Segundo,
una mayor vinculacion al comercio mundial mediante la exportacion de productos agricolas.
En este sentido, las haciendas se estructuraron como instituciones agricolas que mediante el
control de la tierra y de la fuerza de trabajo determinaban la produccion de exportacion,
buscando apropiarse de la mayor cantidad posible de excedente. El objetivo principal era
retener la mano de obra al menor coste posible, por lo que implementaron diferentes
relaciones de produccion. Por ejemplo, como destaca Bejarano (1980), las haciendas
cafeteras del oriente del pais no se especializaban en café. Por el contrario, permitian la
produccion de otro tipo de alimentos que servian como manutencion de los trabajadores
internos o incluso como intercambio en mercados locales. Esto les permitia independizar los

bienes-salario de las condiciones del mercado.

Por otro lado, la evidencia muestra que estas haciendas combinaron diversas formas
de vinculacion laboral. Primero, el trabajo asalariado, remunerado a jornal, especialmente
significativo en épocas de cosecha. Este en la gran mayoria de los casos era desarrollado por
pequefios propietarios independientes que buscaban un complemento a sus ingresos de
subsistencia. En una segunda instancia, los trabajadores residentes o internos, que segun

Melo (2015) se podian clasificar asi:

a. Arrendatarios: se caracterizaban por recibir un lote a cambio de la obligacion de
trabajar determinado nimero de dias, generalmente por un salario que representaba

una proporcion del salario de mercado.

b.  Aparceros: producian una cosecha y entregaban parte de ella al propietario de la tierra,

usualmente el 50%, que ademas podia haber hecho algunos de los gastos del cultivo.

c. Trabajos por contratos, en los que se definian obligaciones puntuales de sembrar,

derribar monte, habilitar tierra para produccion a cambio del uso de una parcela.

Las formas de trabajo interno representaban una forma de explotacion que se ajustaba
a las condiciones de produccién de los bienes agricolas, y buscaban garantizar una oferta de

mano de obra recurrente para la hacienda. Claramente, mantener sujeta esta mano de obra
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requeria que la poblacion trabajadora no pudiera acceder a parcelas de tierra independiente,
lo que se logré con una mayor acumulacion de tierra por parte de unos pocos grandes

propietarios.

De lo descrito anteriormente se pueden identificar tres categorias distintas asociadas
a las formas y relaciones de produccion agropecuaria. Primero, los grandes propietarios de
tierra, como los organizadores de la produccion agropecuaria mediante el control de la tierra
y de la fuerza de trabajo. Su ingreso proviene de la explotacion agricola de su propiedad y

del arrendamiento de la tierra.

Segundo, los trabajadores residentes o internos, que podemos generalizar bajo la
figura de arrendatarios segun la definicion de Palacios (2009, p. 333):

Con sus diferentes variaciones el arrendamiento era considerado un contrato bilateral
por medio del cual el arrendatario arrendaba una estancia o parcela en la cual podia
levantar una choza y cultivar lo que quisiera excepto mata raizal como el café. En
pago de la renta aceptaba una obligacién en trabajo que poco a poco se fue definiendo
de acuerdo con el tamafo de la estancia. Cuando el arrendatario cumplia su obligacion
recibia un 50% del salario monetario que se les pagaba a los jornaleros temporales

Ilamados peones voluntarios.

Para el propdsito de esta investigacion, el trabajador interno o residente se define
como poblacion rural no propietaria, que a través de un acuerdo con un terrateniente recibia
una pequefia parcela de tierra para la produccion familiar, a cambio de comprometerse a
trabajar para el gran hacendado durante ciertos dias del afio. Por estos dias de trabajo el
trabajador interno recibia una remuneracion inferior al salario de mercado, y los dias restantes
trabajaba en la parcela de tierra asignada para produccion familiar. Suponemos ademas que
el pago de la renta de la tierra no implicaba ninguna transaccién monetaria explicita, sino que

se compensaba con el pago de un salario diario mas bajo.
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En tercer lugar, figuran los pequefios propietarios o trabajadores externos. Estos eran
poblacion rural propietaria de pequefias extensiones de tierra, que complementaban la
produccion de autoconsumo generada en sus propiedades con los ingresos derivados del
trabajo en las grandes haciendas, especialmente en temporadas de cosecha, por el que

recibian un jornal de mercado.

Infortunadamente, como menciona Melo (2015), no existe ninguna estimacion sobre
la distribucion de estas diversas formas de organizacién del trabajo rural, por lo que
consideramos adecuado realizar un ejercicio de simulaciones que permita valorar la
estructura de la propiedad y del trabajo en el sector agropecuario bajo diversos escenarios.
Los rangos maximos y minimos de las simulaciones provienen de referencias historicas que
existen en la literatura. De manera puntual, se simulan el nimero de grandes propietarios y
de trabajadores internos, obteniendo a los pequefios propietarios como excedente respecto al
total de trabajadores del sector. El ejercicio de simulacion consiste en evaluar todos los
resultados del modelo bajo las diferentes combinaciones resultantes de los escenarios

considerados.

La Tabla Social que se estd describiendo también incluye una categoria para los
grandes propietarios que no pertenecen al sector agropecuario, y que por tanto estarian
vinculados a las actividades de manufactura, comercio, transporte y mineria. Dado que todos
los grandes propietarios, agropecuarios y no agropecuarios, se estiman bajo un mismo

procedimiento, en la siguiente seccion se explican ambos casos.

3.4.2. Procedimiento para definir a los grandes propietarios

El dato total de propietarios suministrado por el Censo de 1870 es claramente
deficiente. Segln los reportes, existian tan solo 14 mil, lo cual representa el 1% de la
poblacién trabajadora. EI mismo Censo es explicito en reconocer que esta cifra esta
infravalorada pues muchos propietarios fueron incluidos dentro de otras categorias laborales.
Para aproximar mejor la cifra se propone revisar las estimaciones realizadas por otros autores.

Kalmanovitz (1994, p. 207) supone que en la época existian en Colombia 10.000 grandes
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propietarios de tierra. Rodriguez Weber (2011, p. 32) estima que los terratenientes
representaban el 2,5% de la fuerza de trabajo total en Chile en la misma época. Astorga
(2017) agrupa para 1900 en una misma categoria a los receptores colombianos de beneficios,
dividendos, intereses, rentas de la tierra, y trabajadores calificados de altos ingresos,
asignandoles un peso total de 6,2% respecto a la fuerza de trabajo total. Para incluir todas
estas referencias en el anélisis se decidio establecer un rango de simulacion de entre 10.000
y 60.000 propietarios. El rango inferior toma la referencia de Kalmanovitz (1994, p. 207) y
el superior la proporcion de Astorga (2017) ajustada a los datos censales de 1870%. En
términos proporcionales los limites anteriores representan un rango entre un 0,7% y 4% de
los trabajadores totales. Para lo que resta de la estimacion se supondré que todos los grandes
propietarios de tierra son hombres. El procedimiento para distribuir sectorial y regionalmente
el numero de grandes propietarios simulados se resume en el Diagrama 3.2 y se explica en

los siguientes parrafos.

Diagrama 3.2. Procedimiento para la distribucion sectorial y regional de los propietarios de
capital.

Composicion nacional del empleo

Composicion trahajadores
internos Composicidn profesiones avanzadas
+ +
Distribucion de los Composicidn del trabajo no agricola
recolectores de hacienda
Censo 1870
Censo 1870

Fuente: elaboracidn propia.

31 El 6,2% aplicado al cerca de millén y medio de trabajadores reportados en el Censo de 1870 corresponderia a cerca de
94.000 personas. Dado que la categoria de Astorga (2017) incluye trabajadores con alta cualificacion, se han restado de este
total los comerciantes de nivel alto, las profesiones liberales, los cargos altos y medios del sector minero de Antioquiay los
servidores publicos de las categorias media y alta. Se obtiene asi un total de 60.000 propietarios.
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El nimero total de propietarios que se simula (GPtot) se distribuye sectorialmente
de acuerdo con la composicion nacional del empleo masculino total entre actividades
agricolas (GPag) y no agricolas (GPn_ag). La razdn de usar el dato de los hombres es que
seguramente las actividades de las mujeres correspondian a labores de subsistencia,
especialmente familiares y, por tanto, con baja composicién de capital. Dado que se pretende
modelar precisamente a los duefios del capital, consideramos mas adecuado usar solo la
informacién de los hombres. Segun los datos, la distribucion resultante seria de 81,5%

propietarios agropecuarios y 18,5% no agropecuarios.

Los propietarios agricolas resultantes en cada simulacidn se asignan a las regiones en
base al promedio simple de dos variables: la composicién entre regiones del empleo
masculino agricola y la distribucion por estados del nimero total de recaudadores y
colectores de Hacienda, dato que proviene de la informacién ocupacional del Censo de 1870.
Consideramos que el numero de colectores puede estar asociado positivamente con el nimero
de propietarios de tierra en cada region, pues la funcion de estos estaba relacionada con el
registro y cobro de impuestos, muchas veces asociados a la propiedad de la tierra como
demuestran los casos de Tolima (Pinto y Kalmanovitz, 2017) Santander, Cundinamarca y

Boyaca (Anuario General de Estadistica de 1875 y Memorias de Hacienda del afio 1872).

Finalmente, para distribuir regionalmente a los propietarios no agricolas se usa el
promedio simple entre la participacion regional del empleo masculino no agricola (mineria,
artesanias, comercio y transporte) y la composicién regional del empleo de dos profesiones
puntuales, los abogados e ingenieros, ambas cifras reportadas por el Censo. La razén de usar
esta informacion es doble. Primero, consideramos que pueden reflejar la localizacion
regional de las personas mas cualificadas y, por tanto, mas susceptibles de devengar ingresos
de la propiedad del capital. Segundo, el caso puntual de los abogados es una buena
aproximacion a la cantidad de transacciones y litigios comerciales, especialmente

significativos en zonas en las que el capital se materializaba en empresas y organizaciones.
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3.4.3. Procedimiento para definir a los trabajadores internos y pequenos

propietarios

La segunda categoria que se estima mediante simulacion es la de los trabajadores
internos o residentes, recurriendo a referencias que previamente se han dado en la literatura.
Una de ellas es el trabajo de Kalmanovitz (1994, p. 207) quien supone 650.000 trabajadores
internos, 150.000 pequerios propietarios y 10.000 grandes propietarios de tierra. Melo (2015)
critica la aproximacion de Kalmanovitz (1994), ya que toma como referencia el censo de
1912 en el que algunos departamentos clasificaron como propietarios Unicamente a aquellos
que vivian del ingreso de la propiedad. Con esto como referente, consideramos conveniente
definir un rango de simulacién entre 550.000 y 650.000 trabajadores internos. El limite
inferior se deriva a partir de los datos del catastro de Cundinamarca de 1879 suministrados

por Palacios (2002, p. 189)= y el superior es la referencia de Kalmanovitz (1994).

El nimero que se esté simulando se distribuye entre los nueve estados usando la
composicion regional del empleo agricola total y se ajusta entre hombres jovenes, mayores,
mujeres y capataces segun la distribucion por género y edad observada en los datos censales,

tal como resume el Diagrama 3.3.

32 Para fijar el limite inferior se parte del dato disponible sobre el valor monetario total de la propiedad rural en
Cundinamarca (27 millones de pesos). Se divide este dato por el precio por fanegada que publica la revista EI Agricultor
para 1869 (66 pesos), actualizado hasta 1879 con el promedio de los indices de precios mencionado en el Capitulo 2 y se
obtiene la extension total de la propiedad agricola en esta region (307 mil fanegadas). Usando el empleo agricola para
extrapolar a nivel nacional, se obtiene que la propiedad rural ascenderia 2,3 millones de fanegadas. Tomando la referencia
de Palacios (2002, p. 189), quien clasifica el 36% de los predios como pequefios se obtendria que a nivel nacional 843 mil
fanegadas corresponderian a pequefios propietarios. Si como muestran las referencias de la época, el promedio por unidad
familiar era de 10 fanegas, el valor total anterior corresponderia a 84 mil unidades familiares. Asumiendo, al igual que en
el caso de los trabajadores internos, que tres miembros por familia trabajan se tendria cerca de 250 mil pequefios
propietarios. Si este total se descuenta de los cerca de 800 mil trabajadores agricolas que da el censo se obtendria el resultado
mencionado, es decir, 550 mil trabajadores internos.
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Diagrama 3.3. Procedimiento para la distribucion regional de los trabajadores internos

Trabajadores internos
(Simulados)

Composicion regional del empleo agricola l

Regidn 1,
Regidn 2,

Region 9

Distribucion por género del empleo agricola
en cada region

Hombres Mujeres
Distribucion por edad entre hombres jovenes

(7-18 afios) y mayores (>18 afios) \
Mayores Jovenes
Nimero de capataces es igual al nimero de / \

grandes propiedades agricolas

Capataces Internos no capataces

Fuente: Elaboracion propia.

Se dispone entonces para cada region del numero de grandes propietarios y
trabajadores internos. Dentro de los trabajadores internos se ha generado una categoria
adicional para distinguir a los capataces de hacienda, pensados como trabajadores encargados
de coordinar las actividades de los trabajadores internos y de los jornaleros en épocas de
cosecha y recoleccion. Se va a suponer que existia un capataz por cada gran propiedad
territorial, es decir, que el nUmero de capataces es igual al nimero de grandes propietarios
agropecuarios en cada region. Los capataces se descuentan del nimero de trabajadores

internos mayores para mantener la consistencia censal de la informacion.

Dado que no se han supuesto més categorias de trabajo rural, el nimero de pequefios
propietarios (trabajadores externos) se deriva como la diferencia entre la poblacion
trabajadora total del sector agricola y las dos categorias anteriores. La ecuacion 3.1 resume
esta formulacion, que funciona tanto para hombres como para mujeres, con la precision de

que todos los grandes propietarios son hombres.
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Ext; = Tag; — Int; — GPag; (3.1)
Donde:

Ext;: Trabajadores externos o pequefios propietarios en la region i
Tag;: Trabajadores agricolas totales en la region i (dato del Censo)
Int;: Trabajadores internos en la regién i (simulacién)

GPag;: Grandes propietarios rurales en la region i (simulacion)

En base a las explicaciones y calculos expuestos anteriormente, en el Cuadro 3.2 se
presenta el detalle de la distribucién de la poblacion vinculada al sector agropecuario,
distinguiendo entre grandes propietarios, trabajadores internos o arrendatarios y trabajadores
externos o pequefios propietarios. Por motivos de extension la informacion se dividio en
nueve escenarios, que combinan tres simulaciones tanto para grandes propietarios como para
trabajadores internos. En cada caso las tres simulaciones corresponden al limite superior,
inferior y medio del rango estipulado. Para los trabajadores internos seria: minimo 550.000,
medio 600.000 y maximo 650.000. En el caso de los grandes propietarios totales las
referencias simuladas fueron 10.000, 35.000 y 60.000. No obstante, en la primera columna
del Cuadro 3.2 aparece una cantidad menor. Esto se debe a que en el cuadro solo se estan
considerando los propietarios agropecuarios y no los totales, que corresponden a las
referencias simuladas. En ese sentido la diferencia entre ambos valores son los propietarios

no agropecuarios.
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Cuadro 3.2. Distribucion de la poblacion agricola total segun diferentes escenarios de
simulacion para Colombia en 1870.

Externos Relacion

Grandes .
S Internos (Pequefios Relacion Internos/

propietarios ] ) ) Total

] (arrendatarios)** | propietarios) Internos/Externos| Grandes
agropecuarios* ) ]
kel propietarios
8.154 550.000 281.220 |839.374 2,0 67,5
8.154 600.000 231.220 [839.374 2,6 73,6
8.154 650.000 181.220 |839.374 3,6 79,7
28.538 550.000 260.836 |839.374 2,1 19,3
28.538 600.000 210.836 [839.374 2,8 21,0
28.538 650.000 160.836 |839.374 4,0 22,8
48.921 550.000 240.452 |839.374 2,3 11,2
48.921 600.000 190.452 |839.374 3,2 12,3
48.921 650.000 140.452 |839.374 4,6 13,3

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos censales de 1870 y a valores de referencia para las simulaciones. * Los
valores hacen referencia a los valores minimos, medios y maximos dentro del total de escenarios simulados para los grandes
propietarios. ** Los valores hacen referencia a los valores minimos, medios y maximos dentro del total de escenarios
simulados para los trabajadores internos. *** La cantidad de pequefios propietarios corresponde a la diferencia entre los
trabajadores agricolas totales reportados en el Censo menos los trabajadores internos y los grandes propietarios.

El total de poblacion agricola es la reportada por el Censo, mientras que la
distribucion de la misma entre los tres grupos depende de los diferentes escenarios de
simulacion establecidos. Asi, laratio entre arrendatarios y trabajadores externos variaria entre
2 y 4,6 dependiendo de los supuestos realizados respecto al nimero de grandes propietarios
y de trabajadores internos, el valor medio es de 2,8. Tomando este Gltimo valor como
referencia, por representar el punto medio de ambas simulaciones, se tendria que alrededor
del 71% de los trabajadores agricolas estaban bajo el control de la gran propiedad territorial.
En cuanto a la relacion entre el nimero de internos y la cantidad de grandes propietarios de
tierra, al suponer cerca de 28 mil propietarios agricolas (escenario medio de todas las
simulaciones), se obtendria que cada gran propietario tenia entre 19 y 23 trabajadores a su
disposicion, lo que se acerca a las estimaciones que hace Palacios (2009, p. 337): “como los

trabajadores residentes debian trabajar por "obligacion” unos 150 dias al afio el namero
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minimo de trabajadores permanentes se obtiene dividiendo el nimero probable de jornadas
en desyerbes por el numero de dias de obligacion (2.814 / 150 = 19 trabajadores)”. Como se
ve, los escenarios que consideran el nimero minimo (8.154) y el maximo (48.921) de grandes
propietarios de tierra se alejan considerablemente de esta relacion, por lo que en adelante

trataremos de enfocarnos en el escenario medio para presentar los resultados.

Con esto se tiene caracterizada a toda la poblacion trabajadora rural que se incluye en
la Tabla Social. El resto de categorias se construye en base a la informacién del Censo de
1870, aunque en algunos casos hay algunas desagregaciones que pueden ser importantes para
dar mayor profundidad al andlisis. Dado que estas segmentaciones no son tan amplias y
detalladas como las del sector agropecuario, se ha considerado conveniente introducirlas en

la misma seccion en donde se explique la imputacion del ingreso respectivo.

3.5. Imputacion de los ingresos del factor trabajo

En este apartado se presenta una descripcion de los procedimientos seguidos para
definir los ingresos laborales. La descripcion se hace en dos secciones. Por un lado, todo lo
referente a la imputacion de ingresos de la poblacion trabajadora del sector agropecuario, y
por el otro, los procedimientos para definir el ingreso de las demas actividades. Esta
segmentacion responde a la ya mencionada relevancia que tenia la produccién agropecuaria
dentro de la estructura econdmica del pais. Por esta razén, en la imputacion del ingreso de
los trabajadores rurales se presenta un amplio detalle que pretende reconocer todas las
particularidades que se mencionaron en la seccion anterior. Por ejemplo, cuantificar la
produccidn de autoconsumo, gue como se mostrara era relevante en la estructura de ingreso
de la poblacion agricola, o reconocer que en épocas de cosecha y recoleccion se

incrementaban los jornales agricolas.

Antes de presentar el proceso de imputacion de ingresos, se realizan una serie de
supuestos que afectan conjuntamente a varias categorias. En primer lugar, siguiendo a Urrutia
(2010, p. 22) y Palacios (2009, p. 363) se fija en 235 el total de dias de trabajo al afio. En

segundo lugar, se estima que el ingreso de las mujeres es un tercio respecto al de los hombres
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en todas las actividades econdmicas (Camacho Roldan, 1893). Bajo la misma referencia a

los hombres jovenes del sector agropecuario se les imputa la mitad del ingreso del que

recibiria un hombre mayor en la misma actividad. Finalmente, todos los valores monetarios

estan expresados en peso oro de la época. EI Cuadro 3.3 es un resumen esquematizado de los

supuestos que se utilizaron para asignar los ingresos laborales de las distintas categorias

consideradas, que se entran a explicar con detalle a continuacion.

Cuadro 3.3. Resumen del procedimiento y de las fuentes de informacion utilizadas para

imputar los ingresos de trabajo en 1870.

Informacion ocupacional

Informacion salarial

Sector Desagregacion -
Datos de Método de Datos de , . .
. . = . Meétodo de imputacion
origen Imputacion origen
Extrapolacion usando la
informacion regional de los salarios
Arrendatarios o El Agricultor | publicos de calificacion baja. Valor
trabajadores internos (1868, p.19) monetario de las canastas de
Censo de Simulacién usando subsistencia como la representacion
- de la produccion de autoconsumo
1870 valores de referencia
(Anuario y la composicién i i
: Estadistico, | regional del empleo Observaciones directas para
Agricultura . 1875 agricola Bolivar, Cundinamarca, Santander
Ganad Pequefios ) g . ‘
y anaceria ropietarios o Urrutia (2010 y Tolima. Para las regiones
prop "| restantes se imputa en base al dato
trabajadores externos p-23) minimo. Valor monetario de las
Flores (2010) ' . -
canastas de subsistencia como la
representacion de la produccion de
autoconsumo
Mismo nimero que . . .
L, L Mismo ingreso que los trabajadores
Imputacion los grandes Imputacion b .
Capataces . o . del sector publico de baja
propia propietarios propia cualificacion
agricolas
Calificacion alta Censo de Censo de
. 1870 . 1870
Servidores . Observaciones . b . di .
Publicos . - (Am{ar_lo directas por region (Anqar_lo Observaciones directas por region
Calificacion media | Estadistico, Estadistico,
Calificacion baja 1875) 1875)
Composicion laboral Salarios observados en la mina
Antioquia Botero (2007) | observada en la mina | Botero (2007) Zancudo
Zancudo. '
Mineria Censo de
1870 . - Mismos ingresos de los
. . Observaciones Imputacion . .
Regiones restantes (Anuario di ! . trabajadores internos en cada
- irectas por region propia L
Estadistico, region.
1875)
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Informacion ocupacional Informacion salarial
Sector Desagregacion -
greg Datos de Método de Datos de . . .
. . = : Meétodo de imputacidn
origen Imputacion origen
90% de todos los Gutiérrez de
Aprendices Censo de artesanos en cada
1870 . Alba (1872) .
. . region Extrapolaciones usando el estado
Artesanias (Anuario ; .
o 10% de todos los del Tolima como referencia
EStadIStICO, Camacho
Maestros de taller 1875) artesanos en cada (1893)
region
Cauca, Bolivar, Memorias de Ob . directas d
Magdalena 'y Censo de Hacienda serv;%ﬁgfss (;Leg dausanzsremeros
Santander 1870 Observaciones (1868 -1869)
Transporte (Anuario . o - —
(ot directas por region - Extrapolaciones utilizando datos
) Estadistico, Imputacion ; i ibli
Regiones restantes 1875) ropia salariales de trabajadores publicos
prop regionales de categoria media
Igual a la proporcion
del comercio de Imputacion Mismos ingresos de los
Perfil alto Censo de exportacion e pro ia funcionarios publicos con
1870 importacion sobre el prop calificacion alta.
Comercio (Anuario comercio total.
Estadistico, ["jgual a la proporcion : .
o 1875) del comercio Imputacion Mismos ingresos de los capataces o
Perfil bajo doméstico sobre el propia admln|striic()j§:§edeiél-r|]a0|enda en
comercio total gton.
Censo de
Profesiones 1870 Observaciones Imputacion Mismos 1Ngresos de los
liberales (Anuario directas por reaion ropia funcionarios puablicos con
Estadistico, P 9 Prop calificacion media.
1875)
Censo de
1870 . - . .
A . Observaciones Imputacion | Ingreso igual al valor monetario de
Sirvientes (Anuario . ! . - -
Estadistico, directas por region propia las canastas de subsistencia
1875)

Fuente: Elaboracion propia

3.5.1. Ingresos de los trabajadores del sector agropecuario

Anteriormente se menciond que esta investigacion consideraria dos tipos de

trabajadores rurales, que se cree representan la estructura del empleo rural en Colombia en

1870. En esta seccion se propone modelar el ingreso anual de cada uno de estos dos grupos,

reconociendo que las formas como se relacionaban con la tierra determinaban distintas

remuneraciones. Las ecuaciones 3.2 y 3.3 representan el ingreso anual percibido por estos

dos grupos conforme con su relacion laboral especifica.
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Trabajadores internos Trabajadores externos

(arrendatarios) (pequefios propietarios)
Yine = 235 (a- (ewy) + (1 — @) - suby) Yext = 235 (B - (&) + (1 —B) - suby)
(3.2) (3.3)

a: Proporciéon de dias de trabajo para el gran B: Proporcion de dias trabajados en las haciendas
propietario. en épocas de cosecha

e: 1, trabajadores mayores; 0,5, trabajadores e: 1 trabajadores mayores; 0,5 trabajadores jovenes;
jovenes; 0,3 mujeres. 0,3 mujeres.

w;: Jornal diario de los trabajadores internos en la  j;: Jornal rural diario de los trabajadores externos en
region i. laregion i.

sub;: Ingreso de subsistencia en la region i. sub;: Ingreso de subsistencia en la region i.

En ambos casos el ingreso anual proviene de dos fuentes. Por una parte, estan los
ingresos derivados del trabajo remunerado, ya sea como trabajo obligatorio para el
terrateniente bajo la figura de trabajador interno a(ew;), 0 como pequefio propietario que es
demandado por las grandes propiedades en épocas de recoleccion ﬁ(&‘ji). Por otra parte, esta
la produccién de autoconsumo ya sea en la parcela asignada por el gran propietario ((1 — a) -

sub;) 0 en la propia parcela ((1 — B) - sub;).

En este punto queremos resaltar que una de las principales aportaciones de este
trabajo es la estimacion de la produccion de autoconsumo a través de la elaboracion de
canastas de subsistencia (sub;). El valor monetario de las canastas se estima a nivel regional
y su elaboracion se explica detalladamente en el Anexo 1. No obstante, la idea general del
proceso es la siguiente. Para cada region se estima el valor monetario de una canasta de
consumo que provee las calorias minimas diarias que requiere un trabajador, junto con otros
bienes no alimenticios necesarios (vivienda, vestido y energia). El ejercicio incorporé tanto
informacidn regional de precios como patrones de consumo diferentes para cada estado. Se
supone que durante los dias en que los trabajadores agricolas se desempefiaban en las
pequefias parcelas (propias o asignadas) generaban un ingreso equivalente al minimo para

adquirir los bienes necesarios para su manutencion. A falta de otras fuentes de informacion
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para reconocer este tipo de produccion, consideramos que las canastas de subsistencia
constituyen una buena aproximacion para reconocer un trabajo familiar, de baja
productividad y esencialmente de subsistencia. Se procede ahora a explicar cada uno de los

demas parametros incluidos en las ecuaciones.

Parametros para definir el ingreso total anual de los trabajadores internos.

La informacién sobre sueldos y salarios privados en Colombia a lo largo del siglo
XIX resulta ser muy escasa, particularmente para el sector agricola. No obstante, los trabajos
de Urrutia y Ruiz (2010) representaron un gran avance en el estudio del comportamiento de
los salarios reales a lo largo del siglo, particularmente en Bogotd. Como menciona el mismo

autor en un texto mas reciente:

Es dificil encontrar una serie de salarios para una muestra representativa de regiones
y oficios en Colombia antes del siglo XX. Para tener una idea general de las
tendencias en el ingreso en el siglo XIX habria sido muy importante desarrollar series
de salarios rurales, pues la mayoria de la poblacion estaba dedicada a labores
agricolas. Infortunadamente solo hemos podido elaborar series muy parciales de
jornales rurales. (Urrutia, 2010, p. 8)

Con esta restriccion de informacion, el presente trabajo plantea una serie de supuestos
que permitan aproximar los jornales agricolas de los trabajadores internos en las regiones del
pais, definidos en la ecuacion 3.2 como w;. Con este propdsito se recurre a fuentes
secundarias de informacion y documentos oficiales que proporcionan algunos datos al

respecto.

Se parte de dos datos de jornales que se validan conjuntamente buscando consistencia
en la metodologia. El primero de estos datos lo proporciona el periédico EI Agricultor de
mayo de 1868. En la pagina 19 se menciona que el jornal diario promedio en el sector agricola
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ascendia a 35 centavos en la Sabana de Bogota (Cundinamarca en este documento). A partir
de este dato se extrapolan los salarios agricolas de los demaés estados. Para ello se toma como
referencia el jornal diario de la Sabana de Bogota y se reescala para a cada estado a partir de
larelacion entre los salarios de los trabajadores menos cualificados del sector publico de cada
region i y el mismo tipo de salario en la region de referencia (ver Cuadro 3.4 en donde se

muestran los salarios del sector publico). La ecuacion bésica resultaria ser:

SP;
wi= w55 ] 34
'

En donde w; corresponde al jornal promedio diario del trabajador interno en el estado
i; w, es el jornal diario en el departamento de referencia, Cundinamarca en este caso; SP; es
el sueldo de los empleados publicos con cualificacion baja en el estado i y SB. es el sueldo
publico® en el estado de referencia (Cundinamarca). Se estaria asumiendo que las relaciones
regionales de los salarios menos calificados del sector publico, pueden representar el
comportamiento regional de los ingresos de los trabajadores de baja cualificacion en el sector
privado agricola. Debido a la independencia fiscal de los nueve estados, es posible pensar
que los sueldos publicos y los salarios privados en cada regién estan relacionados,
especialmente para los trabajadores poco calificados. De ser asi, al aplicar esta relacion se
estaria capturando de manera acertada las diferencias relativas de los salarios privados

regionales.

Si se toma el promedio nacional de los sueldos de los trabajadores publicos con nivel
bajo*, y se extrapola siguiendo el mismo procedimiento descrito (usando el dato de
Cundinamarca como referencia), se obtendria un jornal diario de 31 centavos para el

promedio total nacional. Este resultado es muy cercano al que se puede calcular a partir de

33 La informacidn de los sueldos publicos se muestra mas adelante en el Cuadro 3.4.

34 Se excluyen de este calculo los sueldos de las entidades de orden nacional pues tenian sueldos muy superiores a los de
las regiones
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la informacion de la segunda fuente de datos mencionada, las Memorias de Hacienda de
1870 (30 centavos de peso)®. Al constituirse como dato oficial del Gobierno Nacional Central
se puede interpretar como el promedio nacional. La coincidencia entre estos dos datos haria

pensar que la interpolacion descrita brinda cierta consistencia a los jornales regionales.

Asumiremos que los trabajadores internos devengan durante todo el afio exactamente
el mismo salario, méas alla de que se utilicen en labores mejor remuneradas como las de
cosecha o de recoleccion. Como veremos mas adelante esto resultaba ser uno de los puntos
de conflicto con los trabajadores externos o pequefios propietarios.

Finalmente se incorpora informacion salarial de los capataces de hacienda, personal
encargado de dirigir, administrar y distribuir las jornadas de trabajo entre la mano de obra
residente en las haciendas y las faenas de recoleccién de los jornaleros. Dado que esta
poblacién requeria de mayores habilidades que el trabajador interno comun, se les asignara
el mismo ingreso que un trabajador del sector publico del nivel bajo. Bajo este supuesto el
ingreso diario del capataz de hacienda serie cerca de tres veces el de un pequefio propietario

campesino.

Respecto a como distribuian el tiempo a lo largo del afio («) este tipo de trabajadores,
se hace uso del dato suministrado por Palacios (2009, p. 337). Este comenta que los
arrendatarios en las haciendas cafeteras estaban obligados a trabajar para el duefio de la tierra
cerca de 150 dias al afio (64% de los dias totales de trabajo) recibiendo el ingreso calculado
anteriormente. El resto de los dias se desempefiaban en las pequefias parcelas que tenian
asignadas, generando un ingreso de subsistencia que sigue la metodologia de estimacién de

las canastas de subsistencia.

% En este apartado particular el texto discute las implicaciones de incrementar las contribuciones impositivas; al llegar al
caso de las salinas, se referencia lo que el impuesto podria representar para el precio de la sal y se relativiza con el jornal de
trabajo de las poblaciones mas pobres.
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Parametros para definir el ingreso total anual de los trabajadores externos.

Para imputar los jornales agricolas pagados en épocas de cosecha (j;), las regiones o
estados se dividieron en dos grupos. Por un lado, estan aquellas regiones que concentraban
la produccion de los principales productos de exportacion agricola de la época. Estas son:
Santander, Tolima, Cundinamarca y Bolivar. Conforme con las cifras de Mejia (2015), en
1874 Santander producia cerca del 87% del café nacional. Tolima y Cundinamarca (San
Martin) eran las principales regiones productoras de quina (Sandoval y Echandia, 1986), y
en donde ademas, la industria afiilera tuvo mayor difusion (Alarcén y Arias, 1987). Por
ultimo, Bolivar concentraba alrededor del 70% de la produccién total de tabaco (Posada,
1998, p. 88). Los cuatro productos mencionados representaban cerca del 55% de las

exportaciones totales.

Los datos puntuales de los jornales asignados a estas cuatro regiones provienen de las
referencias citadas por Urrutia (2010, p. 23), y son los correspondientes a los quineros de los
Ilanos orientales (San Martin), los recolectores de café en Santander y los trabajadores del
afiil. Adicionalmente, se incluye informacion de Fl6rez Bolivar (2012) para los trabajadores
del tabaco en el Carmen de Bolivar. En todos los casos mencionados el jornal en época de
recoleccion era superior al salario constante del trabajador interno. Esta diferencia respondia
en esencia a un incremento de la demanda de mano de obra en épocas de recoleccion. Como
reconoce Florez Bolivar (2012, p. 139) para Carmen de Bolivar: “Brazos... es la necesidad
mas apremiante. Su escasez ha elevado el jornal hasta ochenta centavos diarios y con

dificultad se obtienen los necesarios”.

Para las restantes cinco regiones (Antioquia, Boyaca, Cauca, Magdalena y Panama),
en las cuales no es posible asociar un jornal particular para épocas de recoleccion, este dato
se calcula a partir de la relacion entre los jornales de recoleccion y los jornales de los
trabajadores internos en las cuatro regiones mencionadas previamente, tomando la relacion
minima como referencia de imputacion. La razoén de tomar la relaciébn minima es que
evidentemente estas restantes cinco regiones no tenian la misma relevancia exportadora, por
lo que el incremento de la demanda de trabajo en épocas de recoleccién no era tan
significativo como en las cuatro iniciales, las cuales si enfrentaban una mayor demanda de

productos agricolas de exportacion.
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Tal como se han definido las relaciones laborales y las formas de remuneracion en el
sector agropecuario, surgia un conflicto entre los trabajadores residentes y los jornaleros
independientes. Como reconoce Palacios (2009, p. 339): “En época de cosecha principal un
cosechero habil puede ganar a destajo entre dos y tres veces méas que el salario modal. Es
frecuente entonces el resentimiento del residente con el temporero”. Esto demostraria que las
ventajas aparentes que podria brindar el trabajo interno (estabilidad a lo largo del afio,
vivienda y parcela para la produccion de autoconsumo, posible vinculacion laboral de la
familia) se eliminaban “por la obligacion de prestar un servicio laboral remunerado a tasas

artificialmente deprimidas” (Melo, 2015, p. 130)

Para aproximar el parametro 3, es decir, la proporcién de dias en que los pequefios
propietarios estarian vinculados como jornaleros en las grandes haciendas, se usan los datos
técnicos del ciclo de produccion de tres de los principales productos de exportacion del
momento: café, quina y afiil. Segin los datos de Alarcén y Arias (1987), los periodos de
desyerbe, apocado y corte de las matas de afiil eran los que requerian mayor demanda de
jornaleros y se adelantaban cada dos meses a lo largo del afio. Palacios (2009, p. 338) afirma
que los periodos de cosecha en las haciendas cafeteras requerian en promedio 120 dias, y
Sandoval y Echandia (1986) mencionan que el tiempo de extraccion de la quina era de entre
6 y 7 meses al afio. En los tres casos, el tiempo de mayor demanda de trabajo externo era del

50% del afo, valor que se usara como referencia para todos los estados.

3.5.2. Ingresos de los trabajadores no agropecuarios

A continuacion, se describen las fuentes y procedimientos aplicados para imputar los
ingresos de los trabajadores que no pertenecian al sector agropecuario. Se inicia con los
trabajadores del sector publico, de quienes se tiene la mejor informacién. Paso seguido se
presentan los trabajadores del sector minero, manufacturas y comercio. Finalmente se detalla
el procedimiento de imputacion de los trabajadores del transporte, los definidos como

profesiones liberales y se cierra con los sirvientes.
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El Anuario General de Estadistica de 1875 recopila la informacion por estado del
personal empleado y el respectivo gasto anual incurrido en las entidades publicas de la época.
Adicionalmente, se clasifica a la poblacion por tipo de cargo y entidad estatal. Esto dltimo
permitio realizar una segmentacion de los trabajadores en tres categorias conforme a los
requerimientos y conocimientos especificos de cada labor. Esta informacion figura en el
Cuadro 3.4 Asi, mientras que la categoria alta agrupa senadores, representantes, ministros,
jueces, etc., en el grupo medio estdn los jefes de seccion, secretarios, inspectores, para

finalizar con los empleados subalternos en el grupo bajo (porteros, ayudantes, mensajeros).

Cuadro 3.4. Sueldo promedio anual de los empleados publicos por estado y categoria
laboral para 1870 (en pesos corrientes).

Region Categoria alta | Categoria media | Categoria baja
Entidades de orden nacional 2.305 929 372
Antioquia 1.001 562 269
Bolivar 934 476 235
Boyacéa 755 434 215
Cauca 877 482 240
Cundinamarca 1.033 504 268
Magdalena 907 412 219
Panama 1.082 474 260
Santander 845 574 197
Tolima 921 627 227
Total 1.210 618 262
Total sin Orden Nacional 940 506 240

Fuente: Anuario General de Estadistica 1875, calculos propios.

Las remuneraciones pagadas por las entidades de orden nacional (Presidencia,
Ministerios, Consulados) eran significativamente mas altas que el resto de los salarios
devengados, lo que resulta cierto para las tres categorias laborales construidas. Tal diferencia

resulta tan alta que el promedio total cambia significativamente al incluir o no este tipo de
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entidades. Esto se explica porque cerca de la tercera parte de todos los trabajadores publicos
se desempefiaban en este tipo de entidades. Las diferencias regionales mas altas se encuentran
en los sueldos de los funcionarios de categoria alta, siendo el minimo el dato de Boyaca (755
pesos anuales) y el maximo el de Panama (1.082 pesos). Respecto a los salarios anuales de
la categoria méas baja nuevamente Boyaca se encuentra en la parte inferior, solo superando a

Santander. En el extremo superior figuran Antiogquia, Cundinamarca y Panama.

En el caso de la mineria, Antioquia era el estado en donde la mineria alcanzo el mayor
grado de tecnificacion y organizacion. En este estado se asume la siguiente distribucién
ocupacional, 5% cargos altos, 25% cargos medios, 70% cargos bajos. Respecto a la
informacidn salarial de cada rango se toman como referencia los datos que publica Botero
(2007). Para las demas regiones, en donde el sector minero no alcanzaba la tecnificacion y
organizacion antioquefia, se asume una sola categoria laboral que devenga un ingreso igual

a los jornales diarios de los trabajadores internos agricolas.

Para imputar los ingresos del sector manufacturero se recurre a dos fuentes de
informacidn, vinculadas con la produccién de sombreros. De un lado los datos de José Maria
Gutiérrez de Alba, poeta, periodista y dramaturgo espafiol, que realizd un extenso recorrido
por Colombia, y cuyas memorias se recopilaron en el documento Impresiones de un viaje a
América. En su visita a la region de Neiva, Gutiérrez (1872, p. 54) recopila la siguiente

informacidn para un taller de sombreros:

En el dibujo que ofrezco y que representa un taller de esta clase de trabajo, se ve que
en la fabricacion se ocupan a la vez dos o mas operarios, algunos de los cuales
trabajan a jornal, ayudando a sus maestros. Este jornal suele ser de un real o real y
medio del pais, que son dos o tres reales de vellon, y ademas los alimentos cuyo

importe es insignificante.

Este valor de jornal, convertido a pesos oro, mas el consumo diario de subsistencia

determinado por las canastas, es la referencia de célculo para los artesanos de segundo nivel.
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Se asocia este valor historico al estado del Tolima, region a la que pertenecia Neiva durante
la época de estudio. La informacion de los trabajadores de primer nivel, que aqui se
aproximan a los maestros de taller, proviene de Camacho Roldan (1893) y es de 16 pesos
mensuales. Este resultado es cercano por ejemplo al de los capataces en las haciendas que se
encuentra en otras referencias historicas. Se asume una proporcion del 10% de este tipo de
trabajadores en toda la industria. Tanto para aprendices como para maestros, se sigue el
mismo procedimiento de extrapolacion que se basa en la ecuacion 3.4 para estimar los
ingresos de las demas regiones. En ambos casos el ingreso de referencia es de Tolima y
nuevamente se asume que las relaciones regionales de los ingresos de los trabajadores
publicos de baja cualificacién son una referencia adecuada para aproximar las ratios
regionales de ingresos privados. Finalmente, suponemos que las mujeres devengan un tercio

del ingreso de los hombres y todas estan en la categoria de aprendices.

La poblacion trabajadora masculina del sector comercio se dividio en dos grupos,
comerciantes de nivel alto y comerciantes de nivel bajo. La participacion de comerciantes de
nivel alto se obtiene a partir de la proporcién del comercio de exportacion e importacion en
el comercio total. Este Gltimo se define como la suma de las exportaciones, las importaciones,
la inversidn y el consumo de no subsistencia®. En base a los datos que figuran en el Cuadro
2.2. del Capitulo 2 obtiene que el comercio de exportacidn e importacion representa el 18%
del comercio total, dato que se usa como referencia para obtener el nimero de comerciantes
de nivel alto. En términos de ingresos, se les imputa el mismo ingreso que a los trabajadores
publicos de alta cualificacion, siguiendo la referencia de Arroyo Abad y Astorga (2017) para
trabajadores de altos ingresos. Por otra parte, la proporcién restante corresponde a los
comerciantes de nivel bajo y se les imputa el mismo ingreso regional que a los capataces de

hacienda.

Las Memorias de Hacienda de los afios 1868 y 1869 publican la informacion de los
sueldos anuales devengados por los funcionarios publicos de las aduanas en todo el pais.

Aqui se incluyen datos de remeros y pilotos para los estados de Cauca, Bolivar, Magdalena

36 Se excluye el gasto plblico y el consumo de subsistencia ya que son actividades no mercantiles, en donde el comerciante
no tiene participacién. Para derivar el consumo de subsistencia se utilizan las canastas minimas estimadas por region y se
multiplica por el nimero de habitantes.
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y Santander, referencia que se toma directamente. Para los estados restantes, se aplica el
mismo procedimiento que especifica la ecuacion 3.4, estableciendo como pardmetro de
referencia el promedio ponderado de las cuatro regiones anteriores. A la poblacion
trabajadora perteneciente a la categoria de profesiones liberales se les asigna el mismo
ingreso anual que a un trabajador publico de categoria media. Finalmente, a la poblacion
sirviente se le imputa el ingreso minimo de subsistencia que se estima a partir de las canastas

de consumo, el cual se explica en el Anexo 1.

Para cerrar esta seccion, el Cuadro 3.5 muestra los grupos ocupacionales, los ingresos
promedio anual y el ingreso total de las categorias asociadas al factor trabajo. Por cuestion
de espacio solo presentamos el escenario medio basado en 600.000 trabajadores internos y

35.000 grandes propietarios.

Cuadro 3.5. Tabla Social de los ingresos de trabajo para Colombia en 1870 en base al
escenario medio de las simulaciones.

Inareso anual Ingreso total | Participacion de
Cantidad de | "9 . de la la categoria enel | Participacion
- promedio . . p
. integrantes categoria namero de de la categoria
Categoria (pesos . .
corrientes) (pesos integrantes (en en el ingreso
Nj Wi corrientes) %) total (en%)
! NjW;
Trabajador Interno — 292.842 53,6 15.710.510,4 19,7 18,4
Hombre mayor
.Trabajadora Interna - Mujer 101.309 21,9 2.217.799,8 6,8 2,6
Trabajador J!Q\t/z;”c’ -Hombre | 27 315 29,7 5.266.481,6 11,9 6,2
Pequeno propietario - 109.776 79,4 8.712.582,9 74 10,2
Hombre mayor
Pequefia propietaria - Mujer 40.418 30,1 1.215.997,5 2,7 1,4
Pequeno propietario - 60.643 435 2.636.932,3 41 31
Hombre joven
Capataces 28.538 245,2 6.997.481,3 1,9 8,2
Mineria nivel alto 515 799 411.150,9 0,0 0,5
Mineria nivel medio 2.573 402,9 1.036.514,9 0,2 1,2
Mineria nivel bajo 18.066 96,2 1.737.277,4 1,2 2,0
Mineria - mujeres 18.226 25,6 467.098,9 1,2 0,5
Manufacturas maestros 34.081 196,6 6.699.599,5 2,3 7,8
Manufacturas aprendices - 62342 611 3.806.590,1 42 45
hombres
Manufacturas aprendices - | 54, 35 19,6 4.781.655,3 16,4 5,6
mujeres
Transporte - hombres 13.049 186,4 2.432.479,0 0,9 2,8
Transporte - mujeres 656 65,3 42.856,3 0,0 0,1
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Inareso anual Ingreso total | Participacion de
Cantidad de g . dela la categoria en el | Participacion
- promedio . . P
. integrantes categoria namero de de la categoria
Categoria (pesos . i
corrientes) (p_esos integrantes (en en el ingreso
Nj ) corrientes) %) total (en%b)
Wj .
NJ*WJ
Comercio - nivel alto 4.442 946,6 4.204.627,9 0,3 49
Comercio - nivel bajo 17.768 2475 4.398.493,0 1,2 5,1
Comercio - mujeres 4.198 86,2 361.758,1 0,3 0,4
Servidor publico de orden 205 2.354,50 482.669,5 0,0 0,6
nacional- nivel alto
Servidor pablico de orden 269 949,2 255.342,5 0,0 03
nacional- nivel medio
Servidor publico de orden 977 380,4 371.633,8 0.1 04
nacional- nivel bajo
Servidor publico - nivel alto 2.538 974 2.471.517,3 0,2 2,9
Servidor publico - nivel medio 1.724 529,3 912.430,3 0,1 11
Servidor publico - nivel bajo 3.902 252,8 986.446,4 0,3 1,2
Servidor publico - mujeres 57 82,8 4.720,6 0,0 0,0
Profesiones liberales - 9.043 2444 2.210.180,3 0,6 2,6
hombres
Profesiones liberales - 11.698 778 910.399,9 0.8 11
mujeres
Sirvientes - hombres 79.290 16,8 1.330.854,3 53 1,6
Sirvientes - mujeres 146.121 16,2 2.372.949,8 9,8 2,8
Total factor trabajo 1.486.959 57,5 85.447.032 100 100

Fuente: Elaboracion propia basada en los supuestos mencionados.

3.6. Imputacion de los ingresos de la propiedad

Definidos los ingresos del trabajo, sigue ahora explicar la metodologia para imputar
los ingresos de capital o de la propiedad. Este trabajo ha supuesto dos tipos de propietarios
de capital, aquellos vinculados con el sector agropecuario y los propietarios que pertenecen
a otro tipo de actividades, principalmente mineria, comercio, transporte y manufacturas. En
términos de ingreso, la diferencia entre estas dos categorias es que los propietarios rurales
adicional a los ingresos de la explotacion reciben una renta por la tierra que arriendan a los
trabajadores internos. El principal supuesto alrededor de la renta de la tierra, es que este no
supone un pago explicito del arrendatario hacia el terrateniente, sino que esta considerado
dentro del menor jornal diario. Esto implica que el calculo que se va a presentar tiene un
efecto puramente contable. Por otra parte, para estimar el ingreso de los propietarios, una vez
descontada la renta de la tierra, se plantea una serie de ecuaciones que parten de la reparticion

de la produccidn total vista desde enfoque de los ingresos factoriales.
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3.6.1. Ingresos por renta de la tierra

La literatura que analiza el modelo de produccion agricola desarrollado bajo la figura
de la gran propiedad ha encontrado que no existia una separacién marcada entre el duefio de
la tierra y el capitalista inversor, sino que por el contrario se unificaban en una sola figura.

Como mencionan Alarcon y Arias (1987, p. 35):

Los duefios de las tierras compradas a un alto precio y en un pais donde el interés de
los capitales es el 18% no se conforman con recibir por arrendamiento la pequefia
renta del 3% y se hacen ellos mismos agricultores, para unir a la renta de su propiedad
la que debe dejarles su industria. Esto aparta de la agricultura a todos los que no son
capitalistas, de tal suerte, que el afiil y las demas especulaciones para la exportacion
se concentraron en el incipiente empresario, ricos comerciantes y terratenientes,
mientras que la gran mayoria restante sélo participé en ellas en forma marginal como

asalariados y peones jornaleros.

Tal figura puede resumirse en lo que LeGrand (1988) defini6 como empresario

territorial y que conceptualiz6 adecuadamente Londofio (2003, p. 414) como:

Integrantes de los estratos medio y alto de la sociedad colombiana de mediados del
siglo XIX, principalmente abogados, comerciantes y terratenientes de la época;
muchos provenientes de familias prominentes desde la época colonial, otros
individuos en ascenso y, en algunos casos simples, caciques, tenderos o prestamistas
locales de los pueblos de frontera. Todos con recursos econdémicos, conexiones
politicas y un solo objetivo: aprovechar las oportunidades abiertas por el desarrollo
de la economia agroexportadora. Para ello intentaban concentrar la mayor cantidad
de tierras publicas -baldias- posibles y posteriormente venderlas o explotar los

productos naturales rentables en la economia mundial.

116



Por tanto, las retribuciones obtenidas por los propietarios agricolas representan de
manera conjunta los rendimientos del capital y la renta de la tierra. Respecto a esto ultimo,
supondremos que la renta de la tierra recae en su totalidad sobre los trabajadores internos o
arrendatarios. Por lo anterior, este procedimiento estima la renta de la tierra total y regional
basandose en el nimero de trabajadores internos que debian asumir este pago y no en el

namero de propiedades o parcelas.

Se habia supuesto que los trabajadores internos no hacian un pago explicito por la
renta de la tierra que recibian en contraprestacion al trabajo, sino que este pago debia estar
mas que compensado por un menor jornal diario respecto al de mercado. Por lo tanto, este
ejercicio pretende aproximar contablemente a cuanto podria ascender el rubro de la renta en
caso de que los trabajadores internos tuvieran que pagarlo. Hacemos énfasis en que el
reconocimiento de la renta es solo una representacion contable, pues en términos facticos el
terrateniente recibe implicitamente este valor al pagar una menor remuneracion a sus
trabajadores. Evidentemente, dado que solo es un ejercicio contable, reconocer el pago de la
renta de la tierra no tiene por qué afectar a la situacion de los trabajadores internos ni de los
grandes propietarios. Para los prop6sitos de este ejercicio, suponemos que el duefio de la
tierra le incrementa el jornal al trabajador interno en el mismo monto en que este después le
pagara como renta. En términos de ingreso disponible ninguno de los dos grupos sufre

afectaciones, pero se genera la transaccion de pago que es lo que se quiere estimar.

Con lo anterior claro, y dado que carecemos de informacion catastral nacional para
hacer una estimacion directa, el procedimiento seguido es el siguiente. Inicialmente,
tomamos como referencia el precio publicado en el periédico El Agricultor relativo al
arriendo en Bogotéa (Cundinamarca) de una fanegada de tierra (equivale a 0,64 hectareas).
Este precio es de 4 pesos por afio (El Agricultor, mayo de 1868, p.19), el cual se actualiza a
1870 usando el indice de precios descrito en el Capitulo 2. Después, aplicamos la ecuacion
3.4 para reescalar y obtener la renta por fanegada en el resto de regiones. Para calcular la
renta total monetaria por unidad familiar, suponemos que la extensién promedio de la tierra
en arriendo era de 10 fanegadas. Dos referencias historicas soportan este supuesto: (i) 10

fanegadas eran la extensién minima y mas frecuente de tierra vista en las zonas rurales de
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Bogota (El Agricultor, mayo de 1868, p.18), y (ii) la Ley emitida el 29 de abril de 1848,
establecié 10 fanegadas como la longitud méaxima de tierra para otorgar derechos de
propiedad a los trabajadores rurales. Posteriormente, dividimos el pago total anual de la renta
familiar (10 fanegadas de tierra) entre tres miembros de la familia, un hombre mayor, un
hombre joven y una mujer (que corresponden a las tres categorias de trabajadores rurales
internos previamente definidas). Esta suposicion es necesaria porque no fue posible
reconstruir un hogar tipico con la informacion censal. Este ultimo valor corresponde al
alquiler medio pagado por el trabajador interno en el estado i (7;)*, que se hace énfasis es la
unidad de analisis que nos vemos obligados a usar para estimar la renta total por region, dado

que no se dispone de informacion de cantidad de tierra.

Paso seguido, calculamos el valor total de la renta pagada en cada region (R; = 7; -
Int;) expresada como la multiplicacion entre la renta promedio por trabajador interno (7;) y
el numero de trabajadores internos en cada region, sin incluir los capataces (Int;).
Finalmente, se estima una renta de la tierra anual promedio por gran propietario terrateniente
(v:)®, expresada como el monto total de la renta en el estado i (R;) dividido por el nimero

total de grandes propietarios agricolas (GPag;). El Cuadro 3.6 resume los valores resultantes.

37 El Cundinamarca seria el siguiente proceso. Los 4 pesos anuales de 1868 actualizados a 1870 por el indice de precios
equivaldrian a 4,15 pesos, que multiplicado por 10 fanegadas de tierra significarian 41,5 pesos anuales de renta. Al dividir
este valor por 3 personas se obtendria una renta por trabajador interno de 13,8 pesos anuales que aparecen en la columna 5
del Cuadro 3.6. Al multiplicar este valor promedio por los 72.254 trabajadores internos totales (no incluye capataces) se
obtienen los 998.950 pesos de la columna 2. Finalmente, al dividir este valor por los 3.948 grandes propietarios agricolas
resulta el vapor promedio por propietario que se ve en la columna 6. Para las demas regiones el procedimiento es mismo,
solo que el valor inicial de 4 pesos anuales a actualizado por inflacion se ajusta a cada region en base a la ecuacion 3.4.

3y, y 7; son ambas rentas promedio, pero calculadas en diferentes grupos. El primero es un promedio por propietario y el

segundo por trabajador interno.
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Cuadro 3.6. Renta de la tierra promedio y total por estado en 1870 (escenario medio)

Renta total i . Renta
Trabajadores Grandes Renta promedio .
por . L . . . promedio por gran
» internos (sin incluir propietarios por interno .
Region estado . _ propietario
capataces) agricolas (ri)
R) i D)

(Int;) (GPag;) (pesos corrientes) .

(pesos (pesos corrientes)

corrientes)

Antioquia 931.792 67.180 3.124 13,9 298,3
Bolivar 527.024 43.484 2.635 12,1 200,0
Boyaca 1.058.370 95.412 4.285 111 247,0
Cauca 1.258.386 101.609 4.873 12,4 258,2

Cundinamarca 998.950 72.255 3.948 13,8 253,0

Magdalena 150.308 13.318 937 11,3 160,4
Panamé 777.086 57.937 2.812 13,4 276,3

Santander 879.905 78.717 3.791 11,2 232,1
Tolima 486.323 41.551 2.133 11,7 228,0

Colombia 7.068.144 571.462 * 28.538** 12,4 247,7

Fuente: Elaboracién propia basada en los supuestos mencionados. Le nimero total es menor a los 600.000 simulados ya
que no se incluyen los capataces **La cantidad es inferior a 35.000 al no incluir a los propietarios no agropecuarios.

3.6.2. Beneficios del capital

Definida la renta de la tierra, queda estimar los beneficios de los grandes propietarios
agropecuarios y no agropecuarios. En términos generales este procedimiento se puede

resumir en tres pasos.

a. Usar la informacion del tamafio de los baldios otorgados por el Estado colombiano
entre 1827 y 1870, para calcular un diferencial entre los beneficios promedio de los

dos grupos regionales que se van a crear y el beneficio nacional promedio.

b. Estimar el beneficio nacional promedio en base a la identidad contable que
distribuye el PNB entre salarios, rentas y beneficios. Usar el diferencial del literal a.

para obtener los beneficios en cada region.
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c. Utilizar la informacion de la distribucion del tamarfio de los baldios otorgados para

incorporar variabilidad en los beneficios de la propiedad.

La Memoria del Ministerio de Industria del afio 1931 publica el detalle de cada uno
de los baldios adjudicados por el gobierno colombiano entre 1827 y 1931. Para cada
observacion se dispone de la region, el afio y el tamafio respectivo. Tomando la informacién
hasta 1870, se han agrupado los datos en los nueve estados que se han venido trabajando.
Desafortunadamente, en algunas de estas regiones el total de datos fue muy pequefio por lo
que no se pudo aplicar ningun ejercicio estadistico. Por esta razon, se ha decidido agrupar la
informacion de los nueve estados en dos grupos regionales con una caracteristica comun que
ya se menciono en la seccion 3.5.1. El primer grupo corresponde a las regiones de relevancia
exportadora, aquellas que mayoritariamente producian los bienes agricolas de exportacién
mas relevantes: Cundinamarca (quina y afiil), Tolima (quina y afil), Bolivar (tabaco) y
Santander (café). En el segundo grupo estan las cinco restantes, regiones sin relevancia
exportadora. Evidentemente este criterio de relevancia esta vinculado a la produccién
agricola, pues recordemos que el principal bien de exportacion era el oro que provenia

mayoritariamente de Antioquia y Cauca.

Con estos dos grupos constituidos, se va a suponer que las relaciones entre los
tamafios promedios de los baldios otorgados representan adecuadamente la relacion de los
beneficios promedio de los grupos considerados. Este supuesto puede tener sentido pues
asocia dos variables vinculadas directamente. Cuanto mayor sea la extension de la tierra
mayores seran los ingresos absolutos que se podrian derivar tanto de su renta como de su
explotacion. Aunque lo ideal seria contar con informacion de la distribucion total de tierra
(no solo los baldios), la falta de catastros nos obliga a usar estos datos mas acotados. Los
datos revelan que el tamafio promedio de los baldios concedidos en las regiones de relevancia
exportadora era 1,12 veces el promedio nacional, mientras que el de las regiones sin
relevancia se reducia a 0,91. Bajo el supuesto mencionado previamente, esto implicaria que
el beneficio promedio de la explotacion agropecuaria en las regiones de relevancia
exportadora serian 1,12 veces el beneficio promedio nacional y 1,23 veces el de las zonas sin
relevancia exportadora (relacion entre 1,12 y 0,9). Este resultado tiene sentido si se tiene en

cuenta que los ciclos exportadores a lo largo del siglo XIX respondian a una mayor demanda
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internacional, lo que generaba excedentes promedio superiores a los de las actividades no
exportadoras. Estas relaciones no cambian a lo largo de las simulaciones, aunque si lo hacen
los valores absolutos de los beneficios, o que se debe a que el nimero de grandes propietarios
varia entre escenarios. Este supuesto implica que las regiones dentro de un mismo grupo
perciben el mismo ingreso promedio, y como se explicara mas adelante también tienen la

misma distribucién.

Encontrados los diferenciales se procede ahora a explicar como se calculé el beneficio
nacional promedio por gran propietario (agropecuario y no agropecuario), segundo paso del
esquema presentado inicialmente. Se recurre a la distribucién del PNB entre los factores

productivos como figura en la ecuacién 3.5

PNB=W+R+Y* P +Y5_.P (35)

Donde:

PNB: Producto Nacional Bruto equivalente a 123.840.770 de pesos.

W: Cuota de salarios que figura en el Cuadro 3.5.

R: Renta total de la tierra explicada en la seccién 3.6.1.

P,: Beneficios de la propiedad de las cuatro regiones con relevancia exportadora.

P,.: Beneficios de la propiedad de las cinco regiones sin relevancia exportadora.

La renta de la tierra R corresponde a la suma de la renta de los nueve estados, que en
el escenario medio corresponderia a la Gltima fila del Cuadro 3.6. En la ecuacion figuran dos
subindices con diferente orden: ey k. El subindice e representa a cada una de las cuatro
regiones de relevancia exportadora y el subindice k el de las cinco regiones sin relevancia,

de ahi el orden de la sumatoria en cada caso.

Como ambos grupos de regiones tienen beneficios promedio distintos es conveniente

tratar la ecuacion bajo esta presentacion. El beneficio total de cada uno de los nueve estados
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puede expresarse como la multiplicacion entre el beneficio promedio por propietario (p., px)
y el numero de propietarios que lo perciben (Gp,, Gpy)?, de forma que la ecuacion puede

representarse asi:

PNB=W 4+ R+ Y4 10.Gp, + X2 _1 Dk Gy (3.6)

Como el beneficio promedio de todas las regiones dentro del mismo grupo es igual,
y ademas hemos supuesto que es una proporcion del beneficio nacional (p), 1,12 en las
regiones de relevancia exportadora y 0,91 en las regiones sin relevancia, la ecuacion anterior

puede reescribirse asi:

PNB=W +R+X: 1,12 p-Gp, + X3-10,91 p - Gpy (3.7)

El término p corresponde al beneficio promedio total, que es el dato que se requiere

estimar. Factorizandolo de las sumatorias y despejando se obtiene:

PNB — W —R (3.8)
¢ . 1,12-Gp, +X3_,0,91- Gpy

p:

Todos los datos a la derecha del signo igual son conocidos o se definen a través de las

simulaciones, por lo que se puede estimar numeéricamente el beneficio nacional promedio.

39 Los grandes propietarios varian a lo largo de las simulaciones, aunque la distribucion regional siempre es proporcional.
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Con este dato y las dos relaciones ya descritas (1,12 y 0,91) se calcula el beneficio promedio
de grupo que es idéntico para las regiones que lo componen. Ademaés, conforme con las
ecuaciones que se han presentado este ingreso promedio por region es igual para propietarios
agropecuarios y no agropecuarios. No obstante, los primeros tienen el factor de la renta que

incrementa su ingreso. En términos de ecuaciones esta diferencia se veria asi:

Ing_GPag; =Y+ Pesk (3.9)

Ing_GPn_ag; = pesi (3.10)

El ingreso anual promedio de los grandes propietarios agricolas en el estado i
(Ing_GPag;) es igual a la renta de la tierra que recibe y; (el subindice es i porque la renta
promedio varia entre region) mas el beneficio promedio por la explotacion agricola (pe ),
que depende del grupo al que pertenece (e para relevancia exportadora o k sin relevancia
exportadora). Para los propietarios no agropecuarios (Ing_GPn_ag), el ingreso es
exclusivamente el beneficio promedio de su capital. Es decir, hasta ahora hemos estimado
tres tipos de beneficio promedio: uno para los propietarios agropecuarios de regiones
exportadoras (p, = 1,12p), otros para propietarios agropecuarios de regiones no
exportadoras (p, = 0,91p) y otro para los propietarios no agropecuarios que se asimila con

el beneficio promedio (p).

La tercera y ultima etapa del proceso consiste en incorporar variabilidad en los
ingresos de la propiedad. En linea con todo lo que se ha descrito, creemos que la distribucion
del tamafio de los baldios otorgados podria representar bien la distribucién de los beneficios
de la propiedad. Nuevamente, a mayores extensiones de tierra es de esperar mayores
beneficios derivados de la explotacion y de la renta. Adicionalmente, se tiene que suponer

que el ingreso de los propietarios no agricolas sigue la misma distribucion que los agricolas.
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En parte este supuesto se hace por falta de datos para hacer una aproximacion mas detallada,
pero sobre todo porque la tierra era el activo mas importante de la época y, por tanto, una

buena generalizacion del comportamiento de los retornos al capital.

El procedimiento se inicia buscando la distribucién que mejor ajuste los datos del
tamafno de las adjudicaciones de tierra baldia en cada uno de los dos grupos referidos
(relevancia exportadora y no exportadora). Para esto, se evaluaron 26 distribuciones
estadisticas tedricas sobre los datos, y se seleccionaron aquellas que minimizaban los criterios
de AIC (Criterio de informacion de Akaike) y BIC (Criterio de informacién Bayesiano). En
ambos grupos la distribucidn resultante fue una gaussiana inversa, claramente con parametros

distintos.

Estas dos distribuciones son la referencia para aproximar las distribuciones del
beneficio de la propiedad agropecuaria y no agropecuaria. Evidentemente no se pueden usar
los mismos parametros de la distribucién, pues estas originalmente estan construidas con
datos de tamafio de tierra, por lo que se requiere reajustar los valores a ingresos monetarios.
El procedimiento consiste en usar los promedios como variables que conecten los dos
conjuntos de datos. Los dos promedios son conocidos previo a este ejercicio, el del tamafio
de tierra proviene de los datos de la Memoria del Ministerio de Industria del afio 1931 y el
de los beneficios del capital figuran en las ecuaciones 3.9 y 3.10. De manera especifica, se
generan tantos datos como propietarios simulados en cada region, en base a la distribucién
seleccionada segun los criterios del parrafo anterior. Posteriormente, cada observacion se
reescala de tamario de tierra a beneficio del capital utilizando los dos promedios mencionados
como variables de conexion. Con esto se crea unas distribuciones ajustadas que mantienen la
misma forma de las dos distribuciones iniciales, pero que ahora estan centrada en el beneficio
promedio (ya no en el tamafio promedio por concesion). Esto garantiza que se mantienen las
proporciones, y por tanto las medidas de dispersion y desigualdad de las distribuciones
originales, y ademaés, que los promedios corresponden a los especificados en las ecuaciones
3.9 y 3.10. Gracias a esto ultimo, al agregar la informacion regional se preserva el dato
nacional de PNB. Vale precisar que al igual que sucede con el ingreso promedio, todas las
regiones que estén bajo un mismo grupo compartiran la misma distribucion y por tanto los

mismos coeficientes de desigualdad.

124



El Diagrama 3.4 es una representacion visual simplificada del procedimiento. En la
parte superior se representa las distribuciones tedricas que ajustaban a los datos del tamafio
de la tierra, con el respectivo promedio de la distribucion. En la parte inferior aparece la
distribucion de los beneficios, que como se ve tiene exactamente la misma forma de la
distribucion original, pero esta centrada alrededor de otro valor promedio, en este caso el
beneficio promedio. Claramente todos los valores se reajustan, pero se esta garantizando que
las relaciones de cada valor respecto al promedio sean iguales en ambas distribuciones, por

lo que repetimos se mantienen las medidas de dispersion y desigualdad.

Diagrama 3.4. Esquema de vinculacion entre las distribuciones de tierra y las
distribuciones de beneficio.

Frecuencia

Distribucion tetrica del
tamafio de la tierra

i Tamario Tamafio de la
Frecuencia 1 promedio las concesiones
i en hectéreas
Distribucion ajustada del
beneficio de la propiedad
Beneficio Beneficios de la
promedio propiedad en

pesos corrientes

Fuente: Elaboracion propia.

Con esto se cierra el procedimiento para definir los ingresos de la propiedad. Los
Gréaficos 3.3 y 3.4 son una representacion de las distribuciones resultantes para una

simulacion de datos puntual (35.000 propietarios y 600.000 trabajadores internos, el caso
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medio). La primera compara el comportamiento del ingreso anual de los propietarios
agropecuarios y no agropecuarios. Como se ve, la distribucion de los propietarios agricolas
tiene un mayor sesgo a la derecha que su contraparte, explicado precisamente por el pago de
la renta que perciben. Las lineas roja y negra punteadas corresponden a los ingresos promedio

de ambos grupos.

Grafico 3.3. Distribucion del ingreso de los propietarios agricolas y no agricolas para
Colombia en 1870 en pesos corrientes (escenario medio).
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Fuente: Elaboracion propia.

Por su parte, el Grafico 3.4 compara las distribuciones del ingreso total de capital mas
tierra, segmentado en los dos grupos de regiones que se han venido describiendo. El beneficio
promedio en las regiones de relevancia exportadora era mas alto que en aquellas que no tenian
esta caracteristica. Evidentemente las ganancias de la exportacion agricola se incrementaban
por los auges de demanda internacional que experimentaban productos como el aiil, la quina

y el tabaco. En el siguiente capitulo, que aborda las diferencias regionales, se retoman estas
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distribuciones y se analizan las diferencias en términos del indice de desigualdad de cada
una.

Gréfico 3.4. Distribucion del ingreso del capital entre regiones segln su relevancia
exportadora para Colombia en 1870 (escenario medio).
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Fuente: Elaboracion propia.

En este punto consideramos preciso hacer una advertencia respecto a este proceso. El
trabajo de Galli et al. (2023) muestra que los coeficientes de Gini de la riqueza tienden a ser
mas altos que los del ingreso. Eso significa, que al usar como referencia las distribuciones de
un activo como la tierra, podriamos estar sobreestimando la desigualdad de los beneficios de

la propiedad (capital). Esto se tendra en cuenta cuando se presenten los distintos resultados
de coeficientes de desigualdad estimados.

A modo de resumen, se ha usado la distribucion del tamafio de los baldios otorgados

por el Estado entre 1827 y 1870 para aproximar las distribuciones de los ingresos de la
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propiedad. Este proceso supone que la forma de la distribucion de los ingresos de la
propiedad es la misma que la de la distribucion del tamafio de la tierra. Para conectar ambos
conjuntos de datos se recurre a los promedios de ambas distribuciones. Esto garantiza que la
distribucion de los ingresos de la propiedad o el capital estan expresados en unidades
monetarias, y que ademas, los promedios de las distribuciones sean los mismos que se
explicaron en las ecuaciones 3.8, 3.9 y 3.10. Recordar que la informacién de tamafio de
baldios se ha segmentado en dos grupos, regiones con y sin relevancia exportadora de bienes
agricolas, encontrando en cada caso una distribucion de referencia. Con cada distribucion de
referencia se construye la distribucion de los ingresos de la propiedad de las regiones que
comparten un mismo grupo, por lo que las regiones en un mismo grupo van a tener

indicadores de desigualdad del capital muy similares.

La inclusién de los propietarios permite mostrar toda la Tabla Social que respalda los
resultados de las estimaciones que se presentan en la siguiente seccion. Retomamaos la Tabla
que solo incluia ingresos de trabajo (Cuadro 3.5) y se complementa con la nueva informacién

de ingresos de la propiedad o el capital.

Cuadro 3.7. Tabla Social total para Colombia en 1870 en base (escenario medio)

Participacion de | Participacion
. Ingreso Ingreso total de :
o Cantidad . la categoria en el dela
Distribucion . anual en la categoria . :
: Categoria de namero de categoria en
funcional . (pesos (pesos : ;
integrantes corrientes) corrientes) integrantes el ingreso
(en%o) total (en%)
Trabajador Intermo | g, 4, 53,6 15.710.510,4 19,2 12,7
- Hombre mayor
Trabajadora 101.309 21,9 2.217.799,8 6.7 18
Interna - Mujer
Trabajador Interno | 7 5, 297 5.266.481,6 117 43
- Hombre joven
Pequefio
propietario - 109.776 79,4 8.712.582,9 7,2 7,0
Ingresos Hombre mayor
del factor Pequena 40418 30,1 1215.997,5 27 10
trabajo | propietaria - Mujer
Pequefio
propietario - 60.643 435 2.636.932,3 4,0 2,1
Hombre joven
Capataces 28.538 2452 6.997.481,3 19 5,7
Mineria nivel alto 515 799,0 411.150,9 0,0 0,3
Mineria nivel 2573 402,9 1.036.514,9 0.2 08
medio
Mineria nivel bajo 18.066 96,2 1.737.277,4 12 14
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Participacién de

Participacion

T Cantidad Ingreso Ingreso tOta,I de la categoria en el de la
Distribucion . anual en la categoria . :
- Categoria de namero de categoriaen
funcional . (pesos (pesos . ;
integrantes corrientes) corrientes) integrantes el ingreso
(en%o) total (en%)
Mineria - mujeres 18.226 25,6 467.098,9 1.2 04
Manufacturas 34.081 196,6 6.699.599,5 2,2 54
maestros
Manufacturas
aprendices - 62.342 61,1 3.806.590,1 4,1 31
hombres
Manufacturas
aprendices - 244.384 19,6 4.781.655,3 16,1 39
mujeres
Transporte - 13.049 186,4 2.432.479,0 0.9 2,0
hombres
Transporte - 656 653 42.856,3 0,0 0,0
mujeres
Comercio - nivel 4.442 946,6 4.204.627,9 03 34
alto
Comercio - nivel 17.768 2475 4.398.493,0 12 36
bajo
Comercio - mujeres 4.198 86,2 361.758,1 0,3 0,3
Servidore publicos
de orden nacional- 205 2.354,5 482.669,5 0,0 0,4
nivel alto
Servidore publicos
de orden nacional- 269 949,2 255.342,5 0,0 0,2
nivel medio
Servidore publicos
de orden nacional- 977 380,4 371.633,8 0,1 0,3
nivel bajo
Servidores publicos |, 5o 974,0 2.471517,3 0.2 20
- nivel alto
Servidores publicos 1.724 529,3 912.430,3 01 07
- nivel medio
Servidores publicos 3.902 252,8 986.446,4 03 08
- nivel bajo
Serwdorgs publicos 57 828 47206 0.0 0.0
mujeres
__ Profesiones 9.043 244.4 2.210.180,3 0,6 18
liberales - hombres
_Profesiones 11.698 778 910.399,9 08 07
liberales - mujeres
Sirvientes - 79.290 168 1.330.854,3 5,2 11
hombres
Sirvientes - 146.121 16,2 2.372.949,8 96 19
mujeres
Ingresos Propietarios 28.538 11446 32.663.654,5 1,9 26,4
del factor agropecuarios
capital Propietarios no 6.462 886,7 5.730.083,7 04 46
agropecuarios
Total 1.521.959 81,4 123.840.770 100 100

Fuente: Elaboracion propia basada en los supuestos mencionados.
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3.7. Resultados

Explicados los procedimientos seguidos para estimar los ingresos de las categorias
incluidas en las Tablas Sociales, en esta seccion nos disponemos a presentar los resultados
de la desigualdad en Colombia para 1870. Se parte de un andlisis de la distribucion funcional
del ingreso, que validamos a partir de algunas referencias histdricas disponibles.
Posteriormente, se entra al detalle de la desigualdad personal de la poblacion que percibia
algun tipo de ingreso (trabajo o capital) medida por el coeficiente de Gini. Se comparan los
resultados obtenidos con previas estimaciones para Colombia y para la regién, y se
complementa con un analisis de descomposicion que sirve para plantear algunas hipétesis
acerca del comportamiento de la desigualdad en Colombia para 1870. Dado que varias de
nuestras estimaciones se basan en escenarios, los resultados se presentan como rangos que

consideran las distintas posibilidades.

3.7.1. Distribucidn funcional del ingreso

El Cuadro 3.8 muestra la retribucion de los factores productivos (tierra, trabajo y
capital) para Colombia en 1870, teniendo como referencia el nivel del PNB revisado en el
Capitulo 2, que asciende a 123.840.770 de pesos. Se muestran las cuatro combinaciones
extremas del ejercicio de simulaciones junto con el promedio a nivel nacional. El
comportamiento es el siguiente. Frente a un incremento (reduccién) en el numero de
propietarios, se reduce (incrementa) la participacion del factor trabajo (capital) en el ingreso
nacional. La participacion de la renta de la tierra se reduce ya que al incrementarse el nimero
de grandes propietarios también se incrementa el numero de capataces® (se reduce el de
internos). Por otra parte, en respuesta a subidas en el nimero de trabajadores internos (caida
en los pequefios propietarios), se reduce la participacion del factor trabajo en el ingreso total.
Esto es porque el ingreso anual de los trabajadores internos es menor que el de los pequefios

propietarios. La participacion de la renta se incrementa ya que hay mas trabajadores internos

40 El nllmero de capataces en cada simulacion se sustrae del nimero de trabajadores internos hombres, por lo que se mueven
en diferentes direcciones.
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que son quienes la asumen. También se observa que la participacion de los beneficios del
capital tiene un incremento, ya que al haber més trabajadores internos (menos externos) la
cuota de salarios se reduce. En términos méas generales, la menor participacion del ingreso
del factor trabajo dentro de todo el conjunto de simulaciones, se alcanza en el escenario con
menor cantidad de grandes propietarios y mayor cantidad de trabajadores internos (10.000
grandes propietarios y 650.000 trabajadores internos). Por contra, la mayor participacion del
ingreso de trabajo corresponde al escenario con mayor cantidad de grandes propietarios y
menor cantidad de trabajadores internos. La razon es que a junto con los grandes propietarios
agricolas también se incrementa el nimero de capataces, que devengan ingresos superiores a
los trabajadores internos. No obstante, como se aprecia en el Cuadro 3.8, los cambios en las
participaciones no son muy grandes en respuesta a los distintos escenarios. La participacion

del factor trabajo se mueve en un rango de 4,7 puntos porcentuales.

Cuadro 3.8. Distribucion funcional del ingreso a nivel nacional para Colombia en 1870

(en %).
Propietarios
Distribucion 10.000 60.000 Medio
funcional
550.000 650.000 550.000 T. 650.000
T. Int* T.Int Int* T.Int
Trabajo 68,2 66,6 71,3 69,8 69,0
Capital 26,4 26,9 23,6 24,2 25,3
Tierra 54 6,4 50 6,0 5,7

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos ya mencionados
*T. int corresponde a trabajadores internos.

Se tendria asi que para Colombia en 1870 la participacion del factor trabajo sobre el
PNB estaria entre un 66,6% y un 71,3%, y el peso del capital (beneficios mas renta) se
ubicaria entre un 33,3% Yy 28,7%, de los cuales entre 5 puntos porcentuales y 6,4

respectivamente son la renta de la tierra a cargo de los trabajadores internos. Usando la
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retribucion al trabajo promedio como referencia, el resultado es superior en cerca de 10
puntos porcentuales al que encuentra Piketty (2015) para Gran Bretafia (59%) y Francia en
la misma época (58%) y en 7% a las estimaciones de Rodriguez Weber (2014) para Chile
(62%). Los andlisis que siguen pretenden mostrar la credibilidad y factibilidad de esta

reparticion del ingreso nacional.

También se puede calcular la distribucion funcional del ingreso para dos grandes
sectores econdmicos. Un primer grupo asociado a las actividades agricolas y ganaderas, y un
segundo que reline todos los demas sectores de la economia. A nivel nacional, tomando como
referencia el promedio de todas las simulaciones, se obtendria una produccién agricola y
ganadera total de 75.421.420 pesos, cerca del 61% del PNB. El peso del factor trabajo en el
sector agricola fue de 56,7%, inferior al promedio nacional debido esencialmente a que la
tierra era la principal representacion del capital nacional. En el sector no agropecuario, el
peso del factor trabajo era mucho mas alto, 88,2%. Esta distribucién demuestra la carencia
de capital més alla del valor de las tierras ya contabilizadas en el sector agricola. EI Anuario
General de Estadistica de 1875 refleja la escasa modernizacién de la economia de la época,

lo que contribuye a explicar la baja participacion de los beneficios del capital.

La agricultura no ha dado todavia el primer paso de progreso: desconoce hasta la
nocion del andlisis quimico del suelo de que se sirve; no emplea ningun abono para
restituir a la tierra las fuerzas organicas pérdidas por el trabajo; ignora el sistema de
la rotacion de las cosechas, y esta totalmente desprovista de los poderosos
instrumentos de que se sirve la agricultura de los paises civilizados... Fuera de estas
industrias (agricola y ganadera) existe la de la fabricacion de algunas toscas
manufacturas de lienzos, mantas y articulos de talabarteria en los Estados de
Cundinamarca, Boyaca y Santander, que apenas hacen vivir a sus modestos
productores. No tengo conocimiento de que en esos talleres se haya dado el menor
paso de progreso, hoy, como en los tiempos de la colonia se emplean en la fabricacion
de esos géneros los telares de lanzadera, que constituyen la primera manipulacion

rudimentaria del arte. (Anuario General de Estadistica de 1875, pagina 114)
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Una forma de analizar la consistencia del resultado anterior es calcular la tasa de
rendimiento del capital en base a los datos de distribucidn funcional del ingreso. Este enfoque
ya fue aplicado para Colombia por Harberger (1969) y Tribin (2006), y es el mismo al que
recurre Piketty (2015) para explicar la dinamica en el tiempo de la tasa de rendimiento del
capital. En esencia, se parte de la definicidn contable de la tasa de rendimiento del capital (r),
definida como la relacion entre los beneficios (P) (que incluyen la renta de la tierra) y el

stock de capital (K). Al dividir y multiplicar por el nivel de producto (Y) se obtiene:

(3.11)

<1<
=
Il
S
x|~

| o

En donde m representa la participacion de los beneficios y de la renta de la tierra en
. . . ., . K . .z
el ingreso. Si denominamos g a la relacion capital-producto (;) y reorganizamos la ecuacion

3.11, la tasa de rendimiento del capital se puede expresar como la division entre la
participacién de los beneficios en el ingreso nacional y la relacién capital-producto:

. (3.12)

i
B

La relacién capital-producto la enunciamos en la seccion 2.3.5 del Capitulo 2 y
corresponde a la que usa Salvador Camacho Roldan para su estimacion del PIB (un valor de
2,5). No obstante, es necesaria una aclaracion inicial antes de aplicar la ecuacion 3.12. Dado
que esta relacion capital-producto se usa para estimar el PIB y no el PNB, que es la referencia
gue hemos usado en este capitulo, se debe calcular la participacion de los ingresos de la
propiedad (beneficios mas renta) sobre el PIB. Aqui suponemos que el capital extranjero y
nacional tienen la misma tasa de rentabilidad por lo que aplicar este ajuste no afecta la
interpretacion. El Cuadro 3.9 muestra la informacidn para tres escenarios del ingreso laboral
total, el valor minimo, el medio y el maximo de todas las simulaciones. Teniendo como

referencia el PIB, el monto de los beneficios mas la renta de la tierra se obtienen como residuo
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luego de sustraer la cuota de salarios. Los valores del beneficio en el escenario medio son
superiores a los que figuran en el Cuadro 3.7 ya que aqui se estan incluyendo los beneficios
repatriados al exterior. Dividiendo sobre 2,5 conforme la ecuacion 3.12 se obtendria que la

tasa del rendimiento del capital fluctué entre 11,8% y 13,7% con un valor medio de 12,7%.

Cuadro 3.9. Estimacion del rendimiento del capital para Colombia en 1870 bajo distintos
escenarios.

o ) Participacion de los Tasa de
Beneficios mas o ) o
Ingresos laborales PIB . beneficios mésla | rendimiento
. . . Renta de la tierra .
Escenario | (Pesos Corrientes) | (Pesos corrientes) . renta sobre el PIB del capital
@ b) (Pesos corrientes) (@)=()/(b) ©)=(d)/25
a =(c e)= ,

(©)=(b)-(a)

%) %)

Minimo | 82535.249 | 125.418.229 | 42.882.980 34,2 137
Medio | 85.447.032 | 125418229 | 39.971.166 31,9 12,7

Méaximo | 88.359.324 | 125.418.229 | 37.058.905 29,5 11,8

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos ya mencionados

La evidencia historica encontrada para la época brinda cierta consistencia para este
resultado. Por ejemplo, el peridédico El Agricultor analizando la produccion agricola de la
Sabana de Bogota en 1868 menciona que la tasa de rendimiento de los capitales deberia estar
entre un 10% y un 15% anual (El Agricultor, mayo de 1868, p. 18). Palacios (2002) estima
que la tasa de rentabilidad de las inversiones cafeteras durante el periodo 1870-1897 fue
cercana al 16-18%. Un limite superior del 18% también es referenciado por Alarcon y Arias
(1987) en su discusion sobre el cultivo del afiil. Si se tiene en cuenta que estos dos productos
formaban parte de los principales bienes de exportacion es de esperar que sus inversiones
tuvieran una rentabilidad mas alta que el promedio nacional mencionado (12,7%). En
conclusion, el célculo de la tasa de rendimiento del capital y su consistencia con las
referencias histéricas de la época, permiten dar respaldo a dos conjuntos de informacion que
se han utilizado en este trabajo de tesis. Por un lado, la relacion capital-producto que
Camacho Roldan uso para aproximar el nivel de produccion de la época. Por el otro, las
estimaciones de los ingresos de los factores y su participacion en el PNB que hemos
realizado.
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3.7.2. Analisis de la desigualdad personal

Se presentan a continuacion las estimaciones de desigualdad de la poblacién
colombiana en 1870. Hasta ahora se han venido presentando los resultados en el marco de
los valores de referencia de las simulaciones realizadas. Consideramos conveniente continuar
con esta representacion, pero afiadiendo dos precisiones. Primero, se presentaran solo tres
valores de referencia (minimo, maximo y medio) para los indicadores de desigualdad. El
valor minimo de los coeficientes de desigualdad se alcanza en el escenario que considera
60.000 grandes propietarios y 550.000 trabajadores internos, mientras que el maximo esta en
la combinacion 10.000 grandes propietarios y 650.000 trabajadores internos*. Segundo, se
ha decidido presentar los indices de desigualdad bajo dos casos. Por un lado, supondremos
que los beneficios de la propiedad siguen la distribucion del tamafio de la tierra baldia
otorgada a privados (ver seccion 3.6.2). Por el otro lado se asigna el mismo ingreso promedio
a todos los propietarios de capital de una misma region. Consideramos adecuado plantear
esta division, pues como ya se dijo los indices de desigualdad de la riqueza y el patrimonio
suelen ser mas altos que los del ingreso, por lo que el caso 1 podria estar sobreestimando los
resultados.

Buena parte de los resultados que se presentan corresponden al coeficiente de Gini,
por lo que la ecuacion 3.13 representa una forma de calcularlo. Aunque existen distintas
metodologias de estimacion*, aproximarlo de esta manera brinda algunas ventajas en

términos de las explicaciones que se hacen mas adelante.

2| — x| (3.13)
2n2x

G =

41 Larazon es que estos escenarios representan la minimay la maxima diferencia entre los ingresos del trabajo y del capital.
En el primer caso al haber la mayor cantidad de grandes propietarios su ingreso promedio se reduce y es mas similar al
promedio del trabajo. Pasa lo contario en el segundo escenario, el ingreso de la propiedad alcanza su maximo y por tanto
también la diferencia respecto al factor trabajo.

42 LLa forma mas comun es el andlisis grafico que relacion la curva de Lorenz y la curva de equidistribucion. Bajo esta
aproximacion el coeficiente de Gini se calcula como dos veces el area entre la curva de Lorenz y la curva de equidistribucion.
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En donde x; y x; son valores observados, en este caso de ingresos por individuo. x es
el valor promedio de todas las observaciones y n el nimero de observaciones. Esta
aproximacion permite apreciar que el coeficiente de Gini es el promedio de las diferencias
absolutas entre todos los pares de observaciones, relativo al ingreso promedio de la
poblacién. Cuando todos los individuos tienen el mismo ingreso las sumatorias de las
diferencias se hacen 0 y también el coeficiente de Gini. En contraparte, cuando todo el
ingreso tiende a concentrase en un solo individuo, el numerador y denominador de la

ecuacion 3.12 se vuelven iguales, haciendo que el coeficiente de Gini alcance un valor de 1.

El Gréfico 3.5 presenta los resultados del coeficiente de Gini para Colombia en 1870
en los escenarios maximo, minimo y medio, y bajo los dos casos considerados en la

distribucion del capital.

Gréfico 3.5. Coeficiente de Gini para Colombia en 1870 bajo diferentes escenarios.
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos ya mencionados
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Para cada escenario de referencia simulado (minimo, medio y maximo) se muestra el
rango obtenido segun los dos casos mencionados. Bajo un mismo escenario, el coeficiente
de Gini en el caso que incorpora variabilidad en el capital siempre es mayor respecto al caso
en el que se asume un mismo ingreso promedio. En consideracion, si se toman en cuenta
todos los escenarios y las dos suposiciones acerca de la variabilidad del capital, el coeficiente

de Gini en Colombia estaria entre 0,6 y 0,65.

Tomando estos rangos como referencia, es claro que el nivel de desigualdad en
Colombia al inicio de la Primera Globalizacion ya era muy alto. Presentamos a continuacion
una comparacion con otras estimaciones realizadas en fechas cercanas. Comparamos
inicialmente nuestro resultado con el trabajo de Arroyo Abad y Astorga (2017) Unico que ha
presentado estimaciones del coeficiente de Gini para Colombia en el siglo XIX. Estos autores
estiman coeficientes de Gini a partir de cuatro categorias ocupacionales. En el grupo 1 se
encuentran propietarios de capital, terratenientes, gerentes y profesionales; en el grupo 2 los
técnicos y administradores; en el grupo 3 los trabajadores semicualificados y trabajadores
urbanos con baja productividad; y por Gltimo, en el grupo 4 los trabajadores rurales junto con
trabajadores de servicios personales (servicio doméstico).

A partir de informacion ocupacional y de ingresos sobre cada grupo proveniente de
fuentes secundarias, los autores estiman un coeficiente de Gini que retrata las diferencias de
ingreso entre estas cuatro categorias. Para el caso colombiano en 1870, debido a la falta de
informacidn ocupacional los autores aplican la misma composicién observada en Venezuela.
Ademas, para caracterizar al grupo 1 incorporan sélo informacion salarial ya que carecen de
informacion de los ingresos derivados de la propiedad. Bajo estas suposiciones obtienen un
Gini cercano a 0,39, muy inferior al que estima este trabajo bajo la metodologia descrita. Al
menos tres cuestiones metodologicas explican esta diferencia. Primero, este trabajo incluye
el componente regional lo que incorpora variabilidad a la estimacion de la desigualdad.
Segundo, los trabajadores agricolas tienen un componente importante de produccion de
autoconsumo, que hemos cuantificado a partir de las canastas de subsistencia. Esto hace que
el ingreso anual de este grupo sea inferior al que se obtendria si se imputara el mismo jornal
a todos los dias laborados. Ademas, consideramos una proporcion de trabajadores jovenes

rurales que devengan menos que los mayores. Esto incrementa la diferencia de ingreso
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respecto a los grupos mas altos de la distribucién. Por Gltimo y méas importante, este trabajo
logra incorporar los ingresos de los propietarios del capital y de la tierra. Este hecho es central
pues como se vera mas adelante una parte de la desigualdad se explica por las diferencias en

los ingresos del capital y del trabajo.

Continuamos ahora con la comparacion respecto a otros paises de la region. Bértola
et al. (2010), presentan estimaciones de coeficientes de Gini para los paises latinoamericanos
del Cono Sur durante la primera globalizacién (1870/2 y 1920). Sus estimaciones para Brasil
y Chile en 1870 presentan una metodologia consistente, mientras que los datos de Uruguay
y Argentina se construyeron en base a supuestos y proyecciones aprovechando otros periodos
de estimacidn e informacidn de otras regiones. Por esta razon prestaremos mas detalle a los
dos paises iniciales. La desigualdad que estimamos es superior a la que presentan para Brasil
(0,55)#y Chile (0,59), lo que nos permite sumar el caso colombiano a la conclusién de estos
autores: “We think that there is enough evidence to sustain the view that inequality was
structurally high in Brazil and Chile” (Bértola etal., 2010, p. 339). A continuacion,
profundizaremos en esta conclusion aprovechando la capacidad de descomposicion del
indice de Theil. EI Anexo 2 de este documento muestra la definicién formal de este indice y

las ecuaciones que determinan su descomposicion.

El Cuadro 3.10 presenta informacion de ingreso promedio e indices de Theil y Gini
tanto para los ingresos de trabajo como de capital. Presentamos en este cuadro solo los
resultados del escenario medio de todas las simulaciones realizadas; aunque si, se distingue
entre los dos casos que aproximan la variabilidad del capital. Claramente los coeficientes de
desigualdad del factor trabajo se mantienen iguales en ambos casos, pues no se ven afectados
por la incorporacion o no de una distribucion especifica de los ingresos de la propiedad. Por
otra parte, aun cuando en el caso 2 no se asumen distribuciones en los ingresos del capital,

sino que se considera que todos los propietarios de una region tienen los mismos ingresos, la

43 Esta cifra es mas alta que la que estima Gomez Ledn (2021) para Brasil en la misma fecha, quien encuentra un valor
cercano a 0,3. Para la autora esta diferencia puede provenir de dos fuentes. Primero, puede que la desigualad este
subestimada por limitaciones en la informacion sobre dispersion del ingreso dentro de las categorias consideradas en las
Tablas Sociales. Segundo, la informacidn de los ingresos de la propiedad también puede presentar limitaciones, lo que dado
la concentracion del ingreso de los mas ricos tenderia a reducir los niveles de desigualdad total.
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desigualdad en los ingresos del capital es positiva, aunque muy pequefia. Esto se debe a que

esta captando las diferencias en los niveles de beneficios entre las nueve regiones.

Cuadro 3.10. Ingresos promedio y coeficientes de desigualdad para el trabajo y el capital
para Colombia en 1870 (escenario medio).

Caso 1 Caso 2
] Con distribucion ingresos Ingreso del capital uniforme
Referencia )
del capital

Total Trabajo Capital Total Trabajo Capital

Ingreso anual

promedio 81,4 57,5 1.097 81,4 57,5 1.097
(pesos corrientes)

Gini 0,63 0,50 0,68 0,62 0,50 0,06

Theil 1,23 0,54 0,94 0,94 0,54 0,01

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados en el texto.

El primer escenario muestra que la desigualdad en los ingresos de trabajo fue menor
que la de los ingresos de capital. Reconociendo nuevamente que la desigualdad de este
segundo grupo puede estar sobreestimada, consideramos que esto es un resultado consistente
con la realidad econdmica de Colombia en 1870. Las diferencias promedio en el capital
humano de la poblacion trabajadora debian ser muy pequefias. Gran parte de esta poblacion
estaba en el sector agricola, el cual demandaba basicamente poblacion con baja cualificacion
y salarios similares. Solo una pequefia proporcion de los trabajadores totales devengaban
salarios altos, fundamentalmente los trabajadores del sector pablico y los comerciantes de
nivel alto. Por su parte, los ingresos de la propiedad provienen al menos de una fuente mucho
mas volatil, el tamafio del area de explotacion. Si a esto se adiciona la concentracion de la

tierra con fines productivos y de exportacion es valido pensar en una desigualdad mas alta.

La desigualdad total en el caso 2 es menor que en el caso 1, debido a que se esta
eliminando la variabilidad dentro del grupo poblacional que representa a los propietarios. La
diferencia es mucho mas marcada en el coeficiente de Theil (de 1,25 a 0,96) en comparacién

al de Gini (0,63 a 0,62), esto se debe a las caracteristicas de cada indicador. El indice de Theil
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es mucho mas sensible a cambios en las colas de la distribucién en comparacion al Gini.
Recuérdese que es precisamente la cola derecha de la distribucion (los mas ricos) lo que se
esta modificando en los dos casos.

Una de las ventajas del indice de Theil es que permite descomponer la desigualdad
por grupos. Lora y Prada (2023, p. 117) muestran que al aplicar este procedimiento se
generan dos componentes que sumados dan el indice de Theil total. Estos dos componentes
se conocen como el aporte intra-grupos (between) y el aporte entre-grupos (within). El
primero capta la desigualdad dentro de cada grupo y se calcula como un promedio ponderado
de los indices de Theil de cada grupo. El segundo refleja la desigualdad proveniente de las
diferencias entre los grupos analizados, mediante la distancia de sus ingresos promedios
respecto al promedio total. En ambos componentes, las contribuciones de cada grupo estan
ponderada por el peso porcentual en la variable de analisis. Para efectos de este primer
ejercicio analizaremos la descomposicion de la desigualdad segun la fuente de ingreso,

trabajo o capital. La ecuacion 3.14 muestra la respectiva desagregacion.

2 2 V.
A Y/ (3.14)

Componente Componente
intra-grupos entre-grupos

Las sumatorias tienen orden 2, ya que la descomposicién se esta haciendo entre 2

fuentes de ingreso (trabajo y capital). v; es la participacion del ingreso de trabajo o capital
en el ingreso total (distribucion factorial del ingreso). T; es el indice de Theil de las

distribuciones de trabajo y capital. ij corresponde a los ingresos promedio ya sea del trabajo

o del capital. Finalmente, y es el ingreso promedio total (capital mas trabajo).

El Cuadro 3.11 presenta los valores absolutos de cada componente y su contribucion
porcentual en los dos casos que se han venido discutiendo. Recalcamos que el componente

entre-grupos hace referencia a la desigualdad que proviene de las diferencias en el ingreso
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promedio de ambos grupos (57,5 pesos para el trabajo y 1.097 pesos para los ingresos de
propiedad). Por su parte, el componente intra-grupos cuantifica el aporte a la desigualdad
total derivado de la inequidad dentro de cada grupo: 0,54 para el trabajo, y 0,94 para la
propiedad en el caso 1 y 0,001 en el caso 2. Como se puede verificar la suma de ambos
componentes es igual al indice de Theil total. La contribucién absoluta del componente entre-
grupos es la misma en ambos casos, ya que los promedios no sufren cambios. Sin embargo,
los aportes relativos cambian dependiendo del caso. EI componente entre-grupos podia llegar
a aportar entre un 46% y 60% a la desigualdad total, lo que significa que por lo menos la
mitad de la desigualdad provenia de las diferencias de ingreso entre los trabajadores y los
propietarios. Este es un resultado Ilamativo, pues pone de manifiesto como un pequefio grupo
poblacional (propietarios) podia apropiarse de una proporcion muy significativa del ingreso

nacional.

Cuadro 3.11. Contribucidn a la desigualdad total segun fuente de ingreso para Colombia
en 1870 (escenario medio).

Caso 1

Con distribucidn ingresos del capital

Caso 2

Ingreso del capital uniforme
Componente

Contribucion

Contribucion

Contribucién

Contribucion

absoluta porcentual (%o) absoluta porcentual (%)
Intra-grupos 0,66 54 0,37 40
Entre-
0,57 46 0,57 60
grupos
Theil 1,23 100 0,94 100

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos ya mencionados

Nuestras estimaciones nos permiten profundizar esta conclusion haciendo un analisis
puntual en el sector agricola y ganadero. Hacer énfasis en esta actividad es valioso por dos
razones. De un lado, el sector agricola era el mas relevante en la economia colombiana de la

época, no solo en demanda de trabajo sino en produccién. Segundo, es en el sector agricola
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en donde eran mas evidentes las relaciones de control y poder sobre la fuerza de trabajo y la
tierra. EI Cuadro 3.12 muestra el ejercicio de descomposicion exclusivamente en el sector
agricola y ganadero. Como se ve, entre el 60,7% y el 87,2% de la desigualdad se debe al
componente entre-grupos. Las diferencias de ingresos entre los grandes terratenientes y los

trabajadores agricolas era la causa principal de la desigualdad en el campo colombiano.

Cuadro 3.12. Contribucidn a la desigualdad en el sector agricola y ganadero segun fuente

de ingreso (escenario medio).

Caso 1 Caso 2
Con distribucion ingresos del capital Ingreso del capital uniforme
Componente _ _ _ _
Contribucion Contribucion Contribucién Contribucion
absoluta porcentual (%0) absoluta porcentual
Intra-grupos 0,52 39,3 0,12 12,8
Entre-Grupos 0,80 60,7 0,80 87,2
Theil 1,32 100 0,92 100

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos ya mencionados

Consideramos que la estructura institucional de la gran propiedad territorial puede
contribuir a explicar este resultado, particularmente las relaciones sociales y productivas
alrededor de la tierra y el trabajo. En este documento se han modelado dos formas de trabajo
rural, arrendatarios o internos y pequefios propietarios o externos. La gran diferencia entre
ambos es la propiedad sobre una pequefia extension de tierra. La carencia de tierra obligaba
a los arrendatarios a vincularse a la gran propiedad, aceptando las relaciones de produccion
existentes. La obligatoriedad y prioridad del trabajo en las tierras del gran propietario, la
vinculacion familiar y el constante riesgo de perder la parcela asignada, ejercia un control
total sobre este tipo de trabajadores. Por el contrario, la posibilidad de los pequefios
propietarios de generar por lo menos la produccion de subsistencia en su parcela los alejaba
de la accion de los grandes terratenientes. Esto les permitia que en épocas de mayor demanda
de trabajo pudieran ofrecerse de manera mas libre y competitiva, beneficiandose de mejores

jornales. Lo anterior generaba un diferencial en el ingreso anual de estos dos tipos de
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trabajadores que Palacios (2002, p. 222) reconocia como una fuente de resentimiento del
residente con el temporero. Nuestras estimaciones permiten cuantificar este diferencial.
Mientras que el ingreso anual de un pequefio propietario hombre mayor ascendia a 79,4
pesos, el de un trabajador interno llegaba apenas a 53,6. La diferencia se hacia mas notoria
en las regiones exportadoras con un diferencial de 36 pesos, debido a que los jornales en
época de cosecha eran mucho més altos en estas regiones. Este diferencial de ingreso, del
cual se debian apropiar los grandes terratenientes, contribuye a explicar el incentivo a
controlar la mayor cantidad de tierra posible. Al expandir su control territorial, los
terratenientes y hacendados no sélo ganaban poder politico, ademas desplazaban y reducian
la disponibilidad de tierra de los pequefios propietarios obligandolos a vincularse como
arrendatarios en sus propiedades.

Como se ve, la dindmica de la tenencia de la tierra junto con las relaciones de
produccidn que de ellas se derivan son un elemento central a la hora de estudiar los patrones
de desigualdad en Colombia. La tendencia a la concentracion de la tierra, derivada de
instituciones coloniales como la encomienda y la hacienda, y acentuada con el otorgamiento
de baldios durante la repUblica, junto con el modelo de exportacion agricola basado en la
gran propiedad, son una explicacion consistente para entender la desigualdad en Colombia

previa a la Primera Globalizacion.

3.8. Conclusiones

Diversa literatura ha abordado con enfoque histérico las causas de la alta desigualdad
en Latinoamérica. Gran parte de este debate ha girado alrededor de estimaciones de
desigualdad que permitan hacer comparaciones directas con otras regiones. En ese contexto,
aunque Colombia se clasifica como uno de los paises méas desiguales de la region, la carencia
de estimaciones para el siglo XIX hace que su contribucion al debate haya sido muy limitada.
Este trabajo pretende ser un aporte a la historia econdmica de Colombia y al debate

Latinoamericano través de una estimacion de la desigualdad en 1870.
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En términos generales, se construye una Tabla Social para este afio en base a los datos
ocupacionales del Censo de 1870y a diversa informacion secundaria sobre sueldos y salarios,
asi como diversos supuestos para aproximar los ingresos del capital y simular la distribucion
de los propietarios. Todos los supuestos que fundamentan los calculos tratan de acercarse lo
maximo posible a lo que diversos historiadores y analistas contemporaneos han descrito y
analizado para la época, teniendo especial esmero en mostrar que las fuentes de informacion

usadas resulten confiables.

Metodoldgicamente, este documento realiza tres aportes fundamentales. Primero,
reconoce distintas formas de trabajo rural y analiza su vinculo con la tenencia de la tierra.
Buena parte de las relaciones sociales de produccién en el sector agricola y ganadero
dependian de la estructura de propiedad de la tierra. Al incluir dos formas distintas de trabajo
rural, nuestras estimaciones reconocen los conflictos de ingreso entre trabajadores rurales,
pero ademas puntualizan su relacidn con los grandes propietarios. Era precisamente el control
que estos ultimos podian ejercer sobre un amplio grupo de trabajadores rurales lo que les
permitia apropiarse de buena parte del excedente. Por otra parte, este trabajo incorpora un
elemento que otras estimaciones no han considerado. Los trabajadores rurales ocupaban
buena parte de su tiempo en la produccion familiar de autoconsumo. Para reconocer este
elemento en la imputacién de ingresos a los trabajadores agricolas se ha estimado el valor
monetario de las canastas de subsistencia regionales. Ademas, se han diferenciado los
ingresos de los trabajadores internos (arrendatarios) y de los trabajadores externos (pequefios
propietarios). Segundo, todos los andlisis y resultados se encuentran desagregados por
estados. Es decir, las estimaciones reconocen diferencias regionales en la composicién
ocupacional y en los ingresos. Finalmente, se plantea una metodologia para aproximar la
dispersion de los ingresos de la propiedad del capital. Aunque reconocemos que el
procedimiento seguido podria llevar a una sobrevaloracion de la desigualdad, nos ha parecido

adecuado presentarla, al menos, como un limite superior en la estimacion de la misma.

Las estimaciones de distribucién funcional y personal del ingreso muestran que en
promedio la participaciéon del trabajo en el PNB fue de 69%. Hemos validado esta
distribucion factorial en base a los célculos de la tasa de rendimiento del capital, obteniendo

un valor promedio del 12,7%. Este valor es consecuente con lo que varias referencias
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histéricas comentan para la explotacion agricola. Asi mismo revelan gque, considerando todos
los casos y simulaciones, el coeficiente de Gini en Colombia para 1870 estaria entre 0,6 y
0,65. Sin embargo, consideramos mas preciso el rango obtenido en el escenario medio de las

simulaciones que esta entre 0,62 y 0,63.

Estas estimaciones son superiores a la unica que se habia hecho previamente para
Colombia en el siglo XIX que ascendia a un maximo de 0,39. Consideramos que nuestra
estimacion recoge mejor la estructura productiva del sector agricola y los ingresos de capital.
Por otra parte, el resultado es también algo superior a los que presentan Bértola et al. (2010)
para Brasil (0,55) y Chile (0,59), lo que en linea con estos autores permite concluir que la

desigualdad en Colombia era alta antes del inicio de la Primera Globalizacion.

Para explorar més esta conclusion se desarrollaron dos ejercicios de descomposicion
del coeficiente Theil, encontrando que buena parte de la desigualdad (entre un 46% y 60%)
provendria de las diferencias de ingreso entre trabajadores y propietarios del capital. Sin
embargo, esta diferencia es mucho més marcada en el sector agricola. Entre un 61y 87% de
la desigualdad en el campo provenia de las diferencias de ingreso entre estos dos grupos.
Consideramos que las relaciones sociales y laborales propias del dominio de la gran
propiedad pueden explicar este resultado. Buena parte de los trabajadores rurales (cerca de
un 75% segun el escenario medio) estaban bajo el control directo de los grandes propietarios.
Esto es, dependian de la tierra que estos les suministraban para la produccién familiar de
autoconsumo a cambio del trabajo obligatorio. Este control los ponia en desventaja de
ingresos frente a los trabajadores externos, quienes al tener la posibilidad de producir su
subsistencia en sus propias parcelas podian ofrecerse y ser contratados de forma mas libre y
competitiva en las haciendas. Evidentemente el diferencial de ingreso entre un pequefio

propietario y un trabajador interno debia ser apropiado por el gran terrateniente.

Aungue en la medida de lo posible hemos tratado de que los supuestos y
procedimientos tengan sentido dentro del contexto historico de la época, somos conscientes
de que estos son debatibles y algunos deben tratarse con reserva. No obstante, consideramos
gue nuestros resultados son una buena aproximacion para realizar un analisis historico de la

desigualdad en Colombia. Estas estimaciones constituyen la referencia primaria tanto para la
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discusion regional como para el estudio de la dindamica de la desigualdad a lo largo de la

Primera Globalizacion que se abordaran en los siguientes capitulos de esta tesis.
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Capitulo 4. Analisis de la desigualdad regional en
Colombia para 1870

4.1. Introduccion

Entender los determinantes del desarrollo regional es una preocupacion que ha
ganado cada vez mas relevancia e interés dentro del debate publico. Ya en 2009, el Banco
Mundial en el World Development Report* mostraba la importancia de repensar los factores
geograficos para entender las experiencias de desarrollo regional en los paises avanzados,
destacando cdémo estos casos pueden servir como referente para los paises en desarrollo
(Banco Mundial, 2009). En el campo de la historia econémica, el desarrollo regional en el
largo plazo también ha sido una cuestion muy debatida en las dos Ultimas décadas. Una
reciente investigacion de Ciccarelli y Dall Schmidt (2022), muestra que el nimero de
publicaciones en revistas de andlisis y estudios regionales que involucraron en sus titulos
palabras como ‘historic”, “historical”, “history”, “path dependence” o “persistence”, ha
crecido de manera muy significativa. Molema y Svensson (2020), publicaron hace poco el
libro Regional Economic Development and History, en donde recopilan diversos capitulos
que relacionan la historia con temas como la geografia, la interdependencia, la divergencia 'y
la politica rural y urbana. Los autores consideran que los estudios regionales estan
estrechamente ligados con la historia, pues los legados culturales e institucionales son
centrales para explicar la dinamica politica y econdmica, por lo que el pasado juega un papel
crucial en la forma de entender el desarrollo econémico, la planificacién y las politicas

regionales.

En los ultimos afios, con la introduccidn de nuevas metodologias para la construccion
de bases de datos a nivel regional, los anélisis de caracter cuantitativo han cobrado mayor

relevancia. Una muestra de ello es la recopilacion de series historicas de caracter regional

4 En reporte se puede descargar en el siguiente enlace: https://openknowledge.worldbank.org/bitstreams/98a55578-1ab9-
5eb2-9667-5bb6ed2a2e77/download

147



realizada por Rosés y Wolf (2018) para diversos paises europeos Yy el trabajo de Tirado
Fabregat et al. (2020) para paises de Latinoamérica. En estos libros se describe la evolucion
historica de la desigualdad regional y se identifican patrones, que no siempre corroboran la

hipdtesis de la U-invertida propuesta por Williamson (1965).

Dentro del texto de Tirado Fabregat et al. (2020), Meisel y Hahn (2020) desarrollaron
el caso colombiano. En términos generales, los autores encuentran que a lo largo del siglo
XX no hubo convergencia regional en Colombia. Las regiones centrales del pais
concentraron buena parte del ingreso nacional, mientras que las periferias mantuvieron su
rezago. En base a esto ultimo, Meisel y Hahn (2020) invitan a detallar las causas del retraso
de estas regiones, como una prioridad para disefiar estrategias que permitan mejorar sus

condiciones econdmicas.

Este capitulo se alinea con este proposito, ya que profundiza el analisis regional en
Colombia con una perspectiva historica. Este ejercicio tiene por lo menos tres aportes
importantes. Primero, amplia el analisis regional hasta finales del siglo XIX, lo que brinda
un nuevo panorama y contexto historico para entender el problema de las regiones. Segundo,
permite posicionar a cada region en relacion con las otras en base una medida de produccion.
Finalmente, presenta una estimacion de los coeficientes de desigualdad personal y factorial

que sirven como punto inicial para analizar los efectos de la Primera Globalizacion.

La preocupacion por la dimension regional ha sido una constante en el analisis
econdémico colombiano. La vision de Colombia como un pais de regiones es una idea
generalizada en diversos campos académicos (CINEP, 1998; Palacios y Safford, 2012). Esta
fragmentacion regional del pais parece haber estado presente a lo largo de la historia. Por
ejemplo, para el periodo previo a la independencia, McFarlane (1997, p. 62) comenta que:
“Nueva Granada era un mosaico de regiones separadas de las demas por largas distancias y
terrenos dificultosos, y distinguidas por diferencias culturales surgidas de variaciones en la
mezcla local de europeos, indigenas y africanos”. Respecto a inicios del siglo XX, Posada
(1998, p. 25) cita la opinién de un diplomatico chileno que visitaba el pais y concluia: “no
ha existido, ni ha podido existir, una sociedad colombiana, sino diferentes sociedades aisladas

entre si”’.
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En linea con lo anterior, como menciona Posada (1998), generalizar a partir de una
experiencia regional particular resultaria en una imagen incorrecta de Colombia. Sin
embargo, se cometeria otro error si el andlisis nacional ignora el componente regional.
Creemos que esta condicion también es adecuada para estudiar los hechos econémicos desde
una perspectiva historica, particularmente un concepto como la desigualdad de ingresos, cuya

esencia es precisamente reconocer las diferencias.

No existen para Colombia estimaciones conjuntas de desigualdad y produccion
regional en el siglo XIX. Mejia (2016) muestra que se han realizado algunas estimaciones
especificas para las regiones de Bogotd y Antioquia. Esta carencia de informacion
cuantitativa ha limitado el analisis de los patrones de desarrollo regional en el pais, pues se
carece de un punto inicial que le dé sentido a la dindmica temporal y al anélisis comparativo.
Las estimaciones de desigualdad en las regiones solo estan disponibles desde la segunda
mitad del siglo XX. Es decir, ignoran las transformaciones econdmicas previas que explican
en gran medida las diferencias regionales actuales. Este capitulo ofrece un conjunto de
estimaciones regionales de desigualdad y produccién per cépita para 1870. Este punto
temporal es importante como referencia inicial, ya que se considera como el momento en el
cual Latinoamérica empieza a participar activamente del comercio mundial, en lo que se ha
definido como Primera Globalizacion. La gran ventaja de los resultados regionales que se

muestran es que todos comparten un mismo conjunto de supuestos y fuentes de informacion.

Las estimaciones que se presentan se basan en la Tabla Social que se describi6 en el
Capitulo 3. Por un lado, los resultados de produccion per capita sugieren una recomposicion
regional respecto a la situacion observada en el periodo Colonial. Las regiones con relevancia
econdémica durante este periodo (Cauca, Santander y Bolivar) pierden importancia y
Cundinamarca, Antioquia y Panama se consolidan como las zonas mas ricas en 1870. Estos
cambios se debaten a la luz de la informacion historica disponible y se contrastan con otras

posturas que han indagado la cuestion.

Por otro lado, se presentan los coeficientes de Gini para los nueve estados que
componian la nacion en 1870. Se encuentra que la regién mas desigual fue Cundinamarca y
la més equitativa Antioquia. Estos resultados se analizan y complementan con la informacion

de la distribucion factorial del ingreso, de la desigualdad de los ingresos factoriales (trabajo
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y capital) y de la composicion del empleo. En base a este ejercicio es posible identificar
ciertos patrones regionales que explican los niveles de desigualdad. Se observa también que
lo mas importante para explicar la desigualdad total fue la desigualdad interna de las regiones,

y que las diferencias del ingreso promedio de cada regidn eran marginales en la explicacion.

Este capitulo estd segmentado en siete secciones incluyendo esta introduccion.
Seguidamente, se presenta una revision de la literatura alrededor de la estimacion regional
de desigualdad. En las secciones 3 y 4 aparece un contexto historico regional y algunos
andlisis comparativos de cifras poblacionales y ocupacionales de las regiones. En la seccion
5 se presentan los resultados tanto de produccion como desigualdad regional, para dar paso
al ejercicio de descomposicion de la desigualdad total por regiones en la seccién 6.

Finalmente se cierra con las conclusiones.

4.2. Revision de literatura

Es posible identificar dos lineas de estudio entorno al anélisis de largo plazo de la
desigualdad con perspectiva regional. EI primero cuenta con una amplia literatura y discute
la dinamica de la desigualdad entre regiones, usando el PIB per capita de cada region como
medida para aproximar las diferencias a lo largo del tiempo. En este enfoque sobresalen el
concepto de convergencia como criterio para analizar si las brechas entre regiones se han
cerrado a lo largo del periodo de analisis, y el estudio de la U-invertida propuesta por
Williamson (1965). Esto es comprobar si a largo plazo se observa esta forma en la relacién
entre el nivel de renta per cépita y la desigualdad regional. De esta manera la desigualdad

regional se entiende y se calcula como la dispersidn de los ingresos per capita de las regiones.

En esta linea, el trabajo de Tirado Fabregat et al. (2020) compila datos para el analisis
de desigualdad regional en nueve paises Latinoamericanos (Argentina, Bolivia, Brasil, Chile,
Colombia, México, Peru, Uruguay y Venezuela) desde el ultimo tercio del siglo XIX hasta
2010. Si bien cada pais ha seguido su patron propio, en general, para el conjunto de América
Latina se constata que la desigualdad regional es actualmente menor que hace 150 afios. Las

fuerzas subyacentes a esta evolucion han mutado a lo largo de distintas etapas. Durante la
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Primera Globalizaciéon las disparidades regionales en el conjunto de las regiones se
contrajeron a tenor de la convergencia en renta per capita de los paises latinoamericanos,
mientras que en la etapa de industrializacion sustitutiva de importaciones la reduccion de las

disparidades internas fue la fuerza mas relevante (Tirado Fabregat et al., 2020).

Respecto a la hipotesis de la U-invertida, estos mismos autores confirman este
comportamiento para paises europeos como Espafia, Portugal e Italia entre 1860 y 2010. Es
decir, a medida que se avanza en el proceso de desarrollo, la desigualdad regional
experimenta un crecimiento inicial, patron que se revierte con niveles mas altos de ingreso
por habitante. Por el contrario, en Latinoameérica los resultados fueron heterogéneos. Por
ejemplo, en Argentina y Bolivia la desigualdad regional se incrementa interrumpidamente
méas alld de la etapa de desarrollo. En Uruguay y Chile el comportamiento fue un
decrecimiento de la desigualdad regional, aunque para niveles muy altos de renta per cépita
la tendencia se revierte levemente. Finalmente, en Brasil, Colombia, México, Perl y

Venezuela si es posible identificar la forma de U-invertida.

El caso colombiano incluido en el texto de Tirado Fabregat etal. (2020) fue
desarrollado por Meisel y Hahn (2020), quienes estudiaron la inequidad regional en el pais
entre 1926 y 2018. Debido a que no disponian de la produccién regional para la primera
mitad del siglo XX, estos autores recurren a los dep6sitos bancarios como proxy para
aproximarla. Los mismos autores reconocen las limitaciones de usar este método. La
concentracion de los depdsitos bancarios en ciertas regiones podria sobreestimar su
participacion en el PIB nacional. Ademas, los depositos bancarios pueden no ser una buena
aproximacion de actividades centrales en la estructura econdmica de la época, por ejemplo,
la agricultura (Meisel y Hahn, 2020, p. 192). Con estas limitaciones presentes, los autores
concluyen que no hubo evidencia de convergencia regional en Colombia en el periodo
considerado. De otra parte, como se menciond antes, estos datos muestran el comportamiento

de U invertida entre desigualdad regional y el PIB per capita.

La cuestion de convergencia regional en Colombia habia sido debatida previamente
por Céardenas et al. (1993) y Meisel (1993). Mientras que el primero argumentaba un proceso
de convergencia a lo largo del siglo XX, el segundo negaba esta conclusion y sostenia que la

dispersion de los ingresos per capita de las regiones se habia incrementado. Es preciso
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mencionar que este primer enfoque no tiene en cuenta la desigualdad interna de las regiones,
solo compara sus diferencias en términos de ingresos por habitante. Esto es un punto
importante para el debate de este capitulo, pues como se mostraré a lo largo del mismo la
desigualdad dentro de las regiones es el principal motor del aumento la desigualdad total en
Colombia en 1870.

La segunda linea de investigacion se ha enfocado en el analisis de la desigualdad
propia de las regiones en el largo plazo, es decir, construir indicadores que caractericen las
distribuciones particulares del ingreso en cada region. En este enfoque la literatura es mucho
mas limitada. La escasa informacién regional (principalmente de ingresos) y el detalle que
se requiere ha limitado la aplicacién de ejercicios cuantitativos. Dentro de esta segunda linea
hay dos aproximaciones. La primera es estimar indicadores de desigualdad para regiones
especificas dentro de un pais, aprovechando informacion puntual disponible. La segunda
construye un modelo nacional, que logra desagregar la informacion regional bajo un mismo
conjunto de supuestos y métodos. De esta forma se tienen datos regionales de desigualdad
que le dan consistencia al dato nacional. Los resultados que se presentan en este cuarto
capitulo se enmarcan dentro de esta Gltima aproximacion. Con este contexto, a continuacion
se presentaran diversos trabajos que estiman indices de desigualdad de ingreso regionales

entre finales del siglo XIX e inicios del XX.

Entre los trabajos centrados en el analisis de la desigualdad en regiones especificas
sobresale el de Bengtsson y Molinder (2024), quienes estiman la desigualdad de ingresos en
Estocolmo entre 1870 y 1970. A partir de informacion fiscal, los autores logran construir una
base de datos detallada de individuos y hogares que pagaron el impuesto sobre el ingreso en
10 cohortes temporales a lo largo de la ventana previamente descrita. Encuentran que la
desigualdad medida por el coeficiente de Gini siguié dos tendencias. Entre 1870 y 1920 la
desigualdad fue alta (fluctuo entre 0,6 y 0,7), a partir de este momento y hasta 1970 hay una
reduccion constante en el coeficiente de Gini llegando a niveles de 0,5 para las estimaciones
de individuos. En el primer tramo, los autores argumentan que la alta desigualdad provenia
de un significativo diferencial entre los ingresos de las clases altas y las clases bajas, en 1870
el 10% mas rico se apropiaba de cerca del 65% del ingreso total. A partir de 1920 se observa

un cambio estructural que reduce la participacién de las actividades de baja remuneracion y
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un incremento de las del tramo medio de la distribucion. Asi, en 1930 la participacién del

10% mas rico se habia reducido a 40% y a cerca de 25% en 1970.

Alvarez y Nicolini (2010) presentan un analisis para la region de Tucuman en
Argentina. En base al Censo de la Republica de Argentina del afio 1889 los autores
construyen una Tabla Social con 158 categorias ocupacionales, que complementan con
diversa informacion de ingresos. Los ingresos del factor trabajo provienen de diferentes
memorias, anuarios y reportes de la region. Para estimar los ingresos de la propiedad agricola
utilizan la informacion de los principales cultivos de la provincia. Finalmente, utilizan los
datos del stock de capital promedio de establecimientos industriales y comerciales
suministrados por el Censo econdmico, e imputan una tasa de ganancia del 8% para obtener
los beneficios del capital. Los autores obtienen un coeficiente de Gini de 0,58 para la region,

superior al Gini de 0,43 calculado por Prados de la Escosura (2007) para Argentina en 1890.

Para Colombia, Garcia Jimeno y Robinson (2010) presentan una estimacion de
desigualdad de ingresos para Antioguia a mediados del siglo XIX. Los autores utilizan la
informacidn del Catastro de ingresos de 1853 y la Lista de Contribuyentes de Caminos de
1856. La primera es un registro del nimero y el ingreso respectivo de los trabajadores que
recibian méas de 100 pesos al afio. Esta base incluye en su gran mayoria hombres (99%) y las
pocas mujeres que aparecen figuran con ingresos muy altos. La segunda fuente de
informacion agrupaba a todos los hombres en edad de trabajar en diferentes rangos de
ingresos (no incluia el ingreso especifico). Esta es mucho mas general que la primera, pues
contabilizaba a los individuos con ingresos por debajo de los 100 pesos. Aunque los autores
comentan que no siempre hubo corresponsabilidad entre ambas bases, combinando ambas
fuentes construyeron una base de 7.691% hombres en 28 de los 60 distritos de Antioquia.
Posteriormente, ajustaron una curva log-normal a los datos de la muestra aplicando el método
de méxima verosimilitud. Usando las distribuciones resultantes imputaron un ingreso para
aquellos trabajadores que figuraban en la categoria mas baja de ingreso, menor a los 100
pesos. El coeficiente de Gini resultante para Antioquia fue de 0,51, inferior al que se obtiene

45 Seglin el Censo de 1851 entre las provincias de Medellin y Antioquia habian cerca de 38 mil hombres mayores de 16
afios, por lo que esta muestra representaria el 20% de los hombres en edad de trabajar.
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mas adelante en este capitulo. Cuando se presenten estos resultados se hara una mencion

especifica de las posibles causas de la diferencia.

Los trabajos que analizan la desigualdad dentro de todas las regiones de un pais con
perspectiva histdrica son escasos. En concreto, son resefiables los de Price y Sommeiller
(2014) para Estados Unidos, Bartels et al. (2023) para Alemania y Beltran Tapia y Martinez
Galarraga (2020) para Espafia. Usando informacion impositiva, Price y Sommeiller (2014)
estiman la participacion del 1% mas rico en el ingreso total en los 50 estados de los Estados
Unidos entre 1917 y 2011. En el corte inicial, la participacion del 1% mas rico fluctud entre
un 14% en los Estados del sur y del oeste y alrededor de un 23% en las regiones del noreste,
con un valor nacional de cerca del 18%. En todos los estados la desigualdad se incremento
hasta 1928, momento desde el cual se apreci6 una constante disminucion acompafiada de una
reduccion en las diferencias regionales. A partir de la década de los ochenta ambos
comportamientos se revierten, de tal manera que la desigualdad se incrementd y las brechas
entre regiones se ampliaron. Para 2011 la participacién del 1% mas rico llega a un 22,5%, la
mas alta nuevamente estuvo en las regiones del noreste con una participacion cercana al 24%

y la més baja en el sur con una cifra cercana al 16%.

Como en el caso anterior, Bartels et al. (2023) usa informacion fiscal para estimar la
participacion del 1% mas rico en 28 distritos de Alemania entre 1874 y 1913. A diferencia
del trabajo anterior, su proposito no es analizar las tendencias y diferencias regionales en
términos de distribucion de ingreso, sino testear empiricamente algunas conclusiones del
pensamiento marxista. Para esto construyen un panel con observaciones de los 28 distritos
en 21 cohortes temporales para un total de 588 observaciones. Mediante la aplicacion de
regresiones los autores demuestran que la acumulacion de capital gener6 incrementos de la
participacion de este factor en el ingreso total, lo que a su vez aumentd la desigualdad. No
obstante, no encuentran evidencia de que la concentracion de capital haya impulsado el apoyo

politico a movimientos socialistas.

Beltran Tapia y Martinez Galarraga (2020) presentan medidas de desigualdad
regional para Espafia entre 1860 y 1930. Los autores utilizan como indice de desigualdad la
relacién entre el ingreso medio por trabajador y el salario de los trabajadores de baja

cualificacion. Incrementos de este indice reflejarian un deterioro de la desigualdad, ya que
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significa que los ingresos promedio de la economia crecen mas rapido que la parte baja de la
distribucion. A partir de la informacion de 49 provincias en cinco cohortes de tiempo, el
andlisis de regresion muestra que la desigualdad tiende a reducirse a medida que las
provincias incrementan los niveles de industrializacion y urbanizacion, y se incrementa frente

a aumentos de las tasas de fertilidad y densidad poblacional.

Recientemente Alfani (2024) ha publicado los resultados del proyecto EINITE
(Economic Inequality across Italy and Europe) que estima la evolucion de la desigualdad en
Europa entre los afios 1300 y 1800, aunque en algunos casos la informacion se extiende hasta
el siglo XX. Ademas de integrar el periodo preindustrial, este proyecto logra construir indices
de desigualdad comparables entre paises. Sus resultados son interesantes para los propositos
de este capitulo, porque muchas de sus estimaciones son a nivel de region (ciudad,
comunidades, estados, reinos etc.). No obstante, son necesarias dos aclaraciones. Primero, se
recurre a este tipo de informacion no porque el proposito sea estudiar la dindmica regional
de la desigualdad, sino por una cuestion de disponibilidad de informacion. En ese sentido, se
aprovecha informacién histérica de regiones puntuales para estimar coeficientes de
desigualdad a lo largo del tiempo, a partir de los cuales se trata de caracterizar
comportamientos nacionales. Segundo, gran parte de la informacion utilizada proviene de
registros histéricos de pagos de impuestos. Ya que el pago de impuestos estaba asociado
principalmente a la propiedad, en la mayoria de casos se tiene estimaciones de desigualdad

de la riqueza y no del ingreso.

Dentro de las distintas estimaciones de este proyecto sobresalen las de Alfani (2015)
para Italia, Ryckbosch (2016) para Paises Bajos, Alfani et al. (2022) para Alemania y Alfani
y Garcia Montero (2022) para Inglaterra. Los autores encuentran que a lo largo de estos 700
afios la desigualdad ha aumentado, con la excepcion de dos momentos histéricos, ambos
precedidos por catastrofes mundiales. El siglo posterior a la pandemia de la Peste Negra, y
los afios que siguieron a las Guerras Mundiales del siglo XX. En el primer caso, luego de la
pandemia se observo una significativa fragmentacion de la propiedad, ya sea porque quienes
sobrevivieron heredaron mucha mas tierra de la que necesitaban, lo que impulsé la venta, o

porgue el mismo proceso de sucesion fragmentaba la propiedad entre los distintos herederos.
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En el segundo caso se destaca el papel de los sistemas tributarios progresivos, tendencia que

se revierte a partir de los afios 1970 y 1980.

Para cerrar esta revision, se incluyen los trabajos que presentan métodos de
estimacion similares a los que se discuten en este capitulo. La esencia es la construccion de
modelos agregados que tengan la posibilidad de segmentar la informacion por regiones. Esto
implica que los célculos regionales compartan supuestos y fuentes de informacion, ademas

de que las estimaciones regionales den consistencia a la estimacion nacional de desigualdad.

Modalsli (2018) presenta una estimacion de la desigualdad nacional, regional y
municipal para Noruega en 1868. Este autor logra compilar diversas fuentes de informacion
que le permiten construir una base de datos completa que relaciona a la poblacion trabajadora
masculina y sus ingresos. Aprovechando los datos de un registro de votantes varones en 1865
que aportaba informacion de ocupaciones e ingresos, los datos del Censo de 1868 y diferentes
fuentes tributarias y de ingreso, el autor logra construir una base de datos individualizada
para 373 mil hombres mayores de 25 afios, con sus respectivas ocupaciones e ingresos. Con
estos datos estima coeficientes de Gini nacionales, regionales y municipales, aunque el hecho
de solo incluir hombres pueda haber sesgado los resultados. Primero, muestra que al
aumentar el niamero de categorias ocupacionales el valor del indice de Gini aumenta. Por
ejemplo, pasa de 0,39, a 0,48 y 0,54 a medida que se mueve de sélo 20 categorias
ocupacionales promedio, a considerar las categorias por municipio y, por Gltimo, a tomar los
individuos como unidad de analisis. Ademas, concluye que la desigualdad aumenta con el
nivel de renta de los municipios, y que los métodos de produccion agricola empleados en los
municipios son mas relevantes como determinantes de la desigualdad que el patron de
modernizacion estructural propuesto por Kuznets. Finalmente, muestra una correlacion
positiva entre el Gini de la tierra en 1838 y el Gini del ingreso en 1868, confirmando la alta
influencia de la estructura de la tenencia de la tierra sobre los mecanismos de apropiacion del

ingreso.

El trabajo de Bértola et al. (2009) para Brasil esta mucho mas en linea con el propdsito
de este capitulo. Los autores construyen Tablas Sociales para 1872 y 1920, y analizan la
dindmica nacional y regional de la desigualdad para las cinco grandes regiones en las que se

agrupan las 21 provincias. En términos generales, se observa un incremento del coeficiente
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de Gini a lo largo del periodo (de 0,56 a 0,62). Regionalmente, solo en la zona del sureste
hay reducciones en el coeficiente (0,64 a 0,59) y especificamente en la provincia de Rio de
Janeiro en donde pasé de 0,76 a 0,61. Se considera que la abolicion de la esclavitud pudo
afectar negativamente a los ingresos de los propietarios de esclavos y de las élites de las
sociedades esclavistas. Tanto en 1870 como en 1920 el componente mas importante para
explicar lainequidad total fue la desigualdad dentro de cada region, mientras que la diferencia
de ingresos entre regiones tuvo muy poca incidencia. Es mas, en 1920 la desigualdad entre
regiones pierde aln mas peso. Esto se debe, en cierta medida, al retroceso de Rio de Janeiro

entre ambas fechas.

Salas Aron (2021) analiza la evolucién de la desigualdad regional y nacional de
Argentina a lo largo de la Primera Globalizacidn, con Tablas Sociales construidas tomando
como base los Censos de 1895 y 1914. El autor parte de 165 categorias, que va ampliando a
media que incorpora desagregaciones en los empleados publicos, los propietarios agricolas
y ganaderos y los propietarios industriales y comerciales. En ese sentido, el numero de
categorias por region varia dependiendo de la informacién disponible. Por ejemplo, en la
Ciudad de Buenos Aiires se consideran 299 categorias en 1895 y 431 en 1913, mientras que

en Salta se llega a las 199 y 268 respectivamente.

En términos nacionales, este trabajo encuentra un Gini que se incremento de 0,456 a
0,489 entre 1895 y 1914. Segun Salas Aron (2021) este resultado contradice los resultados
de Williamson (2002) y Prados de la Escosura (2007) quienes encontraban incrementos
mucho més grandes a lo largo de la Primera Globalizacion. Los ingresos que mas crecieron
fueron los del tramo medio de la distribucion y los del 10% mas rico del pais. En términos
regionales, en ambos afios se encuentra una relacion positiva entre el ingreso promedio de
las regiones y sus niveles de desigualdad. Ademas, hay evidencia de cierre de brechas
regionales de la desigualdad, pues el coeficiente de Gini crecio méas en aquellas regiones
originalmente igualitarias. No obstante, el autor enfatiza en que tras el comportamiento
nacional se oculta una diversidad de resultados regionales que dependieron de las
transiciones econdmicas especificas de cada provincia. “Las economias provinciales se

movieron en forma autbnoma, con una evolucion dispar entre ellas, que dependid
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fuertemente del desarrollo enddgeno de la estructura productiva de las mismas” Salas Aron

(2021, p. 123).

4.3. Contexto historico

Conforme con Bejarano (1980, p. 21) en 1870 el liberalismo alcanzaba su cenit
politico e ideoldgico. Desde mitad del siglo, bajo el primer gobierno de Tomas Cipriano de
Mosquera (1845-1849), el pais logré avanzar en muchas de las reformas necesarias para
modernizar la economia nacional e integrarla al comercio mundial. Segin Melo (2015, p.
138), existia un acuerdo entre los dirigentes liberales para que en la medida de lo posible se
redujera la intervencion del Estado en la actividad econdémica, concentrando su accion en el
fomento de la educacién publica y el desarrollo de la infraestructura. Seria la iniciativa

privada la que deberia asumir la actividad productiva y comercial del pais.

Muchas de estas reformas buscaban la modernizacion del sistema tributario nacional,
que para la época seguia manteniendo la misma estructura de la colonia. Para 1847, cerca del
89% de los ingresos del gobierno central provenian de cuatro fuentes. Los estancos del tabaco
y el aguardiente (53%), impuestos de aduana (22%), el diezmo como impuesto a la
produccidn agricola (6%) y el quinto de oro que gravaba la produccién de oro (4,5%) (Melo,
2015, p. 141). Un primer paso en ese sentido fue la eliminacion de los estancos del
aguardiente y el tabaco, lo que gener6 un efecto positivo sobre la produccidn, principalmente
de tabaco. Conforme con las cifras de Ocampo (1984, p. 100), la participacion de este
producto en las exportaciones totales paso de un 3,6% entre 1840/1845 a cerca de un 37,3%
en 1864/1870.

Por otra parte, las reformas también incluyeron la descentralizacion del sistema de
rentas y gastos, no solo otorgandole a las regiones la autonomia sobre algunas rentas vigentes,
sino, ademas, mediante la posibilidad de eliminar y crear nuevas fuentes de ingresos. Este
proceso contribuyé a la eliminacion de una gran cantidad de tributos, que como menciona
Tirado Mejia (2019, p. 135) “no tenian una finalidad concreta y solo frenaban el desarrollo

del comercio”. Muchas regiones impulsaron impuestos sobre la renta como forma de suplir
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los impuestos eliminados. Tales impuestos tuvieron una marcada oposicién politica, 1o que
puede explicar que no tuvieran el impacto deseado en términos de recaudo. No obstante,
Melo (2015) destaca que para 1873 representaron cerca del 15% de los ingresos de los

estados.

Eliminados los ingresos fiscales asociados a los estancos de tabaco y aguardiente,
serian los impuestos de aduana los mas importantes dentro de la estructura impositiva del
gobierno central. Conforme con Melo (2015), esto implico que la politica arancelaria entre
1850 y 1870 fluctuara entre dos objetivos. Por un lado, proporcionar los ingresos fiscales
para hacer frente a los gastos del Gobierno, y por el otro, promover el libre comercio como
politica de los principios liberales. EI mismo autor sefiala que en 1861 el pais adelantd una
reforma aduanera que simplifico el sistema, pasando de impuestos especificos por productos
a gravdmenes segn volumen de importacion. Este sistema no solo pretendia reducir los
volimenes de contrabando, sino que ademas, disminuia los costos administrativos tanto para

el Gobierno como para los comerciantes.

El alcance de las reformas de mitad de siglo también fue importante en otros aspectos
de la vida econémica y social. La abolicion de la esclavitud, la liquidacion de los resguardos#
indigenas y la politica de otorgamiento de tierras baldias por parte del Estado, puso en
circulacién una importante mano de obra y de tierras disponibles que rapidamente se
vincularon a la agricultura de exportacion. Ademas, para 1861, se formalizo el proceso de
desamortizacion de bienes de manos muertas, que puso en remate vastisimas extensiones de
tierra improductiva propiedad principalmente de la Iglesia. ElI proceso perseguia varios
objetivos. Primero, vincular a la economia productiva toda la propiedad territorial que no se
estaba aprovechando. Segundo, incrementar los ingresos fiscales del gobierno central.
Tercero, a pesar de que no figuraba de manera explicita, generar una distribucion mas
equitativa de la tierra a partir del fortalecimiento de los pequefios productores. Aunque en los
dos primeros hubo avances importantes, el tercero fue una gran frustracién, como menciona

Tirado (2019, p. 138): “el latifundio clerical simplemente vino a ser sustituido por el

46 Siguiendo a Tirado Mejia (2019, p. 33): “los resguardos eran porciones de terreno adjudicados colectivamente a los
indigenas de un determinado clan o tribu. Las tierras de resguardo comprendian lo necesario para el mantenimiento de sus
habitantes en ese momento y un excedente para cubrir las necesidades de crecimiento futuro de su poblacion”
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latifundio civil, y las tierras en otros tiempos de la iglesia vinieron a dar a manos de los

comerciantes y generales liberales”.

Institucional y politicamente los esfuerzos reformistas de los liberales de mitad de
siglo se materializaron en la Constitucion de 1863. Una Constitucién laica y federalista, que
garantizaba los derechos individuales a la libertad de culto, ensefianza, expresion e imprenta
y promulgaba y protegia el derecho a la propiedad y a la iniciativa privada. En términos
administrativos, la Constitucion de 1863 establecié una confederacion en la que los nueve
estados que la componian gozaban de autonomia administrativa, fiscal, militar y judicial,
reduciendo considerablemente las funciones del Gobierno nacional. EI Mapa 4.1 muestra la

distribucion geografica de los nueve estados de la nacion.

Mapa 4.1 Mapa politico de los Estados Unidos de Colombia en 1870.
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Fuente: https://mapasmilhaud.com/mapas-antiguos/los-estados-unidos-de-colombia-1883/
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La autonomia que ganaron las regiones del pais con la Constitucion de 1863, es un
punto de referencia inicial para estudiar y comparar el desempefio econémico de los nueve
estados de la nacion. Aunque la orientacion general era vincularse al comercio internacional
através de la exportacion de materias primas y productos agricolas, algunas regiones tuvieron

mas éxito que otras en este propasito.

4.4. Informacion poblacional y ocupacional de los nueve estados

En este apartado se procede a presentar un analisis comparado de las estructuras
demogréaficas y ocupacionales de las nueve regiones del pais, tomando como referencia los
datos censales del afio 1870. Se retomaran algunas explicaciones mencionadas en la seccion
3.3 del Capitulo 3, pero se pretende aqui darle mayor profundidad a la luz del analisis
histérico regional. EI Cuadro 4.1 presenta un conjunto de informacion demogréfica y
territorial de los nueve estados que componian la nacion, datos que se complementan con dos

mediciones de densidad poblacional.

Cuadro 4.1. Datos demograficos y territoriales de los nueve estados colombianos en 1870.

T, T, Densidad Densidad
L Participacion - Parnupz_agon Territorio Partlc_l pacion poblacional | poblaciona
L. Poblacion - Territorio extension h territorio

Region total poblacion (km?2) territorial habitado habitado por km2 I por km2

(en %) (en %) (km2) (en %) (territorio | (territorio

o o total) habitado)
Antioquia 365.974 12,5 59.025 44 33.000 11,2 6,2 111
Bolivar 241.704 83 86.375 6,5 30.538 10,3 2,8 7,9
Boyacéa 498.541 17,1 70.000 53 30.000 10,1 7,1 16,6
Cauca 435.078 14,9 666.800 50,1 63.000 21,3 0,7 6,9
Cundinamarca 413.658 14,2 206.400 15,5 23.100 7,8 2,0 17,9
Magdalena 88.928 3,0 69.800 5,2 25.000 8,5 1,3 3,6
Panama 208.751 7,2 82.675 6,2 36.175 12,2 2,5 58
Santander 433.178 14,9 42.200 3,2 18.500 6,3 10,2 23,4
Tolima 230.891 7.9 47.750 3,6 36.300 12,3 4.8 6,4
Colombia 2.916.703 100 1.331.025 100 295.613 100 2,2 9,9

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo de 1870
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En términos poblacionales los estados méas importantes eran Boyaca (17,1% del
total), Cauca (14,9%), Santander (14,9%) y Cundinamarca (14,2%), superando cada uno las
400.000 personas. Con un poco menos de poblacion figura Antioquia con 365.974 habitantes
(12,5%), y cierran los estados de Bolivar (8,3%), Tolima (7,9%), Panama (7,2%) y
Magdalena (3%), con participaciones inferiores al 10% del total. Cerca de la mitad de la
poblacion se concentraba en las regiones centrales del pais (Cundinamarca, Boyacé y
Santander), lo que segun los datos de Fl6rez y Romero (2010, p. 404) fue una constante desde
el Censo de 1835. Las autoras argumentan que esta concentracion se debe a que las zonas
altas y frias del centro del pais eran mucho menos propicias para la difusion de enfermedades
como la fiebre amarilla y la malaria, favoreciendo la formacion de centros poblados. Por otra
parte, desde 1835 Antioquia y Cauca ganaron participacion en la distribucion poblacional del
pais, de tal manera que experimentaron las mayores tasas de crecimiento poblacional a lo
largo del siglo XIX. El efecto de la colonizacién antioquefia y el poblamiento de zonas
virgenes en el occidente del pais explican este comportamiento. En el siguiente capitulo se
presentara una descripcion detallada de este proceso.

El mismo Censo de 1870 brinda algunos detalles de la extension territorial de los
estados, informacidn que figura en las columnas cuatro a siete del Cuadro 4.1. El estado mas
extenso en superficie era el Cauca con cerca del 50% del territorio total. No obstante, como
revela el Mapa 4.1 y se confirma con los datos de extension habitable, gran parte de este
territorio no estaba habitado (cerca del 90%) pues correspondia a selva amazonica. En
segunda instancia figura el estado de Cundinamarca con cerca de 206 mil kilémetros
cuadrados, lo que representa alrededor de 15,5% del territorio total. Como en el caso anterior,
solo una pequefia proporcion (11,1%) de toda esta extension territorial estaba habitada. La
extension de los deméas estados se reduce significativamente respecto a los dos casos
anteriores. Bolivar y Panamé tenian extensiones similares que alcanzan cerca del 6% del
total. Con participaciones territoriales que estaban entre un 4,4% y un 5,2% figuran los
estados de Antioquia, Boyaca y Magdalena. Cierran Tolima y Santander como los estados
mas pequefios territorialmente con menos del 4% de participacion. A diferencia de Cauca y
Cundinamarca, la proporcion de superficie habitada en los restantes siete estados fue mucho
mas significativa, vari6 entre un 35,3% en Bolivar hasta cerca de un 76% en Tolima. Por esta

razdn su participacion crece significativamente al analizar solo la superficie habitada.
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Los estados menos densamente poblados por kilometro cuadrado habitado eran
Magdalena (3,6), Panama (5,8) y Tolima (6,4); mientras que los més densamente poblados
eran Santander (23,4), Cundinamarca (17,9) y Boyacé (16,6). Les sigue Antioquia con un
valor de 11,1, algo superior al promedio nacional de 9,9. Cauca, la segunda region mas
poblada del pais, presenta un indicador de densidad poblacional (6,9) menor al promedio

nacional (9,9), debido principalmente a su mayor extension territorial.

Entrando ahora al detalle ocupacional, el Gréfico 4.1 compara la estructura
econdmica de los nueve estados. Aunque la mayoria de la poblacion trabajadora se
desempefiaba en el sector agropecuario, hay algunas diferencias importantes entre regiones.
En la regién de Bolivar esta actividad absorbio cerca del 72% de la poblacién trabajadora
total. Dos elementos sustentan esta realidad. Primero, esta region era la principal productora
de tabaco con cerca del 70% del total nacional (Posada, 1998, p. 88). Esto toma relevancia si
se tiene en cuenta que el tabaco era el segundo producto de exportacion con una participacion
de 37,3% (Ocampo, 1984). Segundo, la ganaderia también fue una actividad relevante.
Posada (1988, p. 145) afirma que dados los recursos y condiciones existentes (demanda
interna, disponibilidad de tierras, escasez de mano de obra) la ganaderia era la industria
racional para la region del Caribe. Si bien esta actividad cobré mayor importancia a mediados
de los afos setenta luego que finalizara el boom exportador del tabaco (Colmenares, 2017,
p. 177) , su produccion fue relevante para abastecer la demanda local y proveer el cuero

necesario para empacar el tabaco (Flérez Bolivar, 2012).
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Grafico 4.1. Distribucion de la poblacion trabajadora segun actividad y estado para las
regiones colombianas en 1870.
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En Magdalena también fue relevante la actividad ganadera. A ese respecto Viloria de

la Hoz (2014, p. 163) menciona:

Por las limitaciones agroldgicas y a las instituciones heredadas del periodo colonial,

durante el siglo X1X, en el Magdalena Grande se consolidé un modelo de ganaderia

extensiva. Esta actividad agropecuaria se caracterizé por ser de latifundio, con escasa

generacion de empleo, baja remuneracion al trabajo y pobre nivel de tributacion.

Por otra parte, el comercio de importacion, especialmente de mercancias europeas

impulso el desarrollo economico del Magdalena durante la segunda mitad del siglo XIX. Esta

actividad promovié la navegacion fluvial, aprovechando el rio Magdalena como conexién
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principal entre el centro del pais y la costa caribe. En linea con esto, el Censo de 1870 reporta

una participacion de 3% de las actividades de transporte, la mas alta de todo el pais.

Santander presentd la participacion mas baja del sector agropecuario, con un peso del
46%. Esto es cierto aun cuando esta region era la principal productora de café con cerca del
88% del total nacional (Mejia, 2015)“. Una explicacion a este resultado fue la alta
participacion del sector de las manufacturas con cerca de un 29%, en donde las mujeres
representaban un 89% del total. A este respecto, el Socorro en Santander fue uno de los dos
centros textiles méas importantes del pais a lo largo del siglo XIX (Gémez Cely et al., 2010,
p. 5). La produccion de sombreros también fue relevante. A pesar de que tenian como
principal destino el consumo local, existen evidencias de exportaciones a Estados Unidos y
las Antillas. Esta produccidn artesanal se realizaba en unidades familiares aplicando métodos
rudimentarios, con una amplia participacion femenina. Los artesanos varones se dedicaban a

actividades mas tradicionales como la carpinteria, la sastreria y la herreria (Melo, 2015).

En linea con lo anterior, el otro centro textil del pais fue Boyac4, principalmente con
la produccion de textiles de lana. EI censo revela que esta actividad demandaba el 38,5% de
toda la poblacion trabajadora, el porcentaje mas alto de todo el pais. La produccion textil era
una actividad familiar, que a menudo servia como ingreso complementario al trabajo agricola
y en la que los nifios y las mujeres tenian una participacion muy alta. En efecto el 69% de los

trabajadores de las actividades artesanales eran mujeres.

Cundinamarca y Tolima muestran algunos patrones similares. Primero, fueron las
regiones en donde mas alcance tuvieron las industrias de quina y afil, dos productos con
auges exportadores puntuales en la segunda mitad del siglo XIX. Segundo, las
participaciones del sector agropecuario y de manufacturas fueron inferiores al promedio
nacional. Tercero, la poblacion clasificada como sirviente fue significativa, alcanzando
valores cercanos al 30%. Sin embargo, en Cundinamarca, particularmente por la funcién que
ejercia la capital Bogota, eran mucho méas frecuentes las actividades laborales mejor

remuneradas. Por ejemplo, tenia una alta participacion de funcionarios publicos, casi el 20%

47 Para 1870 el café atin no tomaba la relevancia que adquirira para finales del siglo X1X e inicios del XX. Segin Ocampo
(1984), este producto representaba entre un 8 y un 16% de las exportaciones totales.
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del total nacional. Ademas, concentraba cerca del 26% de todos los trabajadores del pais
catalogados como profesiones liberales. Las actividades de comercio también tuvieron
relevancia en Cundinamarca: 2.61% de la fuerza laboral se encontraba en esta actividad, una
ratio, solo superada por Panama. Una parte de los comerciantes de Cundinamarca se
dedicaban a importar manufacturas extranjeras que distribuian entre la élite bogotana y hacia

provincias méas pequefas.

Antioquia y Cauca comparten dos caracteristicas comunes. Primero, a pesar de la
importancia del sector agropecuario, 64% y 59% respectivamente, ninguna de estas dos
regiones producia significativamente un bien agricola con fines de exportacion (Tirado
Mejia, 1978, p. 21; Valencia Llano, 1993, p. 143). De esta manera, la produccion agricola
debia tener un alcance puramente local. Segundo, en ambas regiones fue importante la
actividad minera. En Antioquia representé alrededor del 10% del trabajo total y en Cauca el
8,6%, muy superior al 2,6% nacional. Sin embargo, el modelo de produccion era
radicalmente distinto. Durante la segunda mitad del siglo X1X, el sector minero en Antioquia
experimento varios cambios que favorecieron su modernizacion. Entre estas se incluyen, la
llegada del capital extranjero, las transformaciones sociales y técnicas, la consolidacion de
un mercado interno y una fuerza de trabajo con cierta movilidad. Esto significd que esta
region produjera cerca del 61% del todo el oro que se exportaba (Mejia, 2015), que vale
recordar era el principal producto de exportacion nacional. Por el contrario, en Cauca, la
actividad minera ya venia perdiendo relevancia con la abolicién de la esclavitud, de tal
manera que para 1870 se basaba en métodos muy artesanales de extraccion, que no se
comparaban con la tecnificacion antioquefia. En Cauca, la actividad manufacturera o
artesanal era mas relevante en la estructura del empleo en comparacion con Antioquia. Esta
actividad mostraba cierto dinamismo, especialmente en la zona sur del estado (Pasto,
Tuaquerres y Obando). Se destacaron tres productos relevantes: la produccion de mantas (de
lana y algodon) que se comercializaba con otras zonas del estado, la artesania de la madera

y el barniz y la produccién de sombreros (Valencia Llano, 1993)

Panama es la region con la tasa de participacién laboral mas alta del pais: el 59% de
la poblacion reporto alguna actividad, frente a un promedio nacional del 52%. Aunque cerca
del 68% de esta poblacion estaba en el sector agropecuario, una fuente importante de la
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actividad econdmica de este estado era el trafico de personas y mercancias derivado de su
posicion estratégica. Este proceso se inicié con el transito desde y hacia California, guiado
por el oro recientemente descubierto, y se consolidd con la construccion del Ferrocarril de
Panama en 1855. El Censo Nacional de 1870 refleja esta realidad econdémica con la
participacion laboral en actividades comerciales (3%), superior a la de todos los demas

estados (1,8% en promedio).

El Cuadro 4.2 muestra la distribucién de los trabajadores de cada una de estas
regiones en las categorias definidas en el Capitulo 3. Por su parte, el Cuadro 4.3 presenta el
ingreso anual promedio en pesos corrientes estimado para cada una de estas categorias en las
nueve regiones. Finalmente, en el Cuadro 4.4 se ve el ingreso total anual por categoria y
region. Por motivos de extension solo figura el escenario medio de las simulaciones, el cual
consideraba 550.000 trabajadores internos y 35.000 grandes propietarios (agropecuarios y no

agropecuarios).

Cuadro 4.2. Numero de integrantes por categoria ocupacional y region en 1870.

Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panamé | Santander Tolima
'”temnﬁi;ytj'r‘_’mbre 37.740 26353 | 46.954 | 42628 38.488 7.827 24.411 46.414 22.027
Interno - Mujer 5.118 2.924 17.768 | 32.679 10.637 744 21.482 5.228 4.729
'”ternfo;;"mbre 24.322 14207 | 30691 | 26.301 23.129 4747 12.044 27.075 14.796
Pequefio propietario | -, 5, 9.797 17.762 | 15.814 14.375 2.889 8.911 17.567 8.316
- Hombre mayor
Peq“er_’?\/lpl:joe';'“ar'a 2.042 1166 | 7.089 | 13038 4.244 297 8.570 2.086 1.886
Pequefio propietario
~Hombre joven 8.538 4.801 10.639 8.756 7.835 1.564 3.943 9.474 5.093
Capataces 3.124 2.635 4.285 4873 3.948 937 2.812 3.791 2.133
Mineria nivel alto 515
Mineria nivel medio 2.573
Mineria nivel bajo 7.204 192 341 8.883 130 6 219 111 979
Mineria - mujeres 4.288 10 38 12.737 4 - 30 12 1.107
Manufacturas -
hasstros 1.778 778 10.575 5.673 2.809 1.385 1.430 7.265 2.390
Manufacturas
aprendices - 6.248 3571 22.082 8.812 8.389 1.668 7.040 3.878 653
hombres
Manufacturas 9.751 3.428 73.000 | 42.242 16.889 10.797 5.832 61.503 20.853
aprendices - mujeres
Transporte -
bombres 1.303 1.658 1.205 2.229 2.009 1211 1.791 1.170 474
Transporte - mujeres 11 - 2 11 486 - - 146
Comercio - nivel alto 672 242 718 517 771 81 491 708 241
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Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panama | Santander Tolima
Comegjf’o‘ nivel 2.689 969 2.872 2.069 3.086 323 1.963 2.832 965
Comercio - mujeres 372 113 142 520 1.379 91 1.073 312 196
Servidores publicos
de orden nacional- - - - - 205 - - - -
nivel alto
Servidores publicos
de orden nacional- - - - - 269 - - - -
nivel medio
Servidores publicos
de orden nacional- - - - - 977 - - - -
nivel bajo
Servidores publicos - | 4y 427 210 181 683 178 343 238 167
nivel alto
Servidores publicos - 133 108 88 138 314 101 243 527 71
nivel medio
Servidores publicos - 338 281 373 368 1.250 311 494 173 315
nivel bajo
Serwdore_s publicos : 4 : } 28 1 ) 24 :
mujeres
Profesiones liberales 670 472 1.292 1.272 1.890 149 754 2.269 275
- hombres
Profesiones liberales 134 243 1.790 171 938 12 1.787 6.545 78
- mujeres
Sirvientes - hombres 3.396 5.451 1.868 7.207 19.979 2437 6.247 17.226 15.479
Sirvientes - mujeres 11.435 6.812 18.491 9.488 37.416 3.628 8.102 28.055 22.694
Propietarios 3.124 2635 4,285 4,873 3.948 937 2.812 3.791 2.133
agropecuarios
Propietarios no
agropecuarios 977 372 864 1.111 1.279 158 874 501 326
Total 152.949 89.648 275.514 252.593 207.785 42.478 123.697 248.920 128.375

Fuente: Elaboracion propia en base a los supuestos del Capitulo 3

Cuadro 4.3. Ingreso anual promedio por categoria y region en pesos corrientes para 1870.

Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panamé | Santander Tolima
Interno - Hombre 62,0 52,9 46,5 53,0 59,1 48,2 59,7 49,2 51,7
mayor
Interno - Mujer 26,3 21,7 17,9 21,1 23,5 19,1 25,2 20,4 21,6
'“ter”;’o;/:r']"mbre 35,2 29,5 25,0 29,1 324 26,4 338 21,6 29,1
Pequefio propietario 81,7 102,3 61,0 69,7 77,7 63,4 78,7 96,3 78,9
- Hombre mayor
Pequer_l?wpurj%;;letarla 35,0 39,7 23,6 28,0 31,1 25,3 335 37,6 32,3
Pequefio propietario 467 55,3 33,0 38,4 42,8 34,8 44,8 52,3 439
- Hombre joven
Capataces 2747 240,0 2197 2452 2738 2235 265,6 2214 231,8
Mineria nivel alto 799,0
Mineria nivel medio 402,9
Mineria nivel bajo 128,8 73,4 67,2 75,0 83,8 68,4 81,3 67,7 70,9
Mineria - mujeres 28,0 245 22,4 25,0 27,9 27,1 22,6 23,6
Manufacturas - 2298 200,8 183,7 205,1 229,0 187,0 2222 185,2 193,9
maestros
Manufacturas
aprendices - 75,4 62,3 51,7 60,8 67,7 55,1 723 58,5 62,0
hombres
Manufacturas 251 208 17,2 203 22,6 18,4 24,1 19,5 20,7
aprendices - mujeres
Transporte - 212,4 1994 1359 183,1 211,0 1904 198,6 146,6 151,2
hombres




Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panama | Santander Tolima
Transporte - mujeres 70,8 45,3 61,0 70,3 48,9
Comercio - nivel alto 1.021,9 953,6 771,2 896,2 1.055,1 926,2 1.105,5 863,1 940,9
Come[%f’o‘ nivel 274,7 2400 | 2197 | 2452 27338 2235 265,6 2214 2318
Comercio - mujeres 91,6 80,0 73,2 81,7 91,3 74,5 88,5 73,8 77,3
Servidore publicos
de orden nacional- 2.354,5
nivel alto
Servidore publicos
de orden nacional- 949,2
nivel medio
Servidore publicos
de orden nacional- 380,4
nivel bajo
Servidores publicos - | 4 59 g 9536 | 7712 | 8962 1.055,1 926,2 1.1055 863,1 9409
nivel alto
Servidores publicos -
nivel medio 574,1 486,4 4428 491,9 514,8 420,8 483,9 586,2 640,3
Servidores publicos -
nivel bajo 2747 240,0 219,7 2452 273,8 223,5 265,6 221,4 231,8
Serwdorgs publicos 80,0 913 745 738
mujeres
Profesiones liberales | 7, 7 240,0 2197 2452 2738 2235 265,6 2214 2318
- hombres
Profesmne.s liberales 916 80,0 732 81,7 91,3 74,5 88,5 73,8 773
- mujeres
Sirvientes - hombres 23,2 16,7 9,9 14,2 15,7 12,6 21,8 16,4 17,9
Sirvientes - mujeres 23,2 16,7 9,9 14,2 15,7 12,6 21,8 16,4 17,9
Propietarios
agropecuarios 11131 1.202,1 1.061,9 1.073,1 1.255,1 975,3 1.091,2 1.234,2 1.230,1
Propietarios no
agropecuarios 814,9 1.002,1 814,9 814,9 1.002,1 814,9 814,9 1.002,1 1.002,1
Fuente: Elaboracion propia en base a los supuestos del Capitulo 3
Cuadro 4.4. Ingreso total por categoria y regién en precios corrientes en 1870
Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panama | Santander Tolima
Internn?u;yj?mbre 2.340.963 | 1.394.231 | 2.182.030 | 2.260.077 2.275.711 377.237 1458420 | 2.282.289 | 1139552
Interno - Mujer 134.471 63.330 317.629 689.280 249.841 14.213 540.645 106.429 101.962
Intern;)o;l:ri]ombre 856.441 418.710 768.066 764.666 749.332 125.186 407.222 746.206 430.651
Pequefio propietario |, 12, ces | 1000689 | 1084223 | 1102543 1.117.603 183.050 701.492 1.692.551 655.848
- Hombre mayor
Pequerj?\ﬂpl:jcgletana 71.438 46.285 167.612 | 364.612 132.145 7516 287.112 78.424 60.854
Pequefio propietario | 44 o5 265749 | 351038 | 336273 335.257 54.491 176.647 495.345 223.632
- Hombre joven
Capataces 858.174 632.356 941.218 | 1.195.195 1.080.952 209.437 746.818 839.070 494.261
Mineria nivel alto 411.151 - - - - - - R R
Mineria nivel medio 1.036.515 - - - - - - - -
Mineria nivel bajo 927.750 14.112 22,914 666.434 10.922 408 17.784 7.546 69.407
Mineria - mujeres 120.089 242 854 318.542 113 - 814 275 26.170
Manufacturas - 408.421 156127 | 1.943.041 | 1.163.728 643.233 258.919 317.741 1.345.115 463.276
maestros
Manufacturas
aprendices - 471.270 222591 | 1.140.677 | 535.813 568.110 91.849 508.822 227.001 40.458
hombres
Manufacturas 245170 71208 | 1.258.496 | 856.173 381224 198.226 140,500 1.199.903 430.755

aprendices - mujeres
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Categoria Antioquia Bolivar Boyaca Cauca Cundinamarca Magdalena Panama | Santander Tolima
Transporte - 276.679 330645 | 163.687 | 408.108 423914 230.474 355.700 171521 71751
hombres
Transporte - mujeres 778 96 674 34.157 - - 7.151 -
Comercio - nivel alto | 686.898 230.993 | 553667 | 463.614 813.968 74.875 542.632 611.052 226.929
Come[;;o' nivel 738511 232547 | 630.830 | 507.499 844.861 72,273 521.497 626.877 223.508
Comercio - mujeres 34.024 9.009 10.387 42538 125.846 6.776 95.016 23.012 15.151
Servidore publicos
de orden nacional- 482.670 - - - -
nivel alto
Servidore publicos
de orden nacional- 255.342 - - - -
nivel medio
Servidore publicos
de orden nacional- 371.634 - - - -
nivel bajo
Servndr?il\rlzsl gﬁgllcos " 113307 407.244 | 162306 | 162.360 720.128 164.400 379.526 205.188 156.969
Servidores publicos - | ¢ o 52.661 38.832 67.736 161.859 42.435 117.680 300.149 45.496
nivel medio
Servidores pablicos - | o) 755 67.368 82.006 90.286 342.236 60.426 131.080 38.273 73.036
nivel bajo
Serwdorgs publicos 320 2555 74 . 1771 .
mujeres
Profesiones liberales | 1o/ g 113285 | 283903 | 311.958 517.445 33.301 200.268 502.257 63.738
- hombres
Profesiones liberales 12.268 10.441 131.051 13.979 85.602 894 158.213 482.925 6.026
- mujeres
Sirvientes - hombres 78.830 91.019 18.486 102.200 313.042 30,680 136.090 283.319 277.188
Sirvientes - mujeres |  265.435 113744 | 182979 | 134547 586.255 45674 176.501 461.426 406.389
Propietarios 3477748 | 3.167.211 | 4540028 | 5220522 4.955.436 913.911 3.068.255 | 4678396 | 2.623.247
agropecuarios
Propietarios no 796.240 372660 | 703931 | 905517 1.281.584 129.055 712.035 501.999 327.063
agropecuarios
Total 16.287.088 | 9.495.778 | 17.689.885 | 18.693.875 10.862.976 3334782 | 11.808.500 | 17.924.470 | 8.653.407

Fuente: Elaboracion propia en base a los supuestos del Capitulo 3

4.5. Resultados

Los resultados que se presentan a continuacion giran alrededor dos tematicas: la

produccién regional y la distribucion funcional y personal de ingreso también a nivel de

region.

4.5.1. Produccion regional

Descritas las particularidades regionales, esta seccion se enfoca en presentar y discutir

las estimaciones de produccion regional. Estos resultados provienen en su totalidad de la
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metodologia que se describid en el Capitulo 3. Consideramos que este resulta ser un ejercicio
pionero en la historiografia colombiana, ya que presenta una medicién conjunta de la
produccion regional y nacional, basada en un mismo método y bajo un conjunto de supuestos
comdun. Esto la diferencia de las estimaciones aisladas que se han hecho para Antioquia y
Bogota que Mejia (2015) resume en su trabajo. Siguiendo la misma estructura del capitulo
anterior, se presentaran solo los resultados minimo, maximo y medio dentro de todo el
conjunto de simulaciones realizadas. Recordar que estas simulaciones modifican el nimero
de grandes propietarios (entre 10.000 y 60.000) y la cantidad de trabajadores internos (entre
550.000 y 650.000).

El Cuadro 4.5 presenta los PNB per cépita regionales ordenados de mayor a menor
por el escenario medio. También se agrega informacion del aporte porcentual del PNB
regional al PNB nacional y se compara con la distribucion regional de la poblacion activa.

Cuadro 4.5. PNB per cépita por estado: Colombia 1870

(Cifras en pesos corrientes)

Min | Max | Medio | CaPita (%) Nac'?z)crtlglli% ) | porcentuales
Panaméa 56,8 | 57,2 | 57,0 1,4 9,6 8,1 15
Cundinamarca | 47,8 | 48,3 | 48,0 0,8 16,0 13,7 2,4
Antioquia 44,4 | 447 | 445 0,9 13,2 10,0 3,1
Cauca 42,6 | 43,3 | 43,0 0,5 15,1 16,6 -15
Santander 40,9 | 418 | 414 0,4 14,5 16,4 -1,9
Bolivar 38,8 | 39,7 | 39,3 1,0 7,7 59 1,8
Magdalena 37,2 | 37,7 | 37,5 0,5 7,0 8,4 -1,4
Tolima 374 | 37,7 | 375 0,8 2,7 2,8 -0,1
Boyaca 353 | 357 | 355 0,2 14,3 18,1 -3,8
Coeficiente de correlacion 0,78

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos de los Capitulo 2.
*Datos de Junguito (2010). Las rentas corresponden principalmente a los recaudos por aduanas, salinas, correos, telégrafos
y el ferrocarril de Panama.
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A pesar de los cambios en los escenarios de propietarios y trabajadores internos los
resultados muestran bastante consistencia. Esto responde a dos cuestiones metodoldgicas.
Primero, al cambiar el nGmero de grandes propietarios se ajusta el valor promedio del
beneficio (a mas propietarios menos ingreso promedio), pero la cuota total sigue
manteniéndose relativamente constante. Solo hay unas pequefias variaciones derivadas de los
cambios entre trabajadores internos y pequefios propietarios. Segundo, dado que en todos los
escenarios se usa el mismo procedimiento para distribuir regionalmente el nimero simulado

de propietarios, la composicion tiende a ser siempre misma.

Los resultados de produccion por habitante muestran que las nueve regiones se
pueden segmentar en tres grupos. Primero, los estados con ingreso alto que corresponden a
Panama, Antioquia y Cundinamarca. En segundo nivel, las regiones de Cauca, Santander y
Bolivar, y por altimo, Magdalena, Tolima y Boyacé. El caso de Panamé sobresale por su alto
nivel de ingreso per capita, conclusion ya referenciada por los historiadores colombianos.
Kalmanovitz (2012, p. 139) menciona que: “La hipétesis que se plantea es que el ingreso por
habitante de Panaméa debid ser bastante superior al promedio de los Estados Unidos de
Colombia en 1870”. La significativa actividad comercial y de transporte debi6 dar un impulso
importante al desarrollo econémico de la region. Cundinamarca crecia en gran medida
apalancada por la dinamica econdmica de Bogota, que impulsaba al sector agricola de la
region. Finalmente, la actividad minera en Antioquia lograba movilizar recursos y personas

que se involucraban con una produccion agricola creciente.

En el extremo contrario se encuentra Tolima, Magdalena y Boyaca. En este ultimo,
tanto los jornales agricolas como el ingreso de subsistencia eran de los menores perfilandose
como una de las regiones con el menor ingreso. Nuevamente este resultado coincide con los
reportes historicos. Safford (1965, p. 28) menciona que la poblacion de Boyaca estaba entre
las mas pobre de Colombia. Viloria de la Hoz (2014, p. 163) reconoce que el modelo de
ganaderia extensiva que predomin0 en el Magdalena presentd una relacion directa con la
pobreza de la region. La escasa generacion de empleo, los bajos salarios, el pobre nivel de
tributacion y los bajos niveles de capital humano impidieron que la actividad ganadera
impulsara el desarrollo. Respecto a Tolima, Pinto y Kalmanovitz (2017) concluyen que: “El
Estado Soberano del Tolima era uno de los mas pobres y conflictivos de la Colombia
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federal”. Mas alla de los periodos de bonanza exportadora, este estado transito por etapas de
gran inestabilidad institucional derivadas de las pugnas politicas entre las élites gobernantes.
Segln Pinto y Kalmanovitz (2017) se promulgaron seis constituciones en solo 24 afios de
existencia y la capital del estado cambid por lo menos ocho veces. Adicionalmente, muchas
de estas disputas politicas terminaron en guerras internas, que junto a la debilidad del sector

productivo no facilitaban el crecimiento econémico.

Las ultimas dos columnas del Cuadro 4.5 muestran la participacion regional tanto de
la poblacion trabajadora como de la produccion nacional. La diferencia entre ambas
proporciones es un reflejo de la productividad por individuo (trabajador y propietario) en
cada region. En las tres regiones mas ricas el aporte a la produccion total es mayor que la
proporcién de trabajadores, reflejando una productividad mayor al promedio de la economia.
Bolivar muestra un mismo resultado, sin embargo, dado que la participacién laboral de esta
region es inferior a la del promedio nacional su nivel de produccién per capita esta por debajo

de estados como Cauca y Santander.

La columna 4 presenta la informacion de las rentas tributarias per capita estimadas a
partir de los datos agregados de Junguito (2010), pero ajustadas con las cifras poblacionales
del Censo. Si se correlacionan con los datos promedio de ingreso per capita regionales se
tiene un valor a 0,78, lo que brindaria consistencia a los resultados presentados. En términos
generales estos datos respaldan lo que Kalmanovitz (2008, p. 224) encuentra para Colombia

en el siglo XIX:

La estructura econdmica colonial cambié entonces profundamente durante la
republica: las tres provincias mas prosperas antes de la Independencia —Cartagena,
Santander y el Cauca— se empobrecieron, mientras que Antioquia y Cundinamarca
continuaron enriqueciéndose y Panama despegd, impulsada por el intenso comercio

gue atravesaba su territorio; las demas se mantuvieron en su retraso ancestral.
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Este resultado difiere con algunas conclusiones que encuentran Meisel (2014) y
Maloney y Valencia Caicedo (2016). Estos autores exploran la hipétesis de la reversion de
la fortuna planteada por Acemoglu et al. (2002)%, usando los departamentos del pais como
unidad de analisis. Siguiendo la propuesta de Acemoglu et al. (2002), ambos trabajos toman
como referencia de prosperidad previo a la Colonia las cifras de densidad poblacional
indigena por departamento y las correlacionan con datos modernos del indice de pobreza
multidimensional y produccion per capita. Concluyen que no hay reversién de la fortuna, las
regiones que eran prosperas (densamente pobladas) previo a la conquista siguen siéndolo hoy
en dia. Para Meisel (2014), este resultado muestra que en el caso colombiano los factores

geogréficos son importantes para analizar los patrones de desarrollo en el largo plazo.

Una ventaja del trabajo de Meisel (2014) es que brinda informacién de densidad
poblacional para diferentes puntos a lo largo del siglo XIX. Si se acepta la idea de que la
densidad poblacional es una aproximacion adecuada de la prosperidad econdémica, se puede
analizar la hipotesis de reversion en diferentes puntos y no solo en la actualidad. Este trabajo
muestra que la correlacion de los datos regionales de densidad poblacional entre 1559 y 1870
fue 0,59 y entre 1835y 1870 ascendio a 0,96. Esto reafirma que los departamentos tendieron
a mantener sus niveles de desarrollo antes y después de la independencia, contrario a la cita
de Kalmanovitz (2008) referenciada anteriormente y que nuestras estimaciones de
produccidn per capita respaldan. Es claro que esta comparacion debe hacerse con precaucion,
ya que los trabajos tienen metodologias distintas. La principal diferencia metodoldgica es la
unidad territorial de referencia. Mientras Meisel (2014) ofrece informacion para 23
departamentos, este trabajo se sustenta sobre estimaciones a nivel de 9 estados.
Evidentemente, el nivel de agregacion para las estimaciones de PIB puede estar acotando el
analisis detallado de zonas especificas. No obstante, el contraste entre ambos trabajos y sus

resultados puede abrir una puerta para investigar con mas detalle la cuestion.

48 Esta hipotesis establece que aquellas sociedades que eran prosperas previo a la conquista fueron mucho mas proclives a
la implementacion de instituciones extractivas. Por el contrario, en las zonas con baja densidad poblacional de indigenas los
colonizadores tuvieron que vincularse directamente a la produccién, lo que favorecio el desarrollo de instituciones mas
equitativas que protegian los derechos de propiedad privada. De esta manera, en el largo plazo, las sociedades prdsperas
previo a la conquista no experimentaron patrones de crecimiento significativos mientras que su contraparte menos avanzada
si, dandose una reversion en las fortunas.
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El resultado mas importante que aporta este trabajo a esta discusion es que al menos
para 1870 no habia ningun tipo de relacion entre la densidad poblacional y la produccion per
capita®. Los datos combinados de los Cuadro 4.1 y 4.5 muestran que las tres regiones mas
densamente pobladas presentaron niveles de ingreso por habitante distintos: Santander con
un nivel de ingreso per capita medio, Cundinamarca alto y Boyaca bajo. Asi mismo, Panama,
una region con baja densidad poblacional presenté el nivel de ingreso per capita mas alto de
toda la muestra.

De aqui se pueden derivar dos analisis importantes. Primero, cuestionarse si la
densidad poblacional resulta ser una medida adecuada para cuantificar la prosperidad
econdmica en todos los contextos histdricos. Segundo, haciendo énfasis en el corte temporal
de este trabajo, a lo largo de la colonizacion, la independencia y el periodo federal, la nacion
experimentd cambios y transformaciones sociales, politicas y econémicas profundas que
modificaron los contextos institucionales, los agentes y las condiciones que soportaban el
desarrollo econdmico de las regiones. Asi mismo, las instituciones que determinaron el
progreso regional en ciertos contextos histdricos no tienen por qué ser permanentes ni generar
siempre el mismo tipo de efecto. Estas se adaptan a las nuevas realidades nacionales y
regionales modificando su alcance y magnitud, incluso desapareciendo para dar lugar a otras

nuevas.

Por ejemplo, durante la Colonia, Cauca habia sustentado su estructura econémica en
la produccion minera y agropecuaria basada en fuerza de trabajo esclava. Con la pérdida de
relevancia de esta forma de produccion y finalmente su abolicion en 1851, esta region
experiment6 un declive que le restaria relevancia econémica y politica. Antioquia, que por
el contario fundamentd la produccion minera en la figura del mazamorrero libre y
posteriormente en el modelo tecnificado financiado tanto con capitales domésticos como

extranjeros, asumio como principal productor y exportador de oro.

Santander, que durante la colonia habia sido una de las regiones mas ricas en base a
su produccion de manufacturas textiles y de tabaco, empieza a perder relevancia durante el

siglo XIX. Kalmanovitz (2008) enuncia varios factores para explicar este fendmeno. Primero,

4 El coeficiente de correlacion entre ambas variables es apenas de 0,02

175



Santander no logré expandir su frontera agricola tal como lo hizo Antioquia hacia zonas del
sur. Segundo, fue escenario constante de las guerras civiles que experimentd el pais. Tercero,
teoriza que la importacion de textiles ingleses pudo afectar negativamente esta actividad
economica. Ademas, durante la Colonia, Santander se habia beneficiado del estanco del
tabaco, pero con la inclusion de nuevas zonas autorizadas de produccién y su eliminacion
definitiva en 1850 la produccion de este producto se moviliz6 o intensificd en zonas como

Ambalema y Carmen de Bolivar.

Adicionalmente, los cambios institucionales, a su vez pueden afectar el impacto que
la geografia tiene en el desarrollo econémico. Por ejemplo, la apertura del Ferrocarril de
Panaméa modifico la estructura productiva de la region. El significativo flujo de mercancias
y personas impulsé la actividad comercial y de transportes, beneficiando al resto de

actividades econémicas.

Por tanto, aunque las condiciones que encontraron los conquistadores pudieron
configurar un tipo de instituciones particulares, es importante estudiar su evolucién a lo largo
del tiempo y el impacto relativo que pudieron tener en contextos diferentes. Los datos que
ofrece este trabajo sugieren que las transformaciones econémicas y sociales que enfrentaron
las regiones durante las primeras décadas luego de la independencia, implicaron cambios
importantes en los actores y condiciones que determinan los patrones de desarrollo,

beneficiando a ciertos estados sobre otros.

4.5.2. Distribucién funcional del ingreso

Presentados los resultados de produccion regional se procede ahora a discutir las
estimaciones de desigualdad y los diversos ejercicios de descomposicion. Esta seccion inicia
con una discusién de la distribucion funcional del ingreso para pasar luego al debate de la
desigualdad personal. Siguiendo con la estructura de presentacién del Capitulo 3, se
mostraran los resultados minimos, promedio y maximo de las simulaciones. Ademas, en el

caso de la desigualdad personal se desagregan dos casos, incluyendo variabilidad en los
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ingresos de capital y sin incluirla. Esta precision es importante pues usar la distribucion de la

tierra para caracterizar los ingresos de capital puede sobrestimar la desigualdad.

El primer conjunto de resultados figura en el Cuadro 4.6. Se muestra para cada region
la participacion de los ingresos factoriales dentro del ingreso total. En las tres dltimas
columnas figuran tres escenarios asociados a la participacion del factor trabajo, que
consideran los escenarios extremos y promedio de las simulaciones realizadas. Solo se
referencia la participacion del factor trabajo ya que la del capital corresponderia al
complemento respecto al 100%. En términos generales, la mayor participacion del ingreso
del factor trabajo (menor de los ingresos de la propiedad) se obtiene en el escenario que
combina la menor cantidad de trabajadores internos (550.000) y el menor nimero de grandes
propietarios (10.000). En contraste, la menor participacion del ingreso laboral (mayor del
factor trabajo) estda en la combinacion 650.000 trabajadores internos y 60.000 grandes
propietarios, la mayor de ambos casos. La explicacion a este comportamiento es la siguiente:
el ingreso laboral se incrementa a medida que el nimero de trabajadores internos se reduce
a costa de un mayor nimero de trabajadores externos (pequefios propietarios), ya que el
ingreso de estos ultimos es mayor. En ese mismo sentido, al incrementarse el nimero de

propietarios hay menos trabajadores, lo que reduce su participacién en el ingreso.

Cuadro 4.6. Distribucion funcional del ingreso por estado en Colombia para 1870 (en %).

Participacion Participacion
Eactores de minima del factor Participacién maxima del

Region roduccion trabajo. promedio del factor | factor trabajo.

P (650.000 int* trabajo (550.000 int*

10.000 GP**) 60.000 GP**)
Trabajo 66,6 69,0 71,3
Colombia Capital 23,6 25,3 26,9
Tierra 5,0 57 6,4
Trabajo 71,8 73,8 75,7
Antioquia Capital 19,2 20,5 21,8
Tierra 50 5,7 6,4
Trabajo 59,7 62,7 65,7
Bolivar Capital 29,5 31,7 34,0
Tierra 4,8 5,6 6,3
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Factores de

Participacion
minima del factor

Participacion

Participacion
maxima del

Regién - trabajo. promedio del factor | factor trabajo.
produccion | 66 000 int* trabajo (550.000 int*
10.000 GP**) 60.000 GP**)
Trabajo 68,0 70,3 72,6
Boyacéa Capital 22,2 23,7 25,3
Tierra 53 6,0 6,7
Trabajo 64,6 67,2 69,7
Cauca Capital 24,3 26,1 27,8
Tierra 59 6,7 7,6
Trabajo 66,4 68,6 70,8
Cundinamarca Capital 24,8 26,4 28,0
Tierra 4,4 5,0 5,6
Trabajo 66,3 68,7 711
Magdalena Capital 25,0 26,8 28,6
Tierra 39 4,5 51
Trabajo 65,9 68,2 70,6
Panama Capital 23,6 25,2 26,8
Tierra 57 6,5 7,3
Trabajo 68,8 71,1 73,4
Santander Capital 22,3 24,0 25,7
Tierra 4,3 4,9 55
Trabajo 63,4 65,9 68,5
Tolima Capital 26,6 28,5 30,3
Tierra 4,9 5,6 6,3

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias ya mencionadas. * Trabajadores internos. ** Grandes
propietarios del capital.

En términos regionales, Antioquia presenta la mayor participacion del factor trabajo
con un porcentaje cercano al 73,8% en el escenario promedio. La informacion disponible de
sueldos publicos demuestra que los ingresos de trabajo de esta region eran de los més altos
del pais (ver Cuadro 3.4 del Capitulo 3). Ademas, como se ha mencionado anteriormente, la

industria del oro fue clave para el desarrollo econémico de la region. En base a trabajo de

Brew (1977), Mejia (1979, p. 151) concluye que:
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Al mismo tiempo, la migracion de técnicos extranjeros a Antioquia, aunque reducida,
ejercié una influencia muy grande, ya que éstos se integraron dentro de la élite de la
region, lo cual "asegur6 la aceptacion social de la educacion técnica y cientifica por
parte de la clase alta antioquefia”. A su vez, esta clase dirigente, promovio la creacion
de escuelas de artes y oficios que difundieron conocimientos técnicos entre las clases
populares. Las empresas mineras contribuyeron también al desarrollo econémico al
incrementar la demanda del hierro, de la maquinaria nacional y a aumentar la
demanda de productos agricolas y ganaderos. Por otra parte, el predominio de la
mineria impidi6 la formacidn de industrias artesanales, porque la mano de obra busco
empleo en las explotaciones mineras, las cuales le garantizaban mayores ingresos que

la artesania.

De otra parte, los resultados muestran que la participacion del capital tendi6 a ser mas
alta en las regiones que se han agrupado como de relevancia exportadora en bienes
agropecuarios. En Bolivar llegd a un 31,7%, en Cundinamarca a 26,4% y en Tolima un
28,5%, frente a un 25,3% en promedio nacional. Aunque, muy de corto plazo y aun con
métodos muy rudimentarios, los booms de exportacion de productos agricolas demandaban
inversiones en capital mucho mas significativas en comparacién con la actividad
agropecuaria para consumo doméstico. Santander no respondié a este patrdn, la participacion
del capital fue relativamente baja. Dos motivos explican este resultado. Primero, Santander
tenia relevancia en la produccion de café de exportacion. Sin embargo, para 1870 este apenas
representd entre un 8% y un 16% de las exportaciones totales (Ocampo, 1984) Segundo,
Santander tenia una tradicién en la produccion de textiles, que a pesar de la relevancia que
empezaria a ganar la importacion, era una de las méas sobresalientes del pais. Esta actividad

era muy intensiva en trabajo lo cual incrementa la remuneracion de este factor.

En Magdalena también se presentd una participacion relativamente alta de los
ingresos de la propiedad. Este resultado puede estar asociado con la significativa
participacion de la actividad ganadera (intensiva en capital) de la region caribe durante la
época. Posada (1988, p. 145) menciona que “la ganaderia fue la actividad econdmica

predominante en toda la region. Dados los recursos y las condiciones existentes, la ganaderia
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fue quiza la industria racionalmente apropiada para el desarrollo costefio”. Ademas, en la
misma pagina citada, Posada referencia a Striffler, quien en sus recorridos por la region
durante 1870 reconocia: “El signo representativo del capital es la vaca”. Esta misma idea la

refuerza Van Ausdal (2009, p. 146) cuando afirma respecto a la actividad ganadera:

Aunque las demandas laborales de formacion y mantenimiento de potreros eran mas
significativas de lo que cominmente se cree, éstas seguian siendo menores que
aquellas de la mayoria de empresas agricolas. En las regiones con escasez de mano
de obra la ganaderia era usualmente una de las pocas opciones viables de usufructuar
la tierra, especialmente donde un estado débil no podia (0 no estaba dispuesto a)

forzar mas agresivamente el reclutamiento de la mano de obra.

Del analisis anterior se podria concluir que las formas de produccién de los bienes
vinculados a la exportacion pueden determinar patrones distintos en la distribucion funcional
del ingreso. Por un lado, la exportacion de oro de Antioquia se desarrollé bajo un modelo
mas tecnificado, basado en una estructura empresarial mas organizada que favorecio la
acumulacién de capital. Este sector dinamizé la economia de la region, lo que se reflejé en
mejores ingresos para los trabajadores no solo del sector minero. Las cifras de salarios del
sector publico parecen confirmar esta tendencia. Estas mejores remuneraciones pueden
contribuir a explicar porque Antioquia presentd la mayor participacion del factor trabajo en
el ingreso. Por otra parte, est la explotacion de bienes agricolas, enfocada en obtener los
beneficios extraordinarios de corto plazo derivados del incremento de la demanda
internacional, patron caracteristico de las exportaciones de tabaco y quina. Este tipo de
explotacion se fundamento en la gran propiedad territorial, la cual controlaba la movilidad
del trabajo y la tierra, lo que le permitia extraer los excedentes de produccion a costa de
remuneraciones inferiores principalmente a los trabajadores internos. Esto claramente
favorecia la participacion de los beneficios del capital en detrimento de los ingresos de

trabajo.
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Finalmente, Cauca y Panama muestran resultados muy similares en términos de
distribucion funcional del ingreso, siendo las dos regiones en donde la renta de la tierra
alcanzo su mayor participacion. Segun la metodologia de clasificacion descrita en el Capitulo
3, la participacion de trabajadores internos (sobre quienes recae la renta) respecto a la
poblacidn total presentd sus maximos valores, 24% y 29% respectivamente contra un 20,1%

de promedio nacional.

4.5.3. Distribucién personal del ingreso

Se procede en esta seccidn a presentar y discutir los resultados de la desigualdad
personal del ingreso para las regiones colombianas en 1870. Se debe recordar que al referirse
a desigualdad personal se habla de la poblacién que percibia algun tipo de ingreso ya sea
como remuneracioén a su trabajo o a los beneficios de su propiedad. La gran mayoria de los
resultados que se presentan corresponden al coeficiente de Gini, por lo que la ecuacion 4.1

describe una forma de estimarlo.

?=1Z;’l=1|xi - x]l (41)

G =
2n2x

En donde x; y x; son valores observados, en este caso de ingresos por individuo. x es
el valor promedio de todas las observaciones y n el nimero de observaciones. Esta
aproximacion permite apreciar que el coeficiente de Gini es el promedio de las diferencias
absolutas entre todos los pares de observaciones, relativo al ingreso promedio de la

poblacion.

El Cuadro 4.7 muestra los resultados del coeficiente de Gini por region en los casos

y escenarios simulados. Como era de esperar, la desigualdad en todas las regiones se reduce
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al suponer que no hay variabilidad en la distribucién de los beneficios del capital, es decir,

que todos los propietarios devengan el mismo ingreso promedio.

Cuadro 4.7. Coeficientes de Gini para las regiones colombianas en 1870.

Caso 1. Variabilidad en la Caso 2. Sin variabilidad en la
Regién distribucion de capital distribucion de capital
Minimo | Promedio | Maximo | Minimo | Promedio Méaximo
Antioguia 0,57 0,58 0,60 0,54 0,57 0,60
Bolivar 0,61 0,63 0,65 0,58 0,62 0,65
Boyaca 0,60 0,61 0,63 0,59 0,61 0,62
Cauca 0,60 0,61 0,62 0,58 0,60 0,62
Cundinamarca 0,66 0,67 0,69 0,64 0,66 0,69
Magdalena 0,64 0,65 0,67 0,62 0,64 0,67
Panama 0,60 0,61 0,63 0,57 0,60 0,63
Santander 0,60 0,62 0,63 0,59 0,61 0,63
Tolima 0,61 0,62 0,63 0,60 0,61 0,63
Colombia 0,62 0,63 0,65 0,60 0,62 0,65

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias mencionados en el Capitulo 3.

Baséandose en los escenarios promedio, Cundinamarca fue la region mas desigual del
pais con un coeficiente de Gini que estaba entre un 0,66 y un 0,67. Le seguia Magdalena, en
donde el indice alcanzd valores de 0,64/0,65. Bolivar presentd un indice de desigualdad
cercano al promedio nacional, 0,62/0,63. Posteriormente se agrupan las regiones de Boyaci,
Santander y Tolima con valores cercanos a 0,61/0,62. Cierran la lista Cauca, Panama y
Antioquia, siendo esta Gltima la tnica region que en la mayoria de los escenarios tuvo niveles

de desigualdad inferiores a 0,6.

El Gréafico 4.2 retoma esta informacion y relaciona los coeficientes del Gini del
escenario promedio, en el caso que se asume variabilidad en el capital, con el PNB bruto per

capita en cada region que se mostro6 en el Cuadro 4.5. El Gréafico se ha segmentado en cuatro
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zonas, demarcadas a partir de los datos agregados del pais (42,5 pesos per cépita'y 0,63 de

coeficiente de Gini).

Gréfico 4.2. Relacion entre los PNB per cépita y los coeficientes de Gini de las regiones

colombianas en 1870 (escenario medio).
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias mencionados en el Capitulo 3.

Aunque por disponer de solo nueve observaciones no es correcto generalizar una
tendencia, los datos parecen no mostrar ningun tipo de asociacion entre el PNB per capita 'y
el coeficiente de desigualdad. Magdalena es la Unica region que tuvo una mayor desigualdad
y un menor ingreso por habitante que el valor de referencia nacional. En el cuadrante 2
aparece solo Cundinamarca con niveles de ingreso por habitante y desigualdad superiores al
valor de Colombia. Cauca, Antioquia y Panama aparecen en la zona de regiones menos

desiguales, pero con mas ingreso que el dato agregado. En el cuadrante 4 figuran Boyaca,
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Tolima y Santander, que mostraron un menor ingreso que el promedio nacional y una menor

desigualdad.

Se recurrird a esta clasificacion regional para organizar la exposicion que se presenta
a continuacion. Para analizar la desigualdad total en cada region se propone combinar dos
conjuntos de informacion. Por un lado, la desigualdad de las distribuciones factoriales, y por
el otro, la descomposicion del indice de Theil por fuentes de ingreso (trabajo y capital). En
este sentido, se procedera a describir estos dos elementos para posteriormente retomar el
Cuadro 4.7 y dar una explicacion méas amplia a los resultados regionales.

Iniciando con el primer conjunto de informacion, el Cuadro 4.8 presenta los
coeficientes de Gini del trabajo, el capital y total para las nueve regiones. Solo figuran los

datos del caso 1, pues en el otro el capital no tiene variabilidad.

Cuadro 4.8. Coeficientes de Gini factoriales y total para las regiones colombianas en 1870
en el escenario medio de las simulaciones.

Region Gini trabajo Gini capital Gini total
Antioquia 0,47 0,70 0,58
Bolivar 0,46 0,67 0,63
Boyaca 0,48 0,70 0,61
Cauca 0,45 0,69 0,61
Cundinamarca 0,56 0,66 0,67
Magdalena 0,53 0,70 0,65
Panama 0,47 0,71 0,61
Santander 0,49 0,65 0,62
Tolima 0,45 0,64 0,62
Colombia 0,50 0,68 0,63

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias mencionados en el Capitulo 3.

Inicialmente, el coeficiente de Gini del capital se aproximo por la desigualdad de la
tierra baldia otorgada por el Estado colombiano entre 1827 y 1870. La seccién 3.6.2 del

Capitulo 3 explicaba el procedimiento. Esta es la razon por la cual las regiones agrupadas en
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una misma categoria (relevancia exportadora y no relevancia exportadora) tienen un
coeficiente de Gini del capital muy similar. No son exactamente iguales pues la renta de la
tierra genera un pequefio efecto de nivel en cada region. Analizando las distribuciones
resultantes, la desigualdad del capital en las regiones de relevancia exportadora es menor que
su contraparte, pues en términos relativos eran mucho menos frecuentes las extensiones de
tierra de menor tamafio y mas comunes las ubicadas en el rango medio de la distribucion.
Tiene sentido pensar que la explotacion agricola con fines de exportacién se dio en
propiedades relativamente mas grandes que las que se requerian para la produccion agricola
doméstica. Al basarse en métodos muy tradicionales de explotacion, una de las formas de
incrementar la ganancia era acaparar cada vez mas tierras para vincularlas al circuito de
produccion. La Grafica 4.3 muestra la distribucion de los ingresos de capital* para los dos
grupos regionalesst. Se puede ver que el beneficio promedio de las zonas de relevancia
exportadora, marcada por la linea punteada roja, es mayor que el de las regiones sin esta
caracteristica. En términos de las distribuciones esto se refleja en un comportamiento mas

sesgado a la derecha, en donde los valores medios de la distribucién son més frecuentes.

50 Esta es la misma que la de la extension de la tierra por lo que los analisis son equivalentes.

51 Las regiones con relevancia exportadora de bienes agricolas fueron: Bolivar, Cundinamarca, Santander y Tolima. Y sin
relevancia exportadora figuran Antioquia, Boyaca, Cauca, Magdalena y Panama.
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Grafico 4.3. Distribucion del ingreso del capital entre regiones segun su condicion de
relevancia exportadora. Colombia en 1870 (escenario medio).
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias descritos en el Capitulo 3.

En términos histéricos consideramos que este resultado tiene sentido. La produccion
con fines de exportacion se baso en la gran propiedad territorial, por lo que en términos
relativos la presencia de pequefias unidades productivas debié ser mucho menor en
comparacion a las regiones sin relevancia de exportacion. Es precisamente la mayor
presencia de los beneficios en el tramo medio de la distribucion, y consecuentemente la
menor presencia de valores relativamente bajos lo que explica que en las regiones de

relevancia exportadora el coeficiente de Gini de los ingresos de capital sea menor.

Pasamos ahora al analisis de los ingresos del trabajo. Se parte de las regiones ubicadas
en los cuadrantes 1y 2 del Grafico 4.2, cuya caracteristica compartida fue un mayor nivel de
desigualdad total que el estimado para Colombia. Nuevamente estas dos regiones presentaron
la mayor desigualdad en la distribucion de los ingresos de trabajo. Cundinamarca, al
concentrar el poder politico en Bogota, tenia la mayor proporcion de trabajadores publicos
en general, y de alta cualificacion en especifico. Los ingresos devengados por estos
trabajadores eran muy superiores al del trabajador promedio. Ademas, como mostramos

anteriormente, esta region también tuvo una alta proporcion de trabajadores definidos como
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sirvientes, lo que acentua las colas de la distribucion. En Magdalena también se observo una
distribucion con extremos muy marcados. Por un lado, una alta participacion de trabajadores
bien remunerados ubicados en los sectores de comercio y transporte, mientras que por el otro,
una poblacion en el sector agropecuario y artesanal (especialmente mujeres) con ingresos

muy bajos.

Panamé, Antioquia y Cauca figuran en el cuadrante nimero 3 por presentar un nivel
de desigualdad menor al nacional. Este patron se repite respecto a los ingresos del factor
trabajo. La composicion laboral del Cauca muestra que los extremos de la distribucion de
trabajo eran mucho menos marcados que el promedio nacional. Por ejemplo, la poblacién
definida como sirviente representé el 6,6% de los trabajadores totales, mientras que el dato
agregado fue de 15%. En el otro extremo, al agrupar a comerciantes de nivel alto, servidores
publicos y trabajadores en profesiones liberales como representacién de los trabajadores de
mas altos ingresos, se encuentra una menor participacion en Cauca respecto al promedio
nacional: 1,1% contra 2,3% respectivamente. En los casos de Antioquia y Panama se observo
una dinamica més favorable de los ingresos del trabajo, particularmente de los més bajos. A
lo largo de este capitulo se ha mencionado que las actividades de mineria y comercio
respectivamente fueron un motor muy importante para el impulso y el desarrollo de las
economias de la regién. Por ejemplo, los datos estimados muestran que la brecha entre los
ingresos de los sirvientes y los trabajadores pablicos de nivel medio fue la mas pequefia del

pais: 25 veces en Antioquia, 22,2 en Panama contra 36 a nivel nacional.

Las cuatro regiones restantes (Bolivar, Boyacd, Santander y Tolima) mantuvieron la
caracteristica referenciada en el Gréafico 4.2, y mostraron una desigualdad del factor trabajo
inferior al valor nacional. En Tolima se aprecia una proporcion muy grande de poblacién
definida como sirviente, casi el doble de lo que se observd a nivel nacional (30% y 15%
respectivamente. Sin embargo, a diferencia de Cundinamarca, que también tenia una
participacion alta de esta categoria laboral, la presencia de trabajadores de ingresos altos fue
muy inferior. Al recurrir a la categoria de trabajadores de altos ingresos que se definié
previamente (comerciantes de nivel alto, servidores publicos y trabajadores en profesiones
liberales), se encuentra que en Cundinamarca pesaban el 3,6% mientras que en Tolima apenas

llegaban a 0,91%, la proporcion mas baja de todo el pais. Ademas, si se estima la
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participacion en el ingreso laboral total, los trabajadores de altos ingresos en Cundinamarca
recibieron el 27,5%, contra un 10,3% en Tolima. Por tanto, la cola derecha de la distribucion
del trabajo en Tolima es mucho menos importante en comparacién con la de Cundinamarca,
por lo que la desigualdad se concentra en la zona central y baja de la distribucion en donde

las diferencias son mucho menos marcadas.

Boyaca tiene una explicacion muy similar a la de Tolima: una menor incidencia de
los trabajadores con ingresos laborales altos en comparacion con el dato nacional. Al usar la
misma referencia de trabajadores de altos ingresos, se encuentra que en Boyaca representaban
el 1,7%, mientras que el valor nacional era de 2,3%. En términos de la participacion en el
ingreso laboral, los trabajadores de alto ingreso en Boyaca recibieron el 10,1%, 5 puntos

porcentuales menos que el dato de Colombia.

Por su parte, en Bolivar se aprecia que el trabajo estaba muy concentrado en las
actividades agropecuarias. Para 1870 el pais estaba en el boom de exportacién de tabaco en
el que esta region era actor principal. Los datos muestran que en el escenario medio de las
simulaciones, los trabajadores agropecuarios ascendian al 71,4% de la fuerza de trabajo total,
mientras que a nivel nacional este porcentaje fue de 54,5%. Aunque dentro de la actividad
agropecuaria existian diferencias de ingreso entre trabajadores internos, pequefios
propietarios y capataces, la variabilidad era mucho menor que la se observo en otros sectores,
como por ejemplo en las manufacturass. Destacamos este Gltimo sector, pues es la actividad
gue compensa la alta participacion agropecuaria de Bolivar. Mientras que a nivel nacional el

sector de manufacturas absorbi6 el 23% de la fuerza de trabajo, en Bolivar no super6 el 10%.

Santander presentd un coeficiente de Gini del factor trabajo muy similar al nacional
(cerca de 0,5 puntos), y superior al de las otras tres regiones agrupadas en el cuadrante 4. La
incidencia de los trabajadores de altos ingresos era mucho mas significativa en esta region.
Cerca del 4,2% de los trabajadores totales pertenecian a este grupo (comerciantes de nivel
alto, servidores publicos y profesiones liberales), mientras que en las otras tres regiones del

cuadrante no pasaba de 2%. En términos de la reparticion en el ingreso laboral también los

52 La desviacion estandar del ingreso anual en el sector agropecuario en Bolivar fue de 44,4, contra 51,5 en manufacturas.
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superd, los trabajadores santandereanos de altos ingresos recibian el 17% del ingreso laboral,

contra un 15% en Bolivar y 10% en Boyaca y Tolima.

Los patrones descritos anteriormente muestran que, respecto al dato nacional, el
comportamiento de la desigualdad del factor trabajo fue relativamente similar al de la
desigualdad total. EI Grafico 4.4 plantea la misma idea del Gréafico 4.2, pero con el
coeficiente de Gini de los ingresos laborales (los puntos de referencia nacional que cortan el
diagrama son: Gini del trabajo 0,5y PNB per capita de 42,5 pesos corrientes). Se aprecia que
las regiones se mantuvieron en el mismo cuadrante. Evidentemente esto tiene que ver con la
alta participacion que tienen los ingresos del trabajo en el ingreso total. En el Cuadro 4.6 se
mostré que estos pesaban mas del 60% en todas las regiones, por lo que lo que acontecia con

la desigualdad en este factor tenia mucha incidencia sobre la desigualdad total.

Grafico 4.4. Relacion entre los PNB per cépita y los coeficientes de Gini del trabajo de las

regiones colombianas en 1870 (escenario medio).
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias descritos en el Capitulo 3.
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No obstante, dentro de los cuadrantes del Cuadro 4.4 hay ciertas reubicaciones o
distanciamientos respecto al dato nacional, esto tiene que ver con dos elementos. Primero, la
desigualdad del factor capital que se explicé anteriormente, y segundo, el distanciamiento
entre ambas distribuciones. Esto es precisamente lo que se analiza a continuacion. Para esto
se recurre a la propiedad de descomposicion del indice de Theil, la cual permite ver
conjuntamente todos los elementos que se han descrito: la desigualdad de los factores de
produccion, su peso relativo en el ingreso total y el distanciamiento entre ambas
distribuciones. Aunque reconocemos que hay diferencias entre el coeficiente de Gini y el
indice de Theil, consideramos conveniente aprovechar la propiedad de descomposicion que
ofrece este Gltimo indice con fines explicativos. Ademas, los resultados entre ambos indices

son muy similares en términos de ordenamiento entre las regiones.

El indice de Theil en la region i se puede descomponer por fuente de ingreso tal como

figura en la ecuacion 4.2. En donde el subindice j representa los ingresos de capital y trabajo.

(4.2)

2 2 V..

E E ji
Ti = vji ’I}'i + vjiln (;)
j=1 \ j=1 Yi |

/

_Componente Componente
intra-grupos entre-grupos

Asi, vj; es la participacion del ingreso de trabajo o capital en el ingreso total de la
region de la region i (distribucion factorial del ingreso). Tj; es el indice de Theil de las

distribuciones de trabajo y capital en cada region i. 7ji corresponde a los ingresos promedio

ya sea del trabajo o del capital en la region i. Finalmente, y; es el ingreso promedio conjunto

de la region i (capital mas trabajo).

El componente intra-grupos captura la contribucién de la desigualdad de los factores
productivos a la desigualdad total en cada region. Nétese que la desigualdad esta ponderada
por la respectiva participacion en el ingreso total, que se analizé en la seccion de distribucion
funcional del ingreso. EI componente entre-grupos refleja la desigualdad proveniente del
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distanciamiento entre las distribuciones, recurriendo a los ingresos promedio factoriales y

total como referencias.

El Cuadro 4.9 muestra toda la informacion relacionada con esta descomposicion, de
manera especifica la contribucién absoluta y porcentual de cada componente al indice de
Theil total. EI componente intra-grupos se desagregd en sus dos partes, relacionados con el

aporte especifico de cada factor.

Cuadro 4.9. Ejercicio de descomposicién de los indices de Theil de las regiones
colombianas en 1870 por fuente de ingreso (escenario medio).

Componente intra-grupos del indice de
. Componente
) Theil )
Region entre-grupos del | Theil Total
Aporte Aporte o .
. ) Total indice de Theil
trabajo capital
o 0,34 0,26 0,60 0,39 1,00
Antioquia
34,4% 26,2% 60,6% 39,4% 100%
0,29 0,34 0,63 0,63 1,25
Bolivar
23,1% 26,8% 49,9% 50,1% 100%
0,34 0,30 0,64 0,59 1,23
Boyaca
27,6% 24,7% 52,3% 47, 7% 100%
0,30 0,32 0,62 0,61 1,23
Cauca
24,1% 26,3% 50,4% 49,6% 100%
) 0,50 0,27 0,77 0,55 1,32
Cundinamarca
37,8% 20,5% 58,3% 41,7% 100%
0,42 0,31 0,73 0,54 1,27
Magdalena
33,1% 24,3% 57,4% 42,6% 100%
0,35 0,34 0,69 0,51 1,20
Panama
29,3% 28,2% 57,5% 42,5% 100%
0,35 0,24 0,59 0,58 1,18
Santander
29,9% 20,4% 50,3% 49,7% 100%
) 0,32 0,27 0,59 0,72 1,30
Tolima
24,2% 20,7% 44,9% 55,2% 100%
0,37 0,29 0,66 0,57 1,23
Colombia
30,3% 23,7% 54,0% 46,0% 100%

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias descritas en el Capitulo 3.
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Con toda esta informacién, se puede retomar los datos de desigualdad total en las
regiones que dieron inicio a esta seccion y que figuran en el Cuadro 4.7. Cundinamarca y
Magdalena fueron las regiones méas desiguales del pais. EI Cuadro 4.7 mostraba que su
coeficiente de Gini fue superior a 0,65. Este mismo patron se replicaba en los ingresos del
factor trabajo. Ademas, la descomposicion del indice de Theil muestra que la contribucion
porcentual de los componentes intra-grupos y entre-grupos fueron muy similares. Sin
embargo, dentro del componente intra-grupos si hubo una diferencia. El aporte proveniente
del factor trabajo es méas importante en Cundinamarca respecto a Magdalena, sus pesos en la
desigualdad total fueron 37,8% y 33,1%. En términos absolutos la diferencia en este mismo
factor fue de 0,08, que explica en buena medida la diferencia en el indice de Theil total. Dado
que la participacion del factor trabajo en el ingreso total fue similar (68,6%), esta diferencia
proviene de la mayor desigualdad del factor trabajo que se observo en Cundinamarca. La
contraparte es un mayor aporte porcentual y absoluto de la desigualdad del factor capital
dentro del componente intra-grupos en Magdalena, que se explica por la mayor desigualdad
que presenta este factor en esta region.

Antioquia, Cauca, y Panama, las regiones con los coeficientes de Gini totales mas
bajos (0,58, 0,61 y 0,61), figuran en el cuadrante 3 de los Graficos 4.2 y 4.4. Estas tres
regiones compartian una caracteristica comun, no tenian relevancia exportadora de bienes
agropecuarios. En términos de los resultados, la diferencia mas importante de estas tres
regiones es el aporte del componente entre-grupos. Antioquia presenta el mas bajo de todo
el pais con un valor absoluto de 0,39 y porcentual de 39,4% (0,57 y 46,1% son los valores
nacionales respectivamente). Esto explica en gran medida porque es la regién mas equitativa
del pais, pues a pesar de que los otros elementos también tienen aportes absolutos menores

al promedio nacional, las diferencias no son tan marcadas.

Sea preciso mencionar que el resultado que estima este trabajo para el coeficiente de
Gini de Antioquia (0,58) es superior al que mencionamos en la introduccion respecto al
trabajo de Garcia Jimeno y Robinson (2010) en 1851 (0,51). Aunque hay cerca de 20 afios
entre ambas estimaciones, hay algunas cuestiones metodoldgicas que pueden explicar este
resultado. Primero, como mencionan los mismos autores, dado que los impuestos que se

cobraban eran progresivos, los individuos tenian incentivos a reportar menos ingresos, lo que
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afecta la cola derecha de la distribucion presionando a la baja la desigualdad. Por otra parte,
la base de estos autores no incluye a las mujeres dentro de la distribucion. Como vimos en el
Capitulo 3, la metodologia tras nuestra estimacién incorpora a las mujeres conforme la
composicion ocupacional que mostraba el censo. Ademas, segun las referencias de la época
se les asigno un ingreso inferior al que recibian los hombres. Esto evidentemente tiende a
incrementar la desigualdad porque le da mayor preponderancia a la cola izquierda de la
distribucion, haciendo méas importantes las diferencias respecto a los ingresos altos y medios.

Retomando la descripcion de regiones, Panama tenia el segundo componente entre-
grupos mas bajo (0,51 en valor absoluto y 42,5% en porcentaje), sin embargo, el aporte del
capital del componente intra-grupos fue mas alto que el de las otras dos regiones e incluso
que el nacional. Esto proviene de una mayor desigualdad en ese factor y de una mayor
participacion en el ingreso total. El aporte absoluto del factor trabajo fue similar al de
Antioquia, cerca de 0,35 puntos, por lo que la diferencia en los niveles de desigualdad total
provino mayoritariamente del aporte del capital y de la diferencia en el componente entre-

grupos, aunque recalcamos es el segundo mas pequefios de todo el pais.

Cauca tuvo un componente entre-grupos significativamente alto (0,61 en valor
absoluto y 49,6% en porcentaje) superando el dato nacional y por tanto el de las dos regiones
descritas anteriormente. Esto mitigd el efecto de las menores desigualdades tanto en el factor
trabajo como en el capital, que como se ve eran menores que las de Panama en ambos casos

y que la de Antioquia en el caso del trabajo.

Las cuatro regiones restantes son Boyaca, Bolivar, Santander y Tolima. Estas se han
agrupado en el cuadrante 4 del Grafico 4.2, pues tienen menores niveles de desigualdad y de
PNB per cépita respecto al dato nacional (0,61, 0,63, 0,62 y 0,62 respectivamente). En
Bolivar y Tolima el componente entre-grupos es el mas alto del pais tanto en términos
absolutos como porcentaje. Al ser regiones con relevancia exportadora, los ingresos de la
propiedad eran comparativamente superiores, lo que amplio la brecha respecto a los ingresos
de trabajo. Asi mismo, ambas regiones tuvieron un aporte del factor trabajo en el componente
intra-grupos comparativamente bajo, lo que se explica conjuntamente por un coeficiente de

desigualdad y una participacion en el ingreso total menor a la observada en el caso nacional.
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Santander presentd un coeficiente de Gini de 0,62. La contribucién del factor trabajo
para explicar esta desigualdad era significativa (29,9%, solo inferior a la de Cundinamarca y
Antioquia) por dos razones. Primero, el Gini del factor trabajo era comparativamente alto
(0,49), pero ademas, dada su alta participacién en el ingreso de la region su contribucion era
importante. En contraste, la contribucion del capital era pequefia (20,4%) debido a una baja
desigualdad y una baja participacion. La suma de ambos componentes determina una
contribucion total del 50,3%, dejando un 49,7% al componente entre-grupos, cerca de 3,6
puntos porcentuales mas que el dato nacional. Boyaca tuvo un comportamiento similar a
Santander en el componente entre-grupos y en el aporte del factor trabajo, pues se ve que las
contribuciones absolutas fueron muy similares. Se diferencian en el aporte del factor capital,
siendo mas alto en Boyaca. Esto se debe a que al no ser una region de relevancia exportadora

la desigualdad del factor capital era mas alta.

Finalmente, de los datos que figuran en el Cuadro 4.9 y las explicaciones dadas, se
puede derivar una relacion entre los datos del ejercicio de descomposicién. Como se ve en el
Gréfico 4.5, el aporte porcentual del componente intra-grupos de las regiones se tiende a
incrementar con el ingreso por habitante. Esto significa que a medida que la region es mas
rica la brecha entre los ingresos de capital y del trabajo se reduce, dando mas relevancia a la
desigualdad dentro de las distribuciones factoriales a la hora de explicar la desigualdad total.
Los datos descritos permiten concluir que esta reduccion en la brecha proviene de un
incremento relativo en el ingreso promedio del factor trabajo respecto al del capital. Esta
conclusién resulta relevante, pues pareceria indicar que a medida que las regiones se
desarrollaban, entendiendo desarrollo como un incremento en el ingreso por habitante, los
ingresos del trabajo empiezan a crecer mas respecto a los del capital. Desafortunadamente,
los datos de los que se dispone no permiten evidenciar la causalidad. ¢ Los ingresos de trabajo
crecen relativamente més debido al mayor nivel de desarrollo? o ¢EI mayor nivel de

desarrollo proviene de un mayor incremento relativo en los ingresos de trabajo?
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Grafico 4.5. Relacion entre los PNB per cépita y la contribucion porcentual del
componente entre-grupos para las regiones colombianas en 1870 (escenario medio).
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias descritos en el Capitulo 3.

4.6. Descomposicion regional de la desigualdad nacional

En la seccion anterior se mostro que, en el escenario medio de las simulaciones, la
desigualdad de las regiones medida por el coeficiente de Gini vari6 entre 0,58 y 0,67, y por
el indice de Theil el rango fue de 1 a 1,32. Para explicar estos resultados se recurrié a
informacidn regional de la composicion laboral, los ingresos y las desigualdades factoriales.
Se vio que las explicaciones a la desigualdad de las regiones son diversas y deben partir de
reconocer las particularidades de cada region. En este sentido, disponemos de mejor
informacidn para comprender la desigualdad nacional a partir del comportamiento regional.
Particularmente, se desarrolla un ejercicio pionero, en donde se combina tanto informacion

de produccion por habitante como desigualdad regional.
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El ejercicio se basa en el indice de Theil y mostraria que proporcion de la desigualdad
total proviene de las diferencias de ingreso de las regiones y que proporcion de las
desigualdades dentro de cada region. La ecuacion 4.3 muestra esta descomposicion.

9 9 y.
T = z V; Tl+z Ulln<:l>
i=1 i=1 y

4.3
S — ; “3)
v
Qomponente Componente
intra-grupos entre-grupos

El orden de las sumatorias corresponde a las 9 regiones analizadas. Asi, v; es la

participacion en el ingreso total de cada region. T; es el indice de Theil de cada region. y,

corresponde al ingreso promedio por individuo en cada region. Finalmente, y es el ingreso
promedio nacional. Los resultados de la contribucion absoluta y porcentual (entre paréntesis)
figuran en el Cuadro 4.10. Se muestran tres escenarios usando como referencia la
participacion del componente intra-grupos, participacion minima (maxima del componente
entre-grupos), la participacion promedio y participacion méxima (minima del componente
entre-grupos). Nuevamente se presentan los dos casos vinculados al comportamiento de la

distribucion de capital.

El resultado es contundente en todos los escenarios, la desigualdad nacional se
explicaba casi en su totalidad por la desigualdad dentro de las regiones, ya que el efecto de
las diferencias de ingreso entre las regiones es minimo. En el caso que se asume que todos
los propietarios tienen el mismo ingreso, el peso relativo del componente entre-grupos fue
algo més grande, ya que al no haber desigualdad en la distribucion de capital la contribucion
del componente intra-grupos pierde algo de participacion. Este resultado es muy similar al
gue encuentra Bértola et al. (2009) para Brasil en 1870, donde el componente intra-grupos

explicaba el 96% de la desigualdad total nacional.
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Cuadro 4.10. Descomposicién de la desigualdad total por region para Colombia en 1870.

Caso 1. Variabilidad en la Sin variabilidad en la
distribucion de capital distribucion de capital
Escenario Componente Componente Componente | Componente entre-
intra-grupos entre-grupos intra-grupos grupos
1,00 0,02 0,74 0,02
Minimo
98,31% 1,69% 97,71% 2,29%
1,21 0,02 0,92 0,02
Promedio
98,57% 1,43% 98,13% 1,87%
1,69 0,02 1,38 0,02
Maximo
98,95% 1,05% 98,72% 1,28%

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos y metodologias descritos en el Capitulo 3.

Este resultado es importante para el debate sobre la desigualdad regional, porque
demuestra que los trabajos que se centran exclusivamente en las medidas de produccién
regional para capturar la dinamica de la desigualdad de un pais, pueden estar obviando del
analisis el elemento central que explica la realidad de la inequidad nacional. Contar con datos
regionales amplia entonces la capacidad de analisis y brinda por o menos una dimension
mas para el debate. En este sentido, la historia de la desigualdad en Colombia para 1870 debe

ser contada desde la historia de sus regiones y de la desigualdad al interior de las mismas.

4.7. Conclusiones

La preocupacion por entender los patrones regionales de desarrollo en el largo plazo
esta creciendo en el campo de la investigacidén en historia econémica. El andlisis de la
desigualdad no ha sido ajeno a este impulso, y a medida que se dispone de mejor informacion
las aproximaciones cuantitativas son cada vez més frecuentes. Aunque ain no son muchos
los trabajos que estiman coeficientes de desigualdad regional en el largo plazo, las primeras

aproximaciones estdn mostrando que tras las realidades nacionales se ocultan
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particularidades regionales que merecen ser analizadas. Estos trabajos muestran como los
contextos institucionales, econémicos, geogréficos y culturales de las regiones determinan
patrones distintos de crecimiento y desigualdad, aun cuando todas puedan estar enfrentando

un mismo conjunto de fuerzas econémicas y politicas.

Colombia siempre se ha entendido como un pais de regiones. A lo largo de la historia,
las regiones del pais han consolidado su propia identidad, basandose en patrones culturales,
geogréficos y sociales claramente diferentes. Por esta razon, la definicion de Colombia como
nacion debe partir de reconocer las diferencias de sus regiones. Este trabajo se enmarca
dentro de esta percepcion y considera central analizar la desigualdad histérica en el pais desde
la perspectiva regional. Con este propdsito, este capitulo se ha enfocado en presentar las
particularidades histéricas de cada region como un punto de partida para entender la
desigualdad del ingreso. Tales particularidades se ponen de manifiesto en esta investigacion
tanto a través de la estructura ocupacional como del comportamiento de los ingresos del

trabajo y del capital.

Los resultados que se presentaron en este capitulo provienen de la Tabla Social para
el afio 1870, que entre uno de sus aportes logra desagregar la informacion regional
manteniendo un conjunto de supuestos y de informacion comdn. De esta manera se cuenta
con una Tabla Social para cada region que permite calcular estimadores de desigualdad y
produccidn, garantizando siempre la consistencia nacional. Este es un resultado pionero en
la investigacion en historia econdmica para Colombia, pues hasta ahora solo se disponia de
algunas estimaciones especificas para regiones. Al tener este conjunto de estimaciones para
el afio 1870, se cuenta con un punto de partida inicial para comprender como la apertura
comercial que se evidencio alrededor de esta fecha afectd la dindmica regional de la

desigualdad.

En este capitulo se presenta una estimacion, desde el punto de vista del ingreso, de
los niveles de ingreso per capita para cada uno de los nueve estados que componian Colombia
en 1870. Se confirma que con diferencia Panama era el estado mas rico del pais, seguido por
Cundinamarca y Antioquia. Panama se beneficio de la actividad de transporte y comercio
que su posicion geogréafica entre los dos océanos le otorgaba, Antioquia crecia en base a un

sector minero relativamente avanzado y Cundinamarca como zona productora de quinayy afiil
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y por la presencia de Bogota como capital. En un segundo nivel aparecen Cauca, Bolivar y
Santander. Es decir que las regiones con mayor relevancia econdémica durante la colonia
habrian perdido su posicion, mostrando que al menos a lo largo de este periodo no hubo
persistencia de la riqueza. Asi mismo, se observo que al menos para 1870 no habia relacion
entre el ingreso per capita y la densidad poblacional. Esto sugiere que las transformaciones
econdmicas y sociales que experimentaron las regiones modificaron las estructuras

institucionales iniciales, ocasionando dindmicas distintas que explican esta recomposicion.

Los datos de distribucion funcional del ingreso revelan algunos patrones especificos.
Por ejemplo, la participacion del capital en el ingreso regional era mas alta en las regiones
que tenian relevancia en productos de exportacién agricola (Cundinamarca, Tolima y
Bolivar), reflejando una mayor intensidad en el uso de capital para la produccion. Sin
embargo, Antioquia, que se vincul6 al comercio mundial a través de la exportacion de oro
mostraba un resultado contrario, una mayor participacion del trabajo, que se asocia al impulso

generalizado que el sector minero le daba a toda la region.

Los coeficientes de Gini de las regiones variaron entre 0,57 y 0,68, siendo Antioquia
la region maés equitativa y Cundinamarca la menos. Se analiza como estos resultados estan
directamente vinculados a la estructura ocupacional de cada region, la desigualdad de las
distribuciones factoriales y el distanciamiento entre ellas. Se encuentra que en las regiones
mas ricas (Panama, Cundinamarca y Antioquia) el componente entre-grupos tiende a ser mas
pequefio, lo que significa que la brecha entre los ingresos promedio del trabajo y el capital
tiende a ser menor a medida que la regién incrementa su ingreso, haciendo que tomen

relevancia las distribuciones factoriales.

Un ejercicio final utiliza el indice de Theil para descomponer la desigualdad nacional
por regiones. La intencion fue analizar qué proporcion de la desigualdad personal en
Colombia para 1870 proviene de diferencias entre los ingresos promedio de las regiones y
que proporcion se deriva de desigualdades al interior de cada una. Los resultados revelan que
en todos los escenarios el factor determinante para explicar la desigualdad es el componente
intra-grupos. Es decir, que al menos para este momento historico, era la desigualdad de las

regiones el elemento mas importante para entender el comportamiento de la desigualdad
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nacional. Los niveles de ingreso por habitante y su dispersion aportaban poco a este

fenémeno.
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Capitulo 5. Construccion de la Tabla Social en
1918. La desigualdad del ingreso en Colombia a lo
largo de la Primera Globalizacion

5.1. Introduccidn

Entre 1870 y 1918 Colombia atravesd un periodo de significativos cambios sociales,
politicos y econdmicos. Muchas de las reformas que los liberales de mitad de siglo
consideraban necesarias para modernizar la economia, se materializaron con la constitucién
federalista y laica de 1863. Sin embargo, esta constitucién tendria una corta vida. La caida
de las exportaciones y de los ingresos fiscales producto de la crisis mundial de 1873, la
inestabilidad politica derivada de los conflictos entre los estados y la fuerte tradicion de la
iglesia catdlica en la vida nacional, fundamentaron la critica de los opositores. Bajo el lema
de “Regeneracion o catastrofe”, los conservadores y liberales independientes liderados por
Rafael Nafez exigian que el pais retomara el orden nacional que se habia perdido con los
liberales radicales. Sus pretensiones politicas e ideoldgicas se alcanzaron con una nueva

constitucion en 1886, con dos guerras civiles de por medio (1876 y 1884).

Este nuevo proyecto constitucionalista significé un cambio frente a las propuestas de
su antecesora, adoptando un sistema de gobierno centralista, en donde la Iglesia Catolica
retomo su relevancia como principio unificador de la nacién. Se elimind la autonomia de los
estados federados a través de la formalizacién de un solo ejército nacional, un solo congreso
y un solo poder ejecutivo liderado por el Presidente de la Republica (Monroy y Rodriguez,
2021). Valencia (1987, p. 140) describe a la Regeneracion y la Constituciéon de 1886 como
un proceso reaccionario contra el Estado federal, que se basé en el centralismo, el
confesionalismo, la proteccion economica y el autoritarismo en materia de libertades

publicas.

El impacto politico y social de la Constitucion de 1886 fue inmediato y se manifesto
en dos guerras civiles adicionales antes del final del siglo X1X, ambas por la inconformidad
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de los liberales contra el autoritarismo del gobierno conservador. Sin duda, la mas importante
fue la Guerra de los Mil dias (1899-1902). Esta no solo significo una pérdida significativa de
vidas humanas, sino ademas un profundo deterioro de la capacidad productiva del pais.
Meisel y Romero-Prieto (2017, p. 21) estiman que el nimero maximo de muertes debi estar
cerca de las 39.000, lo que significaria que la esperanza de vida productiva de los hombres
se redujo de 30,7 a 24,3 afios. Ademas, los efectos del conflicto se agrandarian debido a la
destruccion de buena parte de la ya limitada infraestructura fisica del pais y por la altisima

inflacion producto del financiamiento del conflicto a través de la emision de papel moneda.

Inmediatamente después de la Guerra, Colombia sufre otro evento de relevancia, la
pérdida de Panama. Kalmanovitz (2012) describe de manera detallada las razones que
impulsaron la separacion. Primero, el descontento generalizado de las €lites panamefias con
las politicas de la Regeneracion y con la Constitucion de 1886, que al centralizar el poder
politico y econdmico en la capital eliminaron la libertad fiscal de los estados y, por tanto, su
autonomia economica. Por otro lado, Panama fue un escenario militar relevante en la Guerra
de los Mil Dias, lo que junto a la victoria conservadora incremento la inconformidad de los
ciudadanos panamefios. Adicional, en 1903 el Senado colombiano rechaz6 el tratado Herran-
Hay, en el cual los Estados Unidos se comprometian a construir el canal interoceanico. Esto
deteriord ain mas las relaciones entre Panamay el gobierno central, que junto con el apoyo

de los Estados Unidos culminé con la separacién en noviembre de 1903.

En la esfera econdmica, durante las Gltimas décadas del siglo XIX, Colombia
experimentd booms exportadores de productos agricolas como el tabaco, la quina y el afiil.
Todos estos fueron de corto plazo y sin la capacidad de distribuir los excedentes entre la
sociedad colombiana. EI modelo empresarial que predominé en estos productos fue el que
Ocampo (1984) definié como produccion-especulacion, en el cual el objetivo era apropiarse
de las ganancias extraordinarias que el desequilibrio de precios internacionales ofrecia en
coyunturas especificas. Para este fin se recurria a métodos rudimentarios de explotacion con
inversiones de capital minimo, de manera que pudiera migrarse rapidamente hacia nuevas
oportunidades de inversion. Sin embargo, paralelamente el café ganaba relevancia y se
expandia por el pais. Poco a poco el café se convirtio en el principal producto de exportacion,

generando profundos cambios en la estructura social y econdmica colombiana.
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Aunque el café ya figuraba en los productos de exportacion del pais, es solo a partir
de la segunda mitad del siglo X1X cuando empezé a tomar relevancia dentro de la estructura
productiva nacional. Segun las cifras de exportaciones, el café pasé de representar el 4,1%
de las exportaciones totales en los afios 50°s del siglo XIX, al 22,3% dos décadas después y
el 55,2% en 1918. Segun Ocampo (1984), este crecimiento exportador debe entenderse en el
marco de los desequilibrios en el mercado mundial de café, que significaron un incremento
de los precios a lo largo de la segunda mitad del siglo XIX, una caida importante a finales

del siglo y una recuperacion en las primeras décadas del siglo XX.

Segun los datos de Mejia (2015), hacia 1874 Santander producia cerca del 88% de
todo el café nacional. No obstante, con la expansion del cultivo a lo largo del pais, regiones
como Cundinamarca, Antioquia y Tolima entraron a participar activamente de la produccion,
alcanzando para 1892 participaciones del 5,6%, 10,4% y 8% respectivamente. En contraste,
la participacion de Santander se redujo a 67%. Entrado el siglo XX la produccion regional
de café experimentd una relocalizacion, siendo ahora Antioquia y Caldas los principales
productores con cerca del 35,1% de participacion en 1913. Para esa misma fecha Santander

redujo su participacion hasta un 30,9% y Cundinamarca subi6 a un 18,3%.

Tras esta reconfiguracion regional hay un hecho central y determinate, el proceso de
colonizacion antioquefia. La nueva produccién de café, especialmente en el occidente del
pais, se hizo bajo el modelo de produccion parcelaria, en donde pequefios propietarios
cafeteros participaron de manera significativa en la produccién y exportacion. A diferencia
de las experiencias del tabaco, la quina y el afiil, la produccién parcelaria del café permitio
al pequefio campesino participar de los beneficios de la produccion. Autores como Tirado
Mejia (2019) y Nieto Arteta (1997) han sostenido que tanto la colonizacion antioquefia como
el auge cafetero en el occidente del pais significaron un incremento en la capacidad
adquisitiva de los campesinos parcelarios, mediante la distribucion mas equitativa de los
excedentes de produccidn. En contraparte, Bejarano (1980), LeGrand (1988) y Palacios
(2009) dudan de los efectos equitativos de ambos procesos, argumentando que la distribucion
de la tierra en las zonas de colonizacion no fue diferente a la de otras regiones del pais, y que

la figura del comerciante fue central para la expansion del café.
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El objetivo de este capitulo es construir una Tabla Social usando la informacién de
1918 y que incluya los dos fendmenos mencionados. En ese sentido, uno de los aportes méas
sobresalientes es imputar ingresos a la poblacion trabajadora y a los distintos propietarios del
capital, reconociendo los efectos que la colonizacién de tierras y el auge cafetero de la
Primera Globalizacion tuvieron sobre la distribucion del ingreso. Una primera parte del
capitulo es un andlisis historico de ambos fendmenos, en el que se identifican los elementos
principales de cada uno. Con esto como referente, la segunda parte se enfoca en incluir estos
procesos en el marco de la Tabla Social de 1918. Esto implica identificar las nuevas

categorias e imputarles un ingreso consecuente con los hechos historicos y econémicos.

Como resultado del analisis historico del proceso de colonizacién antioquefia, este
capitulo presenta un analisis de la distribucién de la tierra. Se encuentra que en las zonas de
colonizacion fue mucho mas frecuente y significativa la presencia de propiedades pequefias
y medianas. Sin embargo, el coeficiente de Gini de la tierra fue mayor en estas zonas en
comparacion a las demas. Gracias al estudio de la curva de Lorenz y el indice de Theil esta

aparente paradoja se explica por la diferencia relativa en los extremos de la distribucion.

En términos de la Tabla Social reconstruida, esta mantiene las ventajas de la que se
disefio en el corte de 1870. A saber: reconoce distintas formas de trabajo rural; incorpora los
beneficios del capital y se les da mayor capacidad de desagregacion aprovechando los datos
del catastro; y finalmente, mantiene la dimension regional tanto en ingresos como en
ocupaciones. Adicionalmente, en este nuevo corte se incluye a los pequefios propietarios
cafeteros, con el propdsito de reconocer la funcion que estos tuvieron dentro de la expansion
del producto, especialmente en el occidente del pais. Para cuantificar el ingreso de este grupo
se recurre a diversa informacion de produccion cafetera y catastros, que creemos representa

de buena manera la estructura de la propiedad que se observaba en la época.

Este capitulo esta dividido en 9 secciones siendo la primera esta introduccion. El
apartado dos analiza el proceso de colonizacion antioquefia como representacion de la
ampliacién de la frontera agricola en el pais. Posteriormente, se presenta una descripcién
historica del comportamiento de las exportaciones e importaciones a lo largo del periodo de
analisis, haciendo énfasis en el proceso de expansion cafetera. En la seccion 4 se presentan

las categorias ocupacionales como punto de partida de la Tabla Social de 1918. La seccion 5
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describe el procedimiento para definir las categorias laborales en el sector agropecuario y los
grandes propietarios. Las secciones 6 y 7 corresponden a los procesos de imputacion de
ingresos laborales y de capital, respectivamente. Finalmente se presentan los resultados de la

desigualdad nacional y se cierra con las conclusiones.

Los resultados obtenidos muestran que la desigualdad en 1918 fue mayor a la de 1870.
Ademas, el ingreso promedio del capital crecid6 mucho mas que el del trabajo, lo que explica
la recomposicion de la distribucion funcional del ingreso a favor del capital. Adicionalmente
se muestra que a lo largo del periodo la desigualdad de las distribuciones factoriales tendio a
reducirse. No obstante, fue mucho mas grande el efecto derivado de la separacion de las
distribuciones, siendo la causa central que explica el deterioro en la distribucion del ingreso
a lo largo de la Primera Globalizacion. También se presentan algunos analisis sectoriales
vinculados con la importancia que tuvo el sector no agropecuario para explicar el incremento
de la desigualdad. Finalmente, se muestra que a nivel nacional la gran propiedad mantuvo su
importancia dentro de la estructura de produccién y por tanto las formas de control territorial

y laboral siguieron siendo muy importantes

5.2. Colonizacion antioqueia, expansion de la frontera agricola

y desigualdad de la tierra

Antes de presentar los supuestos que soportan la estimacion de la Tabla Social para
el corte de 1918, es conveniente analizar la colonizacion antioquefia y el principio del auge
cafetero. Esto porque fueron determinantes para transformar las estructuras de tenencia de la
tierra y las relaciones de produccion y distribucion. El propdsito es resaltar los elementos
centrales en cada uno de estos fendmenos, para posteriormente incorporarlos en los supuestos

y procedimientos sobre los que se construye la Tabla Social.

Para entender estos procesos es importante entender los cambios en la estructura
administrativa del pais. Con la Constitucion de 1886, los nueve estados soberanos que
conformaban la nacién en 1870 se reconfiguraron en departamentos, dirigidos por

gobernantes escogidos directamente por el presidente de la Republica. Sin embargo, fue en
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el gobierno de Rafael Reyes (1904-1909)% cuando se impulsaron las principales
modificaciones al territorio nacional. El Cuadro 5.1 relaciona geograficamente las
composiciones territoriales de los estados de 1870 (sin Panamd) y los departamentos,

comisarias e intendencias en 1918,

Cuadro 5.1. Relacion entre estados de 1870 y departamentos de 1918.

Estados 1870 Departamentos 1918
Antioquia
Caldas
Atlantico
Bolivar
Boyaca
Comisaria de Arauca
Cauca
Narifio
Valle del Cauca
Cauca Comisaria de Caqueta
Comisaria de Putumayo
Comisaria del Vaupés
Intendencia de Choco
Cundinamarca
Cundinamarca Intendencia del Meta
Comisaria de Vichada
Magdalena
Comisaria de la Guajira
Norte de Santander
Santander
Tolima
Huila

Antioquia

Bolivar

Boyaca

Magdalena

Santander

Tolima

Fuente: Elaboracion propia

53 Reyes consideraba que: “la division territorial fomenta y desarrolla la riqueza; pone en juego las capacidades y energias
de los hijos de los nuevos departamentos; vigoriza el amor patrio, y destruye el secular gamonalismo y el sectarismo
politico” (en Londofio, 2011, p. 195)

5 Las intendencias y comisarias eran entidades territoriales con un menor alcance administrativo y legal que los

departamentos. La Constitucidn politica de 1886 establecia que estas entidades estaban bajo la administracion del Gobierno
central y seria el legislador la autoridad encargada de definir su organizacion administrativa, legal y judicial
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El impacto de la colonizacién antioquefia, asi como el auge cafetero, se analizaran
considerando las relaciones establecidas en el Cuadro 5.1. Mantener esta consistencia
permitird hacer comparaciones regionales en ingreso y niveles de desigualdad.

Colonizacién Antioquefa

La colonizacion antioquefia ha sido catalogada por los historiadores econdémicos
como uno de los acontecimientos culturales, sociales y econdmicos mas relevantes en la
historia de Colombia. De aqui que sus causas, alcances y efectos hayan sido ampliamente
debatidos por los historiadores econémicos (Arango, 1981; Bejarano, 1980; Brew, 1977;
Jaramillo, 1988; LeGrand, 1988; Melo, 2015; Palacios, 2009; Parsons, 1997; Tirado Mejia,
1978, 2019; Toro, 1968) A muy grandes rasgos, este proceso puede definirse como el
movimiento migratorio de la poblacion antioquefia hacia el sur, favoreciendo la expansion
de la frontera agricola y la formacion de amplias zonas de colonizacion en el occidente del
pais. Este proceso se desarrollé a lo largo del siglo XIX y principios del XX y abarcé

principalmente lo que en 1918 eran los departamentos de Caldas, Valle del Cauca y Cauca.

Las implicaciones de este proceso son muy importantes para el propdsito de esta
investigacion. La colonizacién antioquefia no solo incorpor6 una significativa proporcion de
tierra a los circuitos productivos, ademas, representd un cambio en las estructuras regionales
de tenencia de la tierra y consecuentemente en las relaciones de produccion y distribucién
del ingreso. Resulta por lo tanto prioritario que la Tabla Social que construimos para 1918
incorpore estos cambios y permita identificar sus efectos distributivos. Adicionalmente, tal y
como se hizo en el Capitulo 3, lainformacién de la distribucion de la tierra permite aproximar
la variabilidad de los ingresos de capital. Asi, identificar como la colonizacion afect6 a la
desigualdad en la distribucién de la tierra es crucial en esta propuesta metodoldgica. Esta
seccidn presenta inicialmente una descripcion historica del proceso y posteriormente muestra
algunas cifras y construye algunos indicadores asociados a la estructura de tenencia de la

tierra.

Tirado Mejia (2019) describe los factores econémicos que determinaron el proceso

de colonizacidn antioquefia. Durante la Colonia, Antioquia era una region rezagada y aislada
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cuyo unico vinculo con el comercio exterior era la exportacion de oro. La produccion agricola
era una actividad limitada y secundaria que respondia a la dindmica del sector minero,
proveyendo los alimentos en regiones en donde se encontraba oro. La propiedad de la tierra
estaba muy concentrada, lo que junto a los mecanismos de retencidén de mano de obra de las
grandes haciendas excluia a una proporcién importante de la poblacion rural de los sistemas
de produccién. A finales del siglo XVI1I se produjo una caida en la extraccion de oro, que
sumado a la imposibilidad de trabajar en el sector agricola, obligd a la poblacion pobre

antioquefia a migrar hacia tierras mas propicias para su subsistencia.

A lo largo de los primeros afios del proceso de colonizacién, los campesinos y sus
familias se desplazaron hacia tierras virgenes del sur, abriéndose paso entre las selvas y
estableciéndose en zonas montafiosas aptas para la produccion familiar. Sin embargo, como
reconoce LeGrand (1988, p. 59), con el paso del tiempo los colonos no solo lograron generar
el alimento para sus familias sino ademas producir excedentes que se intercambiaban en los
mercados locales. Con la llegada cada vez mas significativa de nueva poblacion, junto con
las nuevas generaciones nacidas en estos territorios, se formalizaron espacios de colonizacion
donde convivian la pequefia y mediana propiedad territorial. Esto aport6 a la produccion
nacional una significativa proporcion de nuevas tierras cultivables. Duque et al. (1963, p.
351) destacan el impacto poblacional de este proceso, mencionando que llevo a la fundacién

de tantas ciudades como en los primeros siglos de conquista y colonizacién espafiola.

Este proceso suscitd un interesante debate en la historiografia colombiana. Una
primera corriente resalta que condujo al desarrollo de una prospera sociedad de familias
campesinas propietarias, limitando la formacion de grandes haciendas y favoreciendo la
democratizacion y el acceso a la tierra de pequefios y medianos productores. Adicionalmente,
el hecho de que estas unidades familiares pudieran acceder al beneficio de la explotacién
agricola, principalmente del café, increment6 la capacidad de compra favoreciendo la
demanda de productos manufacturados nacionales. De aqui que esta sea la primera region en
donde se desarrollé la industria nacional (McGreevey, 2017; Nieto Arteta, 1997; Tirado
Mejia, 2019)

En contraposicion, otra linea de investigacion ha cuestionado esta aparente

democratizacion de la tierra, incluyendo dentro de su andlisis histérico el papel desempefiado
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por los empresarios agricolas y las élites comerciales. En el primer caso, LeGrand (1988)
menciona que el proceso de colonizacion ocurrid en dos etapas sucesivas. Inicialmente, se
dio un movimiento de colonos hacia tierras publicas, lo que incluia todo el proceso de
adecuacion y preparacion de la tierra para la siembra y produccion. Sin embargo, a pesar de
que la Ley 61 de 1874 consideraba la concesion de tierras a los campesinos que las cultivasen,
el proceso de emision de los titulos de propiedad era tan costoso para el colono que en la
préctica pocos podian formalizar la propiedad sobre su tierra. Era entonces cuando se iniciaba
la segunda etapa del proceso, caracterizada por la llegada de las grandes empresas agricolas.
A estas se les brindaba no solo la oportunidad de disponer de una tierra ya preparada para el
cultivo, sino ademas, de mano de obra disponible. Evidentemente, la mayor capacidad
financiera y politica de los grandes empresarios territoriales les permitia asumir los costos de
titularizacion o concesion de las tierras publicas, muchas de ellas en territorios ya habitados
por colonos. Esto ponia a los campesinos frente a una disyuntiva, abandonar la tierra que
habian cultivado por afios y desplazarse hacia nuevas zonas de frontera o aceptar un contrato
de arrendamiento con el gran hacendado. En ambos casos el resultado efectivo era la

expropiacion de la tierra.

LeGrand (1984) y Palacios (2009) recurren a los datos de tierras baldias otorgadas
por el gobierno nacional entre 1827 y 1931 para demostrar la tendencia hacia la
concentracion. Este tltimo concluy6 que: “La estructura de tenencia de la tierra que se deriva
de estos cuadros no puede calificarse de democratica o igualitaria. EI contexto en que se
verificd la apropiacion de baldios en la sociedad de colonizacion antioquefia indica por el
contrario caracteristicas analogas al resto del pais” (Palacios, 2009, p. 283). Por su parte,
LeGrand (1984, p. 24) concluye que: “menos del cinco por ciento de los titulos de tierras
fueron a propiedades menores de cien hectareas. Estas estadisticas indican que la

privatizacion de las tierras publicas reforzé el predominio de la gran propiedad”.

Con el propdsito de indagar més en esta discusion se analizaran los mismos datos que
usaron estos autores, las concesiones de tierras baldias otorgadas por el Estado a particulares,
en la ventana de tiempo 1827-1918. La politica de otorgamiento de tierras publicas
inexplotadas respondi6 a diferentes criterios. En una primera instancia funcioné como

mecanismo para pagar la deuda publica a los acreedores colombianos, pero luego se enfocd
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en incentivar la migracion extranjera, fomentar la explotacion de productos agricolas de
exportacion y ampliar la frontera agricola. Las Memorias del Ministerio de Industria de 1931
recopilan la informacién del nimero de concesiones otorgadas a los agentes privados y el
tamafo para todas las regiones del pais. Esta informacidén se desagrega en tres grupos
territoriales. El primer grupo incluye exclusivamente a la region de Antioquia, a la que hemos
considerado conveniente analizar de forma separada puesto que fue el punto de partida de la
poblacion migrante. EI segundo contiene a las zonas receptoras de la migracion masiva de
origen antioquefo, a las que denominaremos zonas de “colonizacion”. Finalmente, una
ultima categoria contiene al resto de regiones del pais, a las que definiremos como “resto”s.
También figura la informacion agregada de todo el pais. El Cuadro 5.2 resume la cantidad de
concesiones y el tamafrio total para diferentes rangos de longitud en cada uno de los grupos
mencionados. Si bien el contexto historico es muy diferente, se recurre a las referencias que
actualmente usa el Instituto Geografico Agustin Codazzi (IGAC) para definir los tamafios de
las propiedades rurales en el pais. Una extension de menos de 20 hectareas (ha) se define
como pequefia, entre 20 ha 'y 200 ha como mediana y mas de 200 ha como grande (IGAC,
2023, p. 23). Para complementar esta informacion, el Grafico 5.1 muestra las distribuciones

de los grupos y resalta los promedios con lineas punteadas.

5 Conforme con la desagregacion territorial de 1918, en el grupo de “Colonizacién se incluyeron los siguientes
departamentos: Caldas, Valle del Cauca, Cauca, Narifio y Huila. En el grupo resto aparecen: Tolima, Magdalena, Atlantico,
Santander de Norte, Santander del Sur, Boyacd, Cundinamarca, Choco, San Martin Meta, Caquetd y Casanare. Antioquia
es una categoria Unica.
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Cuadro 5.2. Numero de concesiones, hectareas y tamafio promedio de las concesiones
totales entregadas por region entre 1827 y 1918.

Rango de tamafio

Variable Zonas
0-20 | 21-50 | 51-100 | 101-200 | 201-1000 | 1.000 Total
Antioquia 30 52 103 37 129 106 457
NGmero de | Colonizacion 199 290 | 329 208 191 48 1.265
concesiones | Resto del pais 61 108 236 111 342 293 1.151
Colombia 290 450 668 356 662 447 2.873
Antioquia 272 1.928 | 8.588 | 5.943 68.325 | 499.749 | 584.805

Hectareas | Colonizacion | 2.352 |10.731| 25.987 | 30.081 | 80.993 | 184.815 | 334.959

otorgadas | Resto del pais 767 3.929 | 19.273 | 16.314 | 184.141 |1.292.418 | 1.516.842

Colombia 3391 |16.588| 53.848 | 52.338 | 333.459 |1.976.982 | 2.436.606
) Antioquia 91 | 371 | 834 | 1606 | 5297 | 47146 | 12797
Tamano
promedio | Colonizacion | 118 | 370 | 790 | 1446 | 4240 | 38503 | 26438
por | Restodelpais | 12,6 | 364 | 81,7 | 1470 | 5384 | 44110 | 13178
conceston Colombia 117 | 369 | 806 | 1470 | 5037 | 44228 | 8481

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del Ministerio de Industria de 1931

Grafico 5.1. Distribuciones del tamafio de las concesiones otorgadas por zona entre 1827 y
1918.

W Grupo regian

H Antioguia
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u Colonizacion

u
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Hectareas

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del Ministerio de
Industria de 1931
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En base a estos limites, los datos muestran que a pesar de que a nivel nacional
alrededor del 61,4% de las concesiones otorgadas eran pequefias 0 medianas, estas solo
representaban el 5,2% de la tierra total, lo que va en linea con el resultado de concentracion
que menciona LeGrand (1984). Sin embargo, la division por zonas refleja algunas
diferencias. En las zonas de colonizacién, este mismo tamario territorial representaba cerca
del 81,1% de las concesiones totales, muy superior al 44,8% que se observé en las zonas
definidas como resto del pais y al 48,6% de Antioquia.

En términos de apropiacion de tierra la diferencia también es significativa. En las
regiones de colonizacion las propiedades medianas y pequefias acumulaban el 20,6% de la
tierra total, mientras que en los otros grupos no superaba el 3%. Aungue evidentemente habia
una tendencia generalizada a la concentracion de la tierra, estos datos demuestran que la
pequefia y mediana propiedad fue mas frecuente en las zonas que recibieron migracion
antioguefia. De esta manera, tal como se ve en el Gréfico 5.1, la distribucion de la tierra entre
los grupos territoriales considerados diferia considerablemente. En las zonas de colonizacion
la cola izquierda de la distribucion fue mucho mas significativa, de aqui que
comparativamente el tamafio promedio por concesion fuera muy inferior, 264,8 ha contra un
valor cercano a las 1.300 ha en las otras dos agrupaciones consideradas. Dado que el nimero
de concesiones y su extension en hectareas podia variar positivamente con el tamafio de la
region, en el Cuadro 5.3 se normalizan estas dos variables, dividiéndolas por millon de
habitantes, al tiempo que se agrupan segun establece el IGAC en pequefia propiedad, mediana
propiedad y gran propiedad.
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Cuadro 5.3. Numero de concesiones Yy tierra total otorgada por millon de habitantes entre

1827 y 1918.
Propiedades Propiedades Propiedades
Variable Zonas pequefas medianas grandes
(<20 ha) (21 ha -200 ha) (>200 ha)
Antioquia 36 233 285
Concesiones _
Colonizacion 154 641 185
por millén
] Resto del pais 16 122 170
de habitantes i
Colombia 50 252 189
Antioquia 330 19.993 690.058
Hectareas —
) Colonizacion 1.824 51.795 206.103
por millon _
) Resto del pais 205 10.560 394.573
de habitantes i
Colombia 579 20.969 394.605

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del Ministerio de Industria de 1931.

La informacion del Cuadro 5.3 reafirma que en las regiones de colonizacion
antioguefia fueron mucho mas frecuentes y significativas las propiedades medianas y
pequefias. Por cada mill6n de habitantes se otorgaron 53.619 ha de este tipo de propiedades
(1.824 en pequefias y 51.795 en medianas), 2,6 veces mas que en Antioquia y 4,9 que en el
resto de zonas del pais. En términos de nimero de concesiones las diferencias también son
importantes. EI nimero de concesiones pequefias y medianas por millon de habitantes en las
zonas de migracion triplicaban las de Antioquia y sextuplicaba las del resto del pais. Respecto
a las propiedades grandes (més de 200 hectareas), Antioquia fue la region que mas hectareas
recibio por millén de habitantes, cerca de 690.058, mientras que en las zonas de colonizacion

apenas llegd a 206.153.

A pesar de que la participacion y relevancia de las propiedades pequefias y medianas
fue mucho mas significativa en las zonas receptoras de la migracion antioquefia, la
estimacion y comparacion de indices de desigualdad muestra un resultado llamativo, la
desigualdad en el tamafio de la tierra fue mas alto en las zonas de colonizacién. ElI Cuadro
5.4 muestra el coeficiente de Gini y el indice de Theil de la tierra otorgada a los privados
segun las desagregaciones territoriales que se han venido trabajando.
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Cuadro 5.4. Coeficientes de desigualdad de la tierra por agrupacién territorial 1827-1918

Zona Gini Theil
Antioquia 0,777 1,37
Colonizacion 0,781 1,66
Resto del pais 0,762 1,26

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del
Ministerio de Industria e 1931.

Bajo ambos indices de desigualdad, la tierra estaba peor distribuida en las zonas de
colonizacion. Esta conclusién merece un mayor andlisis, ya que los elementos que generan
la desigualdad son distintos. El Gréafico 5.2 presenta las curvas de Lorenz de la tierra para
los tres grupos tratados y se marca el punto en donde las pequefias y medianas propiedades
se dividen de las grandes (el umbral es 200 ha). En el eje de las x se representa el acumulado
de propietarios receptores de la concesion y en el eje de las y se representan las hectéareas

acumuladas.

Grafico 5.2. Curvas de Lorenz de la distribucion de la tierra por agrupaciones
regionales entre 1827 y 1918.
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Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del Ministerio de Industria de 1931
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Un punto de inflexion interesante es cuando el porcentaje de concesiones acumuladas
se acerca al 80%, alli las curvas de Lorenz se cruzan reflejando que las distribuciones de
Antioquia y el resto del pais se acercan a la linea de equidistribucion, en comparacién con la
de las zonas de colonizacion. Sin embargo, se debe tener cuidado, ya que cerca de ese punto
los tamafios de las concesiones eran totalmente distintos, en las zonas de colonizacion en ese
punto se empezaban a superar las 200 hectareas mientras que en las otras dos ya rondaba las
1.200. Evidentemente a partir de este punto las propiedades de gran tamafio empiezan a tomar
relevancia en las zonas de colonizacion, lo que explicaria el cambio en la distribucion. Esto
no significa que en las zonas de colonizacidn se estén incorporando propiedades de mayor
tamafio absoluto en comparacién con los otros dos casos, sino que en términos relativos estas
nuevas propiedades son significativamente mas grandes que las que se estaban
contabilizando antes del punto de inflexion. Dado que las propiedades grandes en Antioquia
y en el resto del pais fueron mucho mas frecuentes (cerca del 50%) esta transicion se dio

mucho antes en la distribucién y con menor intensidad.

Otra manera de entender este efecto es comparar los tamarfios promedio de los baldios
otorgados en las concesiones grandes (mas de 200 ha) respecto al tamafio promedio total. En
Antioquia y el resto del pais esta ratio fue cercana a 1,8, mientras que en las zonas de
colonizacién sube a 4,2. Esto es cierto, aun cuando para cualquier rango, los tamafos
promedio en las zonas de colonizacion fueron méas pequefios en términos absolutos que sus
contrapartes (ver Cuadro 5.2). Esto reafirma que, en términos relativos, el efecto de la

inclusion de propiedades grandes fue mucho méas marcado en las zonas de colonizacion.

De este andlisis se pueden derivar dos conclusiones. Primero, los coeficientes de Gini
y particularmente las curvas de Lorenz deben interpretarse con cuidado. Dado que se
construyen en base a participaciones porcentuales se pierde informacion que los valores
absolutos brindan. El indice de Gini de las zonas de colonizacidn era mayor, pero cerca del
80% de las propiedades eran pequefias 0 medianas, mientras que en los otros dos grupos estas
representaban solo el 50% de las tierras. Segundo, los datos parecieran indicar que la mayor
desigualdad en las zonas de colonizacidon proviene de las diferencias relativas entre los
tamafios promedio por concesiéon en los extremos de la distribucion, mas que de las

diferencias en los tramos medios de la misma.
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Para verificar esta hipdtesis hemos recurrido a la descomposicion del indice de Theil.
Se crearon dos categorias dentro de cada uno de las tres zonas analizadas: pequefia-medianas
propiedades y grandes propiedades, segmentadas a partir del criterio de 200 ha. La ecuacion
5.1 muestra la desagregacion del indice de Theil de la tierra en cada agrupacion geogréafica
(T;). En base a esto se analizd qué proporcion de la desigualdad total proviene de las
diferencias entre los tamarios promedio de cada categoria (componente entre-grupos) y qué
proporcién de la desigualdad interna de los grupos (componente intra-grupos). Los dos
grupos de tamafo de tierra se especifican con el subindice 1.

2 h'll
Ti = Z Vyi Tll + Z U“ln
i_

= (5.1)
Componente Componente
intra-grupos entre-grupos

Dado que solo hay dos grupos de tamafio de tierra (menos y mas de 200 ha) la
sumatoria tiene ese orden. v;; es la participacion de cada grupo | en la tierra total otorgada en

la desagregacion territorial i. T}; es el indice de Theil de la tierra en los respectivos grupos de
tamafio | dentro de la zona i. hy; corresponde al tamafio promedio de las concesiones en cada

grupo | en la zona i. Finalmente, h; es el tamafio promedio por concesién en toda la

desagregacion geogréafica i que se esté analizando. Los resultados figuran en el Cuadro 5.5.
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Cuadro 5.5. Descomposicion del indice de Theil por tamafio de las concesiones entre 1827

y 1918.
(< 200 ha frente a >200 ha)
Componente Componente Indice de Theil
Zona .
intra-grupos entre-grupos Total
N 0,82 0,55
Antioquia 1,37
(60,1%) (39,9%)
. 0,73 0,93
Colonizacién 1,66
(43,8%) (56,2%)
0,75 0,52
Resto del pais 1,26
(59%) (41%)

Fuente: Elaboracion propia en base a la informacion de las Memorias del Ministerio de Industria de 1931

Como se aprecia, en Antioquia y en la categoria resto del pais, el principal
determinante de la desigualdad es el componente intra-grupos (contribuciones cercanas al
60%); es decir, la desigualdad que proviene de las distribuciones internas de ambas
categorias. En contraste, en las zonas de colonizacién prima el componente entre-grupos: la
diferencia entre los tamafios promedio de las grandes propiedades frente a las pequefias y

medianas, explica alrededor del 56% de la desigualdad total.

Para cerrar esta discusion, se ha demostrado como en las zonas de colonizacion fue
mas frecuente la concesién de baldios de menores tamafios en contraposicion a las zonas que
no tuvieron una migracién masiva de poblacion antioquefia. En las zonas de colonizacion por
cada concesién de gran tamafio se concedian 4,2 medianas o pequefias, mientras que en las
demas regiones del pais la relacién fue casi de uno a uno. Sin embargo, los coeficientes de
desigualdad del primer grupo (zonas de colonizacidn) fueron mayores en comparacion a las
demas. La descomposicion del indice de Theil muestra que esto se debe a las diferencias
relativas en los extremos de la distribucion. De lo anterior se puede concluir que una mayor
frecuencia y relevancia de pequefias y medianas propiedades no es incompatible con un
indice de desigualdad mas alto, respecto a contextos en donde fue mas relevante la gran

propiedad.
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Existe mayor consenso alrededor de otros aspectos derivados del proceso de
colonizacion. Por un lado, la colonizacion logro conectar dos regiones que se encontraban
separadas por amplios territorios no transitables, estas eran Antioquia y el Valle del Cauca.
Claramente la unificacion del occidente del pais vinculd una significativa proporcion de
tierras virgenes a los circuitos de produccion. Por otra parte, de la mano de la expansion
cafetera, la colonizacién impulsé el desarrollo de infraestructuras de transporte,
principalmente caminos y trenes (Tirado Mejia, 2019). Pachon y Ramirez (2006) muestran
que entre 1885 y 1918 la longitud de las lineas férreas del pais se multiplico casi por seis. La
funcién principal de estos ferrocarriles era conectar a las regiones productivas con los puertos
de exportaciéns. De esta manera los trenes se complementaban con el sistema fluvial del

pais, sustituyendo los métodos tradicionales de transporte basados en la fuerza animal.

Finalmente, este proceso fue clave para que el occidente del pais ganard
preponderancia politica y econémica. En ello influy6 no sélo el significativo crecimiento
poblacional asociado a la migracion, sino también el impulso econdmico derivado de la
expansion cafetera y el desarrollo industrial. Para el siglo XX, seria la sociedad del occidente
del pais la que capitalizaria la direccién politica del pais, asi como en el siglo XIX lo habian

hecho los ciudadanos de Popayan y Santander.

5.3. Comercio exterior y el auge cafetero

La vinculacion de América Latina a los circuitos comerciales de la Primera
Globalizacion se dio principalmente a través de la exportacion de materias primas, bienes
agricolas o mineros y la importacion de manufacturas y bienes de capital. En el Capitulo 2
se presentaron unas primeras aproximaciones, pero en esta seccién se profundiza y extiende

el analisis colombiano. En una primera instancia se presenta el panorama general de las

% El hecho de que los ferrocarriles tuvieran un objetivo fundamentalmente exportador, implica que la interconexion entre
regiones interna fue minima. De esta manera, desde este enfoque los precios relativos entre regiones debieron mantenerse
relativamente constantes, supuesto que se hace para estimar las canastas de subsistencia en el Anexo 1.
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exportaciones e importaciones, para posteriormente enfocarse en el café como el producto

que transformaria la estructura de produccion y distribucion del pais.

5.3.1. Los vaivenes del comportamiento exportador e importador

Existe un consenso generalizado en afirmar que la vinculacion de Colombia a la
Primera Globalizacion fue tardia respecto a la de otros paises de la region (Bejarano, 1980;
Ocampo y Colmenares, 2019). Aunque durante la segunda mitad del siglo XIX hay
experiencias exportadoras relevantes, ninguna represent6 una transformacion significativa en
la estructura econdmica del pais. Solo entrado el siglo XX, la expansion cafetera generd
cambios en los patrones de desarrollo nacionales. En esta seccion se presentard una
descripcion del comportamiento del sector exportador e importador colombiano a lo largo de
la Primera Globalizacion. La referencia primaria seran los textos de Ocampo (1984) y
Ocampo y Colmenares (2019), quienes a partir de un amplio levantamiento de informacion
caracterizaron de manera detallada el comportamiento de la economia colombiana a lo largo

del periodo.

Iniciando el analisis a mediados del siglo XIX y hasta 1929, Ocampo y Colmenares
(2019, p. 240) encuentran tres fases que caracterizaron el comportamiento exportador
colombiano. Primero, una fase de crecimiento sostenido en las exportaciones entre 1850-
1882, con una tasa de crecimiento anual per capita de las exportaciones del 1,9%. En esta
fase crecieron de forma notable las exportaciones de tabaco, la quina y el café. En una etapa
inicial (1850-1857) sobresalieron las exportaciones de tabaco y quina, cuyo volumen crecié
bajo una coyuntura de precios muy favorable. Respecto a la composicién, el tabaco alcanzé
el 27,8% de las exportaciones totales y la quina el 9,8%, cuando en la década anterior entre
ambos apenas sumaban un 4% 5. En torno a 1870, el tabaco alcanz6 su punto maximo de
participacion con cerca del 37,3% de las exportaciones, la quina representaba entonces el
30,9% vy el café el 17%.

57 En esta época el principal producto exportador del pais era el oro representando el 73% de total exportado.
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En la segunda fase exportadora, entre 1882 y la primera década del siglo XX, las
exportaciones decrecieron en términos per capita a una tasa anual cercana al -1%. La
dindmica de las exportaciones se movio6 exclusivamente al ritmo de la produccion de café,
que se consolidaba como principal producto de exportacion, con un 39,5% del total. No
obstante, esta tendencia se revierte de manera dramatica en 1899 una vez que Brasil
incrementa la oferta mundial. De un precio de 15,8 centavos de délar por libra de café en
1896 se baj6 progresivamente hasta los 6,4 centavos de délar por libra en 1905. Esto redujo
la rentabilidad de las haciendas cafeteras, a tal punto que en 1905 la exportacion de café
apenas cubria el costo de produccion (Ocampo, 1984, p. 344). Adicional a lo anterior, durante
esta misma época el pais transitaba una serie de conflictos y transformaciones internas que
agravaban el problema. Por un lado, dos conflictos civiles que retrataban las disputas entre
los dos principales partidos politicos del pais, conservadores y liberales. Un primer conflicto
se dara en 1895. El segundo, la Guerra de los Mil Dias, entre 1899 y 1902, fue especialmente
significativo por los profundos dafios que ocasiond sobre la economia y la infraestructura del
pais. De otra parte, la pérdida de Panama en 1903 mostré las tensiones existentes entre las

regiones y el centralismo del gobierno nacional.

Ocampo (1984) caracteriza el patrén exportador colombiano a lo largo de la segunda
mitad del siglo XIX bajo el modelo de “produccion-especulacion”. Este consistia en una
forma de comportamiento empresarial, cuyo objetivo era apropiarse de las ganancias
extraordinarias que los precios internacionales generaban para productos especificos. No
habia incentivos econdmicos para reinvertir las ganancias en mejoras productivas, por lo que
muchas veces las explotaciones agricolas se hacian bajo condiciones muy elementales. De
aqui, que la produccién nacional no pudiera hacer frente a coyunturas externas en la que los
precios internacionales cayeran, lo que hacia que los empresarios salieran del negocio y
movilizaran sus capitales hacia nuevas oportunidades de inversion. Esto explica la corta
duracion de los booms exportadores de quina y tabaco en el siglo X1X, pero también de otras
experiencias menos significativas que siguieron este modelo, como el afil, el caucho y el
algodon. Estos auges exportadores tendian a incrementar los ingresos de los capitalistas y
propietarios, y en cierta medida de los trabajadores vinculados a la produccion. No obstante,
se tendria que esperar hasta entrado el siglo XX con la expansion del café, para ver un
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producto con relevancia de largo plazo en la estructura de produccion, y que generd cambios

importantes en las relaciones laborales y de tenencia de la tierra.

La tercera fase en el comportamiento exportador colombiano durante la Primera
Globalizacion se inici6 en 1905 y finaliz6 con la gran depresion de 1929. Con una tasa de
crecimiento de las exportaciones per cépita de 3,9%, el pais experiment6 un boom exportador
como jamas se habia visto, con el café como producto estrella. Para 1918, el café representaba
el 55% de las exportaciones totales, seguido por los cueros y el banano con un 8% y 6%
respectivamente (GRECO, 2004). En este comportamiento confluyeron tanto factores
internos como externos que marcaron una diferencia respecto a las fases anteriores. El precio
del café tendria una significativa y constante recuperacion, de 7,5 centavos la libra en 1905
al2,4en1918y 25,9 en 1929. En el contexto doméstico, las reformas del gobierno de Rafael
Reyes (1905 — 1909) trajeron al pais estabilidad politica y econémica. En el primer caso, la
mayor participacion politica otorgada a los liberales garantiz6 un largo periodo de paz. En la
esfera econdmica, las reformas de Reyes fueron el primer paso para superar el desorden
monetario que habia caracterizado al pais durante la Guerra de los Mil Dias. Ademas, el
occidente del pais se vincul6 al comercio mundial de café basandose en el modelo de
produccion parcelaria, que diferia econdmica y socialmente de la tradicional hacienda

cafetera.

Pasando al comportamiento de las importaciones, siguiendo el trabajo de Ocampo
(1984), estas se pueden categorizar en distintas etapas. Primero, un periodo de crecimiento
sostenido entre 1850 y 1882, donde las importaciones reales per capita alcanzaron tasas de
crecimiento promedio de 2,5%%, superior al 1,9% de las exportaciones. Esto se explica por
la caida en los precios de las importaciones (5,4% en el periodo analizado). La mercancia
importada méas importante fueron los textiles, en la década 1870-1879 representaban el 65,5%
del total.

La segunda fase se extiende entre 1882 y 1896/98, cuando el crecimiento real per

capita se moder6 a niveles cercanos al 2%. Este periodo, a diferencia del anterior, coincide

58 E| texto no presenta crecimiento per capita por lo que se ajustaron en base los datos censales oficiales interpolando
linealmente en los afios sin datos.
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con el declive en las exportaciones reales y también con una continua volatilidad de las
importaciones nominales. Nuevamente, el crecimiento real se debi¢ a la caida de los precios
de importacion. El indice de Ocampo (1984, p. 146) muestra una caida de 23% en esta
ventana de tiempo. Los textiles se siguieron manteniendo como el principal producto de
importacion (valores cercanos al 53%), pero ganan relevancia las manufacturas de metal y
bienes de capital con un 11,5% del total, cuando en la década de 1860 llegaba a penas a un
5%. Es relevante mencionar que, a pesar de la pérdida de participacion de los textiles, este
rubro crecio en términos absolutos de manera muy significativa en la canasta importadora
colombiana. Entre la década de 1860 y el final del siglo XIX, el nimero de toneladas de
textiles importadas paso de 3.338 a 7.318, lo que esté relacionado con la significativa caida
de los precios, cerca de un 54% en estas fechas (Ocampo, 1984).

Los primeros afios del siglo XX merecen una atencion puntual. Junto a la Guerra de
los Mil Dias, la separacion de Panama y la caida de las exportaciones, el precio de las
importaciones se incrementd. Asi, las importaciones en términos reales per capita cayeron a
una tasa de -3,8% entre 1896 y 1910. Luego, similar a las exportaciones, las importaciones
experimentaron un significativo crecimiento. En términos nominales las importaciones
crecieron a niveles de 14% anual entre 1910 y 1926 (Tirado Mejia, 2019, p. 230), impulsado
en gran medida por el boom exportador del café y por la entrada de capital externo

(indemnizacion de Panama, inversion extranjera directa y crédito externo).

Concluyendo, a lo largo de la segunda mitad del siglo XI1X las importaciones reales
parecieron tener un comportamiento mas dinamico que las exportaciones, respaldado
principalmente en un mejoramiento de los términos de intercambio mas que por un sector
exportador que creciera significativamente. Esta tendencia se revierte entrado el siglo XX,
cuando la economia colombiana experimenté un boom exportador sin precedentes, lo que

permitio la entrada de recursos para financiar las crecientes importaciones.
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5.3.2. Auge cafetero

Sin duda el café ha sido el producto agricola mas representativo del pais y su
desarrollo ha estado estrechamente ligado con la economia, la sociedad y la formacion de la
identidad nacional. Aunque algunas referencias historicas mencionan por primera vez la
presencia de café en Colombia para mediados del siglo XVIII (Tirado et al., 2017, p. 35), no
seria hasta 1834 cuando se realizaran las primeras siembras con fines comerciales. Ocampo
(1984, p. 310) muestra como la definicion de Colombia como un pais cafetero debe
entenderse en el contexto de los desequilibrios en el mercado internacional de café, que

genero fluctuaciones favorables en los precios. El Grafico 5.3 muestra este comportamiento.

Gréfico 5.3. Precio nominal del café en centavos de dolar por libra (1821-1925)
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Fuente: Ocampo (1984, p. 310)

Luego de una larga fase de caida constante desde la década de 1820 hasta 1849, se
observa una recuperacién en los precios a partir de mediados del siglo XIX. Aunque con
caidas ciclicas, el precio logré6 mantener una tendencia alcista hasta 1874, en la que “los
precios nominales como reales superaron en cada fase de un nuevo ciclo los niveles
alcanzados en la fase inmediatamente anterior” (Ocampo, 1984, p. 309). Este
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comportamiento mas o menos favorable se revirtié de una manera muy significativa en la
ultima década del siglo XIX, una vez el incremento en la oferta de café proveniente de la
region paulista de Brasil corrigio el desequilibrio de mercado y redujo el precio de manera
profunda. En base a esta dindmica, el Grafico 5.4 muestra la composicion de las

exportaciones colombianas entre 1835y 1918.

Grafico 5.4. Composicién de las exportaciones colombianas entre 1835y 1922.
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Fuente: Para el periodo 1835-1910 la informacion proviene de Ocampo (1984), el dato de 1918 fue tomado de
GRECO (2004).

Sobresalen algunos comportamientos. Primero, la pérdida de participacion porcentual
de las exportaciones de productos minerales (oro y plata), particularmente en el periodo
1840/45-1854/1858. Dado que en términos absolutos las exportaciones de minerales se
mantuvieron relativamente constantes, la razon de su caida es el significativo incremento en
las exportaciones de tabaco. Estas pasaron de 118.500 pesos oro a cerca de 1.769.000, con
un incremento de participacion del 3,6% al 28%. Segundo, la evidencia de booms temporales
en productos como el tabaco y la quina. Tercero, la relevancia que a largo plazo adquiere el
café como principal producto de exportacion en Colombia. Cuarto, los cueros lograron
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mantener su participacion en la canasta exportadora a lo largo de todo el periodo, siendo
especialmente importantes en las regiones de Bolivar y Magdalena. Finalmente, entrado ya
el siglo XX, empieza a ganar importancia la exportacién del banano que se concentrd

principalmente en Magdalena.

Bejarano (1980, p. 122) caracteriza la expansion cafetera colombiana conforme con
su difusion geografica. La produccion del cultivo se inicié en Santander hacia mediados del
siglo XIX, continué en Cundinamarca y Tolima en donde se empez0 a cultivar alrededor de
1870, se extendié a Antioquia en torno a 1880, para acabar en las zonas de colonizacion del
occidente del pais ya entrado el siglo XX. Bejarano (1980) junto con Machado (2001)
detallan las razones de esta expansion progresiva. En las regiones de Santander,
Cundinamarca y Tolima confluyeron diversos factores comunes. Primero, mano de obra
barata disponible tras el agotamiento de los booms exportadores del tabaco, la quinay el afiil.
Segundo, una amplia disponibilidad de tierra apta para la siembra del café. Tercero, capital
disponible para invertir en la actividad, en el caso de Santander de origen antioquefio; en el
de Cundinamarca y Tolima, capital comercial proveniente del tabaco. Finalmente, las

elevadas tasas de rentabilidad generadas hacian muy atractivo su cultivo.

Bejarano (1980, p. 122) atribuye la tardanza antioguefia en incorporarse a la dindmica
de la produccién cafetera a los altos costos de transporte que acarreaba el acercar la
produccion hasta el rio Magdalena (desde donde se accedia a la costa del Caribe) y no a la
falta de tierras o de capital. En este sentido, la difusién de la red ferroviaria permitio la
integracion de Antioquia en el proceso de expansion cafetera. Finalmente, en las zonas de
colonizacién antioquefia (Caldas, Valle del Cauca) el café se consolid6 solo con posterioridad
al establecimiento de otro tipo de cultivos. Dado que entre la siembra y la cosecha de los
primeros frutos de café pueden pasar entre 2 y 3 afios, el colono recién llegado debia
garantizar su subsistencia con la siembra de otros productos agricolas antes de poder
especializarse en la produccion cafetera. En el Mapa 5.1 se resaltan en rojo las zonas con
influencia directa de la migracion antioquefia, y que en adelante denominaremos occidente
del pais, constituida por los departamentos de Antioquia, Caldas, Valle del Cauca y Cauca.
En morado sobresalen las regiones cafeteras de la parte oriental (Santander, Cundinamarca y

Tolima).
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Mapa 5.1. Mapa politico de Colombia en 1918: zonas cafeteras de oriente y occidente
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Fuente: Elaboracion propia.

Formas de produccion en el oriente del pais.

Siguiendo los trabajos de Arango (1981, p. 134) y Machado (1988, p. 133) se puede
concluir que la expansion cafetera en las regiones de Cundinamarca, Santander y Tolima se
dio en base a las grandes haciendas. Aunque seria un error no reconocer otras formas de
produccion en estas regiones, o suponer que la gran propiedad no se extendio por todo el
pais, hay coincidencia en sefialar que la gran propiedad fue decisiva en la produccion del

oriente cafetero. En la gran hacienda cafetera primaron relaciones laborales precapitalistas
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que buscaban garantizar mano de obra barata y recurrente para la produccion. Entre estas
sobresalen los arrendatarios y aparceros. En el primer caso, el trabajador agricola y su familia
recibian una parcela de tierra dentro de los limites de la hacienda para su produccion de
subsistencia. En contraprestacion, este adquiria responsabilidades obligatorias con el gran
propietario, expresadas ya sea en dias de trabajo gratuito, produccion de alimentos u otros
servicios (construccion de caminos). Evidentemente el arrendatario tenia prohibido la
siembra de café y el despojo de la parcela se hacia efectivo en caso de no cumplir con sus
obligaciones. Arango (1981, p. 141) concluye que es precisamente este medio de coercién
que vinculaba al arrendatario con la parcela de subsistencia lo que le permitia al gran
hacendado la generacién de excedentes, principalmente por la posibilidad de obtener jornales
de trabajo mas baratos.

Bajo el sistema de aparceria el trabajador agricola recibia una extension de tierra
habilitada para la produccién de café. Este organizaba y dirigia el proceso de produccién en
la parcela asignada, y se comprometia a entregar su producto al gran propietario por una
fraccion inferior al valor de mercado, generalmente la mitad. Adicionalmente, el trabajador
cafetero debia aportar los medios de produccion necesarios, los que en su mayoria eran
suministrados por el propietario de la tierra bajo la figura de crédito. Estos ultimos se
descontaban del ingreso del trabajador, de tal manera que se garantizaba un negocio seguro
y rentable para el duefio de la hacienda. Igual que los arrendatarios, los aparceros recibian
una parcela con vivienda para la produccion de subsistencia, lo que nuevamente constituia

un elemento central para garantizar la generacion de excedentes de produccion.

Aunque estos dos mecanismos de vinculacion laboral tenian particularidades, en este
capitulo ambos se generalizan bajo la figura del arrendatario. La razén es que compartian las
caracteristicas centrales que definian el trabajo interno o residente. Primero, en ambos casos
el trabajador recibia una parcela para produccion de subsistencia. Segundo, mas alla del
mecanismo, en ambas formas, la relacion de dependencia con el terrateniente se
materializaba en dias de trabajo obligatorio, ya sea de manera directa como en el caso del
arrendatario, o0 como obligacién de produccion en el del aparcero. Finalmente, ambos tipos
de trabajadores percibian un ingreso inferior al que les corresponderia, ya sea mediante un

jornal menor al de mercado para el arrendatario, o un precio de venta menor en el del
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aparcero. En conclusion, indistintamente de la forma de vinculacion laboral “la hacienda no
era una unidad de produccion, sino un conjunto de pequefias parcelas explotadas
individualmente por familias de aparceros pertenecientes a un propietario comun” (Arango,

1981, p. 142).

Formas de produccion en el occidente del pais.

Retomamos la clasificacion elaborada por Machado (1988, p. 133) quien plantea que
“el sistema de la explotacion con base en las unidades familiares propietarias de la tierra que
cultivan, y no vinculadas a una economia hacendaria, es o mas caracteristico de las zonas
cafeteras de la regién occidental, Antioquia, Caldas, Valle y Cauca”. Bajo este esquema se
desarroll6 el régimen de produccion parcelaria. Aqui cada unidad familiar se comportaba
como una explotacién autosuficiente, en donde se combinaba la produccion de café con la
siembra de bienes alimenticios de subsistencia. La familia se vinculaba directamente en la
produccion y cada miembro asumia labores especificas coordinadas por el jefe del hogar. La
produccion se basaba principalmente en el factor trabajo y era escaso el uso de maquinaria

agricola avanzada.

Arango (1981) destaca tres elementos importantes de este tipo de esquema. Primero,
la explotacion de café constituia solo la parte monetaria del ingreso de la unidad familiar, la
produccién de otros bienes agricolas garantizaba parte de su subsistencia. Esto los hacia
menos susceptibles a la volatilidad en los precios del café. Segundo, los medios de
produccion basicos eran obtenidos directamente por los campesinos bajo la figura de trabajo
acumulado. Finalmente, gran parte del valor del café y de su costo de produccion era trabajo
de los productores directos, solo una parte infima correspondia a medios de produccién
comprados. De aqui que la produccion cafetera del occidente permitiera una distribucion mas
equitativa del excedente, en contraste con las experiencias del tabaco, la quina y la hacienda
cafetera del oriente en donde tendié a acumularse en los grandes propietarios de tierra (Tirado
Mejia, 2019)

Evidentemente un sistema de produccidn parcelaria de café requeria de una estructura

de tenencia de la tierra en donde fueran frecuentes las pequefias y medianas propiedades,
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caracteristica que prim6 en las zonas de colonizacion antioquefia. Esta relacion entre
colonizacion y café fue muy estrecha, ya que este producto se adecuaba a la estructura de la
pequefia propiedad familiar. No requeria de grandes inversiones de capital ni de maquinas
agricolas caras; la mano de obra familiar era suficiente para su desarrollo pues no exigia
grandes extensiones de tierra 0 economias de escala; era un producto durable de facil
tratamiento y no se contraponia con la siembra de otros productos agricolas (Bejarano, 1980,
p. 123). Esto, junto con la creciente demanda internacional de café, gener6 un resultado
desconocido por las anteriores experiencias exportadoras, el de conectar al pequefio

propietario con la economia mundial.

Para finalizar esta seccion es preciso incorporar un elemento que hasta ahora no se ha
discutido. Independientemente de la region productora o de la forma de explotacion de café,
el capital comercial funcion6 como impulsor y organizador de la actividad cafetera. Segun
Arango (1981, p. 197), por lo menos hasta 1921, el capital comercial colombiano dominé las
exportaciones de café. Su predominio en todo el negocio cafetero provenia de dos fuentes.
Por un lado, su propiedad sobre las trilladoras de café, y por el otro, estos constituian la
principal fuente de recursos financieros de los comerciantes locales. Esta dominancia
afectaba principalmente a los productores parcelarios, quienes podian llegar a recibir sélo el

50% del precio del café producido.

La inclusion de la figura del comerciante represent6 un debate sobre los efectos de la
expansion cafetera sobre el desarrollo del pais, especificamente sobre la actividad industrial
en el occidente. Autores como Tirado Mejia (1971) y McGreevey (1975) sostenian que la
vinculacién del pequefio propietario con el mercado mundial de café habia permitido la
apropiacién del excedente, y generado un incremento en su capacidad de compra. Esto
impuls6 la demanda de productos manufacturados nacionales y el consiguiente desarrollo
industrial. En contraposicion, Bejarano (1980, p. 140) argumentaba que la causa real del
impulso industrial fue la concentracion del ingreso en los comerciantes cafeteros, quienes lo
irrigaron a la economia a través de las actividades secundarias de comercio y de transporte,
principalmente en las zonas urbanas. Es ahi en donde se consolida la mayor demanda de

bienes industriales, lo que impulsa esta actividad en el occidente del pais.
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Evolucidn regional de la produccion cafetera.

La descripcion anterior permite ahora entrar a detallar el comportamiento histérico
de la produccion regional de café en Colombia. El Cuadro 5.6 muestra las cifras porcentuales
de participacion regional en la produccién nacional. Para 1874 la regién de Santander
concentraba el 88% de la produccion seguido por Cundinamarca con el 7%. La participacion
antioquefia y de las zonas de colonizacion era marginal con un peso inferior al 3%. La
transicion hacia 1913 revela la pérdida de importancia de los dos departamentos de Santander
(30,9% de la produccion) y el ascenso de las regiones de Antioquia (35,1%) y Cundinamarca

(18,3%), que conjuntamente sumarian el 54% de la produccién total (Mejia, 2015).

Cuadro 5.6. Distribucion regional de la produccion de café entre 1874 y 1913. (en %)

Region 1874 1892 1913
Antioquia 2,2 104 35,1
Cauca 0,5 7,5 4,6
Cundinamarca 7,0 5,6 18,3
Magdalena 0,2 0,2 2,3
Santander 87,6 66,9 30,9
Tolima 0,9 8,0 55
Otros 1,7 1,4 3,5

Fuente: Mejia (2015).

El declive del peso de la produccion cafetera basada en las haciendas, principalmente
en la zona de Santander tiene diversas explicaciones. Primero, el desequilibrio en el mercado
mundial de café que habia impulsado el crecimiento de los precios llegd a su fin a finales del
siglo XIX, una vez la region paulista de Brasil logré expandir considerablemente su
produccion. Esto genero una caida muy significativa en los precios del producto, reduciendo
las rentabilidades de las grandes haciendas (Ocampo, 1984, pp. 308, 315, 343). A esto se
deben sumar factores internos que acentuaron la crisis. Para esta misma época estallé en el

pais la Guerra de los Mil Dias, la cual no solo restringié las exportaciones de café, sino que
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ademas afecto considerablemente la estructura productiva de las haciendas. Por un lado, el
conflicto civil perturbé de manera mucho mas significativa el oriente que el occidente,
destruyendo las cosechas, interrumpiendo los caminos y encareciendo el transporte. Por otra
parte, el acceso al factor trabajo, del que dependia gran parte de la produccion, se vio afectado
ya fuera por el reclutamiento forzoso para los ejércitos o por el abandono de la tierra para
evitarlo (Bejarano, 2015, p. 166)

Superado el conflicto civil, puesto en marcha el plan de reactivacion econémica del
gobierno de Reyes y recuperados los precios internacionales, el café retomo su proceso de
expansioén. Sin embargo, esta vez ya no fue impulsado por las grandes haciendas del oriente,
sino por la pequefia propiedad parcelaria del occidente del pais (Arango, 1981, p. 167;
Bejarano, 2015, p. 168; Ocampo, 1984, p. 345)

Desde el punto de vista técnico, Machado (2001, p. 87) y Ocampo (1984, p. 346)
destacan algunos elementos que contribuyen a explicar el predominio de un modelo sobre
otro. La produccion parcelaria eliminaba la inversion monetaria de los grandes empresarios
y no exigia mas que la mano de obra familiar para su desarrollo. Ademas, la produccion de
café no rivalizaba con la siembra de productos de consumo doméstico lo que les garantizaba
a las familias su propio mantenimiento. Al ser una actividad muy intensiva en trabajo, las
grandes haciendas no podian mecanizar el proceso de produccion lo que limitaba las
posibilidades de rendimientos crecientes. Adicionalmente, la organizacion de la fuerza de
trabajo interna de la hacienda significaba un desgaste adicional para la administracion. Por
otra parte, la pequefia propiedad parcelaria logré separar los procesos de produccion y
comercializacion, de tal manera que la estructura productiva era menos sensible a las
fluctuaciones de precios. En contraste, en la gran propiedad, el hacendado asumia muchas
veces las funciones de comerciante de su propia produccion, lo que inevitablemente dejaba

a todo el proceso productivo expuesto a la volatilidad.
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5.4. Metodologia de estimacion de una Tabla Social para 1918

Esta seccion describe la metodologia seguida para construir la Tabla Social en el corte
de 1918. La intencién es mantener las mismas categorias laborales y regionales del corte
1870, buscando que las comparaciones temporales tengan consistencia. Sin embargo, ya sea
por la disponibilidad de informacion o por la relevancia de las transformaciones econémicas
y sociales que experimentd el pais, se incluiran ajustes o modificaciones en las imputaciones

de ingreso de algunas categorias laborales.

Informacion poblacional y ocupacional

Toda la informacion poblacional y ocupacional utilizada en esta segunda estimacion
proviene del Censo Nacional de 1918. Conforme con Estrada Orrego (2017), este resulta ser
el primer Censo que se levanta posterior a la modernizacion estadistica del pais (1915), que
implico la centralizacion del proceso estadistico nacional y la aparicion de los anuarios

estadisticos. El Cuadro 5.7 muestra la composicion regional de la poblacion total.

Cuadro 5.7. Crecimiento poblacional por regién 1870 — 1918

Poblacion total Tasa de

Region 1870 1918 crecimiento anual
(%)
Antioquia 365.974 1.251.364 2,6
Bolivar 241.704 592.902 19
Boyaca 498.541 664.675 0,6
Cauca 435.078 1.063.944 19
Cundinamarca 413.658 851.646 15
Magdalena 88.928 240.003 2,1
Santander 433.178 678.395 0,9
Tolima 230.891 512.149 1,7
Colombia sin Panama 2.707.952 5.855.078 1,6

Fuente: Elaboracién propia basada en los Censos de 1870 y 1918.
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Los datos agrupados para la fecha mencionada muestran que Colombia alcanzaba una
poblacion total de 5,8 millones de habitantes, un poco mas del doble de la poblacion
observada en 1870 sin incluir Panama. Sobresale el caso de Antioquia, en donde la poblacién
crecio a una media anual del 2,6%, multiplicandose por 3,4, producto de la expansion
demogréafica derivada del proceso de colonizacion descrito en la seccion 5.2 de este capitulo.
En esa misma linea, Cauca también muestra un crecimiento poblacional por encima del
promedio nacional. En el extremo contrario se encuentran Boyaca y Santander con tasas de
crecimiento muy inferiores a la cifra nacional. Las regiones de Bolivar y Magdalena también
muestran un crecimiento resefiable. Aunque su analisis se inicia con el Censo de 1905, Meisel
(2011, p. 194) asocia este hecho a la reduccion en la mortalidad proveniente de las
enfermedades tropicales como la malaria y la fiebre amarilla que azotaban recurrentemente

a la costa caribe colombiana.

Antes de entrar en el detalle ocupacional es preciso aclarar algunos ajustes
adelantados sobre la informacién disponible. EI Censo de 1918 no aporta informacién
ocupacional para los departamentos de Bolivar y Magdalena, solo publica la poblacion total
segmentada por género. En ambos casos se recurre a la informacion del Censo de 1870y de
1938, interpolando linealmente entre las dos fechas el dato de 1918. Este procedimiento se
aplica tanto para la participacion laboral como para la distribucidén ocupacional de ambos

géneros.

Como se ve en el Gréafico 5.5 el pais mantuvo una estructura fundamentalmente
agricola, que demandaba cerca del 57% de la poblacion trabajadora. Le seguian en relevancia
el sector de manufacturas y la poblacion sirviente, que perdieron 3,6 y 3,5 puntos
porcentuales de participacion respectivamente entre 1870 y 1918. La actividad minera perdié

relevancia, a tal punto que es la Unica actividad en donde el nimero de trabajadores se redujo
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Grafico 5.5. Participacion sectorial en el empleo en Colombia para 1870 y 1918.
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Fuente: Estimacion propia basada en los Censos de 1870 y 1918.

Sobresale el crecimiento que tuvieron las actividades comerciales y de transporte. La
primera multiplico el nimero de trabajadores por 5,3 y la segunda por 3,1, de tal manera que
la participacion conjunta de ambas pasé de un 2,7% a un 7,5%. Evidentemente la exportacion
cafetera influyd en este proceso. Como menciona Tirado Mejia (2019), la exportacion de café
exigio de mejores vias de comunicacion que facilitaran el transporte desde las montafas hacia
los centros poblados y de ahi hacia los puertos de exportacion. Segun las cifras del Pachon 'y
Ramirez (2006, p. 7) entre 1885 y 1918 la longitud en kilometros de las lineas férreas
nacionales se multiplicd por seis, pasando de 203 a 1.259 kilometros construidos. Estos
ferrocarriles tuvieron un propdsito principalmente exportador, conectando los centros de
produccion con los principales puertos del paiss. Sumado a lo anterior, la misma exportacion
de café dinamiz6 la actividad comercial en las ciudades portuarias. Finalmente, ya sea por
efecto de la produccion parcelaria o por la dominancia de los grandes comerciantes, el café

aumento la capacidad de compra de la poblacion del pais, impulsando la actividad industrial.

59 El hecho de que los ferrocarriles tuvieran un objetivo fundamentalmente exportador, implica que la interconexion entre
regiones interna fue minima. De esta manera, los precios relativos entre regiones debieron mantenerse relativamente
constantes, supuesto que se hace para estimar las canastas de subsistencia en el Anexo 1
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El Grafico 5.6 muestra la variacion en puntos porcentuales de la composicion del
empleo por region entre 1870 y 1918. Valores por encima de cero muestran ganancias en
participacion mientras aquellos por debajo reflejan pérdidas. EI cambio mas notorio en la
estructura ocupacional es el registrado por el departamento de Bolivar. El sector agricola 'y
ganadero perdi6 22 puntos porcentuales de participacions, compensados por el incremento
del comercio, la industria y el transporte. Como menciona Meisel (2011b, p. 191),
Barranquillas:, el municipio més poblado de la region de Bolivar con el 28% del total, fue el
puerto que mas se beneficid con la exportacion cafetera. Su ubicacion en la desembocadura
del rio Magdalena le otorgd una posicion comercial estratégica. Segun las cifras del Informe
del Comercio Exterior del afio 1918, por el puerto de Barranquilla circularon cerca del 48%
de las exportaciones totales del pais y el 60% de las de café. En torno al comercio del café se
desarroll6 en Barranquilla una élite empresarial que impulsé el desarrollo de otras
actividades. Por ejemplo, el transporte fluvial favorecio la aparicion de talleres de reparacion
que sentaron las bases para el impulso industrial de Barranquilla. En 1920 Barranquilla era
la tercera ciudad industrial del pais, solo superada por Medellin y Bogota. Los datos censales
muestran que el sector manufacturero s6lo gano peso en las tres regiones a las que pertenecian

estas ciudades (Bolivar, Antioquia, Cundinamarca).

60 No obstante, el empleo total en el sector agricola se incrementd en un 34% en la ventana de tiempo analizada.

61 Segln la clasificacion departamental de 1918 Barranquilla pertenecia al departamento de Atlantico, que para 1870 hacia
parte del Estado de Bolivar.
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Grafico 5.6. Cambios en la participacion sectorial de la poblacion activa por region entre
1870y 1918 (en %)
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Fuente: Estimacion propia basada en los Censos de 1870 y 1918.

En las regiones cafeteras se evidencia un incremento en el empleo agricola, siendo
mas significativo en Antioquia en donde se multiplic6 por 3, seguido por Magdalena con un
aumento de 2,6 veces impulsado también por la produccién de banano. La tendencia
generalizada es una reduccién en la participacion del trabajo sirviente, con la excepcion de
Boyaca, de manera que a nivel nacional esta actividad perdié 3,5 puntos porcentuales de
participacion. ElI empleo publico gan6 relevancia en todas las regiones debido a la

subdivision territorial que se referencié anteriormente.

236



5.5. Definicion y distribucion regional de la poblacion

agropecuariay de los propietarios no agropecuarios

Descrita la distribucién regional y nacional del empleo, esta seccion se centra en
detallar la composicién de las siguientes categorias: grandes propietarios del sector
agropecuario, pequefios propietarios rurales o trabajadores externos, trabajadores residentes
o0 internos y los grandes propietarios no agropecuarios (mineria, transporte, comercio y
manufactura). Esta seccion se ha dividido en dos apartados, uno asociado a las categorias
agropecuarias, y el otro, a los propietarios no agropecuarios.

5.5.1. Procedimiento para definir las categorias ocupacionales en el sector

agropecuario.

Para este proceso se parte del dato del Censo de 1918 de propietarios agropecuarios
totales a nivel nacional. Recurriendo a informacion secundaria, este dato inicial se segmenta
regionalmente. En una segunda fase, esta informacion se distribuye en grandes propietarios
y pequefios propietarios (trabajadores externos) dentro de cada region. A grandes rasgos este

procedimiento se divide en las siguientes seis etapas.

a. Distribucion regional de los propietarios rurales masculinos (incluye grandes y
pequefios propietarios), partiendo del dato reportado por el Censo de 1918 y

utilizando diferentes variables para aproximar la distribucion.

b. Segmentacién de los propietarios dentro de cada region entre grandes y pequefios
propietarios (trabajadores externos) conforme la informacion de tamafios de

propiedades cafeteras.

c. Estimacion del total de trabajadores internos hombres en cada region, expresados
como el residuo entre el total de trabajadores rurales reportados en el censo y las

dos categorias de propietarios mencionados anteriormente (grandes y pequefios).
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d. Estimaciony distribucion de las mujeres agropecuarias tanto a nivel regional como
entre pequefias propietarias y trabajadoras internas. Se asume que no figuran

mujeres como grandes propietarias vinculadas con la produccion agropecuaria.

e. Calculo del numero de capataces en cada region, suponiendo que hay un capataz

por cada gran propietario agropecuario.

f. Division de los pequefios propietarios (hombres y mujeres) entre cafeteros y no
cafeteros recurriendo a la segmentacion que presenta Monsalve (1927, 2017) de

municipios con vocaciéon cafetera.

El primer paso consiste en la distribucion regional de los propietarios rurales
masculinos. A diferencia de la Tabla Social de 1870, en 1918 se dispone de mejor
informacidn para hacer una caracterizacion detallada de la tenencia de la tierra. EI punto de
partida es el dato nacional de propietarios agropecuarios totales suministrado por el Censo
de 1918. Es importante aclarar que este dato corresponde a todos los propietarios del sector
rural, grandes y pequefos. La categoria “no especificado” se distribuyd conforme al peso
relativo de los grupos con respuesta (propietario rural, propietario urbano, propietario rural
y urbano, no propietario). Se parte del dato reportado para los hombres (549.015), para
posteriormente ajustar el caso de las mujeres. La razén de esto es que el censo reporta una
cantidad de mujeres propietarias rurales superior al numero de trabajadoras del sector
agropecuario. Evidentemente buena parte de estas mujeres propietarias debian desempefiarse
como amas de casa 0 como sirvientes en otros hogares, por lo que no pueden considerarse
como trabajadoras de este sector. En esa misma linea se va a suponer que todos los grandes
propietarios de tierra son hombres, por lo que las mujeres del sector agropecuario se
segmentaran entre pequefias propietarias (trabajadoras externas) y trabajadoras internas o
residentes. Para contrastar esto se puede recurrir al detalle que brinda Monsalve (1927,
2017) de las fincas cafeteras del pais, en donde resulta esporadico el caso en el que una mujer

figure como propietaria.

El primer paso consiste en distribuir esta cifra de propietarios agricolas hombres entre
las ocho regiones consideradas. Siguiendo la misma linea del procedimiento utilizado para

1870, se usara como proxy el promedio de la composicion regional de algunas variables
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vinculadas con la propiedad y produccion agricola. A continuacion, se resume la fuente de

cada una de ellas:

Distribucion regional del valor catastral de las propiedades rurales. EI Anuario
Estadistico de 1917 publica informacion del catastro nacional. Para cada
municipio del pais se publican los datos de la valoracion catastral segmentada por
propiedades urbanas y rurales. Se agregan los datos rurales de los municipios para

obtener un valor total catastral en las ocho regiones consideradas.

Monsalve (1927, 2017) presenta la informacion de la cantidad de fincas cafeteras
en cada municipio del pais. Nuevamente los datos se agrupan para consolidar un

total por region.

Para incorporar informacién de explotaciones ganaderas se agregan los datos de
degiiello total de ganado vacuno, lanar, cabrio y de cerdo. Los datos provienen del
Anuario Estadistico de 1918.

Distribucion regional del empleo agricola y ganadero. Se toma la participacion de
cada region en el empleo nacional del sector agricola conforme con los datos del

Censo.

El Cuadro 5.8 resume la participacion regional en las variables mencionadas, el

promedio aritmético que se usa como referencia de distribucién y la asignacion de los

propietarios hombres.
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Cuadro 5.8. Criterios para la asignacion regional de los propietarios varones de
explotaciones agropecuarias.

B Propiedad Fincas Ganado Em’pleo Promedio Propietarios
Region rural cafeteras (%) a_grlcola (%) rurales
(%) (%) nacional (%) hombres
Antioquia 26,6 53,9 24,6 21,4 31,6 173.520
Bolivar 3,2 0,0 9,7 8,0 5,2 28.759
Boyaca 11,8 1,3 11,1 8,4 8,2 44,774
Cauca 15,3 17,3 12,8 21,9 16,9 92.578
Cundinamarca 20,8 6,2 17,3 14,1 14,6 80.253
Magdalena 2,5 0,9 2,3 3,7 2,4 12.905
Santander 12,2 10,5 11,2 12,3 11,6 63.429
Tolima 7,5 9,9 10,9 10,2 9,6 52.796
Total 100 100 100 100 100 549.015

Fuente: Catastro de la propiedad 1917, Monsalve (1927, 2017), Censo 1918, Anuario Estadistico 1918

La mayor parte de los propietarios agricolas pertenecerian a las dos principales
regiones de colonizacion, Antioquia (173.520) y Cauca (92.578), que representaban cerca del
50% de los propietarios totales. Sigue en numero la regién de Cundinamarca con cerca de
80.253 propietarios, lo que corresponde al 14,6% del total. En las zonas de Bolivar y Boyaca,
donde la presencia de fincas cafeteras era minima, resalta la participacion de las distintas
formas de ganado. En Bolivar, el deglello de ganado vacuno era similar al de regiones mucho
mas grandes en poblacién y tamafio como Cundinamarca y Cauca. Boyaca por su parte
concentraba el 62% de todo el degtiello lanar del pais, en linea con la actividad textil de la

Zona.

El segundo paso consiste en distinguir entre pequefios y grandes propietarios dentro
de cada regidn. Los pequefios propietarios los asimilamos con los trabajadores externos.
Estos eran poblacién campesina, propietaria de pequefias extensiones de tierra en las que
adelantaban produccién familiar, pero que en las épocas de mayor demanda de trabajo en las
haciendas se ofrecian como jornaleros. Para la segmentacion se recurrié a los datos de
Machado (1988, p. 99), quien divide por tamafio los datos de las fincas cafeteras que habia
levantado Monsalve (1927, 2017). Conforme con este autor, las propiedades de menos de 12
ha se pueden definir como explotaciones familiares o minifundios (Machado, 1988, p. 93).
En adelante se seguira esta segmentacion para definir a los pequefios propietarios. Para las
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dos regiones de la Costa Caribe hemos decidido usar el promedio entre el dato de Monsalve
(1927, 2017) de fincas cafeteras y el de Ojeda (2004, p. 79) que aproxima las propiedades
ganaderas en la region de Sind en el Bolivar.

El Cuadro 5.9 presenta la segmentacion entre pequefias y grandes propiedades. Las
primeras dos columnas corresponden a la segmentacion porcentual que se enuncio en el
parrafo anterior. Las dos siguientes son los nimeros absolutos de propietarios grandes y
pequefios en cada region y la tercera es la suma de ambas categorias. El andlisis regional de
estos valores se hara més adelante, una vez se disponga tanto del dato de las mujeres como
de las desagregaciones adicionales.

Cuadro 5.9. Distribucion regional de los grandes y pequefios propietarios.

Pequefias Grandes Pequefios o
. . . ) ) Grandes Propietarios
Regién Propiedades Propiedades Propietarios .
Propietarios hombres totales
(%) (%) hombres

Antioquia 95,7 4,3 166.028 7.492 173.520
Bolivar 87,7 12,3 25.222 3.5637 28.759
Boyaca 92,8 7,2 41.550 3.224 44,774
Cauca 96,0 4,0 88.876 3.703 92.579
Cundinamarca 88,2 11,8 70.783 9.470 80.253
Magda|ena 87,7 12,3 11318 1587 12905
Santander 94,1 5,9 59.691 3.738 63.429
Tolima 93,2 6,8 49.218 3.578 52.796
Colombia 934 6,6 512.686 36.329 549.015

Fuente: Calculos propios en base a Machado (1988) y Ojeda (2004)

La etapa 3 del esquema consiste en estimar a los trabajadores internos, los cuales
hemos definido como trabajadores agricolas que se desempefian dentro de las grandes
propiedades de los terratenientes. Iniciando con los hombres, el procedimiento replica el
método descrito en el Capitulo 3: asumir que la poblacion del sector agropecuario reportada
por el Censo tiene que pertenecer a alguno de los tres grupos que se han descrito, grandes
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propietarios, pequefios propietarios (trabajadores externos) y trabajadores internos o
residentes. Dado que ya se han calculado las dos primeras categorias y la cifra de la poblacion
agropecuaria masculina proviene del Censo de 1918, se puede estimar el nimero de

trabajadores internos como la diferencia.

El nimero total de trabajadores internos hombres se dividié en dos categorias,
trabajadores jovenes (entre 7 y 18 afos) y trabajadores mayores (mayores de 18 afios), en
donde el criterio de segmentacion son las proporciones etarias que suministra el censo. El
Cuadro 5.10 presenta la composicion entre el nUmero de grandes propietarios, pequefios
propietarios (trabajadores externos) y trabajadores internos o residentes. La columna final (e)
muestra cuanto representan los pequefios propietarios (c) dentro del total de trabajadores

agricolas (trabajadores externos (c) mas trabajadores internos (d)).

Cuadro 5.10. Distribucidn de la poblacién agropecuaria masculina total entre grandes
propietarios, trabajadores internos y pequefios propietarios

) Participacion
Poblacion Grandes Pequefios de |
e los
» agricola propietarios | propietarios o | Trabajadores
Region . . pequefios
masculina Trabajadores Internos -

propietarios

(Dato del censo) externos %)
0
a b c d)=(a)-(b)-(c

(@) (b) (© (d)=(a)-(b)-(c) (©)= c/(c+(d)
Antioquia 288.764 7.492 166.028 115.244 59,0
Bolivar 106.364 3.537 25.222 77.605 24,5
Boyaca 96.332 3.224 41.550 51.558 44,6
Cauca 259.585 3.703 88.875 167.006 34,7
Cundinamarca 180.974 9.470 70.783 100.721 41,3
Magdalena 49.250 1.587 11.318 36.345 23,7
Santander 164.439 3.738 59.692 101.010 37,1
Tolima 119.656 3.578 49.219 66.860 42,4
Colombia 1.265.364 36.329 512.686 716.349 41,7

Fuente: Calculos propios en base al Censo de 1918 y los supuestos descritos.
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En el cuarto paso se distribuye a las mujeres trabajadoras del sector agropecuario
entre pequefias propietarias y trabajadoras internas, resultados que figuran en el Cuadro 5.11.
Para esto se asume que la distribucion entre estas dos categorias era la misma que se observo
en el caso de los hombres para cada region (columna (e) del Cuadro 5.10). Aplicando estas
proporciones a la cifra total de trabajadoras rurales que reporta el Censo se obtiene la

desagregacion deseada.

Cuadro 5.11. Distribucion de la poblacién agropecuaria femenina entre trabajadoras
internas y pequefias propietarias

Poblacion agricola
Region femenina total Pequeﬁés Trabajadoras
(Dato del Censo) propietarias* Internas
(a) (b) (c)=(a)-(b)
Antioquia 9.966 5.883 4.083
Bolivar 4.893 1.200 3.693
Boyaca 21.161 9.443 11.718
Cauca 46.431 16.127 30.304
Cundinamarca 15.741 6.497 9.244
Magdalena 1.843 438 1.405
Santander 7.234 2.687 4.547
Tolima 22.151 9.392 12.759
Colombia 129.420 51.667 77.753

Fuente: Calculos propios en base al Censo de 1918 y los supuestos descritos.

*Resulta de aplicar la proporcién que figura en el Cuadro 5.10 columna (e) por el total de mujeres del sector agricola.

El proceso continda definiendo el nimero de capataces. Nos interesa distinguir esta
categoria porque se supone que perciben un ingreso medio superior al del resto de
trabajadores agricolas. Se sigue el supuesto que se habia planteado en el Capitulo 3,
considerar un capataz por cada gran propiedad territorial. Los capataces se deducen del
numero total de trabajadores internos hombres mayores para mantener la consistencia de las

cifras censales.
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Por dltimo, se distingue entre pequefios propietarios cafeteros y no cafeteros. Como
se menciond, esta figura toma relevancia en la dinamica regional de la produccion cafetera,
ya que impulsé la expansion de este cultivo en el occidente del pais. Para realizar esta
segmentacion se usaran los datos de Monsalve (1927, 2017), quien enuncia la proporcion de
municipios cafeteros y no cafeteros dentro de cada departamento. El ejercicio consiste en
agregar regionalmente y tomar estas proporciones como referencia para dividir a los
pequefios propietarios vinculados y no vinculados al café. EI Cuadro 5.12 muestra las

proporciones derivadas del trabajo de Monsalve (1927, 2017).

Cuadro 5.12. Informacién para la distribucion de los pequefios propietarios entre cafeteros
y no cafeteros

Municipios Cafeteros Municipios no cafeteros

Regién (Pequerios propietarios cafeteros) | (Pequefios propietarios no cafeteros)
(%) (%)
Antioquia 87,1 12,9
Bolivar 4,1 95,9
Boyaca 16,7 83,3
Cauca 84,5 15,5
Cundinamarca 50,5 49,5
Magdalena 32,3 67,7
Santander 70,2 29,8
Tolima 88,2 11,8
Colombia 57,6 42,4

Fuente: Monsalve (1927, 2017).

Aplicando estas proporciones a la cifra de pequefios propietarios totales en cada
region obtenemos la clasificacion entre pequefios productores cafeteros y no cafeteros.
Consideramos que esta clasificacion caracteriza de buena manera la segmentacion deseada.
Los pequefios propietarios cafeteros son especialmente significativos en las zonas de

colonizacién y poco relevantes en las zonas de baja incidencia cafetera (Bolivar, Boyaca y
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Magdalena). Tolima muestra una alta participacion que se explica principalmente por el

departamento de Huila®, region que tuvo incidencia de la colonizacion antioquefia

Disponemos finalmente de todas las desagregaciones necesarias para presentar el

panorama completo de la estructura del empleo y de la propiedad en el sector agropecuario

colombiano en 1918. El Cuadro 5.13 muestra para cada region el detalle de cada categoria

sumando los datos de hombres y mujeres.

Cuadro 5.13. Distribucion de la poblacion agricola total por categorias para Colombia en

1918.
Pequefios Pequefios
y Poblacion Grandes ) ) ) ) Trabaja.
Region ] o propietarios | propietarios
agricola | propietarios Internos | Capataces

cafeteros no cafeteros
Antioquia 298.730 7.492 149.808 22.103 111.835 7.492
Bolivar 111.257 3.537 1.071 25.351 77.761 3.537
Boyaca 117.493 3.224 8.499 42.495 60.052 3.224
Cauca 306.016 3.703 88.709 16.293 193.607 3.703
Cundinamarca 196.715 9.470 38.994 38.285 100.496 9.470
Magdalena 51.093 1.587 3.792 7.963 36.163 1.587
Santander 171.673 3.738 43.785 18.594 101.819 3.738
Tolima 141.807 3.578 51.716 6.895 76.041 3.578
Colombia 1.394.784 36.329 386.374 177.979 757.773 | 36.329

Fuente: Calculos propios en base al Censo de 1918 y los supuestos descritos

Para analizar las diferencias regionales se han construido dos indicadores

relacionados con la estructura del trabajo y la propiedad. El Cuadro 5.14 resume los datos de

grandes propietarios por millon de habitantes y la relacion entre el numero de pequefios

propietarios y grandes propietarios.

62 En 1918 ese era un departamento independiente, pero en 1870 pertenecia a Tolima.
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Cuadro 5.14. Grandes propietarios por millon de habitantes y relacion entre pequefios y
grandes propietarios por region

o Pequefios propietarios
. Grandes propietarios
Region por
por 1.000.000 hab. o
gran propietario

Antioquia 5.987 22,9
Bolivar 5.966 7,5
Boyaca 4.850 15,8
Cauca 3.481 28,4
Cundinamarca 11.119 8,2
Magdalena 6.614 7,4
Santander 5.510 16,7
Tolima 6.985 16,4
Colombia 6.205 15,5

Fuente: Célculos propios en base a los supuestos descritos

Los datos son coherentes con lo que se menciono en las secciones 5.2 'y 5.3.2. En las
regiones de Cundinamarca y Tolima, en donde primé la gran hacienda cafetera, la relacion
de grandes propietarios por millon habitantes fue significativamente alta, especialmente en
el primer caso. En Magdalena también se observa un valor alto que puede estar asociado con
la produccion ganadera y de banano. El segundo indicador muestra la relacion entre las dos
categorias de propietarios y, por tanto, las configuraciones institucionales en la tenencia de
la tierra. Mientras que en Cauca y Antioquia la relacién es superior a 22, reflejando la
importancia relativa de la pequefia propiedad respecto a la grande, en Cundinamarca es
apenas de 8,2 y en Bolivar y Magdalena fueron incluso inferiores, 7,5y 7,4 respectivamente.
Consideramos que estos resultados son consistentes con las caracteristicas historicas de cada
region y reflejan los patrones de colonizacién y formas de produccién que se mencionaron
anteriormente: en Antioquia y Cauca el predominio de la produccién parcelaria; en
Cundinamarca, la gran hacienda ganadera, en la Costa Caribe la relevancia de la produccién
ganadera y del banano. Las regiones de Santander y Tolima tienen valores relativamente

similares, el primero perdi6 relevancia como principal productor de café y el segundo
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mantuvo su participacion combinando la gran hacienda con algunas muestras de produccion

parcelaria especialmente en el sur de la region.

5.5.2. Definicion y distribucion regional de los propietarios no agricolas.

En esta seccion se describira el procedimiento para definir a los grandes propietarios
no agropecuarios (mineria, comercio, transporte y manufacturas), y como se distribuyen entre
las regiones. Siguiendo la misma esencia del proceso detallado en el Capitulo 3, se considera
que la composicion del empleo masculino nacional entre actividades agricolas y no
agricolas®, podia ser una buena aproximacién a la distribucion de los propietarios.
Adicionalmente, en este caso se tiene la oportunidad de complementar el procedimiento con
informacidn del catastro. Se supone que la composicion del valor catastral entre propiedad
rural y urbana también es una aproximacion adecuada de la distribucion de propietarios

agropecuarios y no agropecuarios respectivamente.

Si se segmenta a la poblacion masculina entre trabajadores del sector agropecuario y
del no agropecuario (manufactura, mineria, comercio y transporte), la proporciéon que
pertenecia a este segundo grupo era del 22,4%. Por otra parte, cerca del 35,3% del valor de
la propiedad nacional se encontraba en zonas urbanas. Usando como referencia el promedio
simple de estas dos aproximaciones, se asume que el 28,8% de los grandes propietarios son
no agropecuarios, y por tanto el 71,2% serian agropecuarios. Con esta ultima proporcion, y
sabiendo que los grandes propietarios agricolas ascienden a 36.329 (estimado en la seccién
anterior), se puede calcular el nimero total de propietarios (51.043)%. Finalmente, los

propietarios no agricolas se obtienen como la diferencia (14.714).

Para distribuir regionalmente a este tipo de propietarios se recurre al promedio de las
dos mismas variables descritas anteriormente, la distribucion regional del empleo no

agropecuario y la participacion regional del valor en el catastro urbano nacional. EI Cuadro

63 Dado que se esta modelando la propiedad del capital, se incluyen dentro de empleo no agricola las actividades con
intensidad de este factor de produccion. Estas son: mineria, manufacturas, comercio y transporte.

64 Corresponde a la division entre 36.329 y 71,2%.
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5.15. muestra estos datos junto con la asignacion absoluta en cada regién y la presencia de

propietarios por cada millén de habitantes.

Cuadro 5.15. Variables utilizadas para distribuir a los propietarios no agricolas

Propiedad Empleo no
urbana agricola o Propietarios no
Propietarios
Region Catastro 1917 | Censo 1918 | Promedio ) agricolas
no agricolas
(%) (%) @y (b) por 1.000.000
(@) (b) (%) hab.
Antioquia 23,3 14,5 18,9 2.780 2.222
Bolivar 9,3 11,5 10,4 1.528 2.577
Boyacéa 19 18,5 10,2 1.494 2.248
Cauca 11,4 23,4 17,4 2.564 2.410
Cundinamarca 39,4 10,7 25,1 3.686 4,328
Magdalena 45 3,9 4.2 616 2.567
Santander 8,6 10,5 9,6 1.409 2.077
Tolima 1,6 71 43 637 1.244
Colombia 100 100 18,9 14,714 2.513

Fuente: Célculos propios en base a los supuestos mencionados.

Cundinamarca tenia la mayor presencia de propietarios no agropecuarios por
habitante, lo que tiene sentido debido a la relevancia de Bogota como capital que concentraba
el poder politico y econdmico del pais. Segun la valoracion del catastro, el peso de la
propiedad urbana en esta region llegaba a 48,2%, muy superior al promedio nacional de
33,7%. Los datos del departamento de Bolivar y Magdalena también son relevantes. En
ambos casos su posicion como puertos maritimos del pais impulsé las actividades de
comercio y transporte. Boyaca, Santander y Tolima tenian valores bajos en la presencia de
propietarios no agricolas. En los dos primeros casos esto puede estar relacionado con la

pérdida de relevancia que tuvo la manufactura de textiles producto del incremento de las
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importaciones. Tolima por su parte era una sociedad fundamentalmente agricola como lo

demuestra los datos del catastro: solo el 9,3% del valor de todas las propiedades eran urbanas.

Con este ultimo dato se completa la distribucion regional de los propietarios tanto
agricolas como no agricolas. También se dispone de las distintas categorias de trabajo
vinculadas a la produccién rural del pais, que se complementan con las demas cifras
ocupacionales que da el censo para tener el panorama completo de las ocupaciones en la
Tabla Social para 1918.

5.6. Imputacion de los ingresos de trabajo

Esta seccion describe las fuentes de informacion y los métodos utilizados para
aproximar el ingreso de los trabajadores en 1918. Debido a la mayor disponibilidad de datos,
algunas categorias pudieron perfilarse de mejor manera en comparacién con el corte temporal
de 1870. No obstante, en algunos casos fue necesario implementar nuevos métodos de
imputacion de ingresos. Conviene realizar dos precisiones de caracter general que se aplican
a la mayoria de las actividades laborales. Primero, al no encontrar referencias que indiquen
lo contrario, se siguen manteniendo 235 dias de trabajo al afio. Segundo, la literatura de la
época parece mostrar que la brecha entre el ingreso de los hombres y de las mujeres se redujo.
Los datos de jornales cafeteros de Monsalve (1927, 2017) indican que las mujeres
devengaban cerca de la mitad del ingreso de los hombres. La misma proporcidn se desprende
de los sueldos industriales que publica el Anuario General de Estadistica de 1916. Cabe
recordar que para 1870 las mujeres recibian solo un tercio del ingreso de los hombres.
Siguiendo esta linea, y siempre que no se especifique lo contario, se aplica el supuesto de
que el ingreso laboral de las mujeres era el 50% del de los hombres. Los hombres jovenes
del sector agropecuario se mantienen devengando un ingreso equivalente al 50% del hombre

mayor en la misma actividad.

A modo de resumen e introduccion, el Cuadro 5.16 presenta de manera muy general
una descripcion de las fuentes y los métodos que se aplicaron para imputar los ingresos de

trabajo. El detalle de cada categoria se explica a profundidad a continuacion.
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Cuadro 5.16. Resumen del procedimiento y de las fuentes de informacién utilizadas para
imputar los ingresos de trabajo en 1918.

Informacion ocupacional Informacion salarial
Sector | Desagregacion I"paroqde Método de Datos de Método de
origen imputacion origen imputacion
Monsalve
(1927, 2017)
Bell (2012,
. p. 299)
Ar_rendatatlos 0 Gutiérrez Observaciones directas
trabajadores internos
(1921, p.
121)
LeGrand
Distribucién regional y (1989)
Pequefios ocupacional en base a
propietarios o la composicién . .
trabajadores externos Cir;sl%de regional del empleo Bell (2012, Obsi\rﬁzor&?{j dlljrgzzgas de
Adricult no cafeteros : agricola, los datos del p. 358) eneralizaqa Iagrestantes
gricuftura | tacio Catastro de 1917 y la 9 '
Gan;/derl'a mpruoag:ellon proporcion de
Prop municipios cafeteros. Para mujeres y jovenes el
punto medio entre el
Pequefios minimo de subsistencia'y
p_ropletarlos 0 Imputacion el jornal diario.
trabajadores externos ropia
cafeteros prop Para jefe del hogar se
estima como una
proporcion del beneficio
de la region
Mi . Mismo ingreso que los
ismo nimero que los . .
P Imputacion trabajadores del sector
Capataces grandes propietarios - B .
. propia publico de media
agricolas e
cualificacion
Calificacion alta ?;;{eé(;
Servidores Censo de | Observaciones directas 1918y la Observaciones directas
Publicos Calificacién media 1918 por region Ley 72 de por region
Calificacion baja 1919
Para los cargos altos y
medios mismo ingreso del
sector publico de
Composicion laboral | . categoria alta y media
L - mputacion -
Antioquia observada en la mina ropia respectivamente. Para los
Mineri Censo de Zancudo. prop mineros de categoria baja
eria 1918 el mismo ingreso del
trabajador publico de
categoria baja.
. . . Mismos ingresos de los
. Observaciones directas | Imputacion - ;
Regiones restantes = - trabajadores internos en
por region propia S
cada region.
. Observaciones directas de
Anuario N -
Antioquia, Cundinamarca
General de .
90% de todos los o y Bolivar.
. . Censo de Estadistica
Artesanias Aprendices artesanos en cada
1918 . de 1916 . .
region Ospina Para las demas regiones
V4 P extrapolacién usando
asquez .
datos salariales de los
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Informacion ocupacional

Informacion salarial

Sector | Desagregacion parosde Método de Datos de Método de
origen imputacion origen imputacion
(1974, p. trabajadores publicos de
488) categoria baja.
) Ingreso igual al de un
10% de todos los Imputacién trabajador del sector
Maestros de taller artesanos en cada - L e
region propia publico de cualificacion
baja.
Observaciones directas de
Bolivar B%” ggg%z los transportadores del
Observaciones directas Extranol p.uerto. Tlizand
Transporte Censo 1918 por region xtrapotaciones ulilizando
_ Imputacién datqs salariales ple
Regiones restantes ropia trabajadores publicos
prop regionales de categoria
media
Igual a la proporcién
del comercio de Imputacion Mismos ingresos de los
Perfil alto exportacion e pro ia funcionarios publicos con
importacion sobre el prop calificacion alta.
comercio total.
Comercio Censo 1918 lgual ala proporcion
del comercio
domeéstico sobre el Imputacion Mismo ingreso del
Perfil bajo comercio total. En pro ia trabajador publico de baja
Boyaca todos los prop cualificacion.
comerciantes son de
perfil bajo.
Profesiones Censo 1918 Observaciones directas | Imputacion :pagbra%z%g:ggnsgk;ﬂg;slgz
liberales por region propia PR .
categoria baja y media
. . - Ingreso igual al valor
Sirvientes Censo 1918 Obser\;%crlcr):geisoﬂlrectas Img:g;::;on monetario de las canastas

de subsistencia

Fuente: Elaboracion propia

5.6.1. Imputacion de los ingresos laborales en el sector agropecuario

La imputacion de los ingresos de los trabajadores agricolas se realiza segun la

metodologia desarrollada en el Capitulo 3 y que se resume en las ecuaciones 5.2 y 5.3. Este

procedimiento reconoce que estos tipos de trabajadores distribuian el tiempo de trabajo anual

en diferentes actividades con diferentes remuneraciones, trabajo en la parcela asignada o

propia y trabajo para el gran propietario como residente o como jornalero. No obstante,

notese que la ecuacion 5.3 solo representa el ingreso anual de los pequefios propietarios no
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cafeteros. Ello porque el ingreso de los pequefios propietarios cafeteros se va a modelar de

una forma particular que se explica con detalle mas adelante.

. . Trabajadores externos
Trabajadores internos

(pequefios prop. no cafeteros)

235 -(a-(ew;) + (1 — a) - sub;) (5.2) 235-(B-(gJ;)) + (1 —B)-sub;) (5.3)

€: 1 trabajadores varones adultos (edad), 0,5 varones ¢: 1 varones adultos, 0,5 jovenes y 0,5

jovenes (edad) y 0,5 mujeres mujeres

w;: Ingreso de los trabajadores internos en la region i - .
i- 1N ! g J;: Jornal de recoleccion en la region i

a: Proporcidn de dias trabajados para en la hacienda B: Proporcion de dias trabajados en la

del gran propietario hacienda propia

sub;: Ingreso de subsistencia en la region i . . .
i- 1N9 g sub;: Ingreso de subsistencia en la region i

Los supuestos para determinar cada uno de los parametros son los siguientes:

a. Ingreso de subsistencia en la region i (sub;): Este pardmetro recoge la produccion
de autoconsumo que los trabajadores obtienen en su propia parcela. Se asume que
las calorias minimas y la composicion de consumo no cambiaron entre 1870 y
1918 y que la Unica variacién proviene de los precios. Cada canasta regional
(Anexo 1) se actualiza a 1918 segun la variacion promedio de los precios estimada

en un 1,1% (segun el indice de precios del Capitulo 2).

b. Ingreso anual de los trabajadores internos (w;): Para las regiones de Antioquia y
Tolima se usan los datos de jornales en las fincas cafeteras que suministra
Monsalve (1927, 2017)%. Dado que este dato es de 1923 se lleva a 1918

descontando la variacién de precios, resultando en 70 y 50 centavos

% Para Antioquia se promedian los datos de los departamentos de Caldas y Antioquia ponderando por el trabajo agricola
masculino de cada region. Mismo procedimiento en Tolima con los pesos de Huila y Tolima.
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respectivamente. Para Bolivar se utiliza la cifra de jornales de trabajadores
agricolas que proporciona Bell (2012, p. 299) de 60 centavos de peso diarios. En
Cauca el dato proviene de los jornaleros de la finca la Manuelita en Palmira que
publica Gutiérrez (1921, p. 121) de 55 centavos de peso. Para la region de
Santander se usa la referencia de Viloria de la Hoz (2014, p. 56) de 40 centavos de
peso. En Boyaca y Cundinamarca se promedian dos referencias, los 40 centavos
de Viloria de la Hoz quien los menciona refiriéndose a los trabajadores del centro
del pais y el dato de Bell (2012, p. 190) que habla de 30 centavos. En Magdalena
se promedian dos fuentes de jornales agricolas, el suministrado por Monsalve
(1927, 2017) para la produccién cafetera y el que publica LeGrand (1989) en la

industria bananera obteniendo un valor final de 52 centavos.

La proporcién de dias trabajados para el gran propietario () se mantiene en 150,

el 64% de los dias de trabajo al afio.

Para estimar el jornal de recoleccion en épocas de cosecha (J;) se referencia a Bell
(2012, p. 358), quien menciona que en Caldas (Antioquia) la escasez de mano de
obra incremento los jornales agricolas hasta 1,2 pesos. Esto implica un 70% mas
que el jornal interno. Este mismo porcentaje se aplica a todas las regiones para

estimar el jornal de recoleccién.

Siguiendo el ciclo de produccidon del café se asume que el proceso de cosecha se

Ileva a cabo durante la mitad del afio (f).

Para los capataces, trabajadores rurales encargados de gestionar y administrar la

produccion agricola, hemos aplicado un ingreso equivalente al de un trabajador publico de

habilidades medias (contadores, inspectores de impuestos, cajeros etc.), pues suponemaos que

la relacion de la gran propiedad territorial con los circuitos de exportacion cada vez mas

complejos requeria de personas mejor capacitadas para su administracion.

Solo resta caracterizar el ingreso de un grupo de trabajadores rurales, los pequerios

propietarios cafeteros. Recordemos que la pequefia propiedad cafetera funcionaba como una

unidad de explotacion autosuficiente administrada por el jefe del hogar, en donde cada

integrante de la familia asumia funciones especificas. Ademas, como reconoce Arango

253



(1981, p. 133), el excedente entre el precio del café y lo que el pequefio productor se abonaba
como un “salario” corresponde a una “ganancia”. Finalmente, no seria correcto imputarlo a
partir de ingresos laborales agricolas, pues el mismo Arango (1981, p. 167) citando a Miguel
Samper menciona: “los ingresos de los trabajadores de las haciendas deben ser muy inferiores
a los de los campesinos parcelarios, aunque estos fueran explotados duramente por
comerciantes y usureros”. En esta linea, aunque seguiremos considerando el ingreso de estos
trabajadores como remuneracion al trabajo, su estimacion se hard a partir de los datos de

ingresos del capital que se presenta en la seccion 5.7

Una Gltima precisién es necesaria. Este corresponde al ingreso de la unidad familiar,
del que se beneficiarian todos los miembros del hogar. Dado que en este trabajo no fue
posible reconstruir un hogar tipico de la época, se supondra que el jefe de hogar (pequefio
propietario mayor cafetero) es quien percibe este ingreso, mientras que las categorias mujer
y el hombre joven generan un ingreso que estd en el punto medio entre el minimo de

subsistencia y el jornal diario.

5.6.2. Imputacion de los ingresos laborales en el resto de actividades

econodmicas

La informacion de los salarios publicos proviene de dos fuentes. Primero, el Anuario
Estadistico de 1917 que publica informacion del nimero de empleados publicos por
departamento. Esta informacién se usa particularmente para ponderar datos de los
departamentos que componen las ocho regiones descritas. Segundo, el Decreto 1751 de
1918y la Ley 72 de 19195 donde se publica informacion detallada de los sueldos de diversas
entidades nacionales y regionales. De manera conjunta estas dos fuentes aportaban mas de

2.000 registros de salarios publicos, los cuales se segmentaron en tres categorias segun los

8 Decreto “Por el cual se hace una traslacion en el Presupuesto Nacional de gastos de la actual vigencia econdmica”.
Consultado en marzo del 2024 en el enlace: https://www.suin-juriscol.gov.co/viewDocument.asp?ruta=Decretos/1344348
67 Ley “Sobre asignaciones de los empleados nacionales”. Consultado en marzo de 2024 en el enlace: https://www.suin-
juriscol.gov.co/viewDocument.asp?id=1836727
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requerimientos y habilidades del cargo. EI Cuadro 5.17 resume la informacion del ingreso

laboral anual por region y categoria.

Cuadro 5.17. Ingreso anual de los trabajadores del sector publico segln categoria y region
en 1918 (en pesos corrientes).

Region Categoria baja Categoria media Categoria alta
Antioguia 258,5 667,3 1.163,25
Bolivar 251,0 640,9 912,41
Boyaca 225,6 611,0 846,00
Cauca 250,3 610,0 860,26

Cundinamarca 263,2 611,0 1.034,00
Magdalena 225,6 517,0 752,00
Santander 2444 611,0 846,00

Tolima 225,6 611,0 752,00

Fuente: Estimacion propia basada en base a los decretos 1751 de 1918 y Ley 72 de 1919.

Para 1918 Antioquia era la regién minera més importante, principalmente por la
extraccion de oro. Bell (2012) reconoce que para 1915 Antioquia contaba con 12.000 de las
18.000 minas reconocidas en las regiones mas grandes del pais. Ademas, la presencia de
grandes compafiias hacia de la extraccion un proceso tecnificado y organizado. En este
contexto se dividio a la poblacion minera de Antioquia en tres grupos para mantener la
comparabilidad con el corte de 1870. Para los cargos altos (5%) y medios (25%) se supone
el mismo ingreso del sector publico de categoria alta y media respectivamente. Para los
mineros de categoria baja (70%) se asume el mismo ingreso anual del trabajador publico de
categoria baja. En todas las demas regiones la mineria era una actividad poco tecnificada que
seguia desarrollandose bajo métodos artesanales. Por esta razdn se imputa el mismo ingreso
del trabajador interno a toda la poblacion minera reportada en el censo. En el caso de las
mujeres se aplica la proporcion que se menciond en la introduccion de esta seccion, es decir,

la mitad del ingreso de los trabajadores varones adultos.
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En el caso de las profesiones liberales, dado que no se cuenta con ningun registro, y
suponiendo que se requeria un nivel de estudios secundario o terciario, para el computo de
estas profesiones en los hombres se ha decidido usar el ingreso promedio de los trabajadores
publicos de categoria baja y media. Para las mujeres se imputa el 50% del ingreso del ingreso
del trabajo del sector pablico de baja cualificacidn. Los sirvientes constituyen una categoria
de trabajadores sin ningun tipo de cualificacion, y por tanto, les asignamos el nivel de
ingresos mas bajos, el ingreso minimo vital, calculado a partir de las canastas minimas de

subsistencia de 1870 actualizadas segun el crecimiento de precios.

Para el sector de transportes, tomamos la referencia de Bell (2012, p. 299) segun la
cual el jornal diario de los transportadores del puerto de Barranquilla en el departamento de
Bolivar era de un peso diario. Este nivel salarial se toma como referencia para extrapolar los
salarios de este sector en el resto de regiones. El procedimiento es el mismo que se utiliz6 en

el Capitulo 3, que recurria a una ecuacién como la siguiente:

wi=w [ o] (5.4)

:WrE

En donde w; se refiere al salario del sector transportes en la regién i, w,. al salario de este
sector en la regién de referencia, SP; es el ingreso de los trabajadores publicos de baja
cualificacion en la region i y SB. en la region de referencia, siendo ahora Bolivar la region

de referencia y los sueldos publicos son los recogidos en el Cuadro 5.17.

Los salarios del sector manufacturero se toman del Anuario General de Estadistica
de 1916 y los datos publicados por Ospina Vasquez (1974, p. 488). El primer documento
presenta informacion de jornales diarios en diversas empresas industriales del pais, en
algunos casos desagregados por género. El segundo se enfoca en los jornales diarios de las
mujeres en empresas industriales de la ciudad de Medellin, Antioquia. Para los hombres se
toma el promedio simple por region de los datos reportados por las empresas en las regiones

de Antioquia, Bolivar y Cundinamarca que son las que mas datos proporcionan. En las
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restantes, en donde la informacion es limitada o nula, se aplica el procedimiento de
imputacion descrito en la ecuacion 5.3, usando como referencia el promedio de estas tres
regiones. En el caso de las mujeres se toma como referencia el ingreso diario de las empleadas
textiles en Medellin que suministra Ospina Vasquez (1974, p. 488). Finalmente, se asume
que 1 de cada 10 trabajadores artesanales eran maestros de taller o de industria con un ingreso

igual al de un trabajador del sector publico de cualificacion baja.

La poblacion trabajadora masculina del sector comercio se dividio en dos grupos,
comerciantes de nivel alto y comerciantes de nivel bajo. Como ya se hiciera en el Capitulo
3, la participacion de comerciantes de nivel alto se obtiene a partir de la proporcion del
comercio de exportacion e importacion en el comercio total. Este Gltimo se define como la
suma de las exportaciones, las importaciones, la inversion y el consumo de no subsistenciac.
Para obtener el consumo de no subsistencia tomamos la cifra de consumo total que suministra
De Corso (2019) para 1918 (cerca de 402.500.000 pesos) y le deducimos el consumo de
subsistencia. La estimacion del consumo de subsistencia en 1918 se hace en base al dato de
1870 (ver nota al pie del Cuadro 2.2 del Capitulo 1 y el Anexo 1). Para ello se expresa el
consumo de subsistencia de 1870 en términos per capita, y se actualiza ese valor a 1918 segln
la evolucion de los precios entre 1870 y 1918, bajo el supuesto de que el contenido calérico
minimo no ha cambiado. Finalmente, este valor se expande multiplicando por la poblacion
total de 1918. Al dato de consumo total excluido el de subsistencia se le adiciona la inversion
que suministra De Corso (2019) para 1918 y la suma de las exportaciones e importaciones
que publica el Anuario de Comercio de 1922. Esta suma representaria la actividad comercial
que efectivamente pasa por los circuitos mercantiles. La suma de exportaciones e
importaciones representa el 18% de esta actividad comercial total, porcentaje que se asumira
corresponde a los comerciantes de alto nivel; el restante 82% se consideran comerciantes de

nivel bajo.

A los comerciantes de nivel alto, que serian aquellos vinculados con las exportaciones
e importaciones, se les asigna un ingreso equivalente al de los trabajadores publicos de nivel

alto. Como se ha descrito, los comerciantes fueron figura central en la organizacion del

8 Se excluye el gasto publico y el consumo de subsistencia ya que son actividades no mercantiles y por tanto en donde el
comerciante no tiene participacion.
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mercado del café y, por tanto, su remuneracion debia reconocer esta relevancia. Por su parte,
los comerciantes de nivel bajo devengan el mismo ingreso del trabajador publico de baja
cualificacion. La unica excepcidn a esta asignacion es la region de Boyaca, pues como se
describird en el siguiente capitulo, Boyaca nunca pudo vincularse a los circuitos de
exportacion por lo que la figura del comerciante de nivel alto debid ser limitada. Por esta
razén, a todos los trabajadores clasificados como comerciantes en esta region se les imputa
el ingreso del trabajador pablico del sector de baja cualificacion.

El Cuadro 5.18 muestra la informacién total compilada de los ingresos de trabajo de
la poblacion total colombiana en 1918. Para todas las categorias descritas se muestra el
naumero de integrantes, el ingreso anual promedio en pesos corrientes y el ingreso total. En
esta tabla no figuran los pequefios propietarios hombres cafeteros, pues como se ha recalcado
el ingreso de estos se estimara a partir de la informacion de los beneficios del capital. En este
sentido, el dato que figura como ingreso total no es la cuota de salarios definitiva, pues a esta
hay que agregar esta Ultima categoria. Por esto no presentamos las participaciones de cada
categoria en el ingreso y la poblacién total. La razon de mostrar el cuadro es que el dato total

es importante para las ecuaciones que se describen en los siguientes apartados.

Cuadro 5.18. Numero de individuos, ingreso anual promedio y total de las categorias
asociadas al factor trabajo.

. Ingreso
. Numero de g Ingreso total de la

Categoria o anual .

individuos . categoria
promedio
Interno - Hombre mayor 481.545 86,7 41.732.791
Interno - Mujer 77.753 45,3 3.519.840
Interno - Hombre joven 198.476 65,1 12.922.575
Pequefia propietaria cafetera - mujer 101.836 53,3 5.429.602
Pequefio prop. cafetero-hombre joven 33.965 47,0 1.595.288
Pequefio prop no cafetero-Hombre 116.554 104.4 12 169.344
mayor

Pequefia propietaria no cafetera - Mujer 17.699 50,1 886.735
Pequerio prop. no cafetero-Hombre joven 43.726 59,8 2.616.167
Capataces 36.329 617,1 22.420.289

Mineria nivel alto 681 1.163,3 792.057
Mineria nivel medio 2.043 667,3 1.363.142
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. NuUmero de Ingreso Ingreso total de la
Categoria . anual .
individuos i categoria
promedio
Mineria nivel bajo 19.696 152,9 3.012.355
Mineria - mujeres 12.915 81,6 1.053.531
Manufacturas - maestros 46.110 245,7 11.328.942
Manufacturas aprendices - hombres 136.372 113,3 15.457.552
Manufacturas aprendices - mujeres 278.621 71,5 19.931.463
Transporte - hombres 39.872 222,2 8.858.919
Transporte - mujeres 1.543 110,7 170.739
Comercio - nivel alto 19.390 743,3 14.411.529
Comercio - nivel bajo 85.988 2425 20.847.994
Comercio - mujeres 32.038 119,1 3.814.330
Servidores publicos - nivel alto 3.789 9425 3.570.833
Servidores publicos - nivel medio 11.366 616,6 7.007.802
Servidores publicos - nivel bajo 22.732 248,7 5.652.440
Servidores pablicos mujeres 4.647 1249 580.594
Profesiones liberales - hombres 30.310 420,7 12.752.084
Profesiones liberales - mujeres 21.142 124,2 2.625.592
Sirvientes - hombres 93.189 27,2 2.537.729
Sirvientes - mujeres 189.038 27,7 5.237.603
Total 2.159.365 113,1 244.299.860

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.

5.7. Determinacion de los ingresos de capital y su distribucién
por regiones
La definicion de los ingresos de propiedad sigue cinco etapas que se explican con
detalle.

a. Aproximar los ingresos de los pequefios propietarios cafeteros, estimando una

relacion respecto al ingreso de los grandes.

b. Encontrar una relacion entre ingresos del capital de las regiones y el ingreso de
capital nacional. La fuente de informacion para este procedimiento son los datos

catastrales.
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c. Encontrar un ingreso promedio del capital por gran propietario a nivel nacional,

incorporando dentro de las ecuaciones la informacion de los pasos 1y 2.

d. Usar la informacion de los pasos b y ¢ para encontrar el beneficio promedio por

region.

e. Asignar distribuciones a los ingresos del capital usando la informacion de la

distribucién de la tierra.

Los literales b, ¢, d y e son en esencia el mismo procedimiento que se siguio para el
corte de 1870. En ese caso, debido a la carencia de informacion, los nueve estados se
agruparon solo en dos categorias, regiones con relevancia exportadora y sin relevancia
exportadora. Para 1918 se dispone de mas informacion que permite obtener agrupaciones

regionales mas amplias lo que aporta mayor detalle al anlisis de desigualdad.

La principal diferencia de este nuevo procedimiento es la inclusion de los pequefios
propietarios de café. Dado que la inclusion de este grupo afecta al célculo del beneficio
promedio es conveniente exponer inicialmente este caso. El supuesto principal tras esta
estimacion es considerar que los beneficios derivados de la explotacion cafetera estan
linealmente relacionados con la produccién. Por tanto, la proporcién en la produccién de los
dos tipos de propiedades (grandes/pequefias) es igual a la relacidn entre sus beneficios. Se
requiere entonces un primer conjunto de informacion que relacione los niveles de produccion
entre grandes y pequefas propiedades cafeteras en cada region. La informacion de Machado
(1988, pp. 98-99) permite hacer esta estimacién, ya que brinda datos del nimero de fincas
cafeteras por tamafio y de la produccion total anual en toneladas. La division de estos
términos corresponderia a la produccion total promedio por tamafio de propiedad. Cabe
recordar que son las propiedades menores de 12 hectareas las calificadas como “pequena
propiedad”. El Cuadro 5.19 resume los datos de produccion promedio y las relaciones de

produccidn entre grande y pequefia propiedad.
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Cuadro 5.19. Relaciones de productividad entre grandes y pequefias propiedades cafeteras

en 1918.
Produccién Produccién Inverso de la
Relacion de .
promedio en promedio en o relacion de
Regidn productividad o
toneladas de una toneladas de una productividad
. ] Grandes/Pequefias
pequefia propiedad gran propiedad (zi)
Antioquia 1,75 21,5 12,3 0,08
Bolivar* 0,44 21,5 48,6 0,02
Boyaca 0,64 8,1 12,7 0,08
Cauca 0,71 15,9 22,6 0,04
Cundinamarca 1,80 32,9 18,3 0,05
Magdalena 0,44 21,5 48,6 0,02
Santander 1,27 20,5 16,1 0,06
Tolima 1,18 22,3 18,9 0,05
Total 1,44 22,8 15,9 0,06

Fuente: Calculos propios a partir de Machado (1988).

* Machado no publica datos para la regién de Bolivar por lo que se asumen las mismas proporciones de Magdalena.

Antioquia y Cundinamarca fueron las regiones en las que la pequefia propiedad
presento la mayor productividad, con valores superiores al promedio nacional. En el extremo
contrario figuraban Magdalena, Bolivar y Boyac4, regiones sin relevancia cafetera. En
términos de la gran propiedad destacaba nuevamente Cundinamarca con una productividad
muy superior al promedio nacional, seguido en este caso por Tolima. El caso del Cauca es
Ilamativo, pues a pesar de que era una region donde primoé la pequefia propiedad su
produccion fue muy inferior a la de Antioquia, tanto en pequefias como en grandes
propiedades. Esta baja productividad puede ayudar a explicar la baja contribucion de Cauca
a la produccion total (ver Cuadro 5.6).

En téerminos de la relacion de productividades, Magdalena y Bolivar presentaron los
valores mas altos, causado principalmente por una muy baja productividad de la pequefia
propiedad. En la parte inferior figuran Boyaca y Antioquia, con una relacién cercana a 12

veces. Evidentemente los datos absolutos reflejan contextos muy distintos. Boyac4, region
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sin vocacion exportadora, presenta en ambos casos la produccion promedio por propiedad
mas pequefias del pais. En contraste, en Antioquia se observaron niveles de produccion
significativamente altos, superados solo por los de Cundinamarca.

Sea preciso recalcar que se supuso que esta relacion de produccién también representa
la relacién entre los beneficios de los dos tipos de propiedades, informacion que se retoma
mas adelante. La ultima columna del Cuadro 5.18 muestra el inverso de la relacion de
produccion, término que formalmente es el que se incluye en las ecuaciones por lo que es
relevante hacerlo explicito. Con esto se cierra el primer paso dentro de los cinco descritos en

la introduccién de esta seccion.

El segundo paso del esquema es definir un valor que aproxime el diferencial del
beneficio regional respecto al beneficio nacional promedio. Para esto se recurre a los datos
de catastro que se han venido mencionando. Ademas del valor total del catastro por
municipio, se publica el nimero de propietarios que declararon informacion. Con esto se
puede estimar el valor promedio de la propiedad en cada municipio, en cada regiéon y en el
pais. El supuesto importante que se hace es que la razon entre el valor promedio catastral de
cada region y el valor promedio nacional representa de manera adecuada la razén de los
beneficios promedio entre regiones y el nivel nacional. El Grafico 5.7 muestra la relacion
entre los valores catastrales de cada region respecto al valor nacional.
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Grafico 5.7. Relaciones entre el beneficio promedio de cada region y el beneficio nacional.

1,40
1,26 123
1,20 1,15 1,15
1,09

1,00 0,95 0,94
0,80

0,60

0,49

0,40

0,20

0,00

Magdalena Cauca Cundinamarca Tolima Antioquia Bolivar Santander Boyaca

Fuente: Calculos propios en base a los datos del Catastro disponibles en el Anuario Estadistico de
1917.

Nuestro supuesto implicaria, por ejemplo, que en Magdalena y Cauca el beneficio
promedio de la regidn fue 1,26 veces el beneficio nacional, mientras que en Boyacé es apenas
el 0,49. Con estos dos conjuntos de informacion se puede proceder con la etapa tres, la que
consiste en calcular el valor monetario del beneficio promedio nacional. A continuacién, se
detallan las ecuaciones que representan este procedimiento, iniciando con la distribucién del

PNB entre beneficios (P) y salarios (W).

PNB=W +P (5.5)
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Los beneficios nacionales se pueden reescribir como la multiplicacién entre el
beneficio promedio del capital (p, que es el valor que se pretende encontrar) y el nimero de

grandes propietarios (GP).

PNB=W +p-GP (5.6)

Para incluir el componente regional se desagregan los beneficios totales como la suma
del beneficio por regién. Estos son iguales al beneficio promedio por zona (p;) multiplicado
por el correspondiente nimero de propietarios (GP;), en donde el subindice i refleja la region.
Sin embargo, el ingreso promedio por propietario en cada regién se puede representar como
un diferencial («;) respecto al promedio nacional (p; = «; - p), diferencial que ya se explico

y mostro en el Grafico 5.7.

PNB =W + ¥(a; *p) - GP; (5.7)

Dado que el beneficio promedio nacional no varia dentro de la sumatoria se puede

factorizar de la expresion.

El proceso continda con la inclusion de los pequefios propietarios cafeteros.
Inicialmente se va a suponer que el beneficio promedio de los grandes hacendados cafeteros
corresponde al beneficio promedio macroecondémico, que se ha representado como p en las
anteriores ecuaciones. Paso seguido, la cuota de salarios se segmenta en dos términos.
Primero, el ingreso salarial que no depende de los beneficios (W), que corresponde a todo lo
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que se explico en la seccion en 5.6 y que se muestra en el Cuadro 5.18. Segundo, el ingreso
laboral de los pequefios propietarios cafeteros, que pretendemos estimar como proporcion
del beneficio regional. Aqui es donde incluiremos la informacion de la relacion de
productividad descrita en el Cuadro 5.19, especificamente el inverso de la produccion
promedio por propiedad (columna 5). Suponemos que el ingreso promedio del pequefio
propietario cafetero en la region i corresponde a la multiplicacion del inverso de la relacion
de produccion (z;) y el beneficio promedio de la misma regidn, que se ha escrito como p; =
a; - p. Al multiplicar este valor promedio por el nimero de hombres mayores pequefios
propietarios cafeteros (PPcaf;) se obtendria todo el ingreso generado por este grupo en la

region i. Con esto la ecuacion 5.8 puede reescribirse como:
PNB=W+ZlZl(alp)Ppcafl‘l'le(alGPl) (59)

Extrayendo el término p de la primera sumatoria se tiene:
PNB =W +p- Zi(zi ;- PPcaf) +p- Zi(“i .GP) (5.10)
Factorizando p y agrupando por datos de la misma region i:
PNB =W + p(Z;a; (z; - PPcaf; + GP,)) (5.11)

Despejando el beneficio nacional promedio por propietario (p):
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_ PNB-W (5.12)
p= Yiai(ziPPcafi+GP;)

El valor de p se puede estimar ya que todos los parametros a la derecha del signo
igual son conocidos. EI PNB de 1918 se ha estimado en 495.114.004 pesos corrientes
(Capitulo 2); W es la cuota de salarios que no incluye el ingreso de los hombres mayores
pequefios propietarios cafeteros (244.299.860 segln el Cuadro 5.18); «; es la relacién del
beneficio promedio entre regidn y el beneficio nacional (Gréfico 5.7) y z; el el inverso de la
relacion de produccién entre grandes y pequefias propiedades (columna 5, Cuadro 5.19),
PPcaf; es el nUmero de hombres mayores pequefios propietarios cafeteros en la region i, y
GP; es el numero de grandes propietarios de la region i, ambos valores explicados en la
seccion 5.5.1. Respecto a este valor de p hay una aclaracion importante. Este fue calculado
asumiendo que el ingreso de los pequefios propietarios cafeteros era un beneficio del capital,
no obstante, cuando se contabilice como un ingreso de trabajo se debe dar una recomposicion
en las cuotas de salarios y beneficios que ajusta este valor. Con el dato de p y las relaciones
y diferenciales especificos por region se puede estimar tanto el beneficio promedio por region
como el ingreso de las pequefias propiedades cafeteras, informacion que figura en el Cuadro
5.20.
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Cuadro 5.20. Beneficio promedio de las grandes y pequefias propiedades en 1918

(pesos corrientes).

o ) Beneficio de la
» Beneficio de la gran propiedad . ]
Regién ) ] pequefia propiedad
agropecuaria y no agropecuaria.

cafetera
Antioquia 3.840,1 312,6
Bolivar 3.352,1 68,9
Boyaca 1.729,0 136,3
Cauca 4.348,0 192,6
Cundinamarca 4.073,5 222,6
Magdalena 4.449 4 91,5
Santander 3.316,8 206,4
Tolima 4.041,9 214,1

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.

Bajo los supuestos que se han hecho y la estructuracion de las ecuaciones, el beneficio
promedio del sector agropecuario y no agropecuario en cada regién es el mismo. Ademas,
este beneficio promedio refleja las diferencias en el valor de la propiedad que se derivan del
catastro. Los ingresos de la pequefia propiedad cafetera estan en linea con la literatura
descrita. Eran bajos en las regiones sin vocacion exportadora, Bolivar, Magdalena y Boyaci,
y significativamente altos en Antioquia donde los pequefios propietarios tenian relevancia
como figura exportadora. La baja productividad del Cauca implicé que los ingresos del
pequefio propietario sean similares a los que obtendria la misma figura en los departamentos
de Tolima y Cundinamarca. Algo més rezagada aparece Santander que como se ha dicho

venia perdiendo relevancia como principal zona cafetera del pais.

Resta el ultimo paso de los cinco enumerados en la etapa inicial de esta seccion. Hasta
ahora se tiene un beneficio del capital que difiere entre las ocho regiones, segun el diferencial
previamente estimado. Para cerrar esta parte de la estimacion se debe incluir variabilidad. El
procedimiento sigue el mismo método propuesto en la seccion 3.6.2 del Capitulo 3, asumir

que el tamafo de la distribucion de la tierra pablica otorgada por el Estado es una buena

267



representacion de la distribucion de los beneficios del capital tanto en el sector agropecuario
como no agropecuario. En este caso se incorporan los datos de tierras concedidas entre 1870
y 1918, lo que amplia considerablemente la base de datos permitiendo hacer segmentaciones
mas detalladas. En el corte anterior los nueve estados (incluida Panama) se agruparon en dos
grandes categorias (regiones con y sin relevancia exportadora). En este caso se pueden
generar cinco grupos. El primero esté vinculado con las zonas en donde primo la produccion
parcelaria, (Antioquia y Cauca), el segundo corresponde a las regiones con relevancia de la
gran hacienda cafetera (Cundinamarca, Tolima y Santander). Los casos de Bolivar,
Magdalena y Boyaca se tratan individualmente, ya que por su estructura productiva,
ocupacional y de tenencia de la tierra no se considera conveniente incluirlos en alguno de los

dos grupos anteriores.

Sobre cada uno de estos cinco grupos se evaltan 18 distribuciones y se selecciona
aquella que mejor ajusta a los criterios BIC y AIC. Por tanto, se tiene una misma distribucién
tedrica que caracteriza el comportamiento de las regiones que componen cada grupo, lo que
significa que las regiones en el mismo grupo comparten distribucion y medidas de dispersion
y desigualdad. Con las distribuciones tedricas se generan de manera independiente datos
tanto para los grandes propietarios agropecuarios como para los no agropecuarios en cada
region. El numero de datos generados corresponde al nimero de integrantes en cada grupo.
Hasta aqui estas distribuciones reflejarian datos de tamafios de propiedades, para poder
llevarlos a beneficios se usan los promedios como variables para relacionar ambas
distribuciones. Por promedios nos referimos al tamafio promedio de la tierra otorgada por
concesién en cada distribucién (dato original) y al valor promedio de los beneficios
regionales (Cuadro 5.19 columna 2). Este procedimiento centra la distribucion en el beneficio
promedio regional y re-escala cada valor de tierra a un dato de beneficio (ver Diagrama 3.4
del Capitulo 3). Esto garantiza que en el agregado los datos regionales y nacionales son
consistentes, pero ademas que las distancias relativas en la distribucion re-escalada de
beneficios sean idénticas a la de tamafios de tierra. De esta manera ambas distribuciones
tendrian los mismos indices de desigualdad. La comparacion de Cauca y Antioguia nos
permite una precision final. Aungue ambas regiones tienen la misma distribucion, el nivel

promedio no es el mismo. Asi, conforme con los datos del Cuadro 5.20, la distribucion de
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Cauca esta desplazada a la derecha respecto a la de Antioquia. EI Gréafico 5.8 presenta este

hecho.

Grafico 5.8. Distribuciones regionales de los beneficios del capital para Colombia en 1918.
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.

5.8. Resultados

Esta seccion presenta los resultados de las estimaciones de desigualdad para 1918 y
las compara con las obtenidas en 1870 en el escenario medio de las simulaciones. La

comparacion entre ambos cortes serd el insumo principal para estudiar los efectos que se
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derivaron de la Primera Globalizacion. Los resultados son de orden nacional dejando el

componente regional para el siguiente capitulo.

Previo a entrar al detalle, el Cuadro 5.21 es la Tabla Social consolidada. Se muestra
para todas las categorias el niUmero de integrantes, el ingreso promedio, el ingreso total y las
respectivas participaciones en los totales. A diferencia del Cuadro 5.17 aqui ya figuran los
pequefios propietarios cafeteros hombres y los grandes propietarios agropecuarios y no

agropecuarios.

Cuadro 5.21. Tabla Social total para Colombia en 1918.

Inareso Inareso total Participacion | Participacio
T . g g . | de la categoria ndela
Distribucion Cateqoria Cantidad de | anual en | de la categoria en el nimero | cateqoria en
funcional g integrantes (pesos (pesos dei | 9
corrientes) | corrientes) eintegrantes | el ingreso
(en%) total (en%o)
Interno - Hombre
mayor 481.545 86,7 41.732.791,2 19,6 8,4
Interno - Mujer 77.753 453 3.519.839,8 3,2 0,7
'”temj%\‘/;ombre 198.476 65,1 12.922.575,2 8,1 2,6
Pequefio propietario
cafetero - hombre 250.570 2454 61.482.781,6 10,2 12,4
mayor
Pequefia propietaria
cafetera - mujer 33.965 47,0 1.595.287,9 14 0,3
Pequefio propietario
cafetero - hombre 101.836 53,3 5.429.601,6 41 11
joven
Pequefio propietario
no cafetero - Hombre 116.554 104,4 12.169.344,0 47 2,5
mayor
Pequefia propietaria
no cafetera - Mujer 17.699 20,1 886.735,0 0,7 0,2
Ingreso del Pequefio propietario
factor trabajo | no cafetero - Hombre 43.726 59,8 2.616.167,0 18 0,5
joven
Capataces 36.329 617,1 22.420.289,2 15 4,5
Mineria nivel alto 681 1.163,3 792.056,9 0,0 0,2
Mineria nivel medio 2.043 667,3 1.363.141,9 0,1 0,3
Mineria nivel bajo 19.696 152,9 3.012.354,8 0,8 0,6
Mineria - mujeres 12.915 81,6 1.053.530,6 0,5 0,2
Manufacturas
maestros 46.110 2457 11.328.942,2 19 2,3
Manufacturas
aprendices - hombres 136.372 113,3 15.457.552,0 55 3,1
Manufacturas
aprendices - mujeres 278.621 71,5 19.931.463,3 11,3 4,0
Transporte -
hombres 39.872 2222 8.858.918,8 1,6 1,8
Transporte - mujeres 1.543 110,7 170.739,4 0,1 0,0
Comercio - nivel alto 19.390 743,3 14.411.529,3 0,8 2,9
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Participaciéon | Participacié
Ingreso Ingreso total .
o : .| de la categoria ndela
Distribucion p Cantidad de | anualen |de la categoria . .
: Categoria - en el nimero | categoriaen
funcional integrantes (pesos (pesos dei i
corrientes) | corrientes) eintegrantes | el ingreso
(en%) total (en%)
Comercio - nivel bajo 85.988 2425 20.847.993,8 3,5 4,2
Comercio - mujeres 32.038 119,1 3.814.329,7 1,3 0,8
Servidores publicos -
nivel alto 3.789 942,5 3.570.832,7 0,2 0,7
Servidores publicos -
nivel medio 11.366 616,6 7.007.802,2 0,5 14
Servidores publicos -
nivel bajo 22.732 2487 5.652.440,2 0,9 1,1
Servidores publicos
mujeres 4.647 124,9 580.593,9 0,2 0,1
Profesiones liberales
- hombres 30.310 420,7 12.752.083,9 1,2 2,6
Profesiones liberales
- mujeres 21.142 124,2 2.625.592,3 0,9 0,5
Sirvientes - hombres 93.189 27,2 2.537.728,5 3,8 0,5
Sirvientes - mujeres 189.038 27,7 5.237.602,8 1,7 11
Propietarios no
Ingreso del agropecuarios 36.329 3.710,5 134.798.662,8 15 27,2
factor capital Propietarios
agropecuarios 14.714 3.706,2 54.532.699,7 0,6 11,0
Total 2.460.978 201,2 495.114.004,0 100 100,0

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.

5.8.1. Distribucion funcional del ingreso

Respecto a los resultados del corte 1870, se observé un incremento en la participacion
de los ingresos del factor capital, y por tanto una caida en la participacion del trabajo.
Considerando el escenario promedio del periodo inicial, el Grafico 5.9 muestra que los
beneficios del capital tuvieron un incremento de 7,2 puntos porcentuales®, lo que determina
una participacion del factor capital de 38,2% y del trabajo de 61,8%. Dado que a lo largo de
la ventana de tiempo analizada el nmero de propietarios y de trabajadores se incrementé en
una razén similar, 1,5 y 1,6 respectivamente, la recomposicion en las participaciones
proviene de los cambios en el ingreso promedio. Mientras que el ingreso del trabajo crecio a
una tasa real anual promedio del 0,5%, la de los beneficios de la propiedad fue muy superior
con 1,4%. Este resultado es consistente con la literatura que encuentra una tendencia

decreciente en la relacion salarios/renta, y que soporta este comportamiento en las

%9 En los escenarios que considera la maxima y minima participacion del factor trabajo en el corte 1870, el incremento seria
de 9,6 y 4,9 puntos porcentuales respectivamente.
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conclusiones del modelo Hecksher-Ohlin (ver los trabajos de Alvarez y Willebald, 2013;
Willebald, 2015; Williamson, 1999, 2002 referenciados en el Capitulo 1).

Grafico 5.9. Cambios en la distribucién funcional del ingreso entre 1870 y 1918.
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Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos del Capitulo 2 y Capitulo 4

El incremento de la participacion del factor capital en el ingreso total es un resultado
observado en otros paises de la region. El trabajo de Rodriguez Weber (2014) para Chile
muestra que la participacion del factor capital en el ingreso pas6 de 38% en 1870 a cerca de
47% en 1919. No obstante, este autor demuestra que este comportamiento siguié dos
tendencias distintas. Entre 1870y 1900 la participacion del factor capital decrecid, debido al
incremento de los salarios que resulto de los cambios en la estructura de la oferta de trabajo
(mayor participacion del empleo calificado) y a la mayor demanda derivada del crecimiento
econdémico que impulsaba la economia del salitre. Sin embargo, esta tendencia se revierte a
partir de los primeros afios del siglo XX, con un incremento de 11 puntos porcentuales en la

participaciéon del factor capital entre 1903 y 1913, pues las ganancias del significativo
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crecimiento economico de este periodo se concentraron en manos de la élite econémica
(Rodriguez Weber, 2014, p. 256).

El trabajo de Astorga (2017) presenta la dinamica a lo largo del siglo XX de la
distribucion del ingreso para diversos paises de Latinoamérica, incluido Colombia. Siguiendo
la metodologia de Tablas Sociales, el autor construye cuatro categorias de perceptores de
ingreso a partir de las cuales evalua tanto la distribucion personal como funcional. De las
cuatro categorias consideradas, la primera agrega los ingresos de la propiedad (beneficios,
dividendos, intereses y rentas de los recursos naturales) y los ingresos de los trabajadores de
alta cualificacion. El resultado para Colombia muestra que entre 1900 y 1920 este grupo gané
cerca de 6 puntos porcentuales de participacion, pasando de 41,5% a 47,4%. Estos resultan
mas altos que los derivados de la estimacion de este capitulo, lo que puede deberse a que
Astorga (2017) incluye en esta categoria a los trabajadores de alta cualificacion. El
incremento en la participacion de los beneficios de la propiedad (caida en la cuota de salarios)
es el resultado generalizado que este autor encuentra para la region. Para la misma ventana
de tiempo mencionada anteriormente, el incremento mas significativo en la participacion de
los ingresos del capital se dio en México, con una variacion cercana a 10 puntos porcentuales,

y el mas pequefio en Chile con un valor de 2,9 puntos.

Al desagregar la produccion nacional en sector agropecuario y el resto de actividades,
se encuentra que el crecimiento de la participacion del factor capital a lo largo del periodo
considerado se explica principalmente por lo que sucedio6 en los sectores no agropecuarios.
El Cuadro 5.22 muestra el comportamiento temporal de la distribucion funcional del ingreso

para ambos cortes temporales.
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Cuadro 5.22. Distribucion funcional de ingreso por sector y total (1870 — 1918).

(en %)
1870 1918
] No ] No
Agropecuario ] Total | Agropecuario ] Total
agropecuario agropecuario
Trabajo 56,7 88,2 69,0 55,0 72,1 61,8
Capital 43,3 11,8 31,0 45,0 27,9 38,2

Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.

Como se ve, la participacion de los beneficios de la propiedad en los sectores no
agropecuarios se incrementé en cerca de 16 puntos porcentuales, alcanzando una
participacion de 27,9% para 1918. Esta mayor participacion puede provenir de un mayor
dinamismo de las actividades que se han definido como no agropecuarias (transporte,
comercio, mineria y manufactura). Conforme con las cifras de Pachén y Ramirez (2006, p.
7), entre 1855y 1918 la red ferroviaria del pais se multiplicé por seis, principalmente por la
necesidad de conectar a los centros agricolas de produccion con los puertos de exportacion.
Por otra parte, de la mano de la expansién cafetera, la actividad comercial experimentd un
significativo incremento. Tal como lo respaldan los datos ocupacionales del Grafico 5.6, esta
actividad gand cerca de 4 puntos porcentuales de participacion, el incremento mas alto. Por
su parte, aunque la manufactura perdié relevancia en la participacion ocupacional total, esta
se intensifico en las regiones de Cundinamarca, Antioquia y Bolivar. Esto fue
particularmente evidente en las capitales (Bogota, Medellin y Barranquilla), las cuales eran
mucho mas tecnificadas que los centros textiles de Boyaca y Santander. Finalmente, aunque
la mineria perdid relevancia dentro de la composicion de las exportaciones, en Antioquia esta
actividad logré consolidarse con una estructura productiva tecnificada y organizada. Asi,

para 1900 cerca del 73% del oro total exportado provenia de esta zona (Mejia, 2015).

Otra razén que puede contribuir a explicar este resultado es que los ingresos del
trabajo en el sector agropecuario crecieron mas que su contraparte no agropecuaria (0,61%
contra 0,43% real anual promedio respectivamente). Esto explica que la caida de la
participacion de los ingresos de trabajo en la actividad agricola y ganadera fue mucho menor

al observada en el resto de actividades. Tras este resultado esta la influencia de la produccién
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parcelaria de café, lo que le permitid a la poblacion campesina percibir una parte mas grande

del ingreso de exportacion.

5.8.2. Distribucion personal del ingreso

En esta seccion se presentan los resultados de los indices de desigualdad nacional
para el corte 1918. Como en los Capitulos 3 y 4 se presentan los indices bajo dos casos: con
variabilidad de los ingresos del capital y sin variabilidad. Finalmente, para analizar la
dinamica temporal, se comparan los resultados con los de 1870 bajo el escenario promedio
de las simulaciones. Al cierre de la seccion se presenta un apartado especifico que compara
el resultado que obtenemos en 1918 con los que suministran FitzGerald (2008) y Astorga
(2024b). EI Grafico 5.10 muestra que el coeficiente de Gini apenas aumento a lo largo del

periodo analizado, aunque el indice de Theil si tuvo un crecimiento mas alto, de 1,21 a 1,42.

Grafico 5.10. Coeficientes de Gini para Colombia entre 1870 y 1918 segln casos en la
variabilidad del capital
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Fuente: Calculos propios en base a los supuestos mencionados.
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Este resultado es consistente con la evidencia que encuentra Bértola et al. (2010)
para cuatro paises del cono sur. Aunque el incremento es inferior al que estiman estos autores,
posiblemente porque el punto de partida colombiano era més alto, la desigualdad para 1918

era similar a la de Chile (0,64) y superior a Brasil (0,59), Argentina (0,57) y Uruguay (0,56).

Hasta ahora se han presentado dos resultados importantes. Primero, el ingreso
promedio del capital creci6 mucho mas que el de los ingresos de trabajo, lo que tuvo que
haber distanciado ambas distribuciones. Segundo, hubo un muy pequefio incremento en el
coeficiente de Gini total a lo largo de todo el periodo. Para analizar la consistencia de estos
resultados se propone un primer ejercicio que analiza los indices de desigualdad de los
ingresos factoriales. Esta es una aproximacion que los resultados teéricos del modelo
Heckscher-Ohlin o de las aproximaciones que usan ratios de remuneraciones no pueden
realizar, pues al basarse en comportamientos promedios no captan la dindmica de las
distribuciones consideradas. El Cuadro 5.23 presenta los coeficientes de Gini para los

ingresos del trabajo, capital y total bajo los dos casos de referencia.

Cuadro 5.23. Coeficientes de Gini para los ingresos de trabajo, capital y total en Colombia
para el periodo 1870 — 1918.

Caso 1. Asumiendo Caso 2. Sin asumir
distribuciones en el capital | distribuciones en el capital
1870 1918 1870 1918
Trabajo 0,50 0,45 0,50 0,45
Capital 0,68 0,63 0,06 0,09
Total 0,63 0,64 0,62 0,63

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos del Capitulo 3 y Capitulo 5

La desigualdad en los ingresos de trabajo™ se redujo en el corte de tiempo analizado.
El coeficiente de Gini paso de 0,5 a 0,45. Varias explicaciones sustentan este resultado.
Primero, la poblacién definida como sirviente perdio relevancia en la estructura ocupacional

del pais, en cerca de 4,5 puntos porcentuales. Dado que esta categoria es la que menor ingreso

70 Esta se mantiene idéntica entre casos ya que estos hacen ajustes solo sobre la distribucion del capital.
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laboral percibia tanto en 1870 como en 1918, su reduccién porcentual significa una
recomposicion de ingresos hacia la derecha de la distribucion. Segundo, ganaron relevancia
ocupacional actividades mejor remuneradas que el promedio del ingreso del trabajo, estas
son: comercio (4,3 puntos porcentuales), transporte (1 punto porcentual), profesiones
liberales (1 punto porcentual) y servidores publicos (1,3 puntos porcentuales). Tercero, en el
sector agropecuario, de manera particular en las zonas en donde primé la propiedad
parcelaria, los ingresos del trabajo de los pequefios propietarios se incrementaron de manera
significativa. Esta poblacion percibia un ingreso superior al del trabajador agricola interno,
aunque inferior al de los servidores publicos y comerciantes de nivel alto. De aqui, que los
datos medios de la distribucion de ingresos de trabajo ganaron relevancia en 1918 en
comparacion a 1870. El Gréfico 5.11 compara las distribuciones de ingresos laborales para
los dos cortes de tiempo. Los datos de 1918 se ajustan a precios de 1870. Se ve que la cola
izquierda de la distribucion de 1918 pierde relevancia y se compensa con un incremento en

los rangos medios en comparacién con la distribucion de 1870.

Grafico 5.11. Comparacion de las distribuciones de los ingresos de trabajo entre 1870 y
1918 a precios constantes de 1870.
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Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos del Capitulo 3 y Capitulo 5
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El comportamiento de los ingresos del capital o de la propiedad se debe analizar bajo
los casos de referencia. Cuando se asumen distribuciones especificas regionales, asociadas a
los tamafios de los baldios otorgados por el Estado a privados (caso 1), se percibe una
reduccion en los niveles de desigualdad, aungque se mantiene en niveles altos. No obstante,
esta reduccion en el maximo nivel de desigualdad del capital puede provenir por lo menos de
dos factores. Primero, el crecimiento de los propietarios no agricolas en la economia nacional
jalonados por las actividades de comercio y transporte principalmente. Segundo, la entrada
en la produccion cafetera de pequefios y medianos propietarios significé una fuente de

competencia para el modelo tradicional de la gran hacienda.

El segundo caso, en el cual se asumen que todos los propietarios en una misma region
perciben el mismo ingreso promedio, captura la desigualdad proveniente de las diferencias
entre las regiones. Los datos muestran un incremento en la desigualdad. Este resultado esta
condicionado por los supuestos que se hicieron sobre las agrupaciones regionales. Para 1870,
por carencia de informacion especifica, las regiones se agruparon en dos grandes categorias
(relevancia y no relevancia exportadora), asignando el mismo ingreso promedio a los estados
gue componen un mismo grupo. Para 1918, la disponibilidad de mejores datos permitié hacer
mayores desagregaciones, estas fueron: regiones exportadoras del oriente, regiones
exportadoras del occidente, Boyaca, Magdalena y Bolivar. Evidentemente la dispersién

regional debe ser mayor en el segundo corte respecto al primero.

Recapitulando, hubo dos efectos contrapuestos que determinaron el comportamiento
de la desigualdad en Colombia a lo largo de la Primera Globalizacion. De una parte, una
reduccion en las desigualdades factoriales, pero por el otro, un distanciamiento de estas dos
distribuciones. La propiedad de descomposicion del indice de Theil permite analizar bajo un
mismo ejercicio ambos elementos. En el Anexo 2 se presenta una descripcién amplia de este
indice. La ecuacion 5.13 corresponde a la formula que descompone la desigualdad nacional
(T) entre el componente intra-grupos y entre-grupos, en donde los grupos corresponden a los
ingresos del trabajo y del capital (subindice j), de ahi el orden de las sumatorias.
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2 2 V.
j=1 (=t Y/ (5.13)
Y

Componente Componente
intra-grupos entre-grupos

El componente intra-grupos capta la desigualdad proveniente de las desigualdades
factoriales (T;), ponderada por el respectivo peso en el ingreso total (v;). EI componente
entre-grupos corresponde a la desigualdad causada por el distanciamiento de las

distribuciones, usando como referentes del calculo los ingresos promedio de los factores (ij)

y el ingreso promedio total (y).

El Gréfico 5.12 compara los resultados del ejercicio de descomposicién en 1870 y
1918. Las barras referencian el coeficiente de Theil total y los colores las contribuciones
absolutas del componente entre-grupos e intra-grupos. Entre paréntesis figura la contribucién
porcentual. Inicialmente, en ambos casos el indice de Theil se incrementd de forma mucho
mas significativa que lo que se vio en el coeficiente de Gini. Esto se debe a que el indice de
Theil es mucho mas sensible a las colas de las distribuciones. Precisamente, la separacién de
los ingresos del capital y del trabajo medida por sus tasas de crecimiento, esta afectando

particularmente a la cola derecha, en donde estan los propietarios del capital.

El componente entre-grupos gano relevancia a lo largo del periodo, incrementando
su participacion en 12,7 y 17,9 puntos porcentuales para los casos 1 y 2 respectivamente.
Esto estd combinando los dos efectos previamente mencionados. La reduccién en la
desigualdad de las distribuciones factoriales (caida del componente intra-grupos) y la mayor
brecha entre los ingresos promedio. Los valores absolutos revelan que lo que primo en el
incremento del indice de Theil total fue el componente-entre grupos, que supero el efecto de
la menor desigualdad en las distribuciones factoriales. Esto es cierto aun cuando la expansion
cafetera y la produccion parcelaria significé una mejora importante en los ingresos laborales
de los pequefios propietarios agricolas. Un analisis sectorial de la descomposicion del ingreso

facilita analizar ese resultado.
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Grafico 5.12. Comparacion de la descomposicion del indice de Theil por fuente de ingreso

1870 — 1918.
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m Componente intra-grupos ~ ® Componente entre-grupos

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los Capitulos 3y 5.

En el Cuadro 3.12 del Capitulo 3, se mostraba como en el sector agropecuario la
diferencia entre los ingresos de trabajo y de capital era mucho mas significativa para explicar
la desigualdad en comparacién al caso en el que se analiza la desigualdad total (sector
agropecuario y no agropecuario). EI componente entre-grupos contribuia entre un 61% y un
87% del indice de Theil total™. Se concluia que este porcentaje podia explicarse por la
estructura institucional de la gran propiedad y las relaciones productivas alrededor de la tierra
y el trabajo. La misma estimacion para 1918 muestra que a pesar de la relevancia que tomo
la produccién parcelaria en el occidente, estas proporciones se mantuvieron en los mismos
niveles (61,9% y 85%). Este resultado puede reforzar las hipotesis de Bejarano (1980),
Machado (1988), Palacios (2002) y Arango (1981), quienes destacaban la figura del gran

"L El primer valor corresponde al escenario en donde se asumen distribuciones en el comportamiento del capital, mientras
que el segundo corresponde al caso en donde se asume el mismo ingreso promedio para todos los propietarios.
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comerciante-hacendado como los verdaderos organizadores del comercio cafetero. Como
mencionaba Arango (1981), su poder sobre el negocio radicaba en el monopolio de las
trilladoras que impedia la competencia de capitales mas pequefios, y en el suministro de
dinero con el que controlaban las relaciones entre los comerciantes locales y los pequefios y

medianos productores de cafe.

Adicionalmente, que estas proporciones se hayan mantenido a lo largo del periodo de
analisis, muestra que a nivel nacional la gran propiedad y las relaciones de control sobre la
tierray la fuerza de trabajo se seguian manteniendo. Los datos de exportaciones dimensionan
esta realidad. En 1918 el 55% de las exportaciones eran café, pero cerca del 55% de la
produccidn se hacia en regiones basadas en la gran hacienda cafetera, a saber, Cundinamarca,
Tolima y Santander (ver Cuadro 5.6). Adicionalmente, cerca del 17,2% de las exportaciones
provenian de tres productos que cuya produccion se basaba en la gran propiedad: el banano,
los cueros y el tabaco. La discusion alrededor de la relevancia que mantuvo la gran propiedad

va a ser pieza clave del debate regional que se presenta en el Capitulo 6.

Hemos dicho que de la mano con la expansion cafetera, se dio un impulso a las
actividades no agropecuarias, principalmente de comercio, manufacturas y transporte.
Aunque la economia siguié manteniendo una estructura agropecuaria (cerca del 60,5% de la
produccion total), las oportunidades econémicas que se dieron en otros sectores tuvieron
efectos sobre la dindmica de la desigualdad. Los propietarios no agropecuarios se
multiplicaron por cerca de 2,3 en el periodo analizado, mientras que en los propietarios
agropecuarios la razon fue de 1,3. De aqui, la participacién en el ingreso total de los
propietarios no agropecuarios se incremento en cerca de 6,4 puntos porcentuales, gran parte
del incremento total observado en todo el factor capital (7,3 puntos entre propietarios

agropecuarios y no agropecuarios).

Este resultado es importante, porque como se ve en la ecuacion 5.12, la participacion
porcentual de los factores de produccion en el ingreso total (v;), pondera los indices de Theil
del trabajo y el capital y las distancias relativas de los ingresos respecto al promedio total.
Por tanto, al aumentarse la participacion del factor capital entre 1870 y 1918, debido
principalmente a la dinamica del sector no agropecuario, la incidencia de la desigualdad y el

ingreso promedio de este factor se vuelve mucho méas importante en la desigualdad total.
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Planteamos un ejercicio hipotético muy sencillo, pero que permite ilustrar el efecto
del incremento en la participacion del factor capital. Se recurre a la ecuacion 5.13 para
calcular el indice de Theil en 1918, pero manteniendo las participaciones del factor capital y
trabajo observadas en 1870 (el Gréafico 5.9 tiene la informacion de ambos cortes temporales).
Al suponer la distribucién funcional de 1870 modificamos los ingresos promedio del trabajo
y el capital en 19187, pero mantenemos los indices de desigualdad factoriales del segundo
corte. El resultado es un indice de Theil de 1,14, inferior en 0,3 unidades al real (20% menos),
y menor al observado en 1870. Concluimos entonces que el incremento que se dio en la
participacion del factor capital provino fundamentalmente de lo que sucedi6 en las
actividades no agropecuarias. Este incremento tuvo un efecto sobre la desigualdad, porque le
dio mayor ponderacién a los ingresos de la propiedad, que eran mas desiguales que los

ingresos del trabajo y se alejaban mucho mas del ingreso promedio total.

Desigualdad para Colombia en 1918. ;Qué dicen otras estimaciones?

Se ha calculado que el coeficiente de Gini en 1918 vari6 entre 0,63 y 0,64. La
intencidn de este apartado es comparar este resultado con otras estimaciones disponibles,
tratando de explicar similitudes o diferencias. Especificamente se va a contrastar contra 10s
trabajos de FitzGerald (2008) y Astorga (2024b). Estos dos trabajos tienen elementos
metodol6gicos comunes. Primero, ambos segmentan a la poblacion en 4 grupos conforme
sus habilidades. Estos son, grupo 1: empleados, directivos y profesionales; grupo 2: técnicos
y administradores; grupo 3: trabajadores urbanos y artesanos; grupo 4: trabajadores rurales y
sirvientes. Segundo, ambos autores suponen que la participacion en el ingreso total del grupo

1 se obtiene como el residuo de la participacion de los demas.

Sin embargo, también hay diferencias importantes. Mientras que FitzGerald (2008)
imputa los ingresos de los grupos 2, 3 y 4 en base a la tendencia de otras variables
(productividad agricola y no agricola e indices de ingresos de trabajadores urbanos no

calificados), Astorga (2024b) recurre a diversa informacién historica de salarios disponibles

2 Se aplica la participacion del trabajo y del capital de 1870 al PNB de 1918 y se divide sobre el nimero de integrantes en
cada grupo en 1918.
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en informes, fuentes oficiales y encuestas de hogares. Ademas, este ultimo autor disefia toda
una metodologia para incorporar variabilidad dentro de los grupos, basandose en la
informacion de dispersion de los salarios y validando el ajuste de distribuciones estadisticas.

Nuestro resultado es similar al que encuentra FitzGerald (2008) para la década de
1910 (0,62) y superior al que calcula Astorga (2024b) (0,47). Creemos que hay una razén
principal que explica estas diferencias. En este trabajo y en el de FitzGerald (2008) el grupo
1, los mas ricos, se apropian de una mayor proporcion del ingreso total en comparacion al
caso de Astorga (2024b). Tomando como referencia el afio 1900 de la Tabla 37 de FitzGerald
(2008, p. 1035), se deduce que el grupo 1 recibia el 45,3% del ingreso total. Este porcentaje
es muy similar al que se obtiene en este trabajo si se agrupan a los propietarios de capital, los
comerciantes de nivel alto, los servidores publicos de nivel alto y las profesiones liberales en
una misma categoria: una participacion del 45,1%. Por el contrario, conforme con la Tabla 1
de Astorga (2024b) este porcentaje en 1920 fue de 34,5%. La principal explicacion para estas
diferencias es que Astorga (2024b) imputa un ingreso promedio al grupo 1 inferior al de los
otros dos trabajos. La relacion entre el ingreso promedio de este grupo y el ingreso promedio
total fue de 6,5, mientras que en el trabajo de FitzGerald (2008) sube a 15,1 y en el nuestro a
10,4.

Como es de esperar, la diferencias en la participacion del grupo de altos ingresos tiene
una contraparte en las proporciones de los tramos medios y bajos de la distribucion. Astorga
(2024a) publica otro documento, que partiendo de la misma metodologia descrita
anteriormente, logra pasar de los cuatro grupos de ingreso a una estructura de percentiles,
particularmente para el 40% mas bajo, 50% medio y el 10% mas alto. Segun el autor, para
1920 la participacion en el ingreso total que le correspondia a estos tres percentiles fue de
15,8%, 44,3% y 40%. Nuestros resultados para 1918 revelan unas participaciones diferentes,
10,3%, 34,3% y 55,3% respectivamente.

73 La Tabla solo presenta informacion desagregada para 1900, 1950 y 2000
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5.9. Conclusiones

En este capitulo se presentd una descripcion detallada de la metodologia seguida para
construir la Tabla Social en 1918. Esta Tabla Social no solo mantiene todas las ventajas y
aportes de aquella construida en 1870, sino que ademas reconoce y recoge dos hechos
economicos de gran relevancia, la colonizacion antioquefia y la consolidacion del café como

el principal producto nacional.

La colonizacion antioquefa significd para el pais un aumento significativo de la
frontera agricola, especialmente en el occidente del pais. Alrededor del efecto que este
proceso tuvo sobre la desigualdad de la tierra se gener6 un debate en la historiografia
colombiana. Usando los datos de concesiones de baldios entre 1827 y 1918, hemos mostrado
que la pequefia y mediana propiedad si fue mucho mas frecuente en las zonas de colonizacién
que en el resto del pais. No obstante, los indices de desigualdad muestran que en las zonas
de colonizacion la tierra estaba peor distribuida. Haciendo uso de la curva de Lorenz y de la
descomposicion del indice de Theil se muestra que esto se debe a la diferencia relativa entre
los tamafios promedios en los extremos de la distribucion. Hacemos énfasis en la expresion
“diferencia relativa”, pues las concesiones en las zonas de colonizacion eran en promedio
mucho mas pequefias que las del resto de regiones del pais. Los supuestos y los valores que
se derivan respecto a la propiedad agropecuaria reconocen estas diferencias. En las regiones
de Antioquia y Cauca, en donde fue significativa la migracion antioquefia, fue mucho mas
relevante la figura del pequefio propietario, mientras que en Cundinamarcay Tolima primaba
la gran propiedad.

La colonizacién antioquefia logré extenderse y masificar sus efectos positivos porque
encontr6 en el café un producto agricola que se acomodaba de buena manera a la estructura
de la pequefia propiedad. Lo anterior significd un cambio en la composicion regional de la
produccién cafetera. De las grandes haciendas de Santander y Cundinamarca se pasa a un
modelo parcelario en el que los pequefios propietarios logran apropiarse de las ganancias
cafeteras. La Tabla Social que se construye incorpora este fendbmeno modelando a los
pequefios propietarios cafeteros. Esta era poblacion agricola propietaria de pequefias parcelas

de tierra enfocadas en el cultivo del café. Este modelo de produccion significé una ruptura
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respecto a los productos previos de exportacién como el tabaco, la quina y el afiil, en donde
la principal figura era el gran propietario quien se apropiaba de gran parte del excedente. La
produccion parcelaria de café logro que el pequefio campesino se conectara con los circuitos
comerciales de exportacion, y asi poder aprovechar los beneficios que de alli se derivaban.
La propuesta metodoldgica que describimos logra incorporar a este grupo mediante la
segmentacion entre pequefios propietarios cafeteros y no cafeteros. Nuevamente los
resultados son consistentes con los hechos histéricos, que demostraban que buena parte de
estos nuevos productores de café se concentraron en la region de Antioquiay Cauca. Ademas,
se disefid una metodologia para reconocer que los ingresos de los pequefios propietarios
correspondian a una explotacion agricola familiar y que por tanto el ingreso que de alli se

derivaba debia asociarse a un beneficio de la propiedad.

Todo lo anterior se complementa con nueva y mejor informacién disponible que
permite en muchos casos precisar las estimaciones y calculos respecto al corte temporal 1870.
Recordemos gue esta nueva Tabla Social mantiene los grandes aportes de la estimacion
inicial. Modela diferentes formas de trabajo rural, que se han definido como pequefios
propietarios o trabajadores externos y los trabajadores internos o residentes. Mantiene la
estimacién de los ingresos del capital como un excedente del PNB, e incorpora datos

catastrales para retratar de mejor manera las diferencias regionales.

Con todo esto se dispone de una Tabla Social que recopila alrededor de 242 categorias
ocupacionales con sus respectivos ingresos promedio. Ademas, para los ingresos de capital
se aproxima su distribucion a partir de los datos de los tamafios otorgados de tierra entre 1827
y 1918. Los resultados muestran que a lo largo de la Primera Globalizacion el crecimiento
real de los ingresos de la propiedad fue superior al del trabajo. En términos de la distribucion
funcional del ingreso esto se manifiesta en un incremento de la participacion de los ingresos
del capital en el PNB en cerca de 7,2 puntos porcentuales. La gran mayoria de este incremento
proviene del sector no agropecuario (6,4 puntos porcentuales), el cual tuvo un crecimiento

importante jalonado por la expansion cafetera.

Los datos muestran que la desigualdad a lo largo del periodo se incremento, siendo
una subida muy pequefia del coeficiente de Gini y mas importante del indice de Theil. El
crecimiento de la desigualdad y la mayor participacion de los ingresos del capital son
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consistentes con otras estimaciones que se han hecho para la region. Tedricamente, estos
resultados se sustentan en el marco del modelo Heckscher — Ohlin, en donde el incremento
de la desigualdad se explica por un mayor crecimiento de los ingresos de la propiedad en
contraste con los del trabajo. Como menciona Rodriguez Weber (2014, p. 20) respecto a este
enfoque tedrico: “Tratandose en el caso de Latinoamérica de paises abundantes en tierra, la
globalizacion habria beneficiado principalmente a la clase terrateniente, lo que habria

conducido a un incremento de la desigualdad”

Sin embargo, esta investigacion integra un elemento adicional que el enfoque teérico
anterior no logra captar, la desigualdad en las distribuciones factoriales. Se encuentra que a
lo largo de la Primera Globalizacion la desigualdad en los ingresos factoriales se redujo. Por
tanto, se tiene un distanciamiento de las distribuciones del trabajo y el capital medida por su
ingreso promedio, y una reduccion en sus desigualdades. Usando la descomposicion del
indice de Theil se muestra que primd el primer efecto sobre el segundo, siendo esta la razén

al incremento de la desigualdad de este indice.

Finalmente, se presenta un andlisis sectorial del que se derivan dos grandes
conclusiones. Primero, a pesar de la relevancia que empieza a tomar la produccion parcelaria
de café, en el sector agropecuario nacional sigue siendo la diferencia entre los ingresos del
capital y del trabajo lo que més pesa a la hora de explicar la desigualdad, incluso mas que en
el promedio nacional. Esto mostraria que la gran propiedad mantuvo relevancia en la
estructura econdémica nacional, y por tanto las relaciones laborales sobre las que se basaba.
Segundo, la mayor dindmica que experimento el sector no agropecuario fue la principal causa
de incremento de los ingresos de la propiedad en el ingreso nacional. Esta mayor
participacién tuvo incidencia sobre el incremento de la desigualdad total, ya que le dio mucha

mas relevancia la desigualdad del capital sobre la desigualdad total.
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Capitulo 6. Comportamiento de la desigualdad
regional en Colombia durante la Primera
Globalizacion

6.1. Introduccién

A lo largo de este trabajo de tesis se ha mostrado que la vinculacién de Colombia con
el comercio mundial significé cambios en la estructura productiva del pais. La creciente
exportacion de café se diferencio de los auges previos de tabaco, quina y afiil no solo en su
duracién y alcance, sino en las transformaciones que generé en la tenencia de la tierra y en
los mecanismos de generacion y apropiacion del ingreso. En términos de desigualdad se
mostré que a pesar de que el coeficiente de Gini se mantuvo casi idéntico entre 1870 y 1918,
internamente se experimentaron cambios importantes. Los ingresos de la propiedad como
porcentaje del PNB subieron 7,2 puntos porcentuales, siendo mucho mas importante el efecto
en las actividades no agropecuarias. También se evidenciaron reducciones en la desigualdad
dentro de las distribuciones del trabajo y del capital, pero con un claro distanciamiento entre

ambas medido por los ingresos promedio de cada una de ellas.

Estos resultados son consistentes con la literatura que ha explorado la cuestion para
Latinoamérica. La mayoria de los trabajos concluyen que hubo un incremento de la
desigualdad a lo largo del periodo (Alvarez y Willebald, 2013; Bértola et al., 2010; Gémez
Ledn, 2021; Prados de la Escosura, 2007; Rodriguez Weber, 2014; Willebald, 2015;
Williamson, 1999). En buena parte estos resultados se explican por las conclusiones tedricas
del Modelo Heckscher-Ohlin, ya que la evidencia parece confirmar que las remuneraciones
asociadas a la propiedad crecieron mas que aquellas asociadas con el trabajo. No obstante, a
pesar de que los aportes que se derivaron de todos estos trabajos han sido muy importantes
para enriquecer el debate alrededor de los patrones de desarrollo de largo plazo en la region,

las criticas al mismo no han sido ajenas. Por un lado, los resultados tedricos que se
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desprenden de este modelo se basan en supuestos™ que al menos en la economia colombiana
de la época no se cumplian. En una sociedad en la que los grandes propietarios agricolas
tenian amplio control sobre la fuerza de trabajo y la tierra no es posible considerar esquemas
de competencia perfecta y libre movilidad de factores. Asi mismo, Rodriguez Weber (2014)
menciona que este enfoque ha simplificado en exceso la complejidad del proceso de
globalizacion, reduciéndolo a una simple ecualizacion de precios. Dentro de esta
simplificacion se ignoran elementos como la movilizacion de factores, el papel del progreso
técnico, los cambios institucionales y las relaciones de poder alrededor de la apropiacién de

recursos.

Una limitacién adicional a este enfoque es que s6lo brinda informacién del
comportamiento promedio de las retribuciones, pero nada dice acerca del comportamiento
de las distribuciones de cada factor. En el capitulo anterior se mostré como los cambios en
las distribuciones factoriales fueron importantes para explicar el comportamiento total de la
desigualdad. En este capitulo se afiade otra dimension al analisis de la desigualdad, el

diferente comportamiento de las regiones a lo largo de la Primera Globalizacion.

En este sentido, el propdsito de este capitulo es ampliar la explicacion alrededor de
los efectos de la Primera Globalizacion sobre el comportamiento de la desigualdad en
Colombia, incorporando la dimensién regional como fundamento de la dindmica nacional. A
lo largo de este documento, y de manera particular en el Capitulo 4, se hizo énfasis en la
necesidad de entender a Colombia como un pais de regiones, en donde las estructuras
econdmicas, sociales y culturales son claramente distintas. Ademas, en el Capitulo 5 se
mostrd que los cambios que se dieron a lo largo del proceso de apertura fueron diferentes
entre las regiones, idea que se refuerza en este capitulo. Por tanto, no es correcto pensar que
los efectos de la globalizacion se pueden generalizar. La globalizacion se retroalimenta con
cada contexto especifico para acentuar, modificar o eliminar los mecanismos de generacion,
apropiacion y distribucion del ingreso preexistentes. Asi, este capitulo mostrara que las
fuerzas de la apertura comercial afectaron de manera distinta a las regiones, dependiendo de

la forma especifica en que cada una se vinculd al proceso y del conjunto de agentes,

4 Los principales supuestos del modelo son: funciones de produccién homogéneas y con rendimientos decrecientes,
movilidad factorial y competencia perfecta
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instituciones y relaciones de produccion que cada una tenia. El capitulo presenta patrones
distintos en el comportamiento de la desigualdad, una heterogeneidad que la mirada nacional
no permite identificar. Comprender estos patrones regionales nos brinda méas y mejor

informacidn para discutir las tendencias nacionales y latinoamericanas.

Con este objetivo se presenta un conjunto de medidas de desigualdad regional para
Colombia al inicio y al final de la Primera Globalizacion. Las metodologias de las Tablas
Sociales de 1870 y 1918 figuran en los Capitulos 3 y 5, y ambas reconocen de mejor manera
la realidad econdmica del pais en ambos cortes temporales. Se destaca que las estructuras de
tenencia de la tierra determinaban formas de vinculacion laboral especificas. Se cuantifican
los ingresos de la propiedad y se evalUa su incidencia sobre la desigualdad total. Ademas, en
la transicion temporal se modelan los cambios que la apertura comercial trajo para el pais 'y
sus regiones en términos de estructura productiva, tenencia de la tierra, mecanismos de
apropiacion del ingreso, relevancia exportadora y susceptibilidad a las importaciones entre
otros. Como se puede apreciar, se ha intentado que sean comparables en términos de
estructura, pero siempre procurando incluir nueva y mejor informacion. Los supuestos
aplicados son econdmica e histéricamente creibles. Sin embargo, se deben reconocer sus

limitaciones y posibilidades de mejora.

Aunque el resultado nacional que se present6 en el Capitulo 5 esté en linea con la
mayoria de la literatura, el andlisis regional que plantea este capitulo ofrece nuevos
resultados. Primero, la desigualdad no se incremento en todas las regiones ni exclusivamente
en aquellas que se vincularon al comercio de exportacion. La dindmica de la tenencia de la
tierra, la relevancia de nuevas formas de explotacidn agricola y los cambios en la estructura
ocupacional son centrales a la hora de estudiar estos efectos. En términos generales, se
muestra que la desigualdad tendi6 a incrementarse en aquellas regiones en donde el gran
propietario gand o mantuvo relevancia dentro de la estructura de produccidon agricola. Por el

contrario, en las regiones donde su importancia se redujo, la desigualdad también lo hizo.

Este capitulo presenta también aportes relevantes en términos de crecimiento
regional. Se muestra que las regiones que lograron vincularse directa o indirectamente al
comercio de exportacion se vieron econdmicamente beneficiadas. En contraste, aquellas que

perdieron 0 nunca tuvieron relevancia exportadora salieron perjudicadas. Ademas, la
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creciente importacion de textiles también jugo un papel clave en el deterioro de algunas

regiones.

Este capitulo esta dividido en siete secciones siendo la primera esta introduccion. Le
sigue la seccion 2 con un andlisis del crecimiento regional. Posteriormente, en la seccion 3
se analizan los cambios en la estructura de tenencia de la tierra, como punto de partida para
analizar los comportamientos regionales de la distribucion del ingreso. Las secciones 4y 5
abordan la distribucion funcional y personal del ingreso respectivamente. En la sexta se
presenta un ejercicio de descomposicion que analiza la contribucion regional a la desigualdad

total. Finalmente se cierra con las conclusiones.

6.2. Crecimiento regional

En el Cuadro 6.1 se presentan los niveles de PNB per capita por regiones a precios de
1918 y la tasa de crecimiento real anual promedio resultante, en base a las Tablas Sociales
de 1870y 1918.

Cuadro 6.1. PNB per capita y crecimiento anual por regién (1870-1918)

(en pesos constantes de 1918).

Region PNB per capita | PNB per cépita | Tasa de crecimignto real
1870* 1918 anual promedio (%)
Antioquia 76,9 94,9 0,44
Bolivar 67,9 84,6 0,46
Boyaca 61,3 60,8 -0,02
Cauca 74,2 78,2 0,11
Cundinamarca 83 109,5 0,58
Magdalena 64,8 79 0,41
Santander 71,5 70,8 -0,02
Tolima 64,8 82,7 0,51
Colombia 73,4 84,6 0,3

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los Capitulos 2 y 4. *Los PNB per cépita estan deflactados con

una inflacién anual promedio de 1,15% (ver Capitulo 2)
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En términos de ingreso per capita, Cundinamarca y Antioguia se mantuvieron como
las regiones mas ricas del pais. Como ya se menciond, aunque con distintos modelos de
produccion, ambas zonas ganaban participacion en la produccion nacional de café (ver
Cuadro 5.6 del Capitulo 5). Ademas, las principales ciudades de estas regiones, Bogota y
Medellin, se consolidaban como centros industriales del pais. Conforme con Kalmanovitz
(1983, p. 82), en Antioquia una serie de precondiciones sociales (poblacién blanca
homogénea y libre, pequefias unidades de produccion mineras y agricolas, movilidad de la
fuerza de trabajo) se combinaron con la creciente expansion cafetera para impulsar el
desarrollo industrial. Se consolidaron factorias semi-artesanales, pequefias industrias
mecanizadas y establecimientos manufactureros que no solo satisfacian las necesidades de
consumo de la poblacién, sino también la demanda de maquinas para la industria cafetera y
los requerimientos de las obras publicas (cemento, materiales para la construccion y

tuberias).

En el caso de Bogota, Berdugo (2019, pp. 112-115) enuncia las transformaciones
sociales y econdmicas que favorecieron el desarrollo industrial. Por un lado, la expansion de
las vias férreas y de carreteras, la ampliacion de los limites de la ciudad a fin de albergar una
mayor poblacion, la mejora de los servicios publicos y la mayor capacidad de compra de los
empleados publicos y privados, generaron una demanda creciente de productos
manufacturados. Ademas, el caracter de capital convertia a Bogota en foco de atraccion de
factores econdémicos (trabajo y capital). Al respeto, sobresale la centralizacion de las
instituciones nacionales del gobierno; la localizacién de las principales instituciones de
crédito y banca; el funcionamiento de las grandes agencias de negocios y de las principales

universidades y colegios del pais.

En el extremo contrario se encuentran Santander y Boyacéa con los niveles mas bajos
de ingreso per capita. Estas dos regiones fueron las Unicas que presentaron tasas de
crecimiento del PNB per cépita negativo, y aquellas con las menores tasas de crecimiento
poblacional (ver Cuadro 5.7 del Capitulo 5). Santander perdi6 relevancia en la exportacion
de café. La caida de los precios de finales del siglo XIX afecté de manera especial a la
estructura de las haciendas cafeteras de esta region. Ocampo (1984, p. 90) menciona como

la produccion de Santander se vendia por un 20% a 30% menos que la del resto de pais.
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Ademas, la Guerra de los Mil Dias, de la cual Santander fue un escenario central, destruyo
buena parte de la infraestructura cafetera de la region. Por su parte, Boyaca nunca se integré
en el circuito exportador de café. Monsalve (2017, p. 318) condiciona este resultado a la

carencia de vias de transporte que conectaran la regién con el rio Magdalena:

Mientras permanezca aislada no sera posible que esta industria adquiera verdadero
desarrollo, pues los esfuerzos de los que a ella quieran dedicarse, seran ahogados por
las dificultades que hoy presenta el transporte del café de los centros productores a

los puertos de embarque.

Adicional a lo anterior, un elemento comun afectd la actividad econdmica de estas
dos regiones. A lo largo del siglo X1X, Santander con la ciudad del Socorro, y Boyacéa con la
de Tunja se habian convertido en los centros de produccidn textil mas importantes del pais.
Aunque con métodos muy artesanales, estas regiones sobresalian por su produccion de
textiles de algodon y de lana respectivamente. En sus memorias, Camacho Roldan (1923, p.
124) deducia que para mediados del siglo XIX, la produccion textil de estas regiones vestia
por lo menos a dos terceras partes de la poblacion y generaba excedentes para la exportacion
a Venezuela y Ecuador. Sin embargo, para finales del siglo esta produccion no se habia
incrementado, principalmente porque “las telas extranjeras estaban remplazando a las
nacionales” (Camacho Roldan, 1923, p. 124). Como ya se dijo en la seccion 5.3.1 del
Capitulo 5, durante la Primera Globalizacion los textiles experimentaron un crecimiento
importante en términos de volimenes de importacion. El Anuario de Comercio de 1918
muestra que cerca del 44,5% de todas las importaciones que hizo el pais fueron textiles. Bell
(2012, p. 489) menciona que para 1918 la produccion nacional de textiles no satisfacia mas
del 10% de la demanda local. Ademas, en su revision de las empresas textiles del pais
encuentra que las méas grandes y relevantes se ubicaron en la Barranquilla, Medellin y
Bogotéa. Por lo tanto, Santander y Boyaca perdieron relevancia en la produccion de textiles,
mercancia que habia sido central en su actividad econémica y comercial, no solo por la

entrada de mercancia extranjera, sino porque la produccion mas tecnificada realizada en los
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nuevos centros industriales (Barranquilla, Medellin y Bogotd) afectd su produccion de

caracter mas artesanal.

Bolivar se configura como la tercera region mas rica del pais en 1918. El gran flujo
comercial de exportaciones e importaciones por los puertos de Barranquilla y Cartagena, las
inversiones en plantaciones y ganaderia y una pequefia inmigraciéon de sirios-libaneses,
alemanes e italianos impulsaron las actividades comerciales e industriales en la region
(Kalmanovitz, 1983b, p. 84). Los datos censales muestran el significativo crecimiento del

empleo en la industria, el transporte y el comercio en esta region.

Magdalena experimentd una tasa de crecimiento relativamente alta, del 0,41% de
media anual entre 1870 y 1918. EI dinamismo de la produccion bananera, que para la época
representaba el 6,5% de las exportaciones totales del pais, y que se concentraba en su
totalidad en Santa Marta (Magdalena), es central para explicar este comportamiento.
Conforme con Meisel (2011, p. 8), “de 1903 a 1911, la tasa de crecimiento anual del nimero
de racimos exportados del Caribe Colombiano fue del 28,9%. Sin lugar a dudas la United
Fruit Company fue un actor crucial en el dinamismo de las exportaciones de la region”. Las
actividades de transporte y comercio crecian de la mano de la actividad bananera. A lo largo
de todo el afio, el ferrocarril conectaba las zonas bananeras con el puerto de Santa Marta, en
donde el banano era despachado a Europa y Estados Unidos en los barcos de la United Fruit
Company. El ferrocarril dependia exclusivamente de la actividad bananera, para 1922 el
70,5% de sus ingresos provenian del transporte de esta fruta y un 15% adicional del transporte
de los trabajadores de las plantaciones y cultivadores privados (Meisel, 2010, pp. 13-14).
GOmez (2017) muestra como la industria bananera signific6 un cambio en el paisaje
territorial del Magdalena. Buena parte de la tierra de la region se convirtio en plantaciones
de banano, lo que implico la tala de grandes extensiones de bosques. Los rios de la region

fueron desviados para garantizar un sistema de riego constante para la produccion.

En términos de tenencia de la tierra, Viloria de la Hoz (2014) y Franco (2022)
muestran como la politica de entrega de baldios publicos tendié a favorecer a los grandes
terratenientes de la region y principalmente a la United Fruit Company, que en 1915
explotaba cerca del 42% de la tierra cultivada en banano (Viloria de la Hoz, 2014, p. 111).

La administracion de grandes plantaciones de banano permitia a los grandes propietarios
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controlar el negocio, no solo porque al desplazar a los pequefios colonos los obligaban a
vincularse como trabajadores a sus plantaciones, sino ademds, porque podian ajustar la

produccion frente a la creciente demanda.

Asi mismo, Bolivar y Magdalena debieron compartir los efectos positivos derivados
de las exportaciones de cueros. Para 1918 este producto representaba el 8% de las
exportaciones totales, solo por debajo de los productos mineros y del café (ver Grafico 5.4
del Capitulo 5). La produccion de cuero debe entenderse dentro del contexto mas general de
la actividad ganadera, en donde las dos regiones de la costa caribe fueron centrales. Posada
(1988, 1998) destaca la importancia que tuvo la ganaderia para toda la region caribe,
definiéndola como la actividad predominante. Segun su andlisis, la ganaderia resultaba ser la
actividad adecuada para las condiciones productivas y econdmicas de la region: “demanda
interna del producto, disponibilidad de tierras, falta de comunicaciones, escasez de capital y
de mano de obra, y satisfactorios margenes de retorno a la inversion” (Posada, 1988, p. 145).
La produccion ganadera de la costa caribe se enfoco principalmente en satisfacer la demanda
nacional. Segun Posada (1998, p. 164) alrededor del 34% de la produccién ganadera de
Bolivar se destind para consumo local y el restante 66% para las demas regiones del pais,
siendo Antioquia el principal demandante con cerca del 26%. No obstante, el mismo autor
destaca que la exportacion de ganado tuvo periodos sobresalientes, siendo Cuba y Panama

los mercados mas importantes para este producto.

Si bien no se cuenta con datos regionales, las exportaciones de cueros en toneladas se
multiplicaron por casi por cinco entre 1870 y 1918. Estas debieron ser importantes en la
region caribe, no solo por la preponderancia de la ganaderia, sino también porque gran parte
de las pieles que se exportaban eran negociadas por comerciantes de la region (Posada, 1998,
pp. 192-193). Respecto al primer punto, los datos de los censos de ganado suministrados por
Pardo (1972, p. 320) muestran que Magdalena y Bolivar experimentaron significativos
crecimientos en el nimero de cabezas de ganado, de tal forma que las tasas de crecimiento
anual promedio fueron de 8,2% y 6,0% respectivamente contra un 2,3% de promedio

nacional.
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El ordenamiento regional por PNB per capita de 1918 que se deduce del Cuadro 6.2,
coincide con los resultados que publican Ocampo y Romero (2023, p. 167)* usando la
metodologia de Geary y Stark (2002). Debido a que estos autores desagregan la informacion
a nivel de departamento, usamos la poblacion total del Censo de 1918 para ponderar los
niveles de produccion y aproximar un valor para las ocho regiones consideradas en este
trabajo. Ambos trabajos encuentran que las regiones mas ricas fueron Cundinamarca y
Antioquia y la més pobre Boyaca. Bolivar y Tolima se ubican en las posiciones tres y cuatro

respectivamente.

En las posiciones intermedias se aprecian algunas diferencias. En este documento,
Cauca es la region namero seis y en el trabajo de Ocampo y Romero (2023, p. 167) parece
ser la cinco. Para Santander la diferencia también es de un puesto, ubicandose aqui en la
séptima posicion y no en la seis. La diferencia mas significativa es Magdalena, que Ocampo
y Romero (2023) ubican en la posicion siete y nosotros en la cinco. Estas diferencias, aunque
no muy significativas, pueden provenir de dos fuentes. Primero, Ocampo y Romero (2023)
tratan de manera independiente las comisarias e intendencias, mientras que en nuestra
estimacion estan incluidas dentro de las regiones. Segundo, a diferencia de la metodologia
de Geary y Stark (2002), que se basa principalmente en informacién sobre salarios para
aproximar las productividades regionales, en esta investigacion se han considerado también
los ingresos del capital y el numero de propietarios. Esto brinda una panordmica mas

completa de la estructura de ingreso de las regiones.

Retomando la comparacién temporal, un analisis general muestra que de las tasas de
crecimiento no se puede deducir ningln tipo de convergencia regional™. Las regiones mas
ricas del pais en 1870 (Cundinamarca y Antioquia) presentaron tasas de crecimiento
superiores al promedio nacional, por lo que mantuvieron su posicion en 1918. Boyaca
conservo su retraso histérico y experimentd crecimientos negativos que acentuaron la brecha
respecto a las demas regiones. En la parte central de la distribucion se observan algunos

reordenamientos. Santander, que en 1870 se encontraba por encima del promedio nacional

75 Los valores de produccion per capita proviene de los departamentos y se aproxima visualmente por los datos del Gréfico
4.5, ya que no se encontraron los datos directos en el documento.

76 La dispersion de los logaritmos naturales de los PNB per capita paso de 0,10 a 0,17 entre 187 y 1918.
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perdio relevancia economica y paso a ubicarse por debajo de la media nacional. Magdalena,
que en 1870 tenia niveles de ingreso cercanos a los de Boyacd, logré diferenciarse y
aprovechar la exportacion de banano y la expansion de las actividades comerciales y de
transporte. Bolivar se beneficidé de la ubicacion de sus puertos para generar una
transformacion hacia actividades industriales, de comercio y transporte. Si bien Tolima y
Cauca, muestran participaciones similares en la exportacion de café (5,5% y 4,6%
respectivamente), sélo el primero mejoro relativamente respecto a su posicion en 1870. Al
respecto, en el Capitulo 5 mostramos que Cauca era la region exportadora de café con menor

productividad tanto en las grandes como pequefias propiedades.

Los patrones de crecimiento tanto de ingresos como poblacionales determinaron
recomposiciones en la participacion regional de la produccion total. EI Cuadro 6.2 muestra
la contribucidon porcentual de cada region al PNB en 1870y 1918. En el primer corte temporal
se presentan los datos con y sin Panama. En la columna final aparece la diferencia temporal

en participacion en el caso que no considera a Panama.

Cuadro 6.2. Participacion regional en la produccion nacional (1870-1918) (en %).

Participaci6 | Participacion Participacion Diferencia en
nenel PNB | enel PNB sin P
g . enel PNB en puntos
con Panama | Panamaen 1918 orcentuales
en 1870 1870 P
Antioquia 13,2 14,5 24,0 9,4
Bolivar 7,7 8,5 10,1 1,6
Boyaca 14,3 15,8 8,2 -7,6
Cauca 15,1 16,7 16,8 0,1
Cundinamarca 16,0 17,7 18,8 1,1
Magdalena 2,7 3,0 3,8 0,9
Panama 9,6
Santander 145 16,0 9,7 -6,3
Tolima 7,0 7,7 8,6 0,8

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los Capitulos 3 y 5.
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Antioquia fue la regién que mas participacion gano en la produccion total del pais,
con un incremento de 9,4 puntos porcentuales. Aqui concluyeron varios efectos, una
poblacion que crecid mucho més que el promedio nacional (ver Cuadro 5.7 del Capitulo 5)
y un incremento de los ingresos tanto del capital como del trabajo superiores nuevamente al
promedio nacional. (en la seccion 6.4 se analizan de estos datos). Bolivar ocupd el segundo
lugar en puntos de participacion ganados, siendo el incremento mucho menor al de Antioquia.
El crecimiento poblacional de esta region fue cercano al promedio nacional (1,9% anual
contra 1,6% respectivamente), pero el crecimiento de los ingresos promedio si fue mayor. En
el extremo contario aparecen Santander y Boyaca como las regiones que perdieron
participaciéon en el PNB, con valores de -6,3 y -7,6 puntos porcentuales respectivamente.
Estas fueron las regiones con las menores tasas de crecimiento poblacional, pero ademas,
ambas enfrentaron afectaciones en su estructura de produccion. Santander perdié relevancia
en la produccion cafetera y Boyaca se mantuvo aislada de los circuitos de exportacion.
Ademas, ambas enfrentaron la creciente competencia de los textiles importados. En las
demaés regiones la variacion de la participacion fue pequefia, menos de 1,1 puntos
porcentuales, 1o que refleja crecimientos de poblacion e ingresos relativamente similares a

los del promedio nacional.

En conclusion, la primera globalizacién beneficié a aquellas regiones que pudieron
vincularse al comercio mundial de exportacidn. A saber: Antioquia y Cundinamarca a través
del café; Magdalena a través del banano y del cuero; y, Bolivar por el cuero y tener el
principal puerto exportador del pais. En contraste, perdieron relevancia las regiones que no
participaron activamente en los circuitos comerciales internacionales, en particular Santander
y Boyaca. Estas regiones se vieron ademas perjudicadas por las importaciones de textiles, y
la produccion manufacturera industrial en las regiones mas ricas del pais, perdiendo la

tradicional ventaja comparativa que a nivel nacional tenian en este sector.
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6.3. Cambios en la estructura de tenencia de la tierra en
Colombia durante 1870 - 1918

En esta seccion se aproximan los cambios regionales en la estructura de tenencia de
la tierra durante el periodo que se ha venido definiendo como Primera Globalizacion. Para
esto, se analizara la dinamica en el tiempo de las dos categorias de propietarios consideradas
en ambos cortes temporales, pequefios y grandes propietarios. En el Cuadro 6.3 se presentan
las tasas de crecimiento anuales del numero total de propietarios para cada region,
clasificados en distintas categorias (grandes propietarios agricolas, pequefios propietarios
agricolas y propietarios no agricolas) y se acompafia de la cifra correspondiente de
crecimiento total de la poblacion que sirve como referencia. Para 1870 se toma el dato del
escenario medio de las simulaciones realizadas en el Capitulo 3 y para 1918 los datos
recogidos en el Capitulo 5. Es preciso mencionar que cuando se habla de pequefios
propietarios se hace referencia a todos los trabajadores rurales definidos bajo esa categoria
(hombre mayor, hombre joven y mujer), y no exclusivamente al jefe del hogar. En cuanto al
gran propietario, si se hace referencia a una Gnica persona que lidera la unidad de explotacion
agricola. Se adiciona también el crecimiento de los propietarios no agricolas, cuyo

comportamiento se discutira mas adelante.

Cuadro 6.3. Tasas de crecimiento anual del nimero de propietarios y de la poblacion total
en 1870-1918 (en %).

Grandes Pequefios Grandes o
Region propietarios propietarios propietarios no Po?gzt;l;;;on
agricolas agricolas agricolas
Antioquia 1,8 4,1 2,2 2,6
Bolivar 0,6 1,1 3,0 1,9
Boyaca -0,6 0,8 1,1 0,6
Cauca -0,6 2,2 1,8 1,9
Cundinamarca 1,8 2,3 2,2 1,5
Magdalena 1,1 1,9 2,9 2,1
Santander 0,0 1,6 2,2 0,9
Tolima 1,1 2,8 1,4 1,7
Colombia 0,7 2,3 2,0 1,6

Fuente: Estimacion propia basada en los Censos de 1870 y 1918.
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En las regiones de Cundinamarca y Antioquia, de especial relevancia cafetera, fue
donde mas creci6 el nimero de grandes propietarios. Se debe recordar que Antioquia no solo
agrupaba a las nuevas zonas de colonizacion (especialmente en Caldas), sino también al viejo
Estado de Antioquia, que como se vio en el Capitulo 5, tenia una distribucion del tamafio de
la tierra similar al de las zonas no receptoras de migracion masiva. En Cundinamarca se
fortalecié la gran propiedad, principalmente por la relevancia de la hacienda cafetera. En el
extremo contario, en las regiones de Cauca y Boyaca se aprecia una reduccion el namero de
grandes propietarios de tierra. Kalmanovitz (2008) muestra como la estructura de la gran
propiedad en Cauca ya se venia desarticulando desde la independencia, especialmente con la
abolicion de la esclavitud. En Boyacd, en la primera mitad del siglo XX se aprecia un
fortalecimiento del minifundio familiar y un deterioro de la figura del hacendado (Jiménez,
2007, p. 147). En Boyaca nunca se pudo consolidar un sector agricola con fines de
exportacion, ya que como menciona Monsalve (2017, p. 318) no existian vias de transporte

que conectaran a la regién con el rio Magdalena.

En términos de los pequefios propietarios sobresale el caso de Antioquia. Estos
crecieron a una tasa anual de 4,1%, lo que significa que se multiplicaron por siete veces entre
1870 y 1918, tomando como referencia el escenario medio de las simulaciones para 1870
(600.000 trabajadores internos y 35.000 grandes propietarios). Este resultado esta en linea
con las experiencias de la colonizacion y la expansion cafetera bajo el modelo de la propiedad
parcelaria. Le sigue en crecimiento la region del Tolima, la cual recibié migracion antioquefia
especialmente en el departamento de Huila. Por debajo del crecimiento nacional se
encuentran las regiones de Bolivar y Boyacé, en donde la tasa de crecimiento de los pequefios
propietarios de tierra fue apenas de 1,1% y 0,8%, respectivamente. Los datos del censo
muestran que en estas dos regiones la poblacion agricola trabajadora perdié participacion,

dandole mas relevancia a actividades de comercio y transporte.

El Grafico 6.1 presenta otro indicador complementario para analizar la dindmica de
la tenencia de la tierra. Aparece la relacion entre pequefios y grandes propietarios para las
ocho regiones en los dos cortes de tiempo considerados. Para 1870, a pesar de que habia
regiones que participaban del comercio mundial de exportacion de manera mucho mas

significativa que otras, la relacion entre pequefios y grandes propietarios era relativamente
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similar en todas las regiones, no llegando a alcanzar en ningun caso la cifra de 10 pequefios
propietarios por cada gran propietario. El méximo valor se encontraba en Boyac4, regién con
prevalencia del minifundio de subsistencia (8,2), y el minimo en Magdalena (5,1) en donde

la gran hacienda ganadera predominaba.

Grafico 6.1. Relacion entre el numero de pequefios y grandes propietarios por region para
1870y 1918,
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Fuente: Para 1870 se toma el dato del escenario medio de las simulaciones realizadas en el Capitulo 3 y para 1918
los datos recogidos en el Capitulo 5.

No obstante, la estructura de la propiedad cambié de manera significativa en 1918.
En Antioquia y Cauca se aprecia un incremento significativo en la relacion de pequefios
propietarios con respecto a los grandes, pasando de 7,9 a 23 en el Antioquia, y de 7,7 a 28,3
en Cauca. En Boyaca y Santander este indicador también presenté un crecimiento importante,
que se explica sobre todo por la pérdida de relevancia de la gran propiedad. Con la relacién

mas baja se mantienen las regiones de Cundinamarca (8,16), Magdalena (7,4) y Bolivar (7,4).
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Como se ha mencionado, en Cundinamarca se fortalecia la gran propiedad cafetera. Mientras
que en las dos regiones del Caribe habia una alta participacion de la ganaderia extensiva y de

plantaciones de banano en Magdalena.

Respecto a la actividad ganadera, autores como Fals-Borda (1976), Reyes (1978) y
Kalmanovitz (1982) han enmarcado la extension y profundidad de la actividad ganadera en
la costa caribe dentro de la figura de la hacienda. La hacienda incorporo férreos mecanismos
de control de la fuerza de trabajo campesina, que segun Kalmanovitz (1982, p. 111) se
intensificaron con la expansion del comercio de exportacion de finales del siglo XIX. Para
estos autores, aunque desde 1870 la actividad ganadera de la Costa Caribe habia introducido
mejoras técnicas como la siembra de pastos artificiales y el cercamiento de las fincas, el
crecimiento de la actividad no se dio en base a un uso mas intensivo de los recursos sino en
una mayor extension de las propiedades territoriales (Posada, 1988, p. 144). Esto atentd

contra el desarrollo de la economia campesina e indigena y de la agricultura tradicional.

La ganaderia y los pocos terratenientes que la manejan han constituido grandes
calamidades histéricas para el campesinado y el desarrollo de las fuerzas productivas
en el pais. Los terratenientes les quitaron a los campesinos acceso a tierra fértil y
relativamente bien situada, arrinconando de esta manera la economia parcelaria sobre
las vertientes de las cordilleras, disputandoles cada pedazo de valle o tierra plana.
(Kalmanovitz, 1982, p. 111)

Todo lo anterior demuestra que en las zonas con incidencia cafetera se dieron cambios
importantes. A diferencia de los booms del tabaco, la quina y el afiil, que no significaron
cambios profundos en la tenencia y distribucion de la tierra, el café modifico la estructura de
la propiedad, y por consiguiente, las relaciones de produccion. Ademas, el café contribuyo

dinamizar las actividades de transporte, comercio e industria.

Respecto a esto ultimo, la tltima columna del Cuadro 6.3 muestra la dinamica de
crecimiento de los propietarios no agricolas. En términos nacionales, el nimero de
propietarios no agricolas crecié a una tasa anual de 2%, un valor superior a la que
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experimentaron los propietarios agricolas (0,7%). Sobresalen los casos de Bolivar y
Magdalena, en donde la tasa fue cercana al 3%. Esto puede estar directamente vinculado con
el impulso de las actividades comerciales y de transporte en los puertos maritimos del Caribe
ubicados en estas regiones. Adicionalmente, en Barranquilla, regién de Bolivar, las
actividades industriales experimentaron un crecimiento significativo. En ese mismo sentido,
las ciudades de Medellin (Antioquia) y Bogotd (Cundinamarca) se consolidaban como los
principales centros industriales y financieros del pais. Esto respalda que el crecimiento en el

numero de propietarios no agricolas fuese superior al del promedio total.

6.4. Analisis regional de la distribucion funcional del ingreso
entre 1870y 1918

En los resultados del Capitulo 5 se mostré que durante la Primera Globalizacion el
pais experimentd un incremento en la participacion de los beneficios de la propiedad en la
produccion nacional cercano a 7,2 puntos porcentuales. En concreto, los ingresos del capital
pasaron del 31% de la produccion nacional en 1870 al 38,2% en 1918, mientras que los del
factor trabajo del 69% al 61,8%. No obstante, la disparidad observada en el crecimiento
regional se reflej6 también en una disparidad regional en la distribucién factorial del del
ingreso. El Gréfico 6.2 muestra para cada region la participacion de los ingresos del capital
en la produccidn total para 1870 y 1918. Si bien solo presentamos la participacion del factor
capital, se debe recordar que la participacion del factor trabajo corresponde al diferencial

respecto al 100%. Para 1870 se esta considerando el escenario medio de las simulaciones.
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Grafico 6.2. Participacion de los ingresos de capital en el ingreso total en 1870 y 1918.
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Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los Capitulos 3y 5.

Inicialmente, no en todas las regiones se evidencio un incremento en la participacion

del capital en el ingreso total. Es mas, en Bolivar y Boyaca se aprecié un aumento en la

participacion de los ingresos del trabajo. En Boyacé fue por el fortalecimiento del minifundio

familiar de subsistencia en detrimento de la gran propiedad territorial, mientras que en

Bolivar por la recomposicion del empleo sectorial hacia las actividades de comercio,

transporte, manufactura y empleos publicos. También influy6é que para 1870 el pais estaba

en pleno auge de exportacién del tabaco, del cual Bolivar era epicentro. Para 1918, este

producto habia perdido relevanciay la region compartia con Magdalena las exportaciones de

cuero que representaban apenas el 8% de las exportaciones totales, una ratio inferior a la

alcanzada por el tabaco. En Cundinamarca y Magdalena se observaron las mayores pérdidas

en la participacion del factor trabajo, con valores superiores a 20 puntos porcentuales. En
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ambas regiones la figura de la gran propiedad gano relevancia como eje central en la
produccion de exportacion. En Cundinamarca con la expansion de la gran hacienda cafetera
y en Magdalena con las grandes plantaciones de banano. Ademas, en ambas regiones también

se dio un incremento importante de los propietarios no agropecuarios.

La informacién del Cuadro 6.4 complementa lo que se ha venido discutiendo. Se
presenta la tasa de crecimiento real anual de los ingresos promedio del trabajo, del capital y
el total para las ocho regiones consideradas. Por ingreso promedio nos referimos a la cuota
total dividida el nimero de integrantes, ya sea trabajadores, propietarios del capital o la suma
de ambos.

Cuadro 6.4. Tasa de crecimiento anual real de los ingresos promedio de los factores

(en %)™

Region Trabajo Capital Total
Antioquia 0,58 1,61 0,80
Bolivar 0,54 1,06 0,45
Boyaca 0,64 -0,04 0,37
Cauca 0,48 1,91 0,50
Cundinamarca -0,02 1,45 0,97
Magdalena 0,25 2,12 0,99
Santander 0,31 0,98 0,52
Tolima 0,74 1,42 0,95
Colombia 0,52 1,42 0,76

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los Capitulos 3y 5.

Boyaca tuvo una tasa de crecimiento del ingreso promedio del trabajo mayor al
promedio nacional. Influye que para 1870 esta regién tenia los ingresos laborales mas bajos

del pais, por lo que el incremento fue comparativamente mas grande. Sin embargo, este

7 Dado que se esta presentando la informacién del crecimiento de los ingresos promedio y no de los totales, la tasa de
crecimiento del ingreso promedio total no se tiene que ubicar en un punto medio de la de los factores. Esto se debe a que en
célculo las ponderaciones son afectadas por los crecimientos y pesos relativos del nimero de integrantes en cada factor.
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resultado no se traslada al comportamiento del ingreso total promedio (capital mas trabajo).
La razon es que la region experimentd una tasa de crecimiento negativa en el ingreso
promedio del capital. Previamente se habia mencionado que en Boyaca se habia fortalecido
el minifundio familiar en contra de la gran propiedad. Ademas, recordemos que la industria

textil habia perdido relevancia resultado de la creciente importacion.

Magdalena tuvo la tasa de crecimiento del ingreso promedio total mas altos del pais
(0,99%), impulsado en gran medida por el crecimiento del beneficio promedio de la
propiedad (2,12%). Consideramos que la expansion bananera y de la industria del transporte
y el comercio puede sustentar este crecimiento. Ademas, para 1870, Magdalena pertenecia a
las regiones que se clasificaron como de baja relevancia exportadora, por lo que la
incorporacion al comercio mundial tuvo un efecto mas significativo. Tolima presento el
crecimiento del ingreso promedio del factor trabajo mas alto del pais, lo que se explica por
la importante caida que tuvo el empleo definido como sirviente (cerca de 14 puntos
porcentuales); esta caida estuvo compensada por el incremento del empleo agricola mucho
mejor remunerado. No obstante, al comparar el valor absoluto del ingreso promedio del
trabajo se encuentra que era inferior al promedio nacional, y apenas un 60% del que presento
Antioquia, region con la cifra mas alta. En Santander el ingreso promedio del factor trabajo
crecio a una tasa anual de 0,32%, una de las mas bajas del pais solo superando los datos

observados en Magdalena y Cundinamarca.

Dos casos paradigmaticos: Antioquia y Cundinamarca.

Se ha disefiado un apartado especifico para debatir los casos de Antioquia y
Cundinamarca. Ambas regiones se vieron beneficiadas por la expansion cafetera, los datos
del Cuadro 5.6 del Capitulo 5 mostraban el incremento que tuvo la produccion en estas zonas.
Ademas, ambos casos presentaron niveles comparativamente altos en el crecimiento per
capita, lo que se reafirma con los datos del crecimiento conjunto de los ingresos, 0,8% vy
0,97% respectivamente. Sin embargo, la estructura de tenencia de la tierra y el modelo de
produccidn de café fueron muy distintos. Mientras que en Antioquia fue central la expansion

del pequefio propietario de café, en Cundinamarca primo la gran hacienda cafetera. En el
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Gréfico 6.1 se veia que la relacidn entre pequefios y grandes propietarios ascendia a 22,9 en
Antioquia, mientras que en Cundinamarca no pasoé de 9. Esta configuracion en las relaciones
de produccion y propiedad tuvieron diferencias marcadas en términos de los ingresos de
trabajo. Las cifras muestran que el crecimiento anual real del ingreso promedio de trabajo en
Antioquia fue del 0,58% anual, mientras que en Cundinamarca hubo un decrecimiento del
0,02%.

Claramente este resultado esta condicionado por lo que pasaba en el sector agricola,
ya que para 1918 representaba el 71% de la produccién antioquefia y el 63% de la
cundinamarquesa. Mientras que, en promedio, un trabajador del sector agropecuario en
Antioquia recibia 190 pesos corrientes, en Cundinamarca se reducia a 109 pesos corrientes.
La diferencia proviene del mecanismo de apropiacion del excedente de exportacion. Como
se explicd con més detalle en el Capitulo 5, mientras que la produccion parcelaria de
Antioquia le permitia al pequefio campesino productor recibir una parte de las ganancias de
la explotacidn cafetera, los arrendatarios de Cundinamarca estaban condicionados a la rigida
estructura de la hacienda. Estructura que se materializaba en sueldos inferiores a los que
recibiria un jornalero libre en épocas de cosecha. Esta conclusion toma mayor relevancia si
se comparan los datos relativos de la estructura laboral en el campo. Mientras que en
Antioquia el 59% de los trabajadores agricolas figuraban como pequefios propietarios (en su
gran mayoria vinculados al café), en Cundinamarca apenas llegaban al 41,2%, casi 18 puntos
porcentuales de diferencia. Esto significa que en Cundinamarca mas de la mitad de la
poblacion rural estaba bajo el control de las grandes haciendas, desempefiandose como
arrendatarios. Evidentemente el control territorial y laboral de los grandes hacendados,
permitia deprimir los salarios de los trabajadores rurales y apropiarse del excedente de

produccién generado.

Asi pues, la dinamica regional muestra que la apertura comercial tuvo consecuencias
dispares sobre la distribucion factorial de la renta a escala regional. Tales consecuencias
estuvieron condicionadas por la relacion de dos elementos. Por un lado, el tipo, la magnitud
y el sentido de la vinculacién con los flujos de comercio internacional; por otro, la estructura
de la tenencia de la tierra y las relaciones de produccion sobre los que se sustentaba el ciclo

exportador. El tipo de relacion con los flujos de comercio internacional podia ser directa,
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como la que experimentaron Antioquia y Cundinamarca con el café y Magdalena con el
banano y el cuero, indirecta como la de Bolivar que se aprovechd del auge comercial a través
de sus puertos e incluso limitada como la de Boyacé. Es precisamente en estas dos ultimas
regiones en las que se aprecia una caida en la participacion del factor capital. En el primer
caso por una recomposicion hacia actividades laborales mejor remuneradas, y en el segundo,
por la pérdida de relevancia de la gran propiedad producto de la incapacidad de vincularse al
comercio de exportacion. En las demas regiones la participacion del capital en el ingreso total
se mantuvo o se incrementd, pero las magnitudes difieren; aqui es en donde destaca el
segundo punto. Los distintos modelos de estructura de tenencia de la tierra y de relaciones
de produccion, tuvieron impactos diferentes sobre el comportamiento de los ingresos
factoriales. Mientras que en las regiones en donde prim6 la gran propiedad como
Cundinamarca y Magdalena el incremento de la participacion del capital fue muy
significativa, en las regiones de produccion parcelaria fue menor. Los casos de Antioquia 'y
Cundinamarca ilustran como los distintos modelos determinaron comportamientos dispares

en las retribuciones factoriales. Pasamos ahora a analizar la distribucion personal del ingreso.

6.5. Una mirada regional a la dindmica de la distribucién

personal del ingreso

Los resultados del Capitulo 5 mostraban que la desigualdad personal del ingreso
medida por el coeficiente de Gini se mantuvo casi inalterada a lo largo del periodo de la
Primera Globalizacion, un incremento de apenas 0,01 unidades. Por su parte, el indice de
Theil si reveld un incremento mucho mas significativo, pasando de 1,23 a 1,41 en el caso que
suponia variabilidad en los ingresos del capital y de 0,94 a 1,06 en el caso que no. El ejercicio
de descomposicion por tipo de ingreso (trabajo o capital) revelé que fue el componente entre-
grupos (diferencia entre los ingresos promedio del trabajo y del capital) el que mas
contribuyé a este incremento. Asi, en 1918 este componente explicaba el 59% de la
desigualdad total en caso 1 (con variabilidad del capital) y el 78% en el caso 2 (sin

variabilidad del capital).
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En este apartado se propone realizar un analisis similar, pero para cada una de las
ocho regiones. Se parte del comportamiento de los coeficientes de Gini a lo largo del periodo,
para posteriormente vincular la dindmica de las distribuciones factoriales como primer
ejercicio explicativo. Posteriormente se recurre a las propiedades de descomposicion del
indice de Theil para complementar el anélisis. EI Cuadro 6.5 presenta el comportamiento del
coeficiente de Gini regional a lo largo de la ventana 1870 — 1918 bajo los dos casos
considerados respecto a la variabilidad de los ingresos del capital.

Cuadro 6.5. Coeficientes de Gini regionales en 1870 y 1918 bajo dos escenarios de
variabilidad del capital.

Caso 1-Con Caso 2 — Sin variabilidad

Region Variabilidad del capital del capital
1870 1918 1870 1918
Antioquia 0,581 0,576 0,571 0,570
Bolivar 0,630 0,577 0,618 0,573
Boyaca 0,613 0,559 0,607 0,557
Cauca 0,609 0,559 0,601 0,556
Cundinamarca 0,674 0,760 0,665 0,746
Magdalena 0,655 0,665 0,644 0,660
Santander 0,616 0,617 0,611 0,613
Tolima 0,620 0,645 0,615 0,640

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los capitulos 3 y 5.

Como se aprecia en el Cuadro 6.5, el aumento de la desigualdad no fue un comportamiento
extensible a todas las regiones colombianas. Bajo ambos supuestos, el indice de Gini se
redujo en Antioquia, Bolivar, Boyacay Caucay se incrementd en Cundinamarca, Magdalena,
Santander y Tolima. La reduccién mas significativa se observa en la regién de Boyaca (entre
0,055 y 0,05 unidades) y el crecimiento mas importante en Cundinamarca (entre 0,086 y
0,081 unidades).
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La desigualdad se redujo en las zonas en donde se difundio la produccion parcelaria
de café (Antioquia y Cauca), y se incrementd en las de predominio de la gran propiedad
(hacienda cafetera en Cundinamarca y Tolima; plantacion bananera en Magdalena). Por su
parte, las regiones de crecimiento negativo de la produccion, como Boyaca y Santander,
muestran resultados dispares. Mientras que en la primera se observa una caida en la

desigualdad, en la segunda se percibe un leve aumento.

Un primer enfoque para analizar estos resultados es estudiar el cambio en la
distribucion de los factores de cada region. ElI Cuadro 6.6 muestra los indices de Gini tanto

para el trabajo como para el capital.

Cuadro 6.6. Coeficientes de Gini de los ingresos del trabajo y del capital (1870 — 1918)

o Caso 1 — Con Variabilidad | Caso 2 — Sin variabilidad
D'}f;g;glrli(;fm Regi6n del capital del capital
1870 1918 1870 1918
Antioquia 0,47 0,40 0,47 0,40
Bolivar 0,46 0,40 0,46 0,40
Boyaca 0,48 0,47 0,48 0,47
Cauca 0,45 0,36 0,45 0,36
Trabajo
Cundinamarca 0,56 0,51 0,56 0,51
Magdalena 0,53 0,36 0,53 0,36
Santander 0,49 0,43 0,49 0,43
Tolima 0,45 0,44 0,45 0,44
Antioquia 0,70 0,71 0,0 0,0
Bolivar 0,67 0,43 0,0 0,0
Boyaca 0,70 0,48 0,0 0,0
Cauca 0,69 0,72 0,0 0,0
Capital
Cundinamarca 0,66 0,62 0,0 0,0
Magdalena 0,70 0,41 0,0 0,0
Santander 0,65 0,62 0,0 0,0
Tolima 0,64 0,62 0,0 0,0

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos del Capitulo 3y Capitulo 5.
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El comportamiento generalizado es una reduccion en la desigualdad del factor
trabajo. Antioquia, Magdalena y Cauca muestran las caidas mas significativas, con 0,07, 0,18
y 0,09 respectivamente. Boyaca es la region con la reduccién més pequefia, con un valor muy
cercano a cero. La composicion del empleo en esta region explicaria este resultado. Boyaca
fue la Gnica region en donde se incrementd el peso de la poblacion empleada como sirviente,
en cerca de 5,7 puntos porcentuales. Ademaés, también fue la Unica zona en donde perdieron
peso simultdneamente las actividades agropecuarias y de manufacturas, las cuales concentran
la mayor parte de trabajadores con ingresos en el tramo medio de la distribucion.
Simultdneamente, incrementaron su participacién actividades con remuneraciones
relativamente mas altas, como profesiones liberales y servidores publicos. En conclusion, la
recomposicion laboral en Boyaca implicé una reduccion de actividades cercanas al ingreso

medio de la distribucion y acentud los extremos de la misma.

Por el contrario, en todas las demas regiones se aprecia una caida en la poblacion
clasificada como sirviente, lo que acota la cola izquierda de la distribucién. Ademas, los
ingresos de trabajo de los pequefios propietarios de café eran superiores a los de las demas
categorias laborales en el sector agropecuario. Esto implica que, respecto a la distribucion
salarial de 1870, una proporcion de trabajadores agricolas se desplazé hacia los rangos
medios de la distribucidn, restando relevancia a la cola izquierda. Ciertamente este efecto
dependid de dos magnitudes. Primero, de la relevancia de los pequefios propietarios cafeteros
dentro de la estructura del empleo. Y segundo, de la diferencia relativa entre el ingreso de
los pequefios propietarios cafeteros y los demas trabajadores agricolas. Aungue todas las
regiones con produccion cafetera tenian alguna proporcion de pequefios propietarios, esta era

mas significativa en Antiogquia y Cauca y poco relevante en Magdalena, Bolivar y Boyaca.

El Grafico 6.3 muestra la comparacién entre el ingreso de un pequefio propietario de
café y un trabajador interno. La ratio entre ambas variables varia entre 0,69 y 3,6. Bolivar
tiene el valor méas pequefio (menor que 1) pues no tenia vocacion cafetera y la productividad
era muy inferior a la de otras actividades agricolas. En el otro extremo estan Cundinamarca
y Santander, cuya relacién es alta fundamentalmente por las bajas remuneraciones de los
trabajadores internos. En términos del ingreso de los pequefios propietarios de café,

Antioquia tiene el mas elevado. En el caso de Magdalena se observa una relativa igualdad
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entre los ingresos de los pequefios propietarios cafeteros y los trabajadores internos, lo que
junto al crecimiento del sector agropecuario en la composicién del empleo contribuye a

explicar la significativa reduccion en la desigualdad del factor trabajo.

Gréfico 6.3. Relacion entre el ingreso anual de un pequefio propietario cafetero y un
trabajador interno en 1918 (en pesos corrientes).
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Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos del Capitulo 5

Para visualizar el efecto de la produccion parcelaria sobre el comportamiento del
factor trabajo, en el Grafico 6.4 se comparan las distribuciones para tres desagregaciones
territoriales. Primero las zonas de produccién parcelaria de café (Antioguia y Cauca),
segundo las regiones con relevancia de la hacienda cafetera (Santander, Cundinamarca y
Tolima) y finalmente las regiones sin relevancia cafetera exportadora (Magdalena, Bolivar y

Boyaca). Es claro que en las regiones con influencia de la produccion parcelaria la presencia
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de los ingresos medios de trabajo fue mucho mas significativa que en las otras zonas del pais.
Efecto que se explica por los dos criterios anteriormente resaltados: una mayor presencia de

este tipo de trabajadores rurales y un mayor ingreso respecto al trabajador interno tradicional.

Gréfico 6.4. Comparacion de las distribuciones de los ingresos de trabajo para diferentes
desagregaciones territoriales en 1918.
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Fuente: Estimacién propia basada en los supuestos de los Capitulos 3 y 5.

En términos de la distribucion de capital, el analisis se enfocara en el caso que asume
variabilidad, ya que en el otro los coeficientes de desigualdad tienden a cero. Es preciso
recordar que en ambos cortes temporales las distribuciones de los ingresos de capital se
aproximan por las distribuciones del tamafio de los baldios otorgados por el Estado a
privados. El dato de 1918 incorpora al stock de 1870 todos los nuevos datos de concesiones
que se dio entre ambas fechas. Toda esta nueva informacion permitié detallar de mejor
manera los datos, generando cinco grupos. El primero correspondié a la zona cafetera

occidental que agrupaba a Antioquia y Cauca; el segundo a la zona cafetera oriental asociada
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a Cundinamarca, Tolima y Santander; y, finalmente, tres grupos de regiones independientes
para Boyacd, Bolivar y Magdalena. En contraste, los datos de 1870 nos permitieron generar
solo dos grupos. Regiones con relevancia exportadora (Bolivar, Cundinamarca, Tolima y
Santander) y regiones sin relevancia exportadora (Antioquia, Cauca, Panama, Magdalena y
Boyacd). En ambos afios las regiones dentro de un mismo grupo compartian la misma
distribucion de los beneficios del capital, y para 1870 ademas el mismo promedio. Para 1918
los promedios podian diferir pues estos se aproximaron por la relacion entre el valor catastral

promedio por propiedad en cada region y el valor nacional promedio.

Antioquia y Cauca muestran un incremento en el coeficiente de Gini de los ingresos
del capital o de la propiedad. Ambas regiones comparten el mismo grupo tanto en 1870 como
en 1918. Este incremento esta relacionado con los cambios observados en el tamafio de los
baldios otorgados entre ambos afios. Es precisamente en estas zonas en donde fue mucho mas
frecuente la pequefia propiedad, vinculada con la produccion parcelaria de café. Sin embargo,
como también se explico en la seccion 5.2 del Capitulo 5, las zonas de colonizacién
antioquefia mostraban un coeficiente de Gini de la tierra mas alto que las zonas sin esta
migracion poblacional. Esto se debia a que la diferencia relativa de los tamafios de tierra de
la gran propiedad respecto a los medios y pequefios era mucho mas significativa. Esto es
cierto aun cuando en términos absolutos los tamafios de las propiedades de no colonizacién
eran mucho mas grandes que en las regiones con migracion antioquefia. En otros términos,
aungue en las zonas de no colonizacién predominaron propiedades de mayor tamafio, estas
tendian a ser mas homogéneas entre si. En contraste, en las zonas de colonizacion se observan

extremos mucho mas marcados.

Este mismo argumento contribuye a explicar porque en todas las demas regiones del
pais la desigualdad de los baldios otorgados se redujo. Cundinamarca, Santander y Tolima
compartian agrupacion en ambos cortes temporales, relevancia exportadora en 1870 y zonas
cafeteras orientales en 1918. Se aprecia una reduccion cercana a 0,03 puntos en el coeficiente
de desigualdad del capital. Este resultado se explica ya que, a pesar de que la tierra otorgada
en estas zonas era en promedio de mayor tamafio respecto a la de Antioquia y Cauca, el
tamafio era mas homogéneo. En las tres regiones que se han tratado de manera individual,

donde ademas la produccién cafetera fue marginal, la reduccion de la desigualdad del capital
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fue mucho mas marcada. De niveles cercano a 0,7 en 1870 se reduce a indices entre 0,41y
0,48 en 1918.

Ahora se complementa este andlisis incorporando el efecto derivado de la diferencia
entre los ingresos de trabajo y capital. Para esto recurrimos nuevamente a la desagregacion
del componente de Theil por fuente de ingreso y comparamos las contribuciones relativas.
En el Anexo 2 figura la descripcion general de este procedimiento, aqui hemos ajustado las

ecuaciones para aproximar la descomposicion entre ingresos del capital y del trabajo.

El indice de Theil de cada regién i se puede descomponer por fuentes de ingreso j

(trabajo o capital) conforme a la ecuacion 6.1:

2 2 7ﬁ
Ti = Uji ’I}'i + vﬁln —
Zj=1 \ j=1 ¥i

i 6.1
k_Y_) J
|
_Componente Componente
Intra-grupos entre-grupos

Las sumatorias tienen orden 2, ya que la descomposicion se estd haciendo entre 2
fuentes de ingreso (trabajo y capital). Asi, v;; es la participacion del ingreso del trabajo o del
capital en el ingreso total de la region i (distribucion factorial del ingreso). Tj; es el indice de
Theil de las distribuciones de trabajo y capital en cada region; yﬁ corresponde a los ingresos

promedio ya sea del trabajo o del capital en la region i. Finalmente, y; es el ingreso promedio

conjunto de la region i.

El componente intra-grupos pondera la desigualdad de las distribuciones factoriales
por su peso en el ingreso total. EI componente entre-grupos considera las diferencias de los
ingresos promedio del trabajo y capital respecto al ingreso total, ponderado también por la
respectiva participacion en el ingreso total. EI Cuadro 6.7 muestra para cada region el aporte

porcentual de cada componente en 1870y en 1918.
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Cuadro 6.7. Contribucion de los componentes entre-grupos e intra-grupos del indice de
Theil por fuente de ingreso (trabajo y capital) en 1870 y 1918 (en %).

Caso 1 - Con Variabilidad Caso 2 - Sin variabilidad
del capital del capital
Componente Region Variacion Variacion
1870 1918 en puntos 1870 1918 en puntos
porcentuales porcentuales

Antioquia 60,6 | 51,9 -8,7 46,8 23,3 -23,5

Bolivar 499 | 325 -17,4 31,6 24,4 -7,2

Boyacé 52,3 | 52,6 0,3 36,7 46,8 10,1

Cauca 50,4 44,0 -6,3 32,8 17,6 -15,2

Intra-grupos

Cundinamarca | 58,3 34,1 -24,2 47.6 14,6 -33,0
Magdalena 57,4 19,6 -37,8 43,7 10,0 -33,7
Santander 50,3 38,2 -12,1 37,6 23,0 -14,6

Tolima | 448 | 349 | -99 305 | 186 | -12,0

Antioquia | 39,4 | 48,1 8,7 532 | 76,7 | 235
Bolivar | 50,1 | 67,5 | 174 68,4 | 756 7,2
Boyaca | 47,7 | 474 | -0,3 633 | 532 | -10,1
Cawca | 49,6 | 56,0 6,3 672 | 824 | 152

Entre-grupos

Cundinamarca | 41,7 | 65,9 24,2 52,4 85,4 33,0
Magdalena | 42,6 | 80,4 37,8 56,3 90,0 33,7
Santander 49,7 | 61,8 12,1 62,4 77,0 14,6

Tolima 55,2 | 651 9,9 69,5 81,4 12,0

Fuente: Estimacion propia basada en los supuestos de los del Capitulos 3y 5.

Antes de entrar al detalle del cuadro es conveniente establecer algunas precisiones.
Para todas las regiones, tanto en 1870 como en 1918, la contribucion porcentual componente
intra-grupos se reduce al pasar del caso 1 al caso 2 (aumento del componente entre-grupos).
Esto se debe a que en el caso 2 se esté eliminando la desigualdad que proviene de los ingresos
de la propiedad, que es un elemento de la sumatoria del componente intra-grupos. Como se
deduce de la ecuacion 6.1, la magnitud de este cambio entre casos dependera de la

desigualdad y la participacion del factor capital en el ingreso total. Por ejemplo, en 1918, el
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mayor incremento del componente entre-grupos entre los casos 1 y 2 se dio en Antioquia y
Cauca. Esto se debe a que eran precisamente estas zonas en donde la desigualdad de los
ingresos del capital era mas alta, por tanto, al eliminarla pierde importancia el componente
intra-grupos y la gana el entre-grupos. En Cundinamarca el componente entre-grupos
también crece de manera importante. No obstante, en este caso la explicacion proviene del
alto peso que tenian los ingresos de la propiedad en el ingreso total y no tanto del efecto de

la distribucién.

Asi, se procede a analizar la dindmica de la desigualdad en las regiones combinando
tres conjuntos de informacion. Primero, los coeficientes de Gini totales que figuran en el
Cuadro 6.5 como punto de partida. Segundo, las desigualdades factoriales dentro de cada
region que se presentaron en el Cuadro 6.6. Por ultimo, el comportamiento en el de tiempo
de los pesos de los componentes entre-grupos e intra-grupos que se acaban de mostrar. La
interaccion entre los dos ultimos elementos es la linea argumental para explicar los
comportamientos de la desigualdad total. El ejercicio parte de segmentar a las regiones en
dos grupos: aquellas en donde se incrementd la desigualdad y aquellas en las que no.
Posteriormente, se analizan los casos especificos de cada grupo para tratar de identificar
tendencias compartidas o establecer particularidades.

En el grupo en el que se incrementd el coeficiente de Gini estin Cundinamarca,
Magdalena, Tolima y Santander, regiones en donde la gran propiedad territorial mantuvo
relevancia dentro de la estructura de produccion agricola. Para 1918, la participacion del
componente entre-grupos en estas cuatro regiones tendia a ser mucho mas alto que el
promedio nacional. Esto muestra que en este primer grupo la diferencia entre los ingresos
promedios del capital y el trabajo era mucho méas importantes para explicar la desigualdad

total en contraste con el resto de las regiones.

En esta linea sobresalen los casos de Cundinamarca y Magdalena, que para 1918

tenian los valores mas altos en la participacion del componente entre-grupos. En varios

78 Para el caso 1 los valores de las cuatro regiones eran: Cundinamarca (65,9%), Magdalena (80%), Santander (61,8%) y
Tolima (65,1%) contra un valor nacional de 58,8%. Para el caso 2 los valores son: Cundinamarca (85,4%), Magdalena
(90%), Santander (77,0%) y Tolima (81,4%) contra un valor nacional de 78,8%.
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apartados se ha insistido que esto puede estar relacionado con el control que el gran
propietario tenia sobre la tierra y el trabajo, lo que le permitia apropiarse de una mayor
proporcién del ingreso. Dado el significativo peso que la produccion agropecuaria tenia
respecto a la produccion total (cerca del 62 en ambos casos), lo que sucedia en este sector

tenia incidencia importante sobre la desigualdad total.

Sin embargo, hay un elemento que diferencia a ambas regiones y que explica la razon
por la que el coeficiente de Gini total crecié mucho mas en Cundinamarca que en Magdalena.
La caida en las desigualdades dentro de los factores fue mucho maés alta en Magdalena que
en Cundinamarca. Respecto al factor trabajo, entre 1870 y 1918 Magdalena experimento una
caida importante en el empleo de manufacturas, realizado principalmente por mujeres, caida
que se compensO con el incremento de actividades mejor remuneradas del sector
agropecuario, transporte y comercio. Ademas, los datos de jornales muestran que estos
tendieron a crecer mas en Magdalena en comparacion a los de Cundinamarca. Desde el punto
de vista del capital se habia mencionado como las regiones sin vocacion cafetera (Boyaca,
Bolivar y Magdalena) tuvieron una reduccion méas grande en la desigualdad de este factor.
En conclusién, aunque en ambas regiones la diferencia entre los ingresos promedio del
trabajo y capital gand relevancia para explicar la dindmica de la desigualdad, Magdalena
compensd este incremento con una reduccion mas significativa de la desigualdad dentro de

las distribuciones de cada uno de los factores.

Tolima tuvo el segundo incremento mas alto en el coeficiente de Gini solo superado
por Cundinamarca. En este caso, el incremento del componente entre-grupos fue inferior al
que presentaron las dos regiones mencionadas anteriormente. Asi, la razén tras el incremento
del coeficiente de Gini fue que, a diferencia de Magdalena, la reduccion en las desigualdades
factoriales, particularmente del trabajo, no fue suficiente para compensar la ampliacion del
componente entre-grupos. Los coeficientes de Gini del trabajo y del capital solo se redujeron
0,02 puntos, muy inferior al promedio nacional de caidas cercanas 0,05 en ambos factores.
Al comparar especificamente con Cundinamarca, otra region en donde la gran hacienda
cafetera fue importante, se encuentra que la caida en la desigualdad del factor trabajo fue
mucho menor, 0,02 puntos contra 0,05, respectivamente. Previamente se habia dicho que

Tolima era una sociedad ampliamente rural. Por ejemplo, el catastro de 1917 mostraba que
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el 90% del valor total de la propiedad era rural contra un 51% en Cundinamarca. Asi mismo
la presencia de actividades con remuneraciones en los tramos medios de la distribucion como

manufactura, comercio, transporte y profesiones liberales fueron mucho menos frecuentes.

Finalmente, Santander experimentd un incremento muy pequefio en el coeficiente de
Gini, apenas 0,001 puntos. Aunque Santander aiin se mantenia como una region importante
en la produccién y exportacion de café”, desde 1870 se habia visto una importante pérdida
de participacion, cediéndole espacio a Antioquia y a Cundinamarca. La incidencia de la
Guerra de los Mil Dias fue especialmente grave sobre la infraestructura cafetera de la region.
En términos de los datos, para 1918 el peso del componente entre-grupos era el mas pequefio
(61,8%enel caso 1y 77% en el caso 2) respecto a las otras tres regiones que se han analizado.
Sin embargo, si era mas alto que el que se observo en regiones de produccion parcelaria como
Antioquia (48,1% en el caso 1y 76,7% en el caso 2). Si a este efecto se adicionan las caidas
en las desigualdades factoriales, siendo especialmente alta la del factor trabajo, se entiende
porque esta region tuvo el menor crecimiento del coeficiente de Gini dentro del primer grupo

de regiones que se han analizado.

En el segundo grupo se incluyen las cuatro regiones en las que el coeficiente de Gini
se redujo, estas son: Antioquia, Bolivar, Boyaca y Cauca. La caracteristica comun es que el
gran propietario agricola perdié relevancia dentro de la estructura de produccion, aunque por

diferentes motivos que se entran a explicar.

Antioquia y Cauca, zonas con injerencia de la colonizacién y la produccion parcelaria,
tuvieron comportamientos similares, aunque con diferencias de magnitud. Inicialmente, en
ambas regiones el pequefio propietario cafetero se estaba convirtiendo en la figura central del
proceso de produccion, restandole relevancia a la gran hacienda cafetera. En términos de los
datos, aunque en ambos casos el componente entre-grupos gano importancia, los niveles
observados para 1918 eran inferiores a los que se dieron en las cuatro regiones mencionadas
inicialmente. Por otra parte, ambas regiones experimentaron cambios parecidos en las
distribuciones factoriales: un leve incremento en la desigualdad de los ingresos de capital

(anteriormente se explicé que este resultado estaba vinculado a la forma de tenencia de la

79 Concentraba el 31% de la produccion cafetera segtn el Cuadro 5.6 del Capitulo 5.
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tierra) y una caida significativa en la desigualdad del factor trabajo. Esta en gran medida se
explica por la preponderancia que ganaron los trabajadores parcelarios del café en el tramo
medio de la distribucion (ver Gréfico 6.4). Por lo tanto, dado que el incremento del
componente entre-grupos no fue tan significativo como el de las cuatro regiones iniciales, la
caida de la desigualdad del factor trabajo primo y explica la reduccion total de la desigualdad.
Asi, podemos concluir que la expansion de produccién parcelaria de café en estas zonas tuvo
un doble efecto a la hora de contribuir a la reduccion de la desigualdad. Por un lado, dado
que el pequefio campesino recibia una mayor parte del excedente de produccion, los ingresos
del trabajo crecieron y mitigaron el diferencial respecto a los ingresos del capital. Por el otro,
se incrementd la presencia de receptores en el tramo medio de la distribucion del trabajo, lo
que redujo su desigualdad.

En Boyacé se observan tendencias diferentes. Primero, la pérdida de relevancia del
gran propietario no se dio por una transicion hacia formas de produccion basadas en la
pequefia propiedad, sino por la incapacidad de desarrollar una actividad agricola de
exportacion. Hemos argumentado que la incapacidad de conectarse con el rio Magdalena fue
una razén central para esto. De aqui que lo que prim6 en la region fue una produccion
agropecuaria de subsistencia basada en los minifundios familiares. En términos de los datos,
esto se refleja en que fue la Unica region en donde el componente entre-grupos perdio
relevancia. Si a esto se le suma la caida de la desigualdad factorial, tanto del capital como
del trabajo (aunque esta reduccion fue comparativamente menor a la de todas las demas
regiones), se explica que fuese la region en la cual méas cayd la desigualdad.

Finalmente, esta el caso de Bolivar. Aunque la gran hacienda ganadera seguia siendo
importante en esta region, a lo largo del periodo de analisis se dio una recomposicion del
empleo hacia actividades de transporte, comercio, servidores publicos e industria. Ello le
resto relevancia a la produccion agropecuaria y, por tanto, a la figura del gran propietario.
Por ejemplo, los datos catastrales de 1917 revelan que el valor de la propiedad rural en
Bolivar representaba el 41,8% del total, mucho més bajo que el valor nacional de 66,3%.
Respecto a los datos, se encuentra que el comportamiento de las distribuciones factoriales
fue similar al del Magdalena, ambas zonas ubicadas en la region caribe del pais. Se aprecian

caidas muy importantes en la desigualdad del factor trabajo, explicadas por la mayor
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relevancia que tomaron actividades mejor remuneradas como el transporte, el comercio, la
industria y los servidores publicos. Ademas, al no tener vocacion exportadora de café ambas
regiones comparten la misma desigualdad en los ingresos del capital. La gran diferencia entre
estos casos es que en Bolivar el crecimiento del peso del componente entre-grupos fue muy
inferior al del Magdalena (17,4 y 37,8 puntos porcentuales respectivamente) aunque superior
al de las regiones produccion parcelaria En este caso tal incremento no fue suficiente para
ocasionar una subida en la desigualdad total. Aunque en ambas regiones la produccion y
exportacion de cueros era importante, la reciente aparicion del banano como producto de
exportacion en Magdalena pudo acentuar de manera mas notoria el efecto derivado de la

separacion entre ingresos del capital y del trabajo.

A modo de resumen, el Cuadro 6.8 presenta un esquema simplificado de los efectos
que se observaron en cada region. La columna 2 aproxima el cambio provocado por el
componente entre-grupos, es decir, la separacion de los ingresos promedio del trabajo v el
capital. La columna 3 muestra el efecto derivado de los cambios en las desigualdades
factoriales. En ambos casos se muestra el sentido y la magnitud de cada elemento sobre la
desigualdad total. Finalmente aparece el incremento del coeficiente de Gini que se observo
en el caso 1. Para derivar la magnitud del efecto en el componente entre-grupos se usa el
crecimiento en puntos porcentuales derivado de la descomposicion del indice de Theil. En el
caso del efecto intra-grupos, se recurre al promedio ponderado de las variaciones de los
coeficientes de Gini del trabajo y el capital entre 1870 y 1918, ponderados por la respectiva
participacion en el ingreso total. Para generar los niveles de alto, bajo y medio en cada caso
se recurrio a una clasificacion muy basica basada en los promedios y la desviacion estandar
de los datos regionales. Se crearon tres rangos asociados a cada nivel. Observaciones
superiores al promedio mas media desviacion estandar; observaciones entre el promedio mas
media desviacion estandar y el promedio menos media desviacion estandar y observaciones
menores al promedio menos media desviacion estandar. En el caso del efecto intra-grupos,
como todas las observaciones son negativas (las desigualdades de los factores se redujeron)

se entiende que una reduccion alta es un valor muy negativo.
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Cuadro 6.8. Resumen de los efectos de los factores entre-grupos e intra-grupos sobre los
coeficientes de Gini regionales en 1918.

Variacion
Efecto Efecto del
entre-grupos intra-grupos coeficiente
de Gini
Cundinamarca Incremento -Alto Reduccion — Media 0,086
Tolima Incremento — Medio Reduccion — Baja 0,025
Magdalena Incremento -Alto Reduccidn - Alta 0,011
Santander Incremento — Medio Reduccion - Media 0,001
Antioquia Incremento — Bajo Reduccion - Media -0,005
Cauca Incremento — Bajo Reduccion - Media -0,050
Bolivar Incremento — Medio Reduccidn - Alta -0,053
Boyacéa Reduccion Reduccion - Media -0,055

Fuente: Estimacion propia basada en la descripcion de esta seccion.

6.6. Descomposicion del coeficiente de Theil por region

Para cerrar este capitulo se desarrolla un ejercicio final, que consiste en la
descomposicion del indice de Theil por region. Es decir, se desagregé el porcentaje de la
desigualdad total que provenia de las diferencias en los ingresos promedio de las regiones
(componente entre-regiones) y la desigualdad total derivada de las diferencias internas de las
regiones (componente intra-regiones). La ecuacion 6.2 representa la descomposicion de

ambos elementos.

8 8 y.
T = Z V; Tl+z vlln<:l>
i=1 i=1 y
Y

6.2
SR— ;
‘Componente Componente
intra-regiones entre-regiones
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El orden de las sumatorias corresponde a las 8 regiones analizadas. Asi, v; es la

participacion en el ingreso total de cada region; T; es el indice de Theil de cada region; Yy,

corresponde al ingreso promedio en cada region y, finalmente, y es el ingreso promedio

nacional.

Dos precisiones a este respecto. El ingreso total de las regiones es el ingreso promedio
de la poblacién ocupada (trabajadores mas duefios de capital) y no el PNB per cépita.
Segundo, se debe recordar que el componente intra-grupos corresponde al promedio
ponderado de los indices de Theil regionales, en donde los ponderadores corresponderian al

aporte porcentual de cada region al PNB nacional.

Los resultados de 1870 mostraban que el componente intra-grupos era el principal
factor para explicar la desigualdad total. Su contribucion variaba entre un 97,7% y 98,9%
dentro de las simulaciones. Es decir, las diferencias en el ingreso promedio de los nueve
estados contribuian muy poco para explicar la desigualdad nacional. Los datos para el corte
1918 mantienen esta tendencia, siendo el componente de la desigualdad dentro de cada region
el que explica la mayor parte de la desigualdad total, entre 97% y un 98% dependiendo del
caso que se analice. Al igual que para 1870, se demuestra que las diferencias de los ingresos
promedio de las ocho regiones no contribuyen significativamente a explicar la desigualdad
nacional, lo mas importante son las desigualdades internas de las regiones. Este resultado es
interesante, pues refleja que los efectos distributivos de la Primera Globalizacion parecieron
afectar a las estructuras internas de las regiones, pero tuvieron poca incidencia en la
capacidad de las regiones para apropiarse de una proporcién mayor del ingreso nacional en
referencia al tamafio de su poblacion trabajadora. Esto podria mostrar que la Primera
Globalizacion no gener6 diferenciales significativos en términos de productividades
regionales y que, por lo tanto, los mayores incrementos de ingresos en las regiones
exportadoras provinieron de una mayor movilizacion de fuerza de trabajo hacia los sectores

productores de bienes de exportacion.
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6.7. Conclusiones

Este capitulo se ha enfocado en analizar el comportamiento de la desigualdad regional
en Colombia a lo largo de la Primera Globalizacion, usando como enfoque metodoldgico la
estimacion de dos Tablas Sociales en los cortes 1870 y 1918. Aunque el resultado agregado
a nivel nacional esta en linea con las predicciones del modelo Heckscher — Ohlin, reflejando
un aumento de la desigualdad favorable al factor més abundante, la tierra, nuestro trabajo

descubre experiencias distributivas dispares a nivel regional.

Estas se explican no solo por los diferentes patrones de especializacion productiva de
las regiones, sino también por los diferentes marcos sociales e institucionales que las regiones
desarrollaron a lo largo del proceso. Primero, la desigualdad no se incrementd en todas las
regiones, ni lo hizo especificamente en aquellas que mayor vinculo tuvieron con el comercio
mundial a traves de la exportacion. La desigualdad se incrementd principalmente en las
regiones que asentaron su estructura agricola de exportacion sobre la base de la gran
propiedad territorial (Cundinamarca, Tolima, Santander y Magdalena). En estas regiones, la
brecha entre ingresos de capital y del trabajo se incremento, mitigando el efecto derivado de
la reduccidn de las desigualdades dentro de cada factor. Consideramos que esta ampliacion
en la brecha de ingresos esta vinculada a las relaciones laborales y productivas propias de la
gran propiedad, en la cual el control de los grandes terratenientes sobre la tierra y el trabajo

les permitia apropiarse de una proporcién significativa del ingreso.

En contraste, en las regiones en las que la figura de la gran propiedad perdid
relevancia se apreciaron reducciones en la desigualdad. En Antioquia y Cauca la pequefia
propiedad parcelaria tomaba relevancia como el motor de la produccion cafetera, en Boyaca
la gran propiedad iba desapareciendo debido a la incapacidad de la regién para vincularse al
circuito exportador. Por su parte, en Bolivar la recomposicion laboral hacia actividades de
comercio, industria, transporte y empleo publico redujo la relevancia del sector agropecuario

y por tanto la de los propietarios sobre los que éste se fundamentaba.

En términos de crecimiento, hemos encontrado que las regiones que pudieron
vincularse con los flujos de comercio internacional tuvieron un mayor crecimiento.

Cundinamarca y Antioquia ganan relevancia en la produccion de café, por lo que pudieron
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mantenerse como las regiones mas ricas del pais. Bolivar aprovecha su posicién estratégica
con los principales puertos exportadores para impulsar el comercio, el transporte y la
industria, a lo que se debe sumar un beneficio proveniente de la exportacion de cueros. Esta
recomposicion econdmica le permite ubicarse como la tercera region mas rica del pais.
Magdalena también mejoro sus niveles de ingreso jalonados principalmente por la industria
del banano, que se convertia en un producto relevante de exportacion. En contraste, Boyacé
y Santander, regiones escasamente vinculadas al comercio internacional, tuvieron el peor
desempefio econdmico. Es mas, la entrada de textiles de importacion afectd negativamente
el crecimiento de estas dos regiones, perdiendo su supremacia en la manufactura textil del

pais.

Todo lo anterior es un resultado significativo para el analisis de la desigualdad en
América Latina y en Colombia. Inicialmente, se presenta una estimacion de la desigualdad
basada en Tablas Sociales que consideramos aproximan de buena manera la realidad
econdmica del pais y de sus regiones en ambos momentos del tiempo. Segundo, el analisis
regional permite concluir que la globalizacidén no generé un comportamiento Unico sobre los
patrones de desigualdad en América Latina. La estructura de tenencia de la tierra, la aparicion
y difusion de nuevas formas de propiedad territorial, las relaciones laborales y de produccion
que se daban entre uno y otro modelo agricola, ocasionaron efectos diferentes sobre los

mecanismos Y las formas como las clases sociales se apropiaban del ingreso.
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Capitulo 7. Conclusiones

Si bien Colombia se clasifica como uno de los paises mas desiguales de América
Latina, la carencia de estimaciones para el siglo XIX y principios del XX hace que su
contribucion al debate sobre la historia de la desigualdad en la regién haya sido hasta ahora
muy limitado. Esta tesis doctoral pretende corregir esta carencia a través de la presentacion
de un conjunto de medidas de desigualdad personal y funcional del ingreso en 1870 y 1918.
Ademas, dado que Colombia es conocido como un “pais de regiones”, estas medidas no solo
se refieren al agregado nacional, sino también a las regiones que componian el pais. Asi, se
ofrece nueva evidencia que permite repensar el debate sobre el origen de los elevados niveles
de desigualdad en Colombia y Latinoamérica, y al devenir de la misma durante la Primera

Globalizacion.

En términos muy generales, se construyen dos Tablas Sociales que caracterizan no
solo la estructura ocupacional y de ingresos del pais, sino también la de sus regiones. La
fuente de informacion ocupacional son los censos poblacionales de los respectivos afios. La
recopilacién de datos sobre salarios para las distintas categorias laborales se ha realizado a
partir de fuentes primarias, mientras que otras categorias de ingresos, como los derivados del
autoconsumo o los ingresos del capital, han requerido de una minuciosa consulta de fuentes
secundarias muy diversas y la formulacion de un amplio conjunto de supuestos. Todos los
supuestos se han establecido sobre referencias historiogréaficas disponibles en la literatura,

procurando que sean lo méas consistentes con la realidad histérica que se analiza.

Las estimaciones, analisis y discusiones que se presentan incorporan dos elementos
centrales para entender el desarrollo econémico y la desigualdad en Colombia. Por un lado,
el detalle regional, que reconoce las diferentes estructuras ocupacionales de las regiones, sus
vinculos con el comercio mundial a través de las exportaciones e importaciones y las
diferencias en términos de ingreso. Por otra parte, la estructura de la tenencia de la tierra, y
como los mecanismos que giraban alrededor de ella configuraron patrones especificos de

distribucion del ingreso.
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El primer capitulo ofrece una revision de literatura de los enfoques que han abordado
el problema de la desigualdad en Latinoamérica con una perspectiva de largo plazo. El
segundo capitulo se enfoca en analizar las medidas de produccion nacional disponibles para
Colombia en este periodo, y escoger aquellas que sean mas consistentes con el contexto
econdémico de la época. El tercer capitulo describe la metodologia para construir la Tabla
Social en 1870y presenta los resultados de la desigualdad nacional. El cuarto capitulo retoma
esta informacion y presenta los resultados regionales. El quinto tiene un enfoque
mayoritariamente metodoldgico y describe el proceso para construir la Tabla Social en 1918,
haciendo énfasis en las nuevas categorias que se incluyen, teniendo como referencia las
transformaciones econémicas que experimentd el pais. Se presentan los resultados de
desigualdad nacional en 1918, con detalle en el comportamiento a lo largo de la Primera
Globalizacion. El capitulo sexto sigue la linea del anterior, pero su preocupacion es analizar
el cambio en la desigualdad regional, mostrando que la realidad nacional puede ocultar

particularidades histdricas relevantes.

Los resultados del Capitulo 3 muestran que al inicio de la Primera Globalizacion la
desigualdad en Colombia ya era comparativamente alta con respecto a otros paises de la
region. La principal explicacion de esta elevada desigualdad radica en la diferencia entre los
ingresos promedio del trabajo y del capital. Se teoriza que este resultado estuvo vinculado
con las relaciones sociales y laborales que se desarrollaron alrededor de la gran propiedad
territorial. La concentracion de tierra permitié al terrateniente ejercer el control sobre la
fuerza de trabajo, que se materializaba en jornales inferiores a los de mercado. En ese sentido,
la expansidn territorial de la gran propiedad no solo respondio al incentivo econémico que
ofrecio la exportacion de bienes agropecuarios, sino también, a la posibilidad de que cada
vez mas trabajadores rurales se tuvieran que incorporar al funcionamiento de la gran

hacienda.

Se hace énfasis particular en lo que sucedio en el sector agropecuario, porque era el
sector predominante en la economia colombiana de 1870 con cerca del 61% del PNB y en
torno al 60% de las exportaciones. Ademas, esta actividad concentraba el activo mas
representativo de la época, la tierra. En los demas sectores la presencia de capital era muy

limitada, pues se seguian aplicando técnicas y métodos de produccion muy rudimentarios.
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La distribucion funcional del ingreso clarifica esta realidad, siendo el peso del factor capital

apenas un 31% del ingreso total.

Este trabajo de tesis se ha preocupado por indagar mas en estos resultados,
reconociendo que la dimensién regional es clave para entender los patrones de desarrollo
colombianos. En esa linea, los resultados de desigualdad y produccion per cépita se pudieron
desagregar en los 9 estados que componian la nacién. Una primera observacion muy
importante de este analisis es que, a diferencia de otros trabajos, aqui se muestra una
recomposicion de las regiones en términos de ingreso. Las regiones mas importantes durante
la Colonia (Bolivar, Santander y Cauca) pierden relevancia y le dan lugar a Antioquia,
Cundinamarca y Panama. Es precisamente esta recomposicion lo que nos permite concluir
que entre el periodo colonial, la independencia y la formacion de las repablicas, las regiones
experimentaron cambios importantes en sus estructuras de produccion, que modificaron la

configuracién institucional que se definié en la Colonia.

Los resultados de desigualdad regional para 1870 son un resultado pionero en la
historiografia colombiana. Se tiene por primera vez una metodologia conjunta para estimar
la desigualdad de las regiones que mantiene la consistencia con el resultado nacional. Se
observan comportamientos diferenciales en términos de la desigualdad personal y funcional,
que se vinculan con la composicion del empleo y la relevancia exportadora o no exportadora

de la region.

De todo este analisis se desprende una conclusion novedosa: la elevada desigualdad
nacional se explica ante todo por las desigualdades internas de las regiones y no tanto por sus
diferencias en términos de ingreso. Este resultado demuestra que los estudios que se enfocan
en los ingresos per capita para analizar la dinamica de la desigualdad regional, pueden estar
obviando el elemento mas importante a la hora de explicar las tendencias de largo plazo. Sea
preciso mencionar que este resultado también fue cierto para 1918, lo que demostraria que la
vinculacion al comercio mundial no gener6 diferencias sustanciales en los niveles de ingreso
de las regiones. Esto significa que el pais sigui6 un patrén de crecimiento extensivo, que no
mejoro significativamente la productividad de las regiones exportadoras respecto a las que

no lo eran.
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A lo largo de la Primera Globalizacion, Colombia experimentd tanto un crecimiento
de las exportaciones, especialmente de café, como de las importaciones de textiles y bienes
manufactureros. En el ambito interno el pais vivié cambios politicos, econémicos y sociales
muy significativos. En los Capitulos 5y 6 se les presta especial atencion a los cambios
asociados con la colonizacion antioquefia, como la representacion de la ampliacion de la
frontera agricola en el occidente del pais, y a la expansién cafetera en base a dos modelos
contrapuestos de produccion, la pequefia propiedad parcelaria del occidente y la gran
hacienda cafetera del oriente. Estos dos elementos estan estrechamente vinculados con los

dos referentes que guian este trabajo de tesis: la mirada regional y el problema de la tierra.

El andlisis de los datos de tamafios de baldios otorgados por el Estado colombiano
entre 1827 y 1918 nos permiten llegar a dos conclusiones, en principio contradictorias. Por
un lado, la pequefia propiedad fue mas frecuente en las zonas de colonizacion antioquefia en
comparacidn con el resto del pais. No obstante, la tierra estaba peor distribuida en estas zonas
receptoras de poblacién. En base a un analisis que considera el conjunto de la distribucion se
demuestra que esto se debe a que en las regiones de colonizacion antioquefia los extremos de
la distribucion de la tierra tendieron a estar mucho méas marcados que en el resto de regiones
del pais. Dada la relevancia de este hecho, incorporar los efectos de la colonizacion
antioquefia y del auge cafetero en la Tabla Social de 1918 se convirtio en una prioridad a fin
de determinar su impacto sobre la desigualdad. De hecho, el Capitulo 5 presta especial detalle
en explicar todos los supuestos, las fuentes de informacion y los métodos que se aplicaron
para poder asumir este hecho en la construccion de la Tabla Social de 1918.

Los resultados demuestran que la desigualdad medida por el coeficiente de Gini
apenas se incremento entre 1870 y 1918, aunque el indice de Theil evidencia un incremento
mas resefiable. En la distribucién funcional del ingreso se dio una recomposicion a favor de
los ingresos del capital. Esto ultimo se explica principalmente porque el ingreso promedio

del capital crecio mucho maés que el del trabajo.

Si bien todos estos resultados son consecuentes con la mayoria de la literatura para la
region, que encuentra que la desigualdad a lo largo de este periodo se incrementd, nuestros
resultados nos permiten indagar mas en el fendmeno. Primero, se observa que la desigualdad

dentro de las distribuciones factoriales (trabajo y capital) se redujo. Asi, si la desigualdad
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total se incrementd fue debido a que el efecto derivado de la separacion de las distribuciones
fue mucho més grande. Luego, al recurrir nuevamente al analisis del sector agropecuario
encontramos que las relaciones que se habian observado en 1870 se mantuvieron, es decir, la
gran propiedad territorial siguié siendo muy importante en la estructura de produccién

nacional y tuvo un efecto notable sobre la desigualdad.

No obstante, el andlisis regional permite retomar esta ultima conclusion y analizarla
alaluz de las particularidades y los contextos especificos. No todas las regiones se vincularon
al comercio mundial de la misma manera y con la misma intensidad. Los resultados de
crecimiento per cépita muestran que aquellas que pudieron involucrarse en los circuitos de
exportacion se vieron beneficiadas en términos de crecimiento econémico, mientras que las
que perdieron participacion o nunca pudieron vincularse salieron perjudicadas. También se
ve que la importacién de textiles afectdé negativamente a Boyaca y Santander, regiones que
tenian preponderancia nacional en este tipo de bienes, y que tuvieron que enfrentar tanto la
competencia externa como la relocalizacion de la industria hacia Medellin, Bogota y
Barranquilla. En Bolivar por ejemplo se ve un beneficio proveniente no de la exportacion

directa de bienes, sino por el impulso que el puerto de Barranquilla le otorg6 a la region.

Otro punto clave es que las regiones que participaron del comercio de exportacién lo
hicieron bajo condiciones de produccion distintas, lo que generd efectos diferentes en el
comportamiento de la desigualdad. Aqui entra la distincién entre la produccion parcelaria de
café del occidente, la gran propiedad territorial de la hacienda cafetera del oriente, la
plantacion de banano y el latifundio ganadero. Mientras que en el primer caso, el pequefio
campesino pudo beneficiarse de los excedentes provenientes de la exportacion de café, en los
demés el gran terrateniente mantenia el control sobre la tierra y el trabajo interno,
permitiéndole deprimir los jornales y obtener una mayor ganancia. Consecuentemente, en las
regiones en las que el gran propietario perdié relevancia se dio una reducciéon de la
desigualdad. Estas fueron: Antioquia y Cauca con la produccion parcelaria de café, Boyaca
con el fortalecimiento del minifundio familiar y la pérdida de relevancia del gran propietario
y Bolivar con una recomposicién laboral que le restd peso a las actividades agropecuarias.
En el otro extremo, en las regiones en las que el gran propietario mantuvo o reforzd su

injerencia, la desigualdad se incrementd. Asi, en Cundinamarca, Tolima y Santander, donde
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primo la gran hacienda cafetera, y en Magdalena, donde tomaba importancia la plantacién de

banano, el auge exportador conllevo a un aumento de la desigualdad.

Esta conclusion es muy importante porque muestra que la tenencia de la tierra, su
distribucion y las relaciones laborales que se desarrollan a su alrededor son fundamentales
para entender los patrones de desarrollo en Colombia, en este caso de la desigualdad. Lo que
resulta llamativo es que esta afirmacion, sigue teniendo la misma pertinencia que hace 150
afios. Colombia es un pais exportador de materias primas y bienes agroforestales, con un
altisimo indice de desigualdad de la tierra y con la etiqueta de ser uno de los paises mas
desiguales del mundo. De aqui, que toda propuesta por reducir la desigualdad en Colombia

deba incorporar como prioritario una redistribucion de la tierra.

Este documento tiene como objetivo fomentar el interés de la comunidad
investigadora en Colombia hacia la reconstruccion de cifras e indicadores, el andlisis de
fuentes historicas y el desarrollo de un debate profundo y de largo plazo sobre el progreso
del pais. Reconocemos que la premura por resolver los problemas coyunturales no deberia
limitar la basqueda de respuestas en la historia. Asimismo, somos conscientes de que este
trabajo de doctorado incluye multiples supuestos que pueden ser objeto de debate y
cuestionamiento; sin embargo, se ha procurado que estos estén fundamentados en
informacion historica, teoria econdmica y literatura relevante. Ademas, las hipétesis y
conclusiones presentadas en este trabajo estan abiertas a diversas interpretaciones y
observaciones. Aun asi, el simple interés de los investigadores y académicos por cuestionar
los planteamientos aqui expuestos indicaria que la distribucién del ingreso es una
preocupacion latente en la sociedad colombiana, lo cual representa en si mismo un logro

significativo para este estudio.
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Anexo 1. Procedimiento para la estimacion de
canastas de subsistencia

No existe informacién histdrica que cuantifique la produccion de autoconsumo en
Colombia, por lo que este trabajo pretende realizar un primer aporte en este sentido
calculando el valor monetario de las canastas de subsistencia. Para este proposito se sigue la
metodologia propuesta por Allen (2001) y Allen etal. (2012), la cual ya ha sido
implementada por otros autores en el contexto latinoamericano (Arroyo Abad, 2013; Arroyo
Abad etal., 2012; Herranz-Loncan y Peres-Cajias, 2016). La mayoria de los trabajos
mencionados estiman canastas de subsistencia para evaluar el bienestar de los trabajadores.
Sin embargo, en este documento se usard como una aproximacion al ingreso minimo vital
que recibirian los trabajadores agricolas que laboran en sus propiedades 0 como interinos en

parcelas asignadas.

Como contribucién adicional se propone estimar canastas de subsistencia para cada
uno de los nueve estados que componian Colombia en 1870. Estas varian tanto en precios
como en la composicidn de bienes de consumo, aun cuando todas aportan la misma cantidad
de calorias minimas definidas por la literatura. Para este fin se sigue un procedimiento
dividido en dos etapas. Primero, la estimacion regional de los precios. Segundo, la definicion

de la composicion de bienes dentro de las canastas.

Estimacion regional de los precios

El ejercicio consiste en definir inicialmente los precios para Bogota, region que
cuenta con la mayor y mejor cantidad de datos histdricos y luego extrapolarlos a los demas
departamentos. Para Bogota existen cuatro fuentes de informacion de precios que se usan en

este primer procedimiento:

1. Precios de bienes basicos de consumo compilados por Urrutia 'y Arrubla (1970) para el
periodo 1850-1919, cuya fuente son las cotizaciones publicadas en los periodicos de la

época. Usando las ponderaciones del costo de vida estimado para los obreros bogotanos
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en 1954 los autores componen un indice de precios. Es preciso aclarar que no hay

informacion para el afio 1870.

2. Indice de precios de Pardo (1972) cuyas fuentes de informacion son el consumo de
varios bienes en un establecimiento de beneficencia en Cundinamarca; el gasto mensual

en el Convento de San Francisco y el precio de raciones militares (Urrutia, 2007).

3. Indice de precios Urrutia y Ruiz para Bogota entre 1825y 1900 disponible en el trabajo
de (Urrutia, 2007).

4. Precios al por mayor de 73 productos para Bogota, publicados en el periddico El
Agricultor en julio 1869. La revision de literatura mostraria que este seria el primer

trabajo en utilizar esta fuente histérica de informacion.

Esta cuarta referencia seré el insumo principal para esta estimacion. No se pueden
aplicar los precios al por mayor para estimar las canastas de consumo de subsistencia, por lo
que hay que hacer la siguiente conversion. Se toman los precios de 13 articulos de consumo
publicados por Urrutiay Arrubla (1970) para 1865 y se actualizan hasta 1870 con la variacion
promedio de los indices de precios mencionados en los numerales 2 y 3. Se estima para 1870
la relacion entre los precios de Urrutia y Arrubla (1970) actualizados y los precios al por
mayor para los mismos articulos que publica el periddico EI Agricultor en el afio 1869. Se
obtiene un valor promedio de 1,9. Este dato parece estar en linea con la informacion que
arroja el mismo periodico al respecto: “el precio de la leche es probablemente el doble en la
venta al por menor....el precio de la mantequilla es también casi el doble al menudeo" (EI
Agricultor, abril de 1868, p. 16). Con esta relacion promedio, o la del bien especifico cuando
hubiese coincidencia, se ajustan los precios de los 73 productos publicados para 1870 por el

periddico El Agricultor.

La extrapolacion de los precios de Bogota a las demas regiones del pais;-se hace los
datos publicados por el Anuario General de Estadistica de 1928. Esta publicacion presenta
para 1928 los precios de 12 bienes de consumo para 16 grandes ciudades colombianas. Para
obtener los datos de los departamentos se promedian los precios de las ciudades que los
componen. Por altimo, se estima la relacién entre los precios de cada departamento y los

precios de Bogota, razon que se usa para aproximar los precios regionales en base a los
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precios bogotanos de 1870. Lo anterior implica asumir que el diferencial entre los precios en
los estados y los precios en Bogota se mantuvo constante entre 1870 y 1928. Claramente este
supuesto resulta problemaético si se tiene en cuenta que entre las fechas de referencia
transcurrid mas de medio siglo, con eventos politicos y sociales de magnitud nacional, la
separacion de Panama, la fragmentacion de muchos departamentos y la Guerra de los Mil

Dias, por solo mencionar tres casos.

Pero consideramos que, al menos, hay dos hechos econémicos que podrian dar
validez al supuesto, o inferir, por lo menos, que los cambios en los precios relativos no fueron
grandes. Por un lado, como reconoce McGreevey (2017): “la modernizacion vy
comercializacion de la agricultura en Colombia son esencialmente fendmenos posteriores a
la Segunda Guerra Mundial” por tanto “es dudoso que antes de 1936 ocurrieran cambios
radicales en el consumo de alimentos o en la produccion agricola”. Esto implicaria que por
lo menos desde el punto de las productividades regionales no se observaron cambios o

avances especiales que determinaran variaciones muy significativas de precios.

De otra parte, la lenta evolucién y expansion de los sistemas de transporte,
especialmente férreos, sugeririan un bajo intercambio de productos entre regiones. Dos
puntos son importantes a este respecto. El estudio de Pachon y Ramirez (2006) demuestra
que los primeros ferrocarriles del pais (1870-1880) tenian una funcion principalmente
exportadora, es decir, conectar a las ciudades con los grandes rios del pais. Por otro lado, una
revision de las 10 lineas ferroviarias creadas antes de 1928 muestra que ninguna significé un
cruce significativo entre regiones ni unié grandes ciudades entre departamentos distintos. El

Cuadro Al.1 resume estos datos.
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Cuadro Al.1. Lineas ferroviarias creadas en Colombia antes de 1928.

Nombre de la Ruta Construccion
i ) Departamento

linea férrea Inicio Final Inicio Final

Amagé Antioquia Medellin Rio Cauca 1909 1917

Antioquia Antioquia Medellin Puerto Berrio 1874 1914

Barranquilla Bolivar Barranquilla Puerto Colombia 1869 1888

Cartagena Bolivar Cartagena Calamar 1890 1894

Pto Villamizar-Rio
Culcuta Santander Cucuta o 1878 1897
Tachira

La Sabana Cundinamarca Bogota Facatativa 1882 1884

La Dorada Tolima La Dorada Ambalema 1884 1907

Norte Cundinamarca Bogota Zipaquira 1881 1907

. Buenaventura )
Pacifico Cauca cali Cartago y Popayan 1878 1915
-Cali
Santa Marta Magdalena Santa Marta Fundacion 1882 1906

Fuente: Pachon y Ramirez (2006, p. 5)

Aunque lo mencionado antes puede resultar coherente en el discurso dado, seria
interesante validar estas apreciaciones segun informacién regional, aunque representa todo

un campo de estudio atn por analizar dentro de la historiografia colombiana.

Composicidn de las canastas de consumo

Con los precios regionales definidos se procede a analizar la composicion alimenticia
de las canastas. Suponemos inicialmente que todas aportan el mismo nimero de calorias
requeridas especificadas por Allen (2015), 3.160 para hombres, 2.057 para nifios y 1.591 para
nifios. Adicionalmente, siguiendo a Arroyo Abad et al. (2012) se supone que el maiz y la
carne representaban el 90,8% de todas las calorias en una canasta minima colombiana. El
consumo de carne per capita por estado se calculd a partir del promedio de las estimaciones
de Pardo (1972, p. 322), Cotes (1893) y Vergara (1901, p. 730) y la ingesta de maiz se obtiene
como diferencia entre el 90,8% de todas las calorias (carne mas maiz) y el aporte de la carne.

Esto implica que, aunque los requerimientos caloricos de carne y maiz son idénticos entre
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los estados, su composicion difiere. Finalmente, se usan los datos de Palacios (2002), Melo
(2015) y Vergara (1901, p. 730) para definir las calorias restantes (9,2% del total)
incorporando diferencias regionales en el consumo. Adicionalmente, se agregan articulos no
alimenticios como el vestido, el carbdn, las velas y el jabén y siguiendo a Allen et al. (2012)
el valor final de las canastas se incrementa en 5% para reconocer los gastos por alquiler de

vivienda.

Sobresale el bajo consumo de carne en las zonas centrales del pais, especialmente en
Boyacé, en comparacion con la region antioquefia y la Costa Caribe. Como reconoce Cotes
(1893, p. 37): "No es, pues, de extrafiar que los obreros de la Costa y los antioquefios tengan
mayor resistencia para el trabajo que los boyacenses y los sabaneros, puesto que la
alimentacion de aquellos es superior a la de estos, lo que, por si mismo, los hace ser méas
robustos e inteligentes”. Tal déficit en proteinas animales es compensado con el consumo de
maiz, trigo y papas. Los Cuadros Al.1y A2.2 muestran la contribucion calorica de la canasta
promedio por region y el valor monetario anual a pesos corrientes de 1870. EI numero de
calorias cambia entre estados, ya que la canasta promedio se calcula a partir de los pesos

relativos de mujeres, hombres y nifios en cada estado, cuya composicion varia.

Cuadro Al1.2. Contribucion calérica por alimento en las canastas regionales.

Antioquia Bolivar Boyaca Cauca | Cundinamarca | Magdalena | Panama | Santander | Tolima

Carne de res 131 159 33 100 109 120 94 127 207
Maiz 1.816 1.806 1.907 1.853 1.853 1.843 1.927 1.849 1.734
Frijoles 43 - - 43 - - 45 - 43
Platanos 46 46 46 - 46 48 46 46
Panela 111 110 - 111 - 110 115 111 110
Papa - - 103 - 104 - - -

Yuca 45 - - 45 46 -

Pan - - 96 - 97 - - - -

Total 2.146 2.166 2,139 2.153 2.163 2.164 2.229 2.178 2.141

Fuente: Calculos propios
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Cuadro Al.3. Valor anual de las canastas de subsistencia en pesos

corrientes.
Antioquia Bolivar Bovaca Cauca | Cundinamarca | Magdalena | Panama | Santander | Tolima

Carne de res 5,45 4,50 0,90 2,70 3,09 2,61 3,94 3,16 6,64
Maiz 10,64 7,44 5,15 6,49 732 5,43 11,29 7,63 6,29
Frijoles 0,49 - - 0,40 - - 0,51 - 0,31
Phtanos 0,24 0,35 0,25 0,48 0,25 0,31 0,32
Panela 3,09 1,55 - 1,79 - 1,19 3,21 2,33 1,71
Papa - - 0,46 - 0,77 - - - -
Yuca 0,52 - - 0,45 0,55

Pan - - 1,18 - 1,97 - - - -
Alime ntos 19,91 1435 7,70 11,63 13,14 10,16 19,19 13,97 15,27
Vestido 2,17 1,69 1,54 1,76 1,64 1,46 2,17 1,78 1,78
Carbon 1,10 0,86 0,78 0,89 0,83 0,74 1,10 0,90 0,91
Jabon 0,83 0,57 0,45 0,60 0,73 0,77 0,83 0,66 0,60
Velas 0,83 0,57 0,45 0,60 0,73 0,77 0,83 0,66 0,60
Otros 4,94 3,70 3,22 3,86 3,92 3,74 4,94 4,00 3,88
Vivienda 1,31 0,95 0,58 0,82 0,90 0,73 1,27 0,95 1,01
Total 26,16 19,00 11,50 16,30 17,96 14,63 25,40 18,91 20,16

Fuente: Calculos propios

El valor monetario de las canastas tiende a ser mas elevado en las regiones con mayor

consumo de carne (Antioguia, Panama, Bolivar y Tolima). Boyaca tiene el valor de la canasta

de subsistencia mas baja, esto no solo esta en linea con la discusion de jornales que se hace

en el Capitulo 3, sino con lo que otros expertos habian encontrado. Como reconoce Safford

(1965, p. 28), la gente de Boyaca era la mas pobre de Colombia.
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Anexo 2. Indice de Theil y descomposicion de la
desigualdad.

El indice de Theil es un indice de desigualdad basado en las medidas de entropia
generalizada. Suponiendo que la variable que se esta analizando es el ingreso, el indice de

Theil se escribe de la siguiente manera:

T::Ziaﬂn(%) A2.1

En donde y; es el ingreso del individuo i; ¥ es el ingreso promedio de todos los
individuos y «; es la participacion del ingreso del individuo i en el ingreso total. Como se ve,
el indice es un promedio ponderado de las diferencias ente el logaritmo natural del ingreso
de cada individuo y el logaritmo natural del ingreso promedio de toda la poblacién, con la
participacion del ingreso de cada individuo como ponderador. Con equidistribucion el indice
de Theil es igual a cero, ya que el ingreso de cada individuo seria igual al promedio y por
tanto el termino entre paréntesis igual a uno, haciendo el logaritmo natural igual a cero. En
el extremo contrario, cuando todo el ingreso lo concentra un solo individuo, el indice de Theil
es igual al logaritmo natural de n. Estos dos valores de referencia, minimo y maximo se deben

tener en cuenta al momento de las interpretaciones.

Unas de las grandes ventajas del indice de Theil es que puede descomponerse por
grupos, mantenido la interpretacion de cada uno de los componentes resultantes. Las

formulas que especifican esta descomposicion son las siguientes:

T=T,+T, A2.2
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T, = Xjvphiagln (%J) =2y T A2.3

vy oY
T, = Z]v]ln(y> A2

En donde v; es la participacion del ingreso de grupo j en el ingreso total; a;; se define
como la participacion del ingreso del individuo i en el ingreso total de grupo j; y;; es el
ingreso de individuo i que pertenece al grupo j; 7,- es el ingreso promedio del grupo jy T;

corresponde al indice de Theil del grupo j.

El coeficiente de Theil total se descompone en dos elementos. El termino T; se define
como la desigualdad intra-grupos y como se ve es un promedio ponderado de la desigualdad
de cada grupo, en donde el ponderador es su peso relativo en el ingreso total, de tal manera
que cada elemento de la sumatoria seria el aporte especifico del grupo j. T, corresponde a la
desigualdad entre-grupos y capta que tan similares o diferentes en términos de ingreso son
los grupos que se analizan. En términos formales, la ecuacion A2. 3 no es méas que un indice
de Theil en el que los individuos ahora son los grupos y el ingreso corresponde al ingreso

promedio de los miembros que lo componen.
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